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节前购车莫浮躁
在省会一家广告公司工作的李晋最近

一到周末就和朋友一起在汽车市场转悠，
面对数十种品牌及车型，让她很“头大”，对
汽车相关知识了解甚少的她坦言自己选车
只凭感觉：价位合适、有一定的品牌知名
度、看上去外观够靓就行。由于不少热销
车型车源告急，急于提到现车的她已经有
点“慌不择车”了，“想找辆有货源的车型尽
快出手。”

记者了解到，在节前车市货源声声告
急的“紧张”气氛中，最近不少急于节前购
车的消费者都存在类似李晋的慌张与冲
动。“现在消费者最关注的是有没有现车或
者春节前能否提到车，对优惠幅度以及购
车后的维修保养等使用成本并没有太多的
要求。”采访中，东风日产、广汽丰田、一汽-
大众等品牌经销商几乎异口同声。

“从目前的市场行情来看，消费者急于
拿车而接受个别经销商提出的加价或购买
装饰的行为是明显的‘节前购车综合征’，
也是购车不理性的一种表现。”业内人士分
析，这部分消费者完全抛弃了购车时需重
点参考的性价比的因素，而这正中了部分
经销商的“下怀”，大大降低了车辆本身的
性价比优势。

慎重选择不后悔
“节前消费者购车容易产生浮躁情绪，

‘选错车’出现的几率很高。急于在春节前

购车的消费者要么享受不到优惠的价格，
多花冤枉钱，要么就得委屈自己购买并不
十分满意的车型。”广州本田某4S店销售经
理表示。

在某媒体工作多年的汽车行业记者张
先生认为，购车并不是一次性单项支出，它
不仅仅包含车费、购置税、保险、上牌费等
需要一次性支付的各项综合购置费用，还
有燃油费及维修保养费用等日后需要支出
的成本。他建议：“消费者在购车前应该做
好购车规划和车型对比，抛开节日因素的
影响，从本身实际需求出发，抱着稍安毋躁
的心态，决定出手前千万不能急于一时，一
定要多方考察和比较，除了价格之外，还要
详细了解相关车型油耗、维修保养等使用
成本，只有这样才能做出正确的、没有遗憾
的购车选择。”

对于那些购买新车或热门车型的消费
者来说，则应该最好事先与经销商沟通，根
据车辆的货源情况选择购车时间。如果不
考虑这些，一时冲动买了不喜欢的颜色、不
合适的排量或是不实用的配置，都不是理
性的消费行为。

从容验车须重视
那么，节前购车究竟有哪些特别注意

事项呢？
首先，算好购车账。准备买车时，要做

充分的预算。除了备足购车的款项外，一
两年之内的养车费用也应做出合理的支出
计划，否则，今日买车潇洒，明日度日如年，

买车也就失去了提高生活质量的意义。经
济实力较强的，可以实行一步到位，选购档
次较高、性能先进的车型；收入中等而无法
一步到位的，可以选择一些中低档的过渡
车型，这样既可享受用车之便，又不增加太
多的负担。

其次，选择适合自己的车。考虑好自
己购车的用途，不盲目追求刚上市的新车，
也不盲目贬低市场上保有量多的车，真正
做到理性购车。面对刚上市的新车，消费
者除了要考虑到新车型技术新、性能好、外
形靓丽等能满足尝鲜的心态外，也要考虑
到购买新车型价格控制较严格；此外，新车
型一般供应量少，需要排队订车长时间等
待。

最后，从容验车。目前主流的国产车
品质比较稳定，个体差异不大，但对于消费
者而言，提车时还是要仔细验车。验车主
要看几个地方：查看生产日期，一般汽车引
擎上会有制造的日期标记，在车前座安全
带上也会有制造时间的详细记录；检查橡
胶件是否有老化的现象，主要是看雨刷器、
发动机正时皮带、轮胎等部位；启动发动
机，检查其运转时是否有异常情况；检查电
瓶是否有问题，可以在关闭发动机的情况
下打开远光灯等耗电比较大的部件10分钟
左右。此外，最好能进行一下试驾，主要检
查汽车的运行状态和运转声音。还要察看
车的外观及内饰与样车是否完全一致，车
门开启是否灵活，门窗升降是否平顺，角落
边缘有无锈迹，座位有无污垢等。

警惕节前购车综合征

带着积攒了很久的存

款、拿着新发的奖金，买辆

新车作为“年货”，春节期间

或走亲访友或全家一起驾

车出游，无疑是节前最喜庆

的消费方式。眼下，又到了

节前购车的高峰期，本报中

原车市《关注节前购车》系

列报道推出后，不少希望春

节前开上新车的消费者纷

纷咨询节前购车该如何选

择及相关注意事项，记者就

此采访了相关业内人士。

买车买车

1 月 6 日，以“多点空间多点
爱”为题的“海马丘比特十城百市
空间之旅”大型主题巡展活动登
陆郑州，向河南区域河南天时店
和郑州海马店的新老客户展示了
丘比特“高敞后排空间”的设计理
念和出众的品质。据了解，该活
动已经在沈阳、西安、合肥、石家
庄等城市顺利开展，之后还将在
青岛、南昌、南宁等城市相继开
展。

海马丘比特于 2009 年 11 月
23 日在广州国际车展正式发布，
受到了业界及消费者的广泛关
注，并于 2009年 12月 23日正式定

价上市，首批共推出 1.3L、1.5L 两
种排量四款车型，价格从 5.39 万
到 6.59 万元。同时，海马同步针
对丘比特用户提供价值超过 1000
元的“爱相随”专属服务礼包。海
马丘比特上市后，得到业内人士
的好评。“丘比特以超值的价格上
打合资阵营，以成熟可靠的品质
下压自主阵营，同时它还拥有竞
争对手难以企及的高敞后排空
间，从而为 A0级家轿市场树立了
新标杆，它的上市，必将加速A0级
家轿市场重新洗牌。”

专程出席活动的海马汽车销
售公司总经理吴刚表示，5.39万~

6.59万元的价格体系，是海马汽车
综合分析A0级家轿市场竞争格局
和发展趋势而做出的决策，是“品
质向合资品牌看齐，价格向自主
品牌看齐”产品策略的体现，其出
发点就是要保证丘比特在同级车
中拥有最高的性价比。

吴刚介绍说，2009 年 12 月 3
日，海马丘比特启动“抢鲜爱”的
品鉴预售活动，截至 2009年 12月
22日 24时，丘比特接受有效订单
4000 台，一举刷新了 A0级家轿预
售期日均订单纪录。

“所以，凭借超越同级别产品
力和价格竞争力以及预售期的火
爆程度，丘比特完全有信心冲击
中原市场 A0 级小车三甲。”吴刚
说：“中原市场是海马丘比特的重
点战略市场，海马汽车将全力以
赴，运用创新的营销手法，将丘比
特的设计理念和品牌理念传递给
中原的消费者。”

他还介绍，丘比特是爱的象
征，爱，是丘比特的主题词，而高
敞的后排空间体现着车主对父
母、家人和朋友的关爱。因此，海
马汽车举办“多点空间多点爱”十
城百市空间之旅活动，是希望传
播丘比特“高·品·值，爱相随”的
品牌理念，为广大消费者送去爱
的祝福。

有爱相随，幸福生活从此升
级，这是海马汽车对丘比特车主
的良好祝愿。

一看二听
诊断爱车小故障

在正常行驶中及时察觉车辆故障，对于行

车安全至关重要，但对不少车主而言，车辆的安

检工作做起来似乎不太容易。维修专家为您介

绍一些简易的判断故障方法。

◆充分利用警示灯
为方便使用和维护，各汽车制造厂普遍在

车上设置了电子故障诊断装置，当车辆某些部
分出现故障时，警告指示灯就会亮起，以提醒车
主及时修理。因此，对车主而言，要判断车辆故
障，首先要学会用警告指示灯。

一般情况下，汽车打开点火开关，各指示警
告灯均会亮起，此时表示电脑控制系统正进行
自检，如果各系统正常，警告灯就熄灭；如果某
个警告灯继续亮着则表示此系统有故障。通常
警告灯亮起，短时间内汽车仍能行驶，但需车主
及时将车开到维修站进行检查。

◆听音判断车辆故障
车辆在使用过程中发现的各种异响，是在

提醒车主注意车辆的故障，车主可以通过这些
异响对车辆故障作初步判断。

冬季启动车后，一般需要让车预热一下，此
时，车主可以仔细听发动机的声音。一般车在
刚启动后的一分钟之内，噪声比较大，这属正常
现象，但如果车辆长时间噪声大，或者发出“哒
哒”的声音，则表示发动机可能有问题了，需要
检查。

在正常行驶过程中，车辆底盘有异响也需
要注意，如果底盘发出“嗡嗡”声，可能是底盘的
轴承损坏了，需要及时进行检查与更换。如果
底盘发出尖锐声，可能是刹车片与刹车盘之间
存在有异物，如果声音不大，可以通过踩两脚急
刹车把中间的异物磨出，如果声音比较大，则需
要进行维修检查。 段晋玉

丘比特有信心冲击A0级小车三甲
访海马汽车销售公司总经理吴刚

本报记者 张延昭 魏瑞娟

新标杆

吉利汽车河南华沃4S旗舰店开业
1月10日，吉利汽车河南华沃4S旗舰店开业。“新吉利，

新标杆”，这是河南华沃对吉利在郑州汽车市场的定位，也是
奋斗目标。开业后，吉利汽车以全新的面貌展示给河南消费
者。“河南华沃4S旗舰店销售吉利金刚、金鹰系列车型，并能
满足吉利全系车型售后服务，让顾客充分享受在河南华沃的
购车乐趣。”河南华沃董事长介绍说。

2009年的吉利汽车创造了无数奇迹并收获丰厚。去年
3月，吉利成功收购全球第二大自动变速器公司——澳大利
亚DSI公司，解决了在大扭矩自动变速器方面的瓶颈；去年4
月，吉利携 22 款全新车型参加上海国际车展，赢得一致好
评；去年6月份起，数位中央领导先后来到吉利，对吉利汽车
的发展和成功经验给予充分肯定和赞扬；去年9月，全球顶
级投行美国高盛 25.86亿港元投资吉利汽车，与吉利携手共
同打造世界级汽车品牌。去年 12月，吉利与福特就收购沃
尔沃轿车公司的所有重要商业条款达成一致。 张延昭

迎新春

河南新大陆两款新车联袂上市
1月9日，“三大升级 全面升值”的奇瑞A3 2010款和瑞

虎DR版在河南新大陆上市，同时启动“购瑞虎DR 赢 4999
元欧洲行旅游基金”活动，该活动至5月31日结束。

全新上市的奇瑞A3 2010款采用全系标配ESP防侧滑
稳定系统的配置，在国内汽车市场中可谓是一项革命性举
措，而这一顶级主动安全配备ESP多见于豪华车上。舒适升
级版奇瑞A3 2010款针对全球尊贵用户的使用意见反馈，对
车辆的NVH噪音、底盘调校和整车细节进行合理优化，使
车辆的驾乘舒适性有显著提升，品质更为卓越的同时无疑更
具档次。瑞虎DR的上市，意味着自主品牌汽车行业首次将
针对欧美市场设计的产品在国内市场销售。 张磊

送厚礼

河南双盛赠送 2.5%购置税
2009年，河南双盛全年销售2800余台，再次领跑东风悦

达起亚河南省销售服务企业。
据悉，河南双盛4S店的迅猛增长，得益于其不断完善的

产品布局及专营店“双倍用心、更胜一筹”经营理念的深入，
同时受益于国家十大产业政策和汽车消费税等利好政策影
响。随着国家政策的明朗，岁末年初购车成了大部分消费者
的选择，使得车市供不应求。河南双盛特推出“双盛新年有
好礼，2.5%购置税送给您”的让利活动，即日起至2月底在河
南双盛购锐欧、赛拉图、欧风、福瑞迪1.6排量及以下的车型，
河南双盛将补贴上涨部分的 2.5%购置税，作为新春献上的
一份实惠好礼。 张静

庆丰收

东风悦达起亚2009年销量24万辆
东风悦达起亚日前公布了 2009年销售业绩，2009年实

现累计销量 241386辆，同比增长高达 70%。继 2008年保持
高速增长 40%之后，东风悦达起亚再次以骄人战绩，成为
2009年车市耀眼的明星。

东风悦达起亚的迅猛增长，得益于其不断完善的产品布
局。旗下新锐与重磅车型齐整发力，成为企业增长的生力
军。精品中级车Forte福瑞迪，12月销售10018辆，上市仅半
年便跻身“万辆俱乐部”；勇夺 CTCC 双冠王的赛拉图，与
Forte福瑞迪双剑合璧，12月销量高达10039辆，2009年数次
销量破万；都市 SUV狮跑 12月销量 5730辆，不仅创造了单
月最高纪录，并取得了连续两个月销量破 5000辆的辉煌成
绩；环保经济车RIO锐欧 12月销量首次突破 5000辆，同比
增长139%，在经济型车市场名列前茅；年末上市的个性跨界
车 SOUL，以时尚个性席卷车市，已实现销量 1636 辆，为
2010年开创了良好的局面。

2009年，东风悦达起亚 4S专营店增至 290家，强大的销
售网络也是销量增长的有力支撑点。 高超 戴杰 丁静

吉利汽车2009年销量超33万辆
2009年，吉利实现整车销售 33万辆，同比增长 48%；实

现销售收入165亿元，同比增长28%；实现利税近24亿元，同
比增长 35%，资产总值达到 230亿元，同比增长 64%；在激烈
的市场竞争中保持了行业十强地位。

据悉，取得如此佳绩，是吉利汽车坚持“自主研发、广泛
合作、掌控核心技术”的理念，推行产品平台化、产品通用化、

“安全第一”和能源多样化等战略的成果，表现为：
在汽车整车主被动安全方面实现了重大突破。2009年

12 月 29 日，吉利熊猫 C-NCAP 碰撞以高分获得五星级成
绩，国家轿车质量监督检验中心在在新闻发布会上宣布，吉
利熊猫C－NCAP五星成绩标示着自主品牌小型车被动安
全技术已经与国际接轨。这证明了吉利已经能自主设计、制
造出中国最安全的经济型小车。

在产品系列化上吉利也实现重大突破。继首款B级车
帝豪EC718车型成功推出后，吉利已经在经济型轿车、混合
动力轿车和清洁燃料轿车等领域开发出 16款车型，正在开
发的有近20款。显示出强大的发展后劲。

在核心技术上实现重大突破。在开发能力建设上实现
重大突破，充分展现了吉利技术体系自主创新能力的巨大提
升。 惠 立

海马丘比特上市后，业内人士好评如潮。
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