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消费相对论 栏目记者 陈茜

金融·理财

大学新生入学
消费“悠着点”

现象：近日，考上一本院校的新生小杨算
了一笔账：拉杆箱300元，新衣3000多元，电
子产品1万多元，交通费1000元，学费、生活
费8000元，算下来开学共需花费两万多元。
而浙江义乌一位新生妈妈日前因给到杭州读
大学的女儿每月1200元生活费，遭到女儿“怒
怼”。进入开学季，家长们各路打探求助，新生
入学消费多少钱合适？每月给孩子多少生活
费合适？开学季似乎正在成为“烧钱季”，考验
着家长们的钱包。

随着社会在进步，大学新生开学的“装备”
也在与时俱进。除了普通生活用品，笔记本电
脑、手机、平板电脑成了大多数大学生开学必
备的“新三样”。而要配齐这“新三样”，少则花
费数千元，多则上万元。而家长给孩子的生活
费，每月也都超过千元。

为何大学生花费这么多？首先是家长爱
子心切，希望尽自己的最大能力来满足孩子的
愿望和要求；其次，是孩子的攀比心和虚荣心
在作祟。他们涉世未深，自尊心较强，一不小
心就会转化为虚荣心和攀比心理。

大学生作为一个庞大而特殊的消费群体，
对消费引领和拉动有积极促进作用。而大学
生的生活费用不能一概而论，要视家庭经济情
况而定，理性科学的消费才不容易在消费中出
现问题。添置一些必要的“装备”无可厚非，但
凡事要有度，应按需购买、量力而行。

而作为家长，不能因为溺爱而对孩子无原
则迁就，合格的父母应多关注孩子人格方面的
成长以及能力的培养。控制孩子的不合理经
济支出，也是父母教育和引导孩子非常重要的
一个方面。

同时，在对学生的引导方面，作为学校和
教育者，遏制浮躁、功利的社会风气，营造起更
理性、更阳光的社会氛围，加大实践课、理财课
等素质教育课程的比重，会对学生起到潜移默
化的作用。

其实最好的开学“装备”，不是奢侈的衣
物，亦非值钱的电子产品，而是新时代大学生
所应具有的责任和担当。

本报讯（记者 王 震）近
日，中原银行新郑支行联合
郑州颐和医院来到新郑市
观音寺真太清村惠农服务
点，开展“惠农扶贫——健
康 关 怀 工 程 ”义 诊 下 乡 活
动。

活动当日，中原银行新
郑支行工作人员一早赶往惠
农点所在地，做好前期准备
工作。义诊期间，医生认真

对村民进行检查，新郑支行
的工作人员则在一旁做好辅
助工作，并利用空闲时间为
村民普及金融知识和理财产
品，村民对中原银行的贴心
服务交口称赞。

据悉，此次活动是新郑
支行义诊下乡的第三站，今
后该支行将继续开展此类活
动，助力中原银行在普惠金
融发展的道路上不断前行。

做好预算 培养财商

近年来，大学生的理财意识
普遍增强，特别是随着互联网理
财工具的推陈出新，降低了理财
的门槛，理财话题在大学生群体
中的热度也日益高涨。

“对很多大学生来说，存有生
活费的卡是他们拥有的第一张自
主管理的银行卡。对于卡中资
金，该如何花？建议先做好支出
预算管理工作，其次，做好预算的
技巧，并不是做得越紧越好，那样
可能会失去理财投资的乐趣以及
生活学习的乐趣。”我市一家银行
工作人员提醒，预算越详细越好，
比如将生活费的 65%用于伙食、
15%用于社交活动、20%作为临
时备用等，具体的规划更有助于
培养财商。

另外，家长也应有培养孩子
理财观念的意识。在给孩子生活
费时，可以一次性给孩子半学期
或一学期的生活费，让他们自己
统筹规划这部分财务。不过，不
少大学生对于第一次拿到这笔不

算少的费用，很难抑制住消费的
欲望，因此，家长可提前建议孩子
列出这笔资金的支出方向，帮助
他们合理规划。

开源节流 按需投资

在积累了一定资金的情况
下，一些大学生也希望开始尝试
投资理财产品，增加资金。那么，
哪些投资产品是适合大学生选择
的呢？根据专家介绍，由于可支
配资金不高且承受风险的能力不
强，大学生在选择理财产品的时
候，应该以那些短期的门槛较低、
灵活性较高且风险较低的产品为
主。以这样的标准来看，适合大
学生投资的理财产品有货币基
金、互联网宝宝类产品、票据理财
工具等。

“如果资金量小，可选择基金
定投，每个月定额投入 100 元或
者几百元，既符合投资资金少的
特点，也可使学生通过基金定投
强制存储，养成攒钱的习惯，帮助
学生开源节流。如果资金充裕，

可以做一些固定收益类的银行理
财产品的投资，比如 5万元左右，
可以选择短期的银行理财产品，
年化收益率 5%左右，收益要比互
联网金融理财产品收益高一些。”
郑州银行长椿路支行零售经理吴
振中说，“如果想随用随取，则建
议选择更灵活的余额宝等互联网
金融理财产品，这种产品门槛低、
流动性强很适合学生一族。”

本报讯（记者 张 慧）日
前，光大银行郑州分行举办

“阳光理财主题月活动新闻
发布会”，推出光大银行行庆
专属理财产品回馈客户，并
配套出台系列客户活动。

光大银行郑州分行副行
长黄定华表示，光大银行郑
州分行早在 2002 年就推出
了阳光金典理财品牌，多年
来频频推出领先市场的理财
产品，已成为值得老百姓信
赖的“理财银行”。正值中国
光大银行成立 25周年之际，
为回馈客户，同时也使更多
的人能够认识、了解和感受
阳光理财品牌，特推出阳光
理财主题月活动。

据介绍，阳光理财主题
月活动包括“八月暖心生日
礼”“资产配置欢乐礼”以及

“行庆理财感恩礼”三重礼
遇，其中的重头戏当属“行庆
理财感恩礼”中回馈客户的
高收益理财产品——“八月
惠享A”及“感恩专享”。所有
客户均可购买“八月惠享 A”
理财产品，产品购买起点金
额 5万元（含以上），期限 163
天，预期年化收益率 5.18%；
同时，光大银行还为 10年以
上持续购买该行理财产品的

老客户精心准备了“感恩专
享”理财产品，产品购买起点
金额 5 万元（含以上），期限
199 天 ，预 期 年 化 收 益 率
5.25%。值得一提的是，该产
品内部风险评级仅为二星
级，较低的风险程度对大部
分稳健型投资人或想采取稳
健发展投资策略的投资者来
说，具有显著的吸引力。

另外，活动产品采取柜
台、网银、手机渠道同期发
行，通过手机、网银等轻松便
捷的电子渠道均可进行理
财，所有购买“光大25周年行
庆理财”的客户还可免费享
受 6个月的专业理财规划服
务。

又 讯 近日，由工信部数
据中心联盟组织，光大银行
等领衔主编的《金融业模块
化机房技术》白皮书首发。
该白皮书的编制历时两年，
光大银行总体负责组织白皮
书的编写工作，为金融行业
模块化机房建设提供了便
捷、高效、低成本、高可靠性
的解决方案选择。目前，光
大银行已面向一、二级分行
及支行网点进行模块化机房
技术的推广，进一步提高机
房运营管理水平。

本报讯（记者 张 慧）近
日，兴业银行与京东金融共
同推出集储蓄、自动理财、
消费于一体的智能联名借
记卡——兴业银行京东金融
小金卡，预计将于 9月 1日起
在全国推广发行。

据悉，此次联合推出借
记卡是双方自今年 4月份签
订合作备忘录以来取得的阶
段性成果之一。与常规银行
借记卡不同，该卡具备独特
的“智能理财”功能。客户开
立小金卡且与京东小金库签
约后，当卡内活期账户资金
超过 1000元（不含 1000元）
时，超出部分将自动转入京
东小金库所关联的货币基
金，为持卡人提供高于活期
存款利率的投资收益；当持

卡 人 进 行 快 捷 支 付 、境 内
POS 消费或境内 ATM 取款
等交易时，如果卡内活期账
户余额不足，将自动从京东
小金库账户赎回差额部分，
连同活期账户余额完成支
付，不用人工操作即可实现
账户资金在银行活期账户与
京东“小金库账户”之间的灵
活支配，既满足持卡人对账
户资金的流动性需求，又可
获得相对更高的投资收益。

此外，小金卡持卡人还
享有众多专属权益和活动优
惠。如“精灵信使”短信服务
免费、每月前 5 笔境内跨行
ATM取现免费等，享受京东
金融专享权益包括网络消费
礼包、专属京东金币优惠兑
换等。

光大银行启动阳光理财主题月活动

中原银行携手医院义诊下乡

九月将至，各年龄段学生
都迎来了开学季，与此同时，
学生和家长也纷纷着手准备
开学装备。不过，面对新学
期，你真的准备好了吗？本报
特推出《开学季》专题策划，为
你打造实用、全面的开学攻
略，助力新学期。

商家促销 火力全开

日前，大商新玛特郑州金博大店的“开学
季 特惠季”活动一经推出，就吸引了不少人
气。“商场超市的玩具、体育用品、文具、图书
等用品也都参与活动，趁着活动买更划算。”
一位正在金博大店超市选购物品的家长告诉
记者。

“每年开学季都会给店里带来销售热
潮。近期，过来选购笔记本电脑的学生很
多，4000元~6000元价位的产品是学生选购
的热点。”丹尼斯大卫城店一家电脑品牌销售
人员说，活动期间，学生凭录取通知书还可享
受买笔记本电脑立减211元的优惠活动。

据了解，从 8月中旬开始，各大商场就陆
续迎来学生购物高峰期，运动品牌服饰、箱
包、健康桌椅、笔记本电脑等产品持续走俏。
针对蜂拥而至的学生、家长客群，商场也纷纷
抢推“开学季”主题营销活动，力促淡季销售。

在杉杉奥特莱斯广场，开学购物季正火
热进行，一大波学生党福利大放送，学生凭学
生证等有效证明可以享受多家运动品牌和餐
饮店专属折扣。该商场相关负责人表示，各
大中小学陆续开学，带动了学生用品进入销
售旺季，自开学活动启动以来，多家品牌销量
逐日递增。

“我们推有‘新学期 新装备’的开学季
活动，涵盖服装、书包、学习座椅、电子产
品等品类，大多以 7 折、8 折为主，另外，还
推出个别产品一口价活动，性价比很高。
目前，多家品牌开学季活动持续进行，比
如安踏儿童服饰新品两件 8.8 折、EK 书包
集赞享新品折扣、李宁童装满额送专属礼
品等，再加上各个品牌集中上新，也吸引
了一部分家长。”丹尼斯大卫城 9 楼课长程
鑫介绍。

碰撞七夕 营销造“市”

对于商场而言，6月至 8月底是传统消费
淡季，在此期间，如何提振销售额是各个商场
都在思考的问题。如今，开学季的到来，自然
而然成了商场营销的好机会。

“9月将进入商场销售旺季，可以说，开学
季营销是今年淡季最后一个活动节点，也是
旺季的开场营销。”程鑫说，开学经济提前为

“金九银十”预热，效果还是不错的，不少品牌
的销售额增长明显。

杉杉奥特莱斯广场相关负责人也认为，
营销造“市”，商场开学季集中促销，增加了淡
季客流量，提振销量。而今年开学季恰遇 七
夕，对商家而言，通过多重节点营销，不仅可

以带来庞大的学生客群，还能“取悦”更多的
年轻客群。

记者走访发现，截至目前，我市多家商场
开学季活动与七夕营销同时展开，各种优惠
促销纷至沓来。业内人士认为，这个时间段，
势必掀起销售小高峰。

“为了迎合市场需求，抢占市场先机，商
场往往会利用特殊时节借机打造‘营销点’，
通过‘就势造势’提振销量。眼下，开学季、七
夕同时营销，形成促销合力，无疑将给商家带
来更多人气。”河南商业经济学会副秘书长任
佳说。不过，商场也应认识到，只凭优惠、促
销很难完全撼动 90后、00后年轻一族，这类
消费群体是未来的实力阶层，具有独特的价
值偏好，商家还应站在他们的立场，去分析这
类消费者的喜好、心理、习惯，不断推陈出
新，才能赢得更多市场。

网购“装备”谨慎下单

“新学期，希望孩子有更崭新的开始，所
以这几天一直在给孩子添置开学新装备。刚
换了新手机、新电脑，今天主要是给她选选衣
服、鞋子，整个花费将近两万元。”正在中原万
达逛街的李女士表示，虽然花费不小，但还是
很乐意为孩子买。

在各大商场服装、电脑、手机柜台随处可
见学生的身影，不少家长也陪同左右，为孩子
挑选合适的开学新装备。而除了各大商场，

多家购物网站也处处可见形色各异的开学营

销活动，从 12期免息券到特惠狂欢价，赚足

了眼球。专家分析，在网购时代，线上营销将

使线下销售有所分流。

“现在用的电子产品都是网购的，一方面

可以淘到便宜价，另一方面还能对比电子产

品的性能，比在实体店里来回挑选，要舒心很

多。”有学生认为。

据了解，随着网络的发达以及现代人生

活方式和购物理念的转变，购物渠道越来越

多，网购开学装备的学生不在少数，并渐成一

种消费趋势，线下实体销售正在遭受网络的

冲击。但由于网购并不能提前查看实物，很

容易出现消费纠纷。专家提醒，网购时一定

要咨询物品详细参数，选择正规、有经营资质

的购物平台，同时，要选择信誉好的网店，注

意辨别个别平台网店是否存在炒作、刷信誉

度等不法经营行为，并在了解商品售后服务

之后再谨慎下单。另外，建议主动保留所购

物品的网页截图、与卖家的聊天记录等信息，

以便发生消费纠纷时可以作为维权证据。此
外，大学生还要主动学习消费维权法律知识，
提升高自我保护能力。

购
物 ““装备装备””换新正当时换新正当时

本报记者 苏立萌

合理筹划合理筹划““小金库小金库””
本报记者 苏立萌

理财

兴业银行联合京东金融推出小金卡

进入开学季，对大学生来说，此时会从家长手中

获得一笔生活费，由其自由支配。该如何处理每月的

生活费？理财师提醒，为避免月初宽裕、月底紧缩的

情况，建议学生提前养成正确理财观，建立“小金库”，

有计划、有目的地消费。

近期，体彩郑州西区分中心携手民间公益组织
“爱�公益”开展了“爱从这里出发，爱心衣物免费自
取”活动的首发仪式。与此同时，体彩人爱心帮扶小
组（简称“体彩帮”）也正式成立。

“中国体育彩票，国家公益彩票”，这是一句简单的
口号，却包含着重大的社会责任，更是每一位体彩人不
忘初心，砥砺前行的动力源泉。据悉，体彩郑州西区分
中心长期以来一直在以自己的实际行动，践行公益使
命，如：儿童福利院捐赠、敬老院捐赠和贫困山区学校
捐赠等各种公益活动，从未间歇。如今，随着“体彩帮”
爱心公益小组的正式成立，将有更多成员加入其中，共同
大力弘扬社会正能量，为更多贫困地区带去亟须的帮助，
把爱心继续传递下去，体现体彩人的责任和担当。

首发仪式次日，体彩郑州西区分中心和“爱�公
益”一行15人驱车来到新密市平陌镇省贫困村刘沟村
开展“爱心衣物，免费发放”捐助活动。虽烈日炎炎，
但是衣物发放现场秩序井然，大家按需挑选适合自己
的衣物。活动期间，体彩郑州西区分中心和“爱�公
益”共捐献爱心衣物1000余件。

衣物捐赠是对社会资源的再次利用。体彩郑州
西区分中心相关负责人表示，希望通过此种方式让更
多人将旧衣物捐赠给需要的人，为他们带去来自社会
的关爱。 刘 锐

体彩郑州西区分中心
公益活动暖人心


