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畅通郑州在行动

在反诈郑郑

厂商同心 服务好终端和消费者

笔者在国台 2024年全国经销商大会上获知，2024年是国台
五年市场深耕的攻坚年、关键年。“稳中有进、以进促稳”是国台的
主基调。为确保市场秩序和经销商权益，国台将避免库存压力，根
据市场需求供应产品，经销商能卖多少就供多少，甚至可以根据销
售情况提供更多货源。国台致力于通过真金白银的投入和真诚的
努力，与经销商共同培育消费市场，促进销售畅通，让终端得到更
好激励，让消费者享有更好体验。

“其实国台会做很多的品鉴会，例如‘至尊龙宴’等，还有在广
告、赞助活动等方面，国台也一直在做，他们把服务工作安排得很
好，所以在龙酒这款产品上，我们不用再去做服务员，我们要做的
是执行好。因为消费龙酒的客户，基本上都是各个行业的精英，他
们对酒的知识以及酒文化都很有研究。我们在服务这些客户的时
候，是以一个专业人士的身份出现的，直白地说，我们的团队必须
要在酒知识、酒文化方面非常专业，只有我们专业，能讲出这款酒
为什么好，好在哪里，才能得到他们的认可。客户可能在自己的领
域很优秀，但是在酒的领域，我们一定要做到比他更专业、更优秀，
这样才值得他去购买。”在谈起服务客户时，徐磊脸上露出自信的
笑容。

在徐磊团队的精耕细作下，过去的一年，国台在河南销售增长
迅猛，特别是伴随着日益扩大的酱酒消费量，徐磊团队的专业性，
国台龙酒的货真价实、高品质，赢得了高端酱酒爱好者的认同，越
来越多的客户认识到国台龙酒的价值，国台龙酒的产品知名度日
益提高，这也是徐磊对新一年抱有更高期望的底气所在。

“酱酒在河南的发展正处于上扬势头，发展空间非常值得期
待，我们将继续加大投入力度。”在国台 2024年全国经销商大会
上，徐磊作为优秀经销商代表上台进行经验分享，他说：“路虽远，
行则将至；事虽难，做则必成；只要有愚公移山的志气，滴水穿石的
毅力，脚踏实地、埋头苦干，就一定能把宏伟目标变成现实！”

王见宾 朱习之

“2023年9月和国台签约，成

为国台龙酒河南总经销商，到

2023年12月底的时候，我们已销

售2000多万元，完成了全部的任

务……”在充满压力的2023年，大

量酒企在适应和调整中找寻贴合

的生存方式，作为国台龙酒河南

总经销商的徐磊，谈起这些成绩

时却显得风轻云淡。

步入2024年岁首，回望2023

年，国台成为白酒圈中在市场端

收获颇丰的企业，各地逐步迎来

“国台热”。国台在河南的抢眼表

现，正通过一系列数据树立终端

建设的范本，成为白酒行业一道

亮丽的风景。

龙酒庆龙年 国台酒持续旺销

2024 年 1月 9日，以“共商共建
同奋进 共创共享新名酒”为主题的
国台2024年全国经销商大会在广州
召开。

大会回顾总结了国台 2023 年
的发展成果，擘画了 2024 年发展蓝
图，对作出突出贡献的经销商进行
表彰，徐磊代表河南龙酒销售有限
公司领取优秀体验馆奖并上台分
享心得体验。

数据显示，国台主要业绩指标
可 以 用 稳 中 有 进、略 有 增 长 来 总

结。其中，“双大单品”国台国标酒
销 售 量 同 比 增 长 54% ，动 销 增 长
49%；国台十五年销售量同比增长
18%，动销增长 9%。

在品牌建设方面，一方面，国台
与亚布力论坛、中高协开启战略级别
合作，另一方面，加强重点市场的全
域营销，策划举办了叠滘龙舟赛、福
建博饼、广东“促消费·共振兴”好酒
进名企、粤港澳大湾区“美酒美食美
生活”等系列活动，加强消费者培
育。可以感受到，国台下大力气、花

真功夫，真金白银培育市场。也因
此 ，2023 年 ，国 台 品 牌 价 值 突 破
2000亿元，蝉联中国白酒第十，贵州
白酒第三。

徐磊高兴地看到，国台高端酒运
营中心稳商扶商，扎实推进数智体验
中心和体验馆（专卖店）建设，初步构
建特色会员体系，拓展高端会员近万
名。在高端产品领域，国台酒以“国
台十五年·尊品盛宴”“国台龙酒·至
尊龙宴”等形式，在广州、上海、济南、
青岛、西安等城市举办近百场专属高
端品鉴活动，持续提升国台产品的品
牌知名度，强化国台酒的高端形象。

同时，国台在 2023 年还率先发
布《智能酿造标准体系》，获得“2023
年度智能制造示范工厂揭榜单位”荣
誉称号。2023年，国台下沙投产2万
吨，其中，智能酿造突破 1万吨，储存
年份基酒 8万余吨，进一步夯实国台
行稳致远的品质保障、产能保障，为
国台的长远发展提供了底气和支撑。

总的来说，过去一年，国台在做
好品质基础上，用心扶商、用情扶
商、用钱扶商、实在扶商，不仅当年
销售的酒有了较高的开瓶率，而且
全力消化了市场库存，市场逐渐趋
向良性，在多个省份，国台成为酱
酒前列品牌。

2023年 国台稳中有进

早在 2018 年，徐磊就和国台结
下了不解之缘，他发现，周边很多人
都有高端酒水的需求，希望买到好
酒、真酒、高性价比产品。

“当时跟朋友一起吃饭，拿了两
款酒，其中一款就是国台十五年，朋
友也推荐我试试这款酒。”徐磊说。
通过品鉴，他觉得国台酒质非常好，
当时就决定要对国台酒进行多方位
的了解并建立合作。

自 2018 年起，徐磊开始了国台
的营销工作。他经历了白酒行业的
波峰、波谷，看到了国台取得引人注
目的成绩。尤其是在2023年的行业
调整期，国台依然在市场精耕细作，

进行人员调整布局，在品牌发展中大
力投入媒体广告宣传，销售业绩不降
反升，实现逆势跨越式增长，这更坚
定了徐磊与之合作的强烈愿望。

国台龙酒，是国台酒中的高端
产品，是由中国酱酒勾调大师、国台
酒业集团副总经理徐强从万吨老酒
中甄选优质老酒，小批量精心勾调
而成，色如琥珀，酱香突出，老熟香
味舒适，是一款不可多得的年份老
酒，因此，龙酒也有“国台龙酒，滴滴
稀 有 ”的 赞 誉 。 徐 磊 对 此 深 有 体
会。自签约国台龙酒以来，他多次
与身边的朋友们在聚会中品鉴交
流，尤其在品饮体验上，他说，龙酒

的酱香风格更浓郁、更传统，价值也
更高，深得许多精英人士以及酱酒
粉丝的喜爱。

“消费者在酱香的基础上，再
往 上 追 求 更 高 品 质 的 时 候 ，就 会
喝 年 份 更 长、酱 香 味 更 厚 重 的 酒
体。这是消费逐渐升级的一个过
程 ，也 是 喝 酒 档 次 越 来 越 高 的 一
个 过 程 ，而 国 台 龙 酒 就 是 很 好 的
选择。”徐磊说，“无论是以前、现
在还是将来，我相信我所选择的品
牌，未来将做到‘品牌聚焦，产品聚
焦，精力聚焦，资金聚焦’四个‘聚
焦’，优化亮点，做好整合，未来一
定能迎来新的爆发。”

牵手龙酒 双向奔赴

河南龙酒销售有限公司总经理 徐磊

得过甲流仍有可能得乙流
专家提醒：流感不可拖 早诊断早治疗

本报讯（记者 王红）得过甲流，还
会得乙流吗？甲流和乙流有区别吗？
如何才能有效预防流感……这个冬季，
流行感冒在多种呼吸道疾病流行中始
终占据一席，也给许多家庭带来困扰。
对此，省市感染科医疗专家表示，接种
流感疫苗是预防流感经济、有效的方
式，一旦生病，不要熬、不要拖，尽量做
到早诊断、早治疗。

据介绍，流感即流行性感冒，是
由流感病毒引起的一种急性呼吸道
传染病，甲流和乙流一样，主要通过
空气飞沫传播，也通过直接接触已感
染物体表面后，再触摸口、鼻或眼睛
而传播。

感染乙流比甲流的病情更重吗？
对此，郑州市第六人民医院感染三科主
任医师李三景表示，相对而言，甲流症

状通常更严重些，除了典型的呼吸道症
状外，还可能导致更严重的并发症。乙
流一般来说症状相对温和，症状可能和
甲流类似，比如，发烧、咳嗽、咽痛及全
身的症状，包括头痛、肌肉酸痛、乏力
等，但一般较甲流轻微。但是，每个人
感染后的具体症状和病程因个体差异
而不同。此外，甲流由于其更大的遗传
变异能力，在人群中的传播可能更广
泛，更容易引起季节性大流行，乙流通
常传播较甲流相对少一些。

河南省儿童医院感染性疾病科主
任王芳提醒公众，单纯从感染症状来
说，甲流和乙流的差别不大，很难根据
症状鉴别，确诊还是需要配合检验来诊
断。因为甲流和乙流有相应的抗病毒
药物，越早治疗效果越好，还是建议患
者来医院检查，结合血常规、抗原或者

是核酸等进行诊断。
为啥近期得过流感了，还会再感

染？李三景表示，流感病毒有不同的病
毒株，比如说甲流、乙流这两种病毒都
有不同的亚型，对于同一个亚型，感染
后会有一定的免疫力，在 3～6个月内
一般不会再次感染这一亚型。不过，甲
流病毒容易变异，可能会再次感染其他
亚型的甲流。

得过甲流，还会得乙流吗？王芳表
示，确实会出现这种情况。因为甲流和
乙流是流感的两种不同亚型，不具备交
叉免疫机制，如果患者体质弱，甲流感
染后也有可能会感染乙流。但是，由于
乙流病毒没有太多变异，常见的有两种
亚 型 ，B/Yamagata 系 和 B/Victoria
系，传播范围相对小，在我国大部分地
区呈单一冬季高发，流行强度整体低于

A型，两系交替占优势，流行强度在各
年间存在差异，一年内再次感染乙流概
率小。

专家表示，接种流感疫苗，是预防
流感病毒的第一步，也是最重要的一
步，特别建议高风险人群及时接种疫
苗。需要注意的是，流感疫苗起效是
2～4周，通常建议在 9～11月（流感季
来临前）及时接种。即使短期内得过流
感的人群依旧不能掉以轻心，还是尽量
不去人群密集的地方，必须要到人多的
地方时注意科学佩戴口罩，日常保持良
好卫生习惯，勤洗手、勤通风，适度锻
炼，增强抵抗力。

此外，专家建议，无论是甲流还是
乙流，都是越早治疗效果越好，生病了
不要熬、不要拖，尽量做到早诊断、早
治疗。

认识“行内人”能办烟草证？假的！
警方提醒：伪造证件、私下贩售等行为均属违法

本报讯（记者 张玉东 见习记者 任思领 黄栖悦 通讯员 相冰）近年来，由于烟
草专卖零售许可证办理流程规范化，对申请人相关资质提出了更为严格的要求，在
客观上也导致了烟草证一“证”难求。在此背景下，有不法分子以“认识领导”“能走
关系”为由，利用虚假宣传吸引需要办证的营业者，从而实施诈骗。

受害人张先生刷抖音时看到一个能办理烟草专卖零售许可证的视频，之后便
通过微信添加对方为好友。一开始，对方自称做这行很多年了，非常专业，并且认
识很多“行内人”。张先生便信以为真，随后先交了 500元定金委托对方帮忙办理
烟草证。

张先生等了很长时间，对方却迟迟没有将烟草证办理下来，在等消息的一个多
月内，对方以“购买礼品”“疏通关系”“交剩余费用”等为借口，要求张先生向其指定
账户多次转账，最后对方又称要验证资金，要求张先生将银行卡绑定到对方指定的
QQ号上，此时张先生幡然醒悟，意识到被骗，于是报警。其间，张先生向对方转账
多笔，共计损失6500元。

目前，该案件正在进一步侦办中。
郑州市公安局反诈支队提醒：办理烟草专卖零售许可证是营业者合法出售烟

草的唯一途径，伪造证件、无证经营、私下贩售等行为均属违法，须承担法律责任；
申办烟草证或其他证件时，需提前了解相关资质需求，如果有不理解的地方，可以
关注对应部门的官方网站、公众号等对外平台，或至当地对应部门业务办理窗口进
行咨询；委托第三方代办也需把好钱包“出口”，不合理的相关费用应当拒绝，正规
的代办公司仅提供法律法规咨询与手续援助，而非“代收好处”。

路畅才能心畅

交警严查玉凤路违停乱象
本报讯（见习记者 任思领）为保障道路通畅，还路于民，昨日，交警四支队对玉

凤路展开违停整治。
昨日17时，记者跟随执勤交警来到玉凤路看到，道路两旁有不少违停车辆，非

常影响来往车辆通行。由于违停，玉凤路由双向四车道变为双向两车道，路上还有
不少非机动车辆行驶，有很大的交通安全隐患。

据了解，玉凤路北起金水路，南至陇海快速路，是一条通行主干道。为什么道
路两旁有这么多违停呢？执勤交警常军向记者分析了原因，玉凤路与商都路交叉
口附近有很多大型社区，其中沈庄社区等都是万人社区，人口较为密集。另外，附
近有小学和幼儿园，一到上下学的时间段，有很多来接送孩子的家长临时停车，所
以每到上下学时间段，这里的路会很堵，在此时间段交警都会来此疏理交通。

常军表示，对于违停车辆，一般先通知车主尽快挪车，针对长时间违停的才
进行处罚。对于在行车道路上等待客人的出租车司机，交警会口头告知司机，尽
快将车开走。常军说：“在严格执法的同时，我们也要人性化执法，主要是以警告
教育为主。”

整治现场，执勤交警先后通知了十多辆违停车辆的车主尽快挪车，劝离五六辆
在行车道上等待客人的出租车司机。经过整治，玉凤路沈庄新城路段恢复畅通。

针对此类现象，常军表示，交警会联合社区对广大居民宣传交通安全知识与行
车规范，还会联合学校护学岗工作人员对接送孩子的家长进行劝导，让家长们接到
孩子后尽快驶离。路通才能心畅，整治违停等违法现象需要进行常态化，以保证道
路畅通，还路与民。

本报讯（记者 张玉东 见习记者 黄栖悦 任思领
实习生 宋小梅 通讯员 王霞 文/图）民警变身实验员，
拿出“笑气子弹”和奶油枪，让同学们在实验中认识“笑
气”的危害；民警化身“厨师”，在课堂上拿出鸡蛋与平
底锅，用一枚鸡蛋让同学们记住毒品的危害……1月
17日下午，在金水区文化路第二小学报告厅里，一堂
有趣好玩的课程让同学们大开眼界，从“毒品是什么”
到“毒品长啥样”，从“毒品有多坏”到“我该怎么做”，跟
着民警进行了一场禁毒知识探险之旅（如图）。

同时，在书法室里，墨香四溢，浸润美好，禁毒书法
大赛正在进行。学生们神情专注，一笔一画写下对毒
品的认识——“珍爱生命 远离毒品”“远离毒品是正
道 拒绝毒害保未来”，用书法作品表达着远离毒品的
决心。为了表达对禁毒工作的热爱与支持，孩子们还
写下“福”字、“万事如意”的新春挂件送给禁毒民警与
社工。

此次以“禁毒宣传进校园 书法大赛迎新春”为主
题的系列禁毒宣传活动是在郑州市禁毒办、郑州市公
安局禁毒支队、郑州禁毒协会的指导下，由金水公安分
局禁毒大队联合玖久禁毒社工举办的，旨在寓教于乐，
让孩子们在轻松的氛围中掌握禁毒知识，筑牢禁毒防
线，增强抵制毒品侵害的能力，也进一步强化校园毒品
预防教育工作，发挥学校教育主渠道作用，助力青少年
健康快乐成长。

从“毒品是什么”到“毒品长啥样”

跟着民警来一场禁毒知识探险之旅


