
科技越来越发达!汽车防盗
系统也越来越先进!从简单的机
械防盗!到价值上万元的电子防
盗系统!车主不惜"血本#武装爱
车!求的是安心享用$

一般来说!车辆防盗系统可
简单分为机械防盗装置 % 电子
!

机电
"

防盗装置以及联网电子防
盗系统$ 对于机械防盗装置!大
家都十分熟悉了!它们通常不需
要专业安装! 售后服务也简单!

价格便宜$ 电子防盗装置既有简
单的!又有复杂的 !以市售的多
种汽车防盗报警器为主$ 车辆防
盗报警系统由本车防盗和联网
防盗组成!车主投入比较大$ 有
些车主爱车心切!对于原厂防盗
设备的简单易用又不放心!于是
不惜血本&整改#防盗系统!添加
各种防盗设备$

专家介绍说!许多汽车出厂
时!都已经配备了厂家装配的防
盗装置!从简单的门锁 !到高精
密的指纹识别%智能防盗启动锁
止系统等!已经具备了较强的防

盗能力! 特别是一些新车型!基
本上都会安装适合车型的先进
防盗系统$ 但很多车主经常琢磨
怎样加强防盗能力$ 专家指出!

这要先了解清楚爱车原装防盗
装置的防盗能力$ 现在很多车辆
并不简单采用锁具进行防盗!厂
家更会根据车辆特点设计安装
防盗装置!它与车辆很好地结合
在一起!同时也尽可能方便车主
使用$

那么防盗设备是否越多越
安全

#

专家指出!防盗设备也并非
越多越好$ 首先!车主必须为此
付出更大的费用 '其次 !功能重
叠!车主使用不方便'最后!若安
装不妥! 反而降低防盗功能!破
坏原有系统的构造 ! 削弱了功
能$ 建议首先应当评估原装防盗
装置的性能!关键要做到防盗报
警%控制发动机%高精密性等!否
则车辆增加其他防盗系统以提
高防护能力是可选择的办法$

保富
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789

的产生
$%

世纪
&%

年代! 当
'()*+,-.

还是福特的
一名青年工程师的时候! 关于

/01

的设想就
开始在他脑海中萌芽了$ 上世纪

&%

年代末期!

克莱斯勒已经在大型的厢式旅行车市场上取
得了非凡的成功! 道奇(公羊车型在美国市场
上可谓呼风唤雨$ 但制约着大型厢式旅行车销
售进一步提高的有两个因素)首先!虽然这个

车型一直非常注重舒适性 !

但驾驶的感觉还是与卡车类
似'第二!它们的尺寸太大 !

致使美国普通家庭的车库无
法容纳$因此!克莱斯勒公司
内部提出了这个问题)&为什
么不缩小道奇(公羊车型的
尺寸! 使它在保持实用性和
足够的内部空间的同时更加
紧凑% 更能适应车库的体积
呢* +

23&&

年
'()*+,-.

带着他
关于

/01

的创意来到了克
莱斯勒! 当时经营状况不佳
的克莱斯勒秘密启动了"

45

226

工程+!开始厢式旅行车
的研发$ 其目标是乘客在上
车时感觉是坐进了轿车而不

是爬上了旅行车! 同时又要有足够的内部空
间!让乘客能在座位之间走动$

直到
2378

年
22

月克莱斯勒第一款!也是
全球第一款厢式旅行车现身市场$ 当时这款车
被分别命名为普利茅斯(捷龙和道奇(卡拉万!

在北美的广告中克莱斯勒将其称之为"神奇旅
行车+$ 克莱斯勒的捷龙车型一问世!就得到了
美国公众的交口称道$ 推向市场的一年时间

里!在美国销售了
$2

万辆!远远超过了
2696

万
辆的利润平衡点$ 应该说!在当时美国正经历
经济衰退的形势下!克莱斯勒公司的总体运营
在

$%

世纪
7%

年代初也不理想的时候!全新的
厢式旅行车在其东山再起的过程中功勋卓著$

当厢式旅行车问世之时!通用和福特等对
厢式旅行车的前景并不看好$ 但是这种集更大
空间与轿车的舒适性%操控便捷性于一身的创
新产品! 市场反应却出奇的好! 更将强劲的
/01

旋风从北美延伸到了全球$ 随后欧洲%美
国和日本的主流汽车厂商闻风而动!纷纷开始
投产类似厢式旅行车的车型$

789

车型的优势
/01

的特点非常鲜明! 相对于一般的微
型车!

/01

更显其轿车化的舒适性'相对于轿
车而言!大空间的特点便成了它的优势$ 在欧
美发达国家!

/01

似乎就是一家人集体活动
时的专用车$ 而且在雷诺公司发展了

/01

的
概念以后!它又在商务车有了一定的领地$ 把
前座向后翻转! 后排坐椅也做适当的调整!就
能在车厢内形成一个相当舒适的小型会议室$

这是一般轿车无论如何也不能实现的$

随着中国居民的生活水平的提高和观念
的更新!轿车走进家庭已是大势所趋$ 在中国
家庭大多只能买一部车的情况下!对车的要求

尤其偏重于多功能性$ 家庭用车中!如果夫妻
与双方的父母想结伴出游!开一辆轿车一家人
坐不下!开两辆轿车又不划算'借一辆吉普车!

解决了郊游越野问题! 可怎么也坐不下
7

个
人'租一辆面包车!人倒是坐下了!可遇到小田
埂就变成了"拖拉机+'如今国家政策放开了!

个人也可以办独资企业!买一辆轿车!派头倒
是有了! 可随时要拉点东西就不那么容易'买
一辆面包车吧!载人拉货都解决了!可要开着
去见客户!可怎么也拉不下这个"面子+$ 所以
在多种选择的协调中!

/01

的优势就非常突

出了$

789

在中国的历史
在国内说起

/01

!消费者可能觉得陌生!

但说起"子弹头+却大都知晓!比如
$%

世纪
3%

年代中期进口的美国通用雪佛兰的鲁米娜%克
莱斯勒的道奇%日本丰田的大霸王等$ 真正从
生产制造的角度讲 !

/01

进入中国时间
并不长! 不过

6

年多
的时间$

国产
/01

中资
格最"老+的是上海通
用生产的别克

:;7

!

将市场定位在中高档公商务用车的空白点!因
此!别克

:;7

的销售情况就一直很好$ 作为中
国中高端

/01

市场的佼佼者! 源自韩国现代
<2

系列的江淮瑞风!是一款定位在公务%商务
领域的中高档商务车!自

$%%$

年上市!凭借优
良品质!以及现代化的时尚风格!受到了广大
消费者的青睐 !

$%%6

年更是全面超越别克
:;7

%广州本田奥德赛!一举拿下
/01

市场新
科状元头衔$ 到目前为止!瑞风的累计销售已
经突破

2%

万台!成为国内
/01

市场以最短的
时间销量突破

2%

万台的一款
/01

, 江淮瑞风
不仅是用户眼中的佼佼者!也获得了各大媒体
的一致好评!在短短的几年时间里获得上百块
奖牌! 这在我国汽车市场上是一项奇迹$

随着
/01

之风越刮越烈! 很多企业都想
将自己的产品列入

/01

的阵营里!因此!

/01

的概念也越来越含混!覆盖面渐渐扩大!出现
了各种各样的&

/01

+$ 毛嵘作

假若遇上爆胎! 首先要保持镇定! 切记不要慌
张$ 其实自己动手换车胎也不是难事!只要按照程序
去办!换胎也难不倒你$

步骤
$

!

先把车子停在接近水平及安全的地方! 启动警
示灯$ 如在行驶时遇上爆胎!切记要保持镇定!双手
要紧握方向盘! 尽量将车子慢慢驶到安全的路旁停
下$ 与此同时!驾驶自动挡汽车!应将挡位拨向

0

挡!

手动车应进入
2

挡或倒挡$

步骤
!

!

在下车前要观察四周的交通情况! 确定安全后
方可下车到车尾厢取出手套% 后备轮胎及其他有关
工具!准备更换轮胎$

步骤
%

!

首先要对角形式把轮圈螺丝扭松$

步骤
:

!

然后把千斤顶放在底盘支架上! 把车身慢慢升
起至车胎只有少许贴着地面$ 再把后备车胎垫在车
底!以防车子突然跌下$

步骤
'

!

接着便可将螺丝逐一松$

步骤
&

!

此时再一次转动千斤顶把车身升高约
2%

厘米左
右!确保有足够空间把充气正常的后备轮胎放入$ 然
后取出已爆破的轮胎!放在车底!把后备轮胎装上$

步骤
#

!

装上轮胎后!确保螺丝位置正确!以对角形式扭
紧螺丝$ 由于车轮仍是悬在半空!所以螺丝是不能上
至最紧状态的$

步骤
;

!

随后把车底下的轮胎拿走! 然后把千斤顶慢慢
放下$ 当轮胎着地后便可再一次用对角形式逐一把
螺丝锁紧$

步骤
<

!

最后把千斤顶及爆破的轮胎收回车尾厢! 便完
成了整个换胎程序$ 换好后备轮胎后!同时应尽快驶
到维修中心!更换爆破了的轮胎$ 西 客

现在市场上的
:0'

导航系统主要分两种!车载
式和便携式$ 便携式

:0'

导航同车载式相比!最大
的卖点在于其可携带性!除了导航外!还有

/08

及
/0=

的功能$

:0'

不但需要
:0'

终端产品!还需要
一个网络平台$ 所以在选择

:0'

时!硬件远不如软
件重要!这里爱车

22=

教给你选购
:0'

的小窍门$

第一招!要看这家公司的网络是否跟外地联网$

一般来说!凡是手机有信号的地方!

:0'

系统都能覆
盖!但这只是技术上的覆盖!监控中心提供的服务却
未必能跟上$车主在选择服务时!一定要注意该公司
是否在各地建立监控中心的分点! 将服务系统做到
全省乃至全国联网$

第二招!选择在专业%知名的汽车影音店购买$

:0'

最大的成本支出在于售后服务!只有专业%知名
的汽车影音店才能保证后期服务的稳定性$

第三招!注意地图是否可以免费升级$

:0'

是电
子信息产品! 与电脑一样可以通过技术改造进行升
级$

:0'

导航中的核心部分是地图!一般说来!地图
最迟一年需要更新一次$ 眼下不少

:0'

品牌免费提
供升级服务!但有些公司并没有更新地图的承诺!或
者要收取费用!消费者在购买时一定要了解清楚$

小 刘

789

是
7,0,8+==>01>?9+0

的缩写" 本意是小型乘

用厢式车" 后来由法国雷诺公司对这种车型进行了改进"

把折叠的概念引入了第二和第三排坐椅" 所以从那之后

789

又有了新的含义
72-@,82?A6=>9>/,5->

" 强调了多功

能性"是集轿车#旅行车和商务车于一身的车型$

!"#$%

!"#!"#$ $%&'(
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%

)*+,-. %&'

保险知识问答

冬天来了! 即使到了给汽车做保养的
时候!很多车主也懒得去保养店!让车与人
一起&猫冬+$ 其实汽车保养就如同健身!对
延长汽车的使用寿命有很大帮助$ 由于车
主不具备养护专业知识!又懒得去保养店!

最终!汽车会以发生故障为抗议!到那时后
悔晚矣$

不保养
B

害车

根据环境情况和车型的不同! 轿车一
般每

6%%%

公里左右保养一次$ 其主要内容
是更换机油%机滤$ 由于机油与空气接触及

受热!易被逐渐氧化$ 随着油中的
酸性物质% 胶质% 铁屑慢慢地增
多!机油的颜色会渐渐变黑!黏度
也会逐渐下降! 到了规定的换油
期则必须更换新油$ 如果长时间
不更换机油! 这些沉淀物可能会
阻塞油道!导致发动机干磨!严重
影响发动机的使用寿命$ 在车辆
使用过程中由于不重视保养而导

致严重后果的例子屡见不鲜$ 如发动机机
油盖上面满是黏稠的固体物质$ 盖子上的
胶状体尚且如此! 发动机润滑系阻塞程度
就可想而知了$ 再说机油尺!油尺的末端成
黑色表示上面的沉积物已经高温烧蚀!润
滑油带走热量的功能已经严重下降$ 发动
机在过高温度情况下工作会严重影响使用
寿命$ 还有的润滑油因为加注口阻塞而无
法顺畅流入发动机内部等等! 这些损害车
辆的教训是惨痛的$

保养
B

更换
C

检查

只要能够按照要求进行定程保养!这
些问题是绝对可以避免的$ 保养项目中除
更换项目外!还有很多检查项目!工序流程
也是相当细致和复杂$ 首先!要确保汽车各
个系统的润滑和油路无渗漏! 对各种液面
的检查缺一不可)机油液面%刹车油液面%

助力转向液面%齿轮油液面%电解液液面%

玻璃清洁液液面等$ 需要添加的要及时增
补'发现渗漏现象!要做到小病及早发现!

提前解决!将其对车辆损害降到最低程度$

其次!与驾驶员生命息息相关的制动%行驶
和动力系统也是保养检查的重头戏$ 内容
包括)制动摩擦件的磨损情况%手制动间隙
配合%轮胎磨损状况及气压检测%离合器间
隙调整等项目$ 另外!全车照明及指示灯的
检查也是必不可少的$ 如今的交法条文一
天比一天细! 处罚力度一天比一天大$ 无
疑! 在灯光不全的情况下驾车上路是不明

智的行为$

不同车型保养各异

保养中更换零部件依据行驶里程的需
要有所区别$ 各汽车品牌对其名下的不同
车型安排不同的保养计划! 更换燃油滤清
器%空气滤清器%空调滤清器%火花塞%正时
皮带%制动液%齿轮油等部件$ 适时更换以
上部件对于保持和恢复汽车的技术性能!

保证汽车具有良好的使用性和可靠性%延
长使用寿命有重要意义$ 车主朋友要改变
老的&以修代保+的错误观念!不可以嫌麻
烦%图省钱而不保养汽车!以免因小失大$

温馨提示) 千万不要贪图便宜到路边
摊做保养! 那些地方对检查和添加项目往
往一笔带过!没有质量保证!最后吃亏上当
的只有自己$对待爱车要三分修七分养$只
有注重日常的车辆维护保养! 车辆才可能
尽心尽责地履行职责$

李文玲

!"#$%&'()*

防盗装置并非多多益善

问)购买了盗抢险的车被盗后可以立即拿到

赔款吗!

答)保险车辆全车被盗后!要经县级以上公
安刑侦部门立案证实! 并向保险公司报案! 满

8

个月未查明下落!保险公司才会进行赔偿$

问 )我买了辆旧车 "能否按购买时的价格

投保!

答)可以!但是一旦发生事故!您将得不到足
额的赔偿$ 因为修复时使用的是新零件而不是旧
零件!发生事故后!保险公司只能按与新车购置
价的比例减除不足额投保部分!这样您的利益得

不到充分保障!所以!您尽量选择按新车购置价
投保$

问)如何解释比例赔付!

答)比例赔付就是在车辆投保时!保额低于
新车的购置价-即不足额投保.$ 如果车辆出险!

保险公司就会按照保额与新车购置价的比例来
计算赔款$

比方说)王先生购买了一辆二手车!投保金
额为

26

万元$车辆意外受损!修理费用为
$

万元!

保险公司根据投保金额-

26

万元.与新车购置价
-

8%

万元.的比例来进行计算!公式)

$

万元
>26

万
元

? 8%

万元
@2

万元$ 所以实际赔付金额仅为
2

万
元$

因此!在投保时我们还是建议您按照新车购
置价格来确定保额-即足额投保.!这样您获得的
保障会大得多$

问)是不是只要保了盗抢险"无论车上丢了

什么零部件保险公司都负责赔偿!

答)不是!盗抢险只针对整车被盗来进行赔
偿!对于部分零部件的丢失!如轮胎或车内物品!

保险公司不会给予赔偿$ 所以我们建议您尽量选
择管理条件较好的停车场停放您的车辆$

钱 瑜

+,-.-/

在
$%%A

年初!新款东方之子上市后
B

即引起众
多公商务用车人士的高度重视

B

销售形势持续看
好!从河南东方之子营销中心河南中植频频传出企
事业集团采购和政府采购的消息!尤其是前不久国
家公安部的采购订单!一下从奇瑞公司购置

7%%

台
东方之子车型!这充分说明在公务车市场上!奇瑞
东方之子已显得越来越有分量$

奇瑞东方之子
297;

以
7

万元区间的惊爆价
格!&公务座驾新坐标+ 的产品定位! 提前打响了
$%%&

年公商务轿车的第一枪$在年底如火如荼的车

市大战中!

$9%;

硝烟未熄!

297;

战鼓又响!公商务轿
车市场着实在经历着一次新的震荡$

东方之子
297;

针对性地以&

7

万元区间
C

级车
的全新价格标杆%兼顾动力性与经济性的

297;

公商
务黄金排量标杆和

D-E)-F297

发动机先进性能标
杆+为三大核心竞争优势!树立了&物超所值+的

297

排量公商务轿车价值新典范! 一上市便走俏全国!

对市场的冲击在极短的时间内就已初见端倪!打破
了传统的

297;

公商务轿车市场长期被高价格%低配
置垄断的格局!创造了自主品牌中级轿车市场上扬
的新高$

东方之子
297;

界定出公商务车的&

297

排量
@7

万元+概念并不仅仅是一种简单的促销手段$ 正如
大家所看到的!东方之子

297;

的核心竞争力在于质
量价格比%性能价格比和配置价格比$

737%%

元的定
价不仅带给使用者大气%稳重的外观!更提供了宽
敞舒适的驾乘空间!百公里

&

升左右的油耗和成熟
完善的服务网络%低廉的配件及维修保养价格更是
为个人和单位节省巨大的使用成本$ 姚旭阳

!"#$东方之子低价
震撼公商务车市场

!

"

#


