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赋闲在家的克莱斯勒受聘担任了经
营困难的威利斯

!

奥弗兰汽车公司和马克
斯威尔公司的顾问

"

同时经营起了两家公
司
"

其中在马克斯威尔公司的待遇是每年
#$

万美元认股权!

#%&#

年"当马克斯威尔
行将倒闭时"他正式接管了公司的经营大
权"名正言顺地对其进行了整改!

#%&'

年"

由克莱斯勒本人主持开发的第一个车型
终于问世了"这种采用了高压缩比发动机
的汽车在市场销售中很受欢迎"问世当年
就销出了

()&

万辆"公司商誉得以提高!利
用这一难得的良机"克莱斯勒接受#改组
了马克斯威尔公司" 并于

#%&*

年
+

月
+

日正式宣布成立克莱斯勒汽车公司"自己
就任总经理!

克莱斯勒汽车公司成立心以后"发展
极其迅速! 相继推出的$克莱斯勒

'

号%和
$系列

*,

%两种新车为其发展做出了贡献!

公司在
#%&*

年的国内排名只有
&-

位 "

#%&+

年末升至第
*

位 "

#%&-

年则又上升
至第

'

位!

#%&,

年通过股票交易的方式买
下了道奇公司和普利茅斯汽车公司! 道奇
公司当时在美国排名第三"有良好的商誉
和可靠的销售网"买下它之后"克来斯勒
在

#%&%

年即跃升为美国三大汽车公司之
一"后来还曾有超过福特位居第二位的辉
煌!

#%($.#%('

年间"克莱斯勒相继成立了
安普莱部和爱尔坦普部"从事轴承和散热
器的生产!

#%(*

年
-

月
&&

日" 克莱斯勒在过完
+$

周岁生日后"辞掉了公司总经理职务改
任董事长"直至

#%'$

年
-

月
&&

日去世!
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#,-*

年
'

月
&

日"美国一位
铁路工人的妻子生下了一个男
孩"他为自己的儿子取名为瓦尔
特&克莱斯勒 '

/)01234562"#,-*.

#%'$

(! 当年的这位男孩就是今
天克莱斯勒汽车公司的创始人!

#-

岁时"克莱斯勒立志当一名机
械师!

#,

岁时"他制造了一辆微
型蒸汽车"虽然这辆车更像是一
件玩具 "但却 $五脏俱全 %"可以
在后院里他专门铺设的轨道上
行驶"

&$

岁那年" 他被一家工厂
聘为机械师"可以拿到一份令人
羡慕的薪金! 但是"克莱斯靳具
有一种对任何事情都十分好奇
的个性"不愿意始终呆在一个岗
位上"总想寻找其他发展自己的
机会! 年轻的克莱斯勒到底换过
多少次工作"恐怕连他自己都无法记得清楚"

直到
((

岁那年"才相对稳定地受聘担任了芝
加哥西部铁路的动力总负责人!

#%$,

年" 他参观了芝加哥汽车展览会"

会上展出的形态各异的汽车"使他大开眼界"

决心投身于这一富有竞争性的事业当中 !

#%#$

年"克莱斯勒辞掉了年薪
#&$$$

美元的
工作" 受聘担任了通用汽车公司别克分部中
一家工厂的技术经理" 年薪只有

+$$$

美元!

由于他精通机械#技术超群"在通用公司的作
用越来越重要"

#%#&

年年薪增加到
&)*

万美
元"

#%#*

年增加到
*

万美元"$通用% 一心一
意想留下他为公司效力! 但克莱斯勒本人却
产生了离开$通用%"独自去干一番事业的想
法! 正在此时"杜兰特重返$通用%"他为了振
兴$通用%"急于招揽一批人才时"对其竭力挽
留" 不仅委任他担任了别克部的主要负责人
和公司第一副总经理" 而且还将其年薪一下
子提高到

*$

万美元! 然而"由于克莱斯勒与
杜兰特难以合作" 他还是于

#%&$

年
(

月
&*

日离开了$通用%!
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有人说氢气是未来社会能源

的终极架构!有人说电动车可以帮

助人类戒掉石油!还有人认为插电

式
73829:

是能源转换期的唯一真

理!无论你的切入点为何 !有一点

是可以确定的"为了避免能源 #独

裁$的事件再度发生!未来人类的

能源将不能再依赖单一燃料!而必

须走向多元化的途径%

于是
;<=>

有感于未来能源
取得方式的多样化"因此推出这款
名为

;<=> ?924@26AB

外型酪似
胶囊的电动概念车"所使用到的燃
料除了电力"还包括了氢气和插电
式

73829:

系统" 可以说是集未来
主要能源于一身!

?924@26AB

概念车

的动力系统"主要零件是一组电池
和精巧的燃料电池系统"后者的主
要功用是在需要时为电池组充电"

延长使用的时间和行驶距离! 精密
的设计让车子的大小#重量和制造
成本都大幅减少"比一般的燃料电
池系统节省了

*$C

!

车时尚

%&'()* +,-

选车购车时!哪些因素会影响到你的决定&是时尚

运动的外观造型!还是宽大的内部空间&是强劲的动力

性能!抑或是足以让你眼花缭乱的各类奢华配置&

平日里走访车市" 总有一些经销商避开车子的实
际性能不谈"却对配置如数家珍)也有部分车主不时向
笔者炫耀"自己所购车型配置如何丰富#如何奢华! 然
而最近"在一次车商组织的车主联谊活动中"一位王先
生告诉笔者" 他多花了近万元购买了正在热销的某品
牌导航版车型"但在使用一段时间后发现*

DEF

导航根
本派不上用场!

都是"要面子#的错

就同一款车型来说"配置不一样"价格可能相差悬
殊!举例来说"增加一个电动天窗往往要多花

#

万元钱
左右"但天窗的实际利用价值其实很有限! $买车买的
应该是实在"而不是面子%"这个道理几乎人人都懂"可
在实际消费中"却并非所有人都能抵抗住$面子%的诱
惑!

笔者在走访中了解到" 造成消费者追求高配置的
一个重要原因是攀比心理! 很多人觉得如果配置低了
会没有面子)可是当多花了银子把车买回家以后"才发
现除了可以作为在别人面前炫耀的资本外"许多$高科
技%配置成了聋子的耳朵#瞎子的眼睛+++摆设"还不
时让自己心疼! 这也应了那句老话*死要面子活受罪,

厂家"不经意$的误导
当然"导致消费者产生$性价比%错觉的另一个重

要原因是厂家$不经意%的误导!

说$不经意%是因为厂家宣传鼓吹自己的车型无可
厚非"但现在很多车商经常将诸如蓝牙功能#加热按摩
座椅#导航系统等作为$高科技%炫耀的资本"由此得出
$高性价比%的结论! 而对消费者来说"$性价比%越高"

自然关注的也就越多! 于是许多厂商为了迎合消费者
的口味"在原有车型上增装了天窗#车载电视#蓝牙#倒
车雷达等配置! 虽然这些配置名目繁多"看似豪华"但
对大多数消费者来说实际使用率都很低!

据一位业内人士透露"汽车配置越来越丰富#越来
越高档的现象已到了近乎泛滥的地步!但实际上"这是
汽车厂家给消费者布下的一个消费陷阱! 因为配置水
平越高的车型"厂家的单车利润率也越高!正是这一原
因"导致目前国内市场存在一个奇怪现象*一些厂家宣
称的某车型最低配置款往往是有价无货) 相反配置丰
富#高档的车型却任你挑选!

而在国外成熟的汽车市场" 一般的做法是提供丰
富的配件包"甚至是空调"即使是豪华车"标配也不多"

但是有很多配件可供选装!这样既方便了消费者选择"

同时也体现了厂家以人为本的造车理念!

%安全实用$才是真谛
眼下"国内家庭的收入水平不断提高"买辆汽车代

步已经不再是奢望! 但笔者认为" 富有并不意味着浪
费!多花钱买那些华而不实的配置"对普通家庭来说就
是一种资源浪费!在这个讲求资源优化配置的时代"物
尽其用才是真正的高性价比!

所以"业内专家提醒消费者"买车时一定从自己的
实际需要出发"不要盲目追赶潮流"别人经常用的配置
你不一定能用得到! 吴莹

选车
./0123.456

这的确是辆与众不同的兰博基尼"因为它的
铭牌上会印有阿根廷制造的字样!

从来没有离开过意大利的兰博基尼在海外
生产"确实有些奇怪!一家名为

GHAI ;62J9

的阿根
廷公司不知因何获得了生产订制兰博基尼的特
权!也许

GHAI ;62J9

的技术实力真的很强"以至于
获得兰博基尼的信赖! 因此"他们生产出来的车
型将保留兰博基尼的名称"并将在车身上使用兰
博基尼的$公牛%车标!

活泼可爱的外形# 增至
#)(

排量的发动机#

#+)*

万元的售价" 这就是大发全新的
0HK6I

运
动型轿车!这款搭载了新的

#)(L

发动机"延续了
老款车型外观的大发

0HK6I

运动型轿车传动装
置将更加高效"更凸显了该车的灵活性"然而该
车的价格却仅仅为

#$%%*

英镑 '约合人民币
#+'

"

%$'

元(!

该车将会搭载来自大发汽车超级迷你车型
F929HI

的发动机"该发动机的输出功率为
+'MN"

这款发动机不仅有着较高的性能和经济性"而
且传动装置也更加有效!

大发的汽车主管表示*$通过搭载这款小发
动机及其具有竞争性的价格" 我们不仅完善了
我们的产品体系" 而且能够给消费者提供这样
一款具有特别风格的车型" 消费者也能够承担
得起该车的价格! %

兰博基尼 阿根廷造

变!心"上市的大发
0HK6I

沃尔沃硬顶敞篷车
0-$

上市

沃尔沃
0-$

这款来自北欧的三段折叠硬顶敞
篷跑车将于

(

月
#-

日正式上市" 该车的最终售价
为

+')&

万元!

OH5PH 0-$

由来自
E9I9IQA29IA

的设计师
GH1I

M9I463

主笔"相比上一代车型"新
0-$

的风格更加
年轻化"楔形车身流露着北欧风格的简约之美!

OH5PH 0-$

基于福特的
0#

平台打造"它采用
OH5PH

公司的
R*&'S&

直列
*

缸涡轮增压发动机"

配合
*

速手
T

自动一体变速器" 最高车速可以达到
&(*MB T 1

" 并能在
,

秒内完成
$!#$$MB T 1

的加
速! 作为该车的亮点之一"

0-$

拥有一个可以分做
(

部分收起的电动折叠硬顶" 它能够在
($

秒内完
成收放动作! 报 综


