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车市动态

据全国乘用车市场信息联席会公
布的最新一期数据!批发量"#

!""#

年
$

月#我国中高级轿车累计销售
#%#&$

台# 而其中凯美瑞以
&%%'"

的成绩一
枝独秀#以绝对优势领跑群雄$

&%%'"

台的优异成绩不仅是凯美
瑞历史新高# 而且也是我国中高级车
市场历史上单车型月销量的新纪录$

据悉# 此前我国中高级车市场上尚未
有单车型月销量突破

&%"""

台的情
况#此次凯美瑞一举破冰$ 并且#这已
经是凯美瑞从

!""(

年
&!

月以来连续
第四次夺得月销量冠军# 本次成绩具
备绝对优势# 显示出凯美瑞的新王者
地位更加牢不可破$

与此同时# 记者从广汽丰田骏驰
金水路店%富达诚诚航海路店了解到#

$

月
!)

日第十万台凯美瑞已经顺利
下线# 工厂投产

&"

个月即累计生产
&"

万台的成绩创下了行业生产速度
纪录$而此次#凯美瑞更以

&%%'"

台的
成绩创下了中高级车月销量纪录$ 两

个纪录接踵而至# 让人不由佩服年轻
的广州丰田具备的深厚功底# 更让人
感叹广州丰田倾力打造&三位一体'品
质体系名不虚传$

广州丰田的&三位一体'品质体系
即(先进的工厂%卓越的产品%创新的
渠道$工厂被誉为'丰田二十一世纪模
范工厂'#大量采用最先端设备并全面
导入

*+,

丰田生产方式#据悉在保证
品质的前提下#

$

月份工厂的产量已
达到

&%"""

台以上) 产品是丰田全球
战略车型

-./01

的第六代旗舰版#

尊贵而不失动感#均衡而不平凡#

!""(

年年底至
!""#

年年初在各类年度车
评选中获奖

'"

余项) 渠道是全新的
&广汽

*212*.

'#以 &顾客第一 '为
宗旨#向顾客提供尊重和安心#至今已
有

&&'

家销售店开业$ 广州丰田在产
销上的先后完成的破纪录之举# 正是
以三位一体品质体系为根基的企业综
合实力的体现$

! !

魏 娟

东风日产 中原店试驾火热进行
$

月
$&

日#东风日产中原店举办了 &

34,,.3

全车
系金牌英雄会 '的进攻性营销计划#以&为消费者创造最
佳价值'为核心思想进一步打造人性化的汽车生活$ 笔者
第一时间到东风日产中原专营店试驾了天籁新春版和轩
逸

&5(6

$

笔者试驾的天籁新春版
!$"78

豪华版所搭载的
9:

系列引擎是日本原装进口的
9(

引擎#该引擎已经连续
&$

年获得了&世界十佳引擎'的殊荣$ 新增的
;9;

影音系统
具有强大的播放功能# 可以进行

(

碟连放$ 此外# 天籁
!$"78

豪华版的前席按摩座椅可以模仿人手的按摩方式针
对人体乘车时最易疲劳的部位进行按摩$当把挡位置于倒
车挡时#新增的倒车影像监视系统便自动接通了位于车尾
的多个高清摄像头#将车后状况以三色模式清晰地显示于
车内中控台的液晶显示屏上$

轩逸
&5(6

则既拥有高级车的优雅气质% 宽大舒适的
驾乘空间%先进安全系统%强劲节能的动力系统#

&'5$)

万
起的价格#符合当代逐渐富裕的中国家庭的需求$

泊 智

吉利金刚 最高降幅达
#"""

元
'

月
!

日#吉利集团宣布对旗下的吉利金刚等
'

大系
列

&!

款车型进行调价#最高降幅达
#"""

元 $ 这次调价预
示着吉利全新发展战略&吉速行动'的全面启动$

据四海盛景公司负责人介绍#&吉速行动' 是吉利根
据市场竞争形势和实现吉利集团

!"&%

年国际化战略目标
而制定的$ &吉速行动'这个全新发展战略包括打造国际
化市场战略平台%国际化品牌影响力%国际化企业管理规
程%国际化企业商务平台%国际化先进研发体系%国际化
创新发明平台%国际化人力资源平台%国际化先进品质管
理平台%国际化供应商平台%国际化先进制造装备平台%

国际化产品服务平台$ 此次调价将进一步凸现吉利汽车
性价比和市场竞争力优势# 为吉利实现

!"&%

年产销
!""

万辆#其中出口三分之二的目标#为把吉利打造成国际著
名品牌而加快发展步伐$ 此次吉利调价#再次刷新三厢轿
车市场的价格底线#保持同类产品最低价格$ 据了解#金
刚自上市一来一直备受消费者的青睐# 有业内人士分析
金刚在同档次的三厢轿车市场上的所向披靡# 给同行业
带来了不小的压力$ 学响

专家解读赛拉图
9::;

发动机
!""(

年年底# 赛拉图
-99*

发动机荣获了由中国汽
车报社和 *汽车与运动+ 杂志社联合主办的 &我的中国
心,,,

!""(

年度十佳发动机'称号$ 记者在东风悦达起亚
专营店展厅前看到的&

%

年
&"

万公里保修'承诺更验证了
十佳发动机的不凡品质$

&年度十佳发动机'评委会主任#国家轿车产品质量
监督检验中心主任王秉纲介绍(&在交通部试验场上#我
们选用了赛拉图

&5(6

手动挡作为测试车型$ 由于
-99*

的介入#低转速下#气门被提早关闭#小排量发动机的低
速扭矩得到了提升#加速力道非常明显)当快速抬起油门
时#车辆会有明显的发动机制动#但却不会感觉到其他多
余的震动)全油门加速时#气门关闭时间被延迟#高转速
下的功率输出格外顺畅# 最大功率比没有

-99*

的机型
高出近

%<=

#

$

挡
&""<> ? @

下的再加速性能也具备相当潜
力$ ' 王主任对赛拉图作出了中肯的点评(&在经济排量
范围内#赛拉图

&5(6

发动机拥有出色的均衡性%快速的动
力响应和百公里油耗不足

)6 A &""<>

的成绩#能跻身-年
度十佳发动机.行列也就顺理成章了$ '

! ! ! ! ! ! !

郭思贝

比亚迪
<6=>

冲击两厢车市场
据了解#比亚迪

B$C0

&五一'前即将上市#

B$C0

的设
计仍旧沿袭了比亚迪吸收成功元素% 集各家之所长的特
点$ 前脸没有做太多变化#尾部设计却与凯越

D09

极其
雷同$ 另外#长隼型的前脸和三盾式的尾部防护设计说明
比亚迪在车身安全上下足工夫$ 同时#比亚迪采取了一贯
的&配置为纲'的策略#

.E,FGE;

#

,0,

双安全气囊%四轮
碟刹%

9/+

智能助力转向系统%

&H%

轮胎%五门中控系统%

/99

垂直涡流稀薄燃烧系统%双点火线圈%双氧传感器%

双三元催化器一应俱全#驾驶席
)

向调节的座椅#后排座
椅可放倒#很多都是

B$C0

特有的配置$

据河南华通介绍#比亚迪
B$

的销售业绩在
!""(

年表
现相当抢眼#上市后销量保持在

%"""

辆左右#在去年年底
降价的市场刺激下#月销突破万辆#并在

!""#

年保持良好
的销售势头$ 但单一车型独挑市场的尴尬制约了

B$

车系
的发展# 比亚迪急需一款新车缓解这种压力$ 漂亮的外
形% 一流的配置#

B$C0

上市应该算是适时的进入# 应该
说#

B$C0

的进入不仅会带来强大的杀伤力# 还有一定意
义上的创造力$ 魏 娟

江铃 打造商用车第一服务品牌
在

$

/

&%

优质服务月结束之际# 为响应国家每年
'

月
$"

日的安全行车日# 江铃汽车在
'

月期间举行江铃安
全行车宣传月活动# 在此期间进行安全类相关配件保养
的客户均可获得

*

恤一件$ 继春季行动之后# 江铃在夏
季%秋季%冬季都会推出符合季节特色的服务提升活动#

给消费者更多的关怀和实惠$

致力于打造 &中国商用车第一服务品牌' 的江铃汽
车# 在

$

/

&%

期间推出的优质服务月活动得到了广大消费
者的一致好评# 仅在活动期间就收到多封消费者的反馈
信函$ 中国国际广播电台技术管理中心的工作人员告诉
记者#他们于

!""'

年
&!

月
&$

日购买了江铃全顺车#该车
对于他们参加各种各样大型会议的转播报道起到良好的
保障作用$ 两年来#江铃公司售后服务一直非常耐心%认
真$此次

$

/

&%

期间举办的质量免检活动#恰逢全国两会的
召开#再一次为他们的工作提供了有利的保障$ 郭思贝

福美来领跑自主品牌
根据乘用车联席会的销售数据显示#

!

月份福美来
!

代销售量从
&

月份的
&I"'

万上升到
&5"#

万辆#以月销量稳
步提升的成绩轻而易举坐上自主品牌冠军的宝座$

被称为车市&新三样'的伊兰特%凯越和福美来
!

代#

一直是中级车市的热销车型# 它们的突出特点就是将家
用和商用融为一体# 极大地满足了消费者在不同方面的
需求$ 作为&新三样'中第一个进行换代的产品#福美来

!

代凭借技术创新%精准的市场定位和性价比优势#在
!""(

年的新车月均销量排行榜中# 以月均销售
)")H

台位列第
二#仅次于凯美瑞$ 福美来

!

代除了具有&新三样'共有的
特性外#自身产品也有很突出的特点(搭载了专门定制%

调校的新一代原装进口日本马自达
J/;

型发动机和原
装进口

*04*G-

发动机#并采用
GC-9*

变速箱%

GCK.,

电子油门以及
-.3CEL,

控制系统等多项多用于中高级
轿车的技术#兼顾了动力输入与燃油经济性的完美匹配$

突出的性价比% 良好的操控性和节油性能都在福美来
!

代身上完美的体现出来$ 同时#福美来
!

代
)5&)

万上市价
格#也创造了&新三样'价格新低$ 李凡亭

近日#雪佛兰
,+.08

乐驰
!""#

年新
款以

$5H)

万入市$ 新款
,+.08

乐驰在安
全标准%配置升级%动力性能%概念设计等
方面均表现出较高的水准# 延续了雪佛兰
品牌的精细品质#保留了个性化内饰%靓丽
的车身颜色# 全面融入城市概念和功能实
用性$

&

,+.08

乐驰此前表现一直很平稳#

新款产品的出现# 在产品结构和价格组合
上更为合理# 是上汽通用五菱深入研究用
户需求后的举措#用户受益#也将开拓更多

的市场机会$ '行业人士评价说$

"#

新款
,+.08

乐驰#

"5)6

排量手动挡分为基本型
M$IH)

万元
N

%实用型%时尚型和自动挡舒适
型)

&I"6

排量有基本型%标准型$

,+.08

乐
驰将形成一个由三大系列% 六款车型组成
的产品矩阵#在配置和价格上经过梳理#更
贴近消费者的选择需求# 性价比进一步加
强$

河南裕华江南介绍# 新款
,+.08

乐
驰系列的人性化配置上有(中央冷暖空调%

后门儿童安全锁% 倒车雷达%

("'

分割后
排带头枕多功能座椅#在被动安全上#硬件
采用强化高刚性车体%高强度保险杠%四门
防撞杆%侧面防撞钢梁%可压溃式安全吸能
管柱 # 更有

.E,

防抱死系统保驾护航 $

"I)6,+.08

乐驰搭载德国慕尼黑大宇技
术中心的原装进口发动机

/C*G-

# 自动
挡采用日本

7OPQR

优异的电控液压自动变
速箱 # 换挡流畅 # 噪音小 # 起步敏捷 )

&I"6,+0.8

乐驰搭载的原装进口发动机
,C*OQ

#配合进口五速手动变速箱#带来优
越的加速动力#树立了新的动力标准#

&I"6

标准型还增加了
-;

和铝合金车轮$

冬 青

近日#奇瑞汽车全线降价#其中包
括一路热销并被消费者普遍看好的奇
瑞

.%

轿车$

纵观奇瑞
.%

热销历程# 我们发
现(

!""(

年年末奇瑞
.%

的月销量突
破

#"""

辆#全国各地经销处不断出现
断货局面# 春节前奇瑞抓住汽车销售
黄金时节# 强势推出买车送油卡的活
动$ 春节刚过#

$

月
&

日
S$

月
$&

日期
间奇瑞即推出购买

.%

获赠价值
'"""

元的油卡活动#

$

月订单过万#这表明
它已经稳稳立足中国汽车市场并开始
发力$从北京经销商处获悉#进入

'

月
份奇瑞推出新举措# 奇瑞

.%

三款车
型优惠

'"""S)"""

元不等 # 购买
.%

车同时赠送
$"""

元油卡# 奇瑞对
.%

进行价格最高达
)"""

元的优惠 #

.%

的竞争优势更加凸现$ 通过一系列举
措# 奇瑞

.%

力争成为中级车市场中
骏捷%福美来

!

%比亚迪
B$

等车型的
颇具优势的领军者$

目前# 记者从河南新大陆了解到
奇瑞

.%&(

豪华型指导价
)%)""

元优
惠

)"!$

元# 售
#####

元) 奇瑞
.%&(

舒适型指导价
#####

元优惠
$H##

元#

售
#$)""

元) 奇瑞
.%&(

实力型保持
原价

(H)""

# 增加配置,,,钢轮辋更
换为铝合金轮辋 # 磁带卡座更换为

-;

音响$

奇瑞
.%

曾荣获 &

!""(--*9

中
国年度最佳人气汽车奖'#又创造了月
销售突破

#"""

辆的佳绩#同比增长达
%)'&T

#各地出现不同程度断货现象#

缘何在此时降价0

业内人士表示奇瑞
.%

最高降幅
)"""

元#这在横向竞争车型中突显实
力#也为用户提供更实惠的家庭轿车$

此次价格调整不仅保持了性价比最高
的家轿地位# 而且树立中国轿车市场
的新标杆$ 奇瑞

.%

压低了本就不大
的价格空间# 此次降价不仅为节前市
场冲量做好准备# 也是奇瑞

.%

拓展
中级轿车市场的利器$ 此举势必重创
福美来

!

代%比亚迪
B$

%凯越等竞争
对手$ 奇瑞

.%

以性价比最高来赢得

消费者认可%扩大市场的策略#已经初
见成效$

有关专家指出# 此次奇瑞
.%

价
格下调原因( 国际原材料价格下跌以
及奇瑞有效的管理及成本控制体系#

强化了奇瑞产能的提升# 从而使生产
成本降低#为降价提供了基础$同时奇
瑞

.%

海外出口获利颇丰# 从一定程
度上贴补了国内市场的利润份额并且
从奇瑞

.%

出手的时机和力度# 可以
见得其誓夺中国家轿头冠的决心#因
此将价位一次拉到最低点是有实力采
取的主动让利措施# 而不是跟随潮流
的被动降价行为$ 另外#据厂方透露#

此次价格体系将保持很长一段时间#

目前是对奇瑞
.%

感兴趣的消费者出
手的好机会$ 垒 磊

热销车型!

为何还降价!

降价的吸引力有多大% 究竟是真实
惠还是假实惠# 最有发言权的是真正掏
钱买车的消费者$ 为了能够看到市场的
真实反应# 我们寻找了一些近期有购车
计划的消费者#听听他们的心里话$ 我们
发现#尽管在对待相同的市场情况时#不
同的消费者有不同的对策# 但是大多数
人都已经显得非常理性# 不会因为厂家
的一个降价口号而匆忙下单$

一开始听到车型降价时# 几乎所有
有购车计划的人都开始兴奋# 但兴冲冲
到

',

店咨询之后#才发现降价后的实际
售价和降价前并没有什么区别# 有的车
型甚至因为取消了经销商优惠# 价格还
有所上升$ 这时#有的消费者选择出手#

因为他觉得这恰恰说明了目前汽车的优
惠幅度已经很大# 厂家的降价也不过是
一个幌子# 既然到了合适的价位就该出
手了)而有的消费者则选择继续等待#因
为还期待着经销商能够在新价格基础上
继续跟进优惠$

细心的消费者发现# 和商场服装一
样#打折的都是那些不畅销的换季商品#

而让自己眼热的当红商品的价格永远坚
守阵地$ 这时#同样有人选择出手#有人
选择等待# 出手的理由是新车看来不会
在短期内降价#一直等下去不是办法#而
等待的理由则是# 新车也有一天会变成
老车#我就不信你不降1

但是#在一件事情上#几乎所有的消
费者都不约而同( 那就是降价不会改变
自己对最中意的那一款车的购买意向#

正如人总是宁可去追那个不理自己的
人# 也不愿屈就于整天围着自己转的那
一个$

#

消费者声音

"不会马上出手#

杨先生!我很在意车价的高低!毕竟

买车不是买大白菜! 价格的变动也不是

一两块钱的事" 我觉得在这个高利润行

业里! 即使厂家降价还是会有很高的利

润" 但是对我们消费者来说降了又总比

不降的好" 不过我还是不会马上出手的!

现在市场上只有一部分厂家的价格降

了!我会重新考察一下"

"我还会选择等待$

孙女士! 厂家宣布价格调整对我而

言没有什么实质的意义! 我只在乎自己

对这款车的认识! 只要它到了我的心理

价位就是我出手的时候" 目前的车价还

是偏高! 许多厂家在新车上市时就设想

到了后面的降价跟风! 因此车价定得很

高! 而这次的降价潮只不过是把之前的

价格泡沫挤掉了一些而已! 所以我还是

会选择等待"

%推迟买车$

蒋先生!原来我打算在
$

月份买车!

买车的目标基本锁定在君越#蒙迪欧#领

驭和锐志这几款车上" 结果近期汽车厂

家一个接一个降价!但是很不巧!我想买

的这几款车都还没有涉及! 而降价的那

些车型我都不是很喜欢" 虽然如此!我还

是打算把买车的时间向后推迟! 再等一

等"

"再等一到两个月$

吴先生! 目前的确有很多车型都宣

布了官方降价! 不过我并没有因此而准

备立即买车"

一方面现在降价幅度较大的车型都

是不太畅销的车!不在我的选择范围内$

另一方面! 目前刚调整价格的车型均没

有太多优惠! 可能过一段时间价格还会

松动!所以我会再等一到两个月" 其他品

牌的降价不会影响我的购买意向"

"有需求就可以出手$

陈女士!汽车跟任何产品一样!都会

随着市场的发展而不断降价" 你永远等

不到一个历史最低价" 所以我觉着只要

你有需求就可以出手!没必要等降价!降

的那几个钱比起整车的价钱实在是九牛

一毛" 而且我更看中的是买车后的养车

成本" 如果我看中了哪一款车!不管它的

价格有没有变动我都会购买"

"最近出手$

关女士 !我原来选中了
!"(

!但是
$

月份厂家接连降价!让我犹豫了几天!打

算再等等看
!"(

会不会降价" 结果这周

东风标致果然降价了" 其实我觉得汽车

降价和商场打折是一样的! 换季的时候

各个品牌看起来打折都挺厉害! 但新款

永远都不在打折之列" 今后
!"(

肯定也

会降价!但是估计不会在近期!所以我打

算近几天出手了"

"选车还是得看品质$

王先生!去年!我就看中了一款车 !

上个月厂家宣布降价后! 我通过对比发

现车价并没有真正下降" 原本还希望通

过降价能买到一辆更高级别的车! 但现

在我已经改变主意了" 我觉得价格这东

西很难摸准!所以选车还是得看品质"

汽车促销的形式有很多种! 我更喜

欢的是经销商能赠送自驾游# 装饰等活

动"

"品牌偏好不因价格改变$

范女士! 大规模降价对于单个消费

者的购买意向的影响!我认为并不大" 一

方面! 目前大部分车的车价其实都有很

大优惠!已经比较实惠$另一方面!每个

人都有自己的品牌偏好! 如喜欢德系车

的人不会买日系车! 喜欢本田的人不会

选福特!品牌蕴含一种文化!与自己有某

种契合! 这些不会因为几千元的差距而

改变" 朱尹陆

晚霞随笔
!

"

今年
$

月的降价潮参与企业之多 !

规模之大!都非常少见" 那么这些降价的

现象!是不是有什么规律可循呢% 笔者总

结出以下
(

条"

%5

主流企业降价

今年
$

月份的官方降价潮# 涉及的
企业有上海通用% 上海大众% 一汽

C

大
众%奇瑞%东风雪铁龙%一汽夏利%东风标
致%东风日产和东南汽车$

可以看出# 本次降价潮是以主流企
业为主体进行的降价活动$

!5

畅销车型降价

本次降价# 降的最狠的往往是销售
的很好的车型$ 比如#捷达%凯越%桑塔
纳%旗云 %

::

%夏利全部在
!""(

年的单
一车型

*2+&"

的排行榜的榜单上$

65

降价主要火力点是中级车

本次降价#从东南蓝瑟开始#基本都
以中级车为主$ 中高档轿车仅有东风日
产的天籁一种$

$5

合资品牌率先降价

以前的规律基本是# 合资企业靠车
型#自主品牌靠价格来吸引眼球$ 本次降
价的主力军是合资企业$ 自主品牌的企
业除了天津一汽和奇瑞# 全部都按兵不
动$

'5

降价幅度大

本次降价的幅度很大# 有很多车型
都是一降就是两万#比如蓝瑟%东方之子
和天籁的一些车型$ 至于降价一万左右
的车也比比皆是$

&5

降价时间集中

本次降价可以说是此起彼伏# 甚至
是同时开花$ 频率之快叫人应接不暇$

! ! ! ! ! !

姚 蔚

回顾三月车市

三月降价潮

的
!

!!

个特点

雪佛兰 ,+.08

乐驰 "#款 $5H)万上市
中高级轿车 $月热销

!!!凯美瑞销量新高勇破行业纪录

!

车市探营

#$%&'()*

大部分消费者认为车价还是高

!

车市扫描


