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河南弘通!参展车被买走

两天车展!河南弘通汽车贸易有
限公司的收获让销售人员脸上乐开
了花!他们卖出新

!"#$"%

和新
!"#&

$"'

各一辆! 预订新
!"#$"(

一辆!收
获购车意向明确的客户

%)

多位"

'

月
*

日上午
+)

点!工作人员刚
刚把参展工作准备就绪!就迎来了一
批又一批看车的客户"

,-

岁的杜女士
一大早就来到了车展现场!她还带了
一位对汽车很有研究的#参谋$% 杜女
士告诉记者!她昨天刚刚把原来的车
卖掉!这次来车展就是要给自己挑一
辆新的&坐骑$!&新

!"#$"%

和东风日
产轩逸我都很喜欢!这次要做一个最
后的抉择% $经过四轮艰难的选择!杜
女士最终把&绣球$抛给了河南弘通
的新

!"#$"%

!&我主要看中了新
!"#&

$"%

时尚的外观!很有运动气息!性价
比比较高! 而且我也有朋友曾经
在河南弘通买车! 他们的服务质
量'企业信誉都比较可靠!所以就
决定在这里买车" $ 下午

.

点左
右! 杜女士和朋友一起把河南弘
通的现场参展车辆(((一款红色
手动挡豪华型新

!"#$"%

开回了
家!销售人员又回到

/0

店把一款
黑色的新

!"#$",

开到了车展现
场%

&一般车展都是意向客
户比较多 !消费者直接购买
参展车辆的情况还是比较
少的 !这充分说明了客户对
我们的信任 % $河南弘通汽
车贸易有限公司的销售人
员高兴地告诉记者%

(

月
,

日上午
.1

点半 !

还是在河南弘通的展位前 !

一对
/)

岁左右的中年夫妇
看 上 了 富 于 时 代 感 的 新
!"#$"(

!经过一个小时左右
对价格 '配置 '售后服务详
细的询问 !他们签下了一台
黑色的新

!"#$"(

% 同时!还
有 一 位 石 先 生 预 订 一 台
!"#$"(

%

东风日产中原专营

店!现场营销有高招

(

月
2

日上午
..

点!部分参展经
销商刚刚领到郑州日报颁发的&金牌
经销商$'&成长最快品牌经销商$及
&最佳售后服务品牌经销商$的奖牌!

就立刻摆放到了展位前的显眼位置!

成为展示企业形象最有说服力的&广
告$%

参展经销商东风日产中原专营
店被授予&郑州日报

211(32))4

年度
中原车市最佳售后服务品牌经销
商$! 这份荣誉也帮东风日产中原专
营店赢得了一个意外的订单%

来自登封的赵先生很早就有购
车打算了!各种车展没少逛!各大品
牌的汽车

/0

店也去过不少次! 可就
是下不定决心买哪一款车% 这一次!

赵先生又在车展现场收集了不少车
型的宣传页!当他来到东风日产中原
专营店的展位前时!销售顾问曹帅针
对赵先生的用车需求向他推荐了东
风日产的新车 &骊威$% 曹帅告诉记
者!赵先生其实已经到该店的展厅去
过两次!但始终没有决定购车!这次
看到荣获郑州日报颁发的&最佳售后
服务品牌经销商$ 才最后下定决心!

尽管&骊威$没有到现场参展!赵先生
还是签下了订单% 当最后曹帅笑着让
他把收集的车型宣传页带走时!已经
初步实现购车计划的赵先生如释重
负地摆了摆手)&这些都用不着了!就
在你们这里买骊威了% $

两天时间!东风日产中原专营店
共售出天籁'

56678

各一台! 预订骊
威两台!收获颇丰%

河南天时!

#

分钟成交一台

海马
2

河南天时汽车销售服务有限公
司把海马汽车的新车海马

,

以及热
销车型新普力马'福美来

2

代带到了
车展现场% 尽管海马

,

的价格目前还
未公布!喜欢海马汽车的消费者已经
迫不及待地开始购买了%

(

月
2

日下午
9

点左右! 家在新
乡的赵霞女士特意赶到了车展现场!

在河南天时的展位前仅仅看了
:

分
钟左右!赵女士就决定购买海马

,

!最

终!她预付
+2;:

万元购得了一辆黑色
海马

,

%据了解!赵女士一直很关注海
马汽车!信得过海马的品牌!锐动时
尚的海马

,

更是让她一见倾心!所以
就决定抢在海马

,

正式公布售价前
享受驾驶的快感%

据河南天时网络主管
赵楠介绍! 海马

,

是自主
品牌的第一个运动轿车产
品! 它把现时流行的简约
主义与运动时尚有机地融
合! 比较受追求品质与动
感的年轻时尚顾客欢迎 %

河南天时在车展上售出的
这台车! 成为本次车展上
成交最快的一款车! 也是
海马

,

在河南省卖出的第
一辆车!同时!还有十几位
购车意向强烈的消费者表
示要在海马

,

正式公布售
价后第一时间前去购买 %

赵楠认为! 这次在车展上
的巨大收获使海马

,

在中
原地区的热销有了良好的
开局%

郑州世纪鸿图
7

销售
顾问忙并快乐着

郑州日报第二届大型
主题公务车汇展不仅受到
了政府部门' 单位采购的
关注! 也为绿城市民提供
了最佳的购车机会! 两天
时间 !到现场看车 '选车 '

购车的人流始终未断 !大
部分汽车经销商的展位前
始终围着一拨又一拨看车
的消费者%

&这款锐志都有什么
配置*多少钱*现在购车的
话有没有什么优惠* $

(

月
,

日下午!郑州世纪鸿图丰
田汽车销售服务有限公司
的展位前汇聚了一批又一
批看车'咨询的消费者%

郑州世纪鸿图销售顾
问杨小姐告诉记者)&我们
这里看车的人特别多 !我

这两天都没有闲下来的时候!最多的
时候有四五拨客户围着我!我都不知
道该先回答哪个客户的问题!昨天一
天下来我嗓子都哑了% $尽管很忙'很
累!天气又比较炎热!但记者注意到!

杨小姐接待每一位咨询者时都面带

微笑!不厌其烦地回答消费者的每一
个问题% 当然杨小姐的劳动也收到了
丰厚的回报)两天时间!她订出一辆
威驰

.;,

自动挡!同时!收获意向明显
的客户近

/1

位%

本报记者 李 莉
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本报记者 李 莉 文 丁友明 图

本次车展上!各经销商的展示"销售活动异彩纷呈!部分车型成为炙手可热的明星# 东风悦达起亚
!

家经销商河南新裕隆"河南双盛"河南广发的赛拉图"

"#$

千里马$长
安福特两家经销商河南天道%河南裕华福源的两厢福克斯"蒙迪欧$海马汽车两家经销商河南天时"郑州海马的海马

%

"福美来
&

代$北京现代
!

家经销商河南万佳捷泰"河南
裕华金阳光"河南长江的

'(

款伊兰特"

)*

御翔$一汽丰田
%

家经销商郑州裕华丰田"郑州富达丰田"郑州世纪鸿图的威驰$一汽大众经销商河南万通一汽"河南裕华奥捷的
捷达"速腾"新宝来$河南东华的北汽骑士"北汽陆霸&&都成为现场消费者咨询%选购的'人气王(#

-

.

/

0

新车汇聚 竞相争艳

本届公务车展也成为诸多新车争
奇斗艳的舞台! 上半年上市的新车!甚
至还未上市的新车纷纷亮相车展!成为
消费者瞩目的焦点% 即将于

(

月
..

日
正式上市的新车海马

,

'上海大众斯柯
达明锐+ 上市不久的东风日产骊威'吉
利远景'奇瑞瑞虎

,

'长安杰勋'东风本
田新世代

<=3>

'

14

款
!"#$"(

,,本
届车展为消费者和这些&新星$进行亲
密接触提供了绝佳的平台%

在上海大众斯柯达经销商河南裕
华上捷的展台前!两款颜色分别为黑色
和银灰色的

?@A"BC"

明锐异常 &受宠$%

销售顾问告诉记者! 自
?@A"BC"

明锐开
始接受预订以来!在中原地区的预售非
常火爆!订单数量也节节攀升!在这次
车展上他们就收获意向比较明确的客
户近

/1

位%

在河南新大陆的展位前!咨询自主
品牌奇瑞的新车瑞虎

,

的消费者也络
绎不绝% 销售顾问告诉记者!瑞虎

,

采
用了中高级轿车底盘技术!运动性和舒
适性完美结合! 能够适应城市平坦街
道'公路和崎岖路面的不同要求!同时
又具有良好的燃油经济性! 很被喜欢
0D>

车型的消费者看好!车展期间销售
人员共收到意向客户近

,1

位%

郑州日产汽车有限公司也把今年
将推出的

,

款新车-((

14

款
E6008E

722

皮卡'

0D>

奥丁和
!F>

御轩带到

了车展现场!加上帕拉丁'锐骐!五款威
猛'气派的重量级车型一字排开!使郑
州日产成为本届车展上最耀眼的明星%

高端品牌 闪耀车展

作为一个起点和规格比较高的车
展 !十余款中高档车型和原装进口车
型的参展让消费者逛得带劲' 看得尽
兴 % 河南丰之元把售价分别为

,4;9,

万和
,,;:,

万的奥迪
8(G

和奥迪
89

带到了现场 +河南省双龙汽车的展台
前 ! 原装进口的

0D>

韩国双龙雷斯
特也身价不菲 +此外 !河南涌金的克

莱斯勒
,11<

' 河南东华的原装进口
车雷诺.梅甘娜也汇聚了消费者关注
的目光 !还有不少车迷朋友纷纷和它
们合影留念 % 的确 !尽管一般家庭还
很少能消费得起这些高档车 !但近距
离感受一下这些 &豪车$ 的魅力也是
一种享受%

同时!记者了解到!即便是这些价
格高昂的车型!这次参展也都&不虚此
行$) 据河南双龙的销售人员介绍!韩
国双龙汽车在业界有 &世界级的

0D>

专家 $的称谓 !在中高端
0D>

市场有
着良好的口碑! 此次参展的韩国双龙
0D>

&三剑客$其中之二(((中级豪华

0D>

双龙享御' 高级豪华
0D>

双龙
雷斯特

66

!因为能够满足郑州市南水北
调工程建设管理办公室和一位新密矿
主的特殊用车要求! 而引起了他们极
大的兴趣+ 河南丰之元的奥迪

8(G

和
奥迪

89

也成功收获了
:

位意向客户%

消费者选车"购车 机会难得

络绎不绝的看车人流
H

全家人一起
看车'选车的热情

H

希望尽快选中合适
爱车的激情//两天在车展现场的全
程&蹲守$

I

记者注意到
I

本届公务车展也
为绿城市民选购爱车提供了绝好的机
会
I

价格在
+1

万元左右的车型最走俏
I

是家庭购车的首选%

(

月
2

日中午
+

点左右
I

尽管天气
有点&小热$

I

但还是没挡住市民选购爱
车的脚步%在长安福特经销商河南天道
的展位前

I

记者看到
I

一辆红色的两厢福
克斯车内

I

一对年轻的夫妇正在感受这
款紧凑车型的魅力% 采访中

I

在省煤炭
厅工作的唐先生夫妇表示)&天气越来
越热了

I

出门没有车太不方便
I

我们就商
量着这几天买一辆车

I

长安福特的品牌
我们比较放心%$唐先生笑着告诉记者)

&我喜欢三厢车
I

她喜欢两厢车
I

这次车
展参展车型挺多的

I

我们俩再最后比较
一下

I

其实只要外形好看'性能好
I

两厢
三厢都无所谓% $

%+

岁的陈先生则看中了
=6?

千
里马和一汽丰田的一款车

I

在河南广发

的展位前
I

他详细询问了
=6?

千里马
的价格'配置'颜色%河南广发的销售人
员告诉记者 )&

=6?

千里马是东风
悦达起亚的新一代全球战略车型!

整体设计沿袭了起亚品牌运动'乐
趣'激情的内涵!非常符合中国

C

世
代一族对车的需求! 很受年轻人的
青睐

I

车展上咨询较多的就是
%1

岁
左右的时尚一族% $

仲夏夜赏车 金星啤酒助兴

(

月
2

日傍晚!暑热消散!省人
民会堂人流逐渐汇聚%晚上

4

点!由
金星啤酒赞助的郑州日报第二届大
型主题公务车汇展仲夏夜赏车会在
精彩的文艺演出中开始%金星啤
酒厂特意为本次车展友情提供
的

/1

件金星&激情$新一代啤酒
成为为参展经销商和观展市民
助兴的佳酿%尝美酒'赏靓车'看
表演!和家人一起参加仲夏夜赏
车会的市民刘先生连连称赞主
办方考虑周全%

东风日产威佳'威达专营
店!河南东华'河南裕华上捷'

河南天时' 河南豫港华信'郑
州世纪鸿图等十余家经销商
的销售人员放弃了下班休息
的机会!为参加啤酒赏车会的
市民选车'购车提供了周到的
服务%

河南豫港华信的奔腾轿车庄重大方

郑州世纪鸿图"弘通"万通

一汽"丰之元联合参展气势磅礴

创想未来的丰之元奥迪

裕华福源福克斯车前人头攒动

河南长江北京现代索

纳塔稳重大方

东风日产

中原店的轩逸

吸引了女士的

目光

河南旭致的荣威散发着英伦气息世纪阳光的江淮瑞鹰威猛强悍

河南涌金克莱斯勒
2668

尊贵典雅

河南东华原装雷诺让人流连忘返

河南裕华上捷斯柯达未出价格先受亲近

韩国原装进口的双龙享御大放异彩

河南新大

陆三菱新款帕

杰罗新颖靓丽

郑州日

产把今年将

要 上 市 的

6"

款
9:;<

;=9 >$$

皮 卡 "

;?@

奥 丁 和

AB@

御 轩

带到了车展

现场

!"#$%&'

郑州日报第二届大型公务车汇展现场报道


