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月
23

日
45

月
0

日"由郑州日报组织的品质靓车#实力楼盘#

精美家居将携手联动"走进新密#巩义#荥阳#登封#新郑#中牟"为郑

州六县$市%市民打造完美的&仲夏夜之梦'(这个夏季"一场房车联展

风暴即将来袭"六县)市%市民无需奔波之苦"就可以在自己家门口尽

兴地挑房*购车"体验非同一般的消费感受(

本报记者 李 莉

名车靓房走进六县!市"

时间
!

月
"#

日
$!

月
%&

日

'(

#

&&$"")&&

地点 新密市青屏广场

房车联展
走进县市
!

月
"#

日!首届名车靓房六县
$

市
%

系列巡展将在新密青屏广场正
式拉开序幕!这将是中原地区首次
针对六县"市#的主题性$系列化$

大规模的巡展!活动现场将推出购
车优惠活动$购房特惠风暴!同时
还有动感消夏文艺晚会$千人冷饮
品尝活动$万人

$

免费
%

啤酒狂欢等
精彩活动全程相伴!为六县"市%有
购车$购房需求的消费者提供一个
难得的机会&

本届名车靓房巡展将成为郑
州汽车行业进行品牌城际营销$同
行横向交流的区域性权威平台!巡
展重在引导汽车经销商重视开发
二三级市场!同时!引导县市居民
积极$理性地进行汽车消费&

巡展期间!本报将联合当地电
视台进行全程报道!给参展汽车品
牌及房产提供强有力的$难得的信
息传播机遇!使当地消费者近距离
接触参展汽车品牌及经销商!把汽
车经销商品牌及产品推广活动做
到消费者的身边!为县市居民提供
就近认知品牌$当场选购产品的良
机!使'门口购车(成为县市居民汽
车消费的新选择&

六县)市%

汽车消费潜力巨大

据了解!新密$巩义$荥阳$登
封$新郑$中牟六县)市%的经济发
展支撑了郑州工业的半壁江山!来
自郑州汽车经销商的相关数据表
明!近年来到郑州市的县市购车者
逐年增多!六县市的购车消费能力
有相当的潜力可挖&

谈到六县)市%的汽车消费潜
力!上海大众郑州销售服务有限公
司市场部经理杨家泰难抑兴奋之
情*'登封有强势旅游业的支撑!新

密有煤炭$ 铝业等工业做经济支
柱!这些县市都具有非常强的消费
潜力!我们公司正好位于郑州市的
西部!过来购车的登封$巩义$新密
等县市的消费者非常多!目前公司
&'(

的销量属于县市消费& ( 他表
示!在目前郑州市区汽车市场越来
越激烈的情况下!上海大众郑州销
售希望借助这次巡展进一步强化
公司在西部县市的影响力!守好郑
州的'西大门(&

一汽
)

大众经销商河南合众汇
金市场总监侯娅霞认为*六县)市#

经济都有特色产业带动!汽车消费
能力强劲! 市场发展潜力巨大!这
次巡展将催生县市居民购车的热
潮&

汽车经销商
期待六县)市%+掘金,

对于本届名车靓房六县
$

市
%

系
列巡展!中原主流汽车经销商热情
高涨& 上海大众郑州销售$河南光
明$河南旭致$河南裕华奥捷$河南
裕华上捷$河南顶盛$河南合众汇
金$河南裕华星光$河南万佳捷泰$

东风日产中原专营店$广州本田港
源特约销售服务店$东风本田鑫港
源特约销售服务店等车商纷纷参
与&

记者发现!诸多经销商对县市
汽车消费市场非常看好!他们希望
通过这次巡展深入认识$了解当地
市场$提高品牌在当地消费者中的
知名度$扩大产品在县市的市场份
额&

上海大众斯柯达经销商河南
裕华上捷在第一时间报名参与巡
展! 客户关爱总监贾宏玲表示*河
南裕华上捷将全程参与此次巡展&

她对本次巡展充满了信心*'斯柯
达明锐目前在郑州的销售情况非
常好!这次巡展方便六县)市#居民
近距离感受明锐的内在品质和魅
力!提升河南裕华上捷在六县)市#

的知名度& (

河南裕华奥捷$河南裕华上捷
相关负责人都表示! 公司对六县
)市#汽车市场做过相关调查!都有
开拓县市市场的打算!这次县市系
列巡展正好为经销商提供了了解
当地市场的平台! 也可以让县市
'准车主( 近距离接触经销商方便
日后购车&

世界知名车企在做品牌

!

月
*"

日!一支由文化遗产专家

和车主组成的宝马 "中国文化之旅#

车队!从首都博物馆出发!踏上了探

访京$晋$陕$甘四省市文化艺术瑰宝

的征程% 以此为开端!旨在提升品牌

形象!包含文化促进$教育支持$环境

保护$车主爱心活动和企业文化塑造

五大板块的宝马中国企业社会贡献

系列活动!也正式拉开了序幕%

无独有偶!另一家豪华汽车品牌

奥迪也在上海
+*

赛车场推出了为期

,

天的&奥迪品牌日#活动%

像宝马$奥迪这样的世界知名豪

华汽车企业!也需要做品牌吗' 答案

是肯定的% 因为!一款好车给消费者

带来的!不仅是造型时尚$动力澎湃$

操控稳定等物质享受!还有诸如身份

象征$心理满足$贴心服务等精神享

受% 前者主要由产品的技术要素构

成!后者则是由服务$文化等要素积

淀而成%

以宝马为例!卓越的创新技术和

非凡的驾驶性能 ! 是宝马品牌的

-./

!也是消费者喜爱宝马的主要原

因% 但是!出色的运动性能!很容易让

驾驶者的心态发生变化! 如飘飘然$

超越一切等! 由此带来的驾驶行为!

会给宝马品牌带来负面影响%

但是!太过张扬的个性 !部分车

主缺少文化内涵的形象!却在潜移默

化地影响着宝马品牌!让许多潜在购

买者&想买却不敢买#% 通过由车主参

加的一系列企业社会贡献活动!改变

品牌在消费者心目中的既定形象!已

经成为宝马在中国长远发展必须要

补的一课%

奥迪在中国面临的情况与宝马

不同% 由于最早从公务车市场切入!

奥迪稳重$大方$面向高端人群的形

象已深入人心% 但是!要想实现
"'*0

年超越奔驰$宝马的宏伟目标!奥迪

必须迅速弥补其技术上的 &弱项#%

通过&品牌日#活动!在中国市场大力

推广其运动车系!让用户和媒体亲身

感受奥迪的品牌历史$内涵!同样是

打造奥迪品牌的重要一环%

王 政

全新的第二代
12342454

)英菲尼迪#

670

运动型轿车自去年
*'

月
*8

日在
韩国亮相以来!便成为

12342454

)英菲尼
迪#旗下当之无愧的销量巨星& 最近由
韩国最具影响力的汽车生活传媒集团
组织的汽车品牌评选中!

670

将 '年度
最佳车型(和'年度最佳进口车型(两项
大奖揽入囊中! 在

*8

个进口品牌和
!

个韩国品牌中分外耀眼& 这一评选在技
术$设计$性能$便利性$经济性和环保

!

个方面制定了严格的标准!

670

在综合
指标上表现出众!一举超越保时捷

9:;<

=:2

!拔得头筹!更是将其直接竞争对手
雷克萨斯

>? 70'

!

@?&!'

!奥迪
A8

和本
田

@BCB2D

远远抛在身后&

王 郜

英菲尼迪
荣膺韩国最佳车型桂冠
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宝马
氢能

*

系中国发布

日前! 宝马推出世界第一款供日
常使用的氢动力豪华高性能轿车
EFG

氢能
8

系!这不仅是宝马集团!

也是整个汽车与能源行业向不依赖矿
物燃料的可持续机动化产业时代迈进
的一个里程碑&

EFG

氢能
8

系装备
了能够使用液氢燃料和汽油的

!H'

升
I*"

发动机! 最大输出功率为
*#*

千
瓦

J "!'

马力! 在
&7''

转
J

分钟的转速
下!最大扭矩可达

7#'

牛+米!在
#H0

秒
内即可从零加速到

*''

公里
J

小时!最
高电子限速为

"7'

公里
J

小时& 近日!

在北京金港汽车公园内! 宝马公司为
'驾驭未来(巡回推广活动设立了专门
的技术展厅! 并与林德公司共同合作
搭建了加氢站! 所有参观者在那里见
证加注液态氢的全过程&
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东风日产
+

月销量居第
+

位
根据全国轿车联合会公布的

0

月
份汽车销量数据显示

K

东风日产全系车
型共销售

"*'*&

辆
K

继续位居主流厂商
第

0

位&而在华南地区
K

东风日产更是以
*8"7

辆的销量力夺头把交椅&

业内人士分析
K

东风日产的'发力(

并不偶然& 据了解
K

东风日产旗下的天
籁$颐达$骐达$轩逸$骏逸和骊威等

K

均
为

"''&

年后投产的全新车型
K

而且轩
逸$骏逸和骊威还都是去年或今年刚刚
投产的产品&

&

月份东风日产的产品销
量构成中

K

天籁销量达到
07'0

辆
K

骐达
$

含颐达
%

销量达到
*78#*

辆
K

去年刚上市
的轩逸销量也达到

0"&*

辆& 如果将这
些车型放入各自细分市场

K

不难看出
K

东
风日产的产品几乎款款都是各自市场
的'大热(车型&
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