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#
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$
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迈腾全系产品
正式接受预订

记者从一汽
!

大众经销商河南合众
汇金获悉!

"

月
#$

日!一汽
%

大众销售有
限责任公司"以下简称一汽

!

大众#宣布
迈腾

&'()*+

开始预售! 全国一汽
,

大众
迈腾授权经销商开始着手接受迈腾各车
型的预订工作 $ 即将全面上市的迈腾
&-()*+

有手动型和手自动一体型两大类
"

款车型! 分别为
$

速手动标准型%

$

速
手动技术型%

$

速手动舒适型%

"

速手自
动一体技术型%

"

速手自动一体舒适型%

"

速手自动一体豪华型$同时!迈腾还将推
出一款更适合城市路况的

.'/0 $

速手
动标准型$

一汽
,

大众相关负责人称!即将上市
的迈腾

&'()*+

和
.'/0

根据不同的配置
设置多款车型! 全面迎合不同消费者的
需求!即日起!消费者可以到一汽

,

大众
迈腾授权经销商

1*

店!预订自己心仪的
车型$ 同时!各授权经销商也开始接受有
购买意向的消费者到

1*

店登记预约迈
腾试驾活动$

华泰全系车型
将亮相长春车展

以&科技创新!节能环保'为主题的
第五届长春国际车展!将于

2

月
31

日在

长春国际会展中心拉开帷幕$ 届时!凭借
世界顶级柴油发动机技术! 引领节能环
保车型潮流的华泰汽车集团! 将携旗下
华泰特拉卡及圣达菲全系列

*45

车型
在车展上集中亮相$

据悉!在此次车展上!华泰汽车集团
将重磅推出两款全新车型(((华泰圣达
菲

3'()

及华泰特拉卡
.'167+

豪华版 $

如消息属实! 将标志着华泰汽车旗下的
车型系列已进一步趋于成熟和完善$

近年来!受国家政策和燃油价格影

响!消费者在购买
*45

时!不仅追求卓
越的越野性能!而且要求最佳的节油效
果$

38(09.'10

区间的
*45

车型! 在最
佳越野性和最佳节油性之间找到完美
的平衡点!因而受到消费者的青睐$ 根
据中国汽车工业协会数据显示 !

&'(09

.'10

排量区间内的
*45

车型! 市场需
求量最大!被业界称为&黄金排量'$ 华
泰圣达菲

&'()

及华泰特拉卡
.'167+

豪华版如在长春车展的亮相和上市!将
对

*45

市场产生极大的冲击$

上海华普海域三厢
正式登场

上海华普汽车
1

月
:

日启动 &蓝海
行动'! 全系列车型价格进行大幅下调
后! 现又以

1((((

元的优惠价推出海域
三厢

3';0

新款车型$ 作为上海华普汽车
河南省代理商(((河南云阳海汽车销售
有限公司!于

"

月
;/

日在郑州市宇达国
际汽车汇展中心举行隆重的上市仪式$

海域三厢
3';0

是目前中国轴距
.'$

米以上!同时具有欧系底盘技术车型中
价格最低的三厢轿车$ 上海华普汽车总
经理刘金良在上海国际车展上接受记
者采访时不无自豪地表示)目前在国内
的车型中!如果要以

19$

万元的低价买
一部欧洲底盘技术的汽车!只有买上海
华普汽车!如果要以

19$

万元买一辆轴
距在

.'$1

米以上的汽车!也只有买上海
华普汽车$ 拥有中级轿车的享受而以经
济型甚至微型轿车价格销售的上海华普
海域三厢

3';0

!售价仅为
1((((

元$ 它的
超低价格门槛与高配置的完美融合!无
疑给那些已经和刚刚达到小康生活的中
国消费者一个极具诱惑力的全新选择)

就是以尽可能低的付出去享受具有更高
价值和技术内涵的轿车产品$ 实惠超值!

无疑是海域三厢
3';0

最具杀伤力的制
胜武器$ 相信海域三厢

3';0

将会在国内
市场的广阔海域上激浪远航! 获得越来
越多消费者的认可和青睐$

!"""

辆
斯柯达明锐两周交货突破

%"""

辆
上市仅两周的上海大众斯柯达明锐显示出强劲

的市场竞争力$ 从
"

月
"

日上市后不到两周的时间!

<=>?@A?

明锐的用户交货量已经突破
3///

辆! 定金订
单用户数也不断增加!达到日均

3;/

辆的水平$

据了解!

<=>?@A?

明锐是上海大众引入欧洲百年品
牌斯柯达后的第一款车型!融合深厚的文化底蕴和先
进的汽车科技于一体!被业界称作拥有&黄金动力组
合'的中级车&实力新风范'车型$ 斯柯达经销商河南
裕华上捷相关人员告诉记者!现在消费者预定的部分
车型要二个月左右才能拿到车!部分心急的消费者主
动提出愿意加价拿现车或是愿意多交定金以希望早
点拿到车$

针对此种现象! 上海大众的相关负责人表示)现
车加价销售的情况只是个别经销商的行为!厂家正在
确保高品质的前提下努力增加产量!同时也将通过各
种渠道和方法来阻制经销商的加价行为!特别是对定
金订单用户$

!

贾宏玲

!#$%&

万元

!&"'

马自达
(

价格下调
日前! 记者从一汽马自达

1*

店河南裕华紫光获
悉! 上市不足三个月的

/2

款
#8/0

手动挡马自达
"

价
格已悄然从

328:(

万降至
3"8:(

万元$ 该店负责人表
示!最近到店和电话咨询的顾客量大大增多!价格下
探只是原因之一!

/2

款马
"

亮丽的外形%出色的操控!

以及出众的性价比才是最大优势$

据了解!

/2

款
#8/0

马自达
"

配备了
B

级高端车
型才有的豪华装备!如

"

安全气囊%自发光仪表*在动
力%操控%安全%经济等多项性能关键指标上!表现优
异 ! 马

" .-C0

最大功率为
&C(DE

! 最高车速达到
.&&DF G H

!功率质量比为
C-C2(DE G DI

*百公里时速的
制动距离仅为

;2

米!是同级轿车中的最好成绩!制动
性能突出*

:C

公里等速油耗仅为
"0

!油耗不仅低于同
级别竞争车型!甚至比许多

J

级车型还要低$

C2

款马
自达

"

拥有
B

级车的尺寸%配置和性能!价格却下探
至

J

级车的区间!对消费者来说!以
J

级车的价格!购
买一款性能出色的

B

级车!吸引力显而易见$

魏瑞娟

'#""

辆
众泰

!"")

进入自主品牌前三甲
近日 !中国乘用车联合会公布了最新统计数字!

$

月份乘用车各品种较上月均呈不同程度下降! 但与
去年同期相比!

$

月份汽车销量增长却依然明显$多用
途乘用车 +

*45

# 销售
.8(C

万辆! 比去年同期增长
""8:$K

!高于其他类型乘用车!表现抢眼$ 其中自主品
牌新锐代表(((众泰

.CC(

以
."CC

余辆的销量继奇
瑞瑞虎%长城哈弗后!昂首迈入自主品牌销量前三甲$

伴随中国经济的快速发展
L

汽车消费市场也取得
了长足的进步!交通的拥挤%工作生活节奏的加快!使
休闲和娱乐成为人们关注的焦点$ 但大多数的家庭基
本上还只能拥有一辆车!他们对这一辆车寄予很大的
希望!希望它既经济实用!又时尚靓丽*希望它既能交
通代步!又能周末郊游*希望它既有舒适性又具备良
好的越野通过性$ 不少消费者开始对于排量小%座位
高%视野好和驾驶灵敏的休闲多功能车!表现出一定
的好感和购买偏好$ 这些休闲多功能车既保留了越野
车&高底盘'的通过性%&大空间'的宽敞性!也新增了
&轿车化'的节油性%舒适性和灵敏性!成为一些讲求
个性用户的时尚选择$ 王 群

;(("$

辆
奇瑞汽车销量获亚军

记者从郑州亚之星获悉!

$

月!奇瑞汽车以
;(("$

辆的销量赶超上海通用和上海大众!夺得当月乘用车
企业销量亚军! 其中在竞争最激烈的

J

级车领域!奇
瑞以

.;;$2

辆的销量仅次于一汽大众!位居第二$ 而
作为奇瑞

J

级车主力品牌旗云!更是贡献了
&C:&2

辆
的近

$CK

的销量! 这款奇瑞的经典品牌为奇瑞成为
J

级车市场的主流厂家! 再一次发挥了得力干将的作
用$

步入
.CC2

年!

J

级车市场新车频繁推出% 竞争愈
加惨烈!在这个竞争白炽化的市场中!旗云用胜似闲
庭信步的气度!月平均销量达

:."&

辆!其中
;

月%

$

月
更是高达万辆以上!持续演绎着宝刀不钝%老树常青
的连续剧$ 旗云用

1:(CC

元的超低价格一举树立了同
级车型的标杆价格!丰富高档的配置%百公里

$0

左右
节俭的油耗%

$CC

家密集的服务网点
.1

小时不间断服
务%比同类车型便宜

;CK

左右的备件价格,,旗云的
经济实惠不是以低价格这一个孤点作为诉求!而是在
购车%用车%养车整个过程中实现了完美表达$

旗云是最广大的普通消费者值得信赖% 值得选
择%值得拥有的国民车型$ 现在郑州亚之星正在推出
旗云的分期付款活动$ 刘明

观
!

级车市
!"

壮志雄心

在中国这个群雄逐鹿的巨大市场上!

J

级车市场无疑是车型最多%竞争最白热
化的市场$ 作为自主品牌领头羊的奇瑞!

面对如此激烈的市场局面!集多年造车经
验倾心打造出

J

级家轿价值标杆(((奇
瑞

J$

! 充分展现了奇瑞在
J

级车市场的
决心与实力$

记者从河南新大陆了解到! 自奇瑞
J$

去年年初重装上市之后! 经过近一年
的销量爬坡和市场打拼!销售情况就出现
&井喷'和&爆棚'现象$

&M1

月!奇瑞
J$

平
均月销量超

2///

辆! 其中三月份更是高
达

3/$22

台!与同门兄弟
NN

%旗云一起!

进入中国乘用车联席会
)<7&C

排行榜 $

奇瑞
J$

成为奇瑞公司继
NN

%旗云后!第
三款月销量超过万辆!并进入中国乘用车
联席会

)<7&C

的车型$

而在
J

级车的这场市场博弈中!像奇
瑞

J$

这样拥有完全自主知识产权的自主
品牌!性价比远远高于合资品牌!奇瑞

J$

也因此拥有了更多&笼络人心'的资本!去
赢得消费者的宠爱$ 看着满大街迅速多起
来的奇瑞

J$

!我们有理由相信!在不远的
将来! 奇瑞

J$

很可能就是中国
J

级车市
的标杆$ 赵 英

消费者普遍对柴油轿
车不!感冒"

尽管政策利好! 但是市场对柴
油轿车的&热情'并不高$ 一汽

!

大众
是最早将柴油轿车引入中国的厂
商$ 一汽

!

大众的经销商郝先生告诉
笔者! 一汽

!

大众
.CC1

年就上马了
柴油轿车! 并相继推出三款柴油车
型(((((捷达

*O+

%宝来
)O+&-:0

和
奥迪

J" .-$)O+

$尽管销售一年比一
年好!但总的来说!柴油车还是不好
卖$ 据他讲!从第一款捷达柴油车推
出至今! 目前在国内销售的柴油轿
车总量不超过

&C

万辆$ 北京各汽车
经销店里根本没有柴油轿车! 因为
柴油车在北京上不了牌照$ 虽然上
海对柴油车没有明确限制! 可笔者
从上海一家一汽

!

大众经销店了解
到的情况是!卖得也不好$ 据店员介
绍!现在店里只有捷达柴油版!柴油
宝来已经改成订单销售了$

为什么人们对柴油轿车不 &感
冒'- 据笔者了解!在许多消费者的
观念中! 柴油车依然是低档车的代
名词! 他们很难把柴油车与轿车特
别是高档轿车联系起来! 这或许也
是当年奥迪

J" .-$)O+

柴油车上市
一个月销售为零的原因$

&在报纸上也看到过柴油车省

油!可谁愿意为省几个.油钱/而.掉
身价儿/呢- '在政府机关工作的李
先生如是说$ &柴油车的噪声大!开
起来不太舒服$ '做小生意的张先生
以他原来开柴油

*45

的经验!给柴
油轿车下了如此结论$

此柴油车非彼柴油车
对于人们对柴油轿车的认识误

区!相关专家予以了纠正$

专家指出 !近年来 !电控直喷 %

共轨%涡轮增压%中冷等先进技术的
大规模应用于柴油发动机! 不仅使
柴油发动机原来噪声大% 污染高的
缺点得以根本改变! 而且已经成为
具有节能% 环保优势的领先动力的

代表$ 中国机械工业联合会副会长
张小虞也表示!先进的柴油发动机!

尾气排放已达到欧
!

标准! 成为名
副其实的&绿色发动机'$ 而在非常
注重环保和可持续发展的欧洲市
场!柴油汽车已经非常普及!市场占
有率已达

1CK

以上$

对于我国柴油轿车销售不温不
火的原因! 汽车专家杜芳慈分析认
为!首先是油品质量问题$ 相比欧洲
的柴油品质!我们的差距还很大$ 其
次是人们的使用习惯和消费心理问
题$ 他说!柴油车的声音是比汽油车
稍大一些! 对此欧洲消费者似乎比
较容易接受! 而国内消费者还不太
适应$ 解决这些问题还需要时间$

政策松动带来
柴油乘用车发展契机

从当前情况看!国家对
于柴油轿车的鼓励态度日渐
明朗$ 在去年年初国家六部
委联合发出的 0关于鼓励发
展节能环保型小排量汽车的
意见1中!已明确提出鼓励开
发%生产柴油轿车*中国资源
综合利用协会资源节约与代
用专业委员会也曾发布 0中
国柴油轿车发展建议书1$眼

下!0中国应对气候变化国家方案 1

更成为柴油轿车发展的&加速器'$

事实上! 一些具有敏锐眼光的
国内汽车厂家已经看到这一发展机
遇$ 华泰汽车%奇瑞%长城等汽车厂
商近年来一直致力于清洁柴油车技
术$ 华泰汽车上马了

;C

万台具有欧
"

标准的清洁柴油发动机项目 !长
城也与国外公司合作开发了技术领
先的燃油共轨柴油发动机! 目前已
应用于哈弗

P45

上$

不过! 柴油轿车的前景如何目
前还很难说! 消费者观念的转变还
有个过程$ 但在政府%企业各方的共
同努力下!势必会发生重大变化$

!

陈晓芸

编前! 刚刚颁

布实施的#中国应对

气候变化国家方案$

明确了对柴油车的

政策鼓励%从而使柴

油车的发展问题再

次成为人们关注的

热点&如今柴油机技

术的发展已经使其

在节能'环保方面的

优势凸现%甚至被称

为绿色环保动力&近

年来%随着能源紧张

与环保呼声的日益

高涨%一些汽车企业

已经看到节能环保

型柴油乘用车的市

场前景% 并开发'投

放市场了一批新车

型& 然而%消费者是

否了解柴油轿车的

优越性(他们是否接

受柴油轿车(

!您会买柴油轿车吗("几年前%如果向一位正准备买

车的人提出这样的问题% 相信十有八九会向你投来诧异

的目光&因为在很多人眼中%柴油车总是与滚滚黑烟联系

在一起&那么%在柴油轿车早已过了环保'技术关的今天%

环保弦的再次绷紧% 会不会引发消费者对柴油轿车的兴

趣( 消费者会买柴油车的账吗( 近日%笔者就此采访了一

些汽车经销商与消费者&

!

市场观察

开创我国自主品牌轿车多项先河的一

汽奔腾轿车! 在上市
:

个月获得销售佳绩

之后再度重拳出击! 在如何服务消费者方

面推陈出新!开创了"服务型销售#的新模

式$

从!为消费者做主"到!以消费

者为主"

据一汽销售负责人解释!之前其他车
厂在营销策略方面常常是 &为消费者做
主'!而一汽奔腾所开创并实践的&服务型
销售模式'的核心是&以消费者为主'$ 虽
然只有一字之差!却有天壤之别$

&为消费者做主'实际上还是把车厂
放到了主体地位!在生产销售服务的各个
环节! 消费者实际上还是处于从属地位$

而&以消费者为主'消费者则成了营销活

动的主体!拥有强大的话语权$

*+*

)))!不是为了销售而销售"

据悉 !为使 &服务型销售模式 '能够
顺利推行! 一汽奔腾特别施行了三项措
施来&保驾护航'$核心措施之一就是

*7*

+全方位销售绩效支持系统 !

*?QRS 7RTU

VWTF?X=R *YZZWT> *[S>RF

#$ 一汽轿车销
售公司负责人告诉记者!

*7*

将改变我们
过去的一些做法! 我们将成立

*7*

管理
中心!通过管理中心的一系列有效措施 !

比如建立高效率的新人培训 ! 二级网店
的专业辅导等形式! 实现展厅管理能力
的提升 !最终形成 &以消费者为主 '的服
务销售模式$

在售中环节方面 ! 一汽奔腾推出了
&喜试连连!重重好礼'惊喜试驾活动$ 奔
腾轿车&喜试连连!重重好礼'惊喜试驾活
动共包括 &来店有礼 %试车有礼 %购车有
礼'!三重大礼等您拿$

软硬件提升 消费者!放心奔腾"

奔腾是一款自主研发的中高级商务
轿车!它采用了日本和欧洲汽车技术中最
先进的部分!吸收了中高级轿车的车身设
计%主被动安全技术 %内饰模块 %

\5]

改
善等先进技术! 搭载了

6^_0;5

型全铝
轻量化设计的发动机!在澎湃动力与安全
舒适之间取得了良好的平衡$

一汽奔腾不仅装备了制动防抱死系
统
`JB*a

%电子制动力分配
`bBOc

%牵引力控
制系统

`)P*c

%动态稳定控制系统
`O*Pc

%

电控辅助制动系统+

bBJ

#五位一体的主动
安全电子装备和电脑防盗系统!而且车身
采用加强型的

;]

高刚度设计! 达到了欧
洲

\PJ7

五星标准$

一汽奔腾为消费者考虑! 苦练内功!

从而让消费者得到更多实惠$ 这不但是一
汽轿车的企业文化使然!也显示了一汽集
团一切从实际出发%对消费者负责的发展
态度$ 孙 珺

一汽奔腾!"#$%&'()

!

数字车市

中原车界成立客户关系管理论坛
"

月
.(

日! 中原客户关系管理论坛在河南长江正
式成立 ! 北京现代 % 一汽丰田 % 一汽大众 % 上汽通
用! 宝马和一汽马自达等众多品牌的客户关系部加入
了此论坛$

据了解! 随着汽车消费群体逐渐扩大! 对汽车服
务商的服务水平和服务内容有了更高的要求! 只有更
准确的把握客户的心理! 更周到和全面的为客户服务!

各汽车经销商才能赢得客户的依赖! 在众多的品牌和
商家中脱颖而出 $ 据中原客户关系管理论坛的发起
者(((河南长江客户关系部经理郭兴旺介绍! 该论坛
是以个人身份申请加入的非营利性组织! 通过经验交
流和相关培训% 学习! 培养出兼具理论和实践双重经
验的职业

d_6

+客户关系管理# 经理人! 完善客户
服务的职能! 扩大各汽车品牌经销商客户关系部的服
务范围$ 郭思贝

福特天道启动二手车置换
日前!河南天道已正式启动二手车置换业务!为喜

爱福特车的河南消费者开通方便之门$

据河南天道相关负责人介绍!公司依托福特汽车的
品牌优势推出的二手车置换服务!为广大换购需求用户
提供省时%省事%省心%省钱等全方位的增值置换服务!

真正实现顾客利益最大化!快速实现客户换购福特产品
的需求$ 此次置换不分品牌%不分车型均可置换福特品
牌下的福克斯%蒙迪欧%

*,6Je

%翼虎%林肯领航员系列
车型$ 翟 耀

迈腾开始预售!华普推出三厢海域!华泰汽车将推
出两款全新车型"在车市竞争日趋激烈的情况下"成熟
的汽车厂商正在不断完善自己的产品线#因为"只有产
品布局合理"才能在愈来愈被细分的市场中赢得竞争!

脱颖而出$

*+,-. /012345

本报记者 李 莉
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即将参加长春国际车展的华泰圣达菲


