
东风日产举行天籁杯安全驾驶讲座
听讲座!学知识!得大奖"

!

月
""

日"东风日产威达专
营店主办的#汽车安全驾驶知识讲座$活动让每位到场的消
费者获益匪浅%

活动以讲座的形式向广大车主传递安全驾驶的知识与
信息"客户平时用车!驾车的一些疑难问题在现场得到了专
业技师的指导&此外"郑州威达专营店为消费者提供的东风
日产全车系试乘试驾环节和团购活动" 也受到了客户的好
评&东风日产郑州威达专营店有关负责人表示"东风日产天
籁一直都以为车主提供关怀备至的服务作为产品追求的重
要目标"在不断加强提升自身品质的同时"更是积极致力于
为消费者创造丰富多彩的生活体验& 今后这类汽车文化活
动还会广泛展开"以此将天籁蕴涵的价值辐射得更远&

郭思贝

中原路汽车品牌街联盟成立
!

月
"!

日
#"$

日" 中原西路汽车品牌街品牌推广联盟
启动仪式精英品牌汽车展在郑州市青少年宫广场举行

%

由
河南众通'河南神风!河南神源!河南涌金!河南丰之元!河
南广发等中原西路

"&

家汽车
'(

品牌店共同组成中原西路
汽车品牌街联盟正式成立&

作为一个崭新汽车商业圈" 中原西路汽车品牌街自有
其(新$魅力)河南丰之元拥有奥迪中南区最大维修车间'奇
瑞专卖店为华北区最大店**单个店标准很高" 整体也有
(联动效应$)与北环汽车交易市场和中博汽车广场相比"中
原西路汽车品牌街全是汽车

'(

店"软件设施与硬件建设齐
头并进+与郑花路(汽车大道$相比"这里店面集中"赏车选
车很方便+与原

")*

国道的交易市场相比"这里主要是轿车
市场"从高端车到经济型车一应俱全%在定义了品牌汽车街
的一个全新理念之后" 中原西路汽车品牌街联盟将在品牌
营销'规范运营和市场促销统筹等方面整体联动"作为郑州
汽车交易市场迅速崛起的新势力" 也将成为改变郑州汽车
格局的新动力% 魏瑞娟 李莉

自主品牌奇瑞产量将破百万
记者从河南中植汽车销售服务有限公司获悉"

!

月
下旬"奇瑞公司第一百万辆汽车即将下线% 奇瑞汽车将
成为中国汽车工业史上第一个突破百万辆的自主品牌"

也是继两个大众"上海通用"广州本田之后"又一家晋级
汽车行业(百万辆俱乐部$的企业%

从
"$$$

年
"+

月
"!

日第一辆奇瑞风云下线" 经过
+))&

年
,

月
-)

万辆时
.-

下线" 再到
+))*

年
!

月
"))

万辆下线"从
)

到
"))

万辆奇瑞仅用了
$,

个月"作为其
中唯一的自主品牌"从小草房到百万辆"白手起家的奇
瑞挟(奇瑞速度$再次创造了中国第一%

资深人士认为" 作为汽车生产企业的第一集团军"

奇瑞的发展有赖于其在轿车'

(/0

'

120

全系列产品的
精确市场定位% 从最早的风旗云'

33

"到瑞虎'

.-

"再到
今年

'

月推出的
."

"奇瑞
")

年
")

个车型系列"在各自
的细分市场占有重要地位% 而在最核心的发动机领域"

奇瑞也已经成功开发中国第一款自主的发动机品
牌,,,

.45647

"并形成系列规模化的产品平台"不仅
搭载和支持了自身产品"还供应给菲亚特公司"出口北
美"成为奇瑞可持续发展的核心动力% 从百万辆的结构
看来"海外销售约占到

",8

左右"随着奇瑞携手克莱斯
勒和量子汽车"这个数字将会越来越大"奇瑞汽车已完
成下一轮增长点的布局% 郭思贝

瑞风瑞鹰开展!一家亲一对一"活动
从

!

月
+!

日开始" 江淮将在全国各区域瑞
风'瑞鹰销售服务终端再次推出主题为)(一家亲
一对一"绿色通道快准好$的特别服务行动% 据了
解"此次活动的目标是为了实现瑞鹰(快'准'好$

地服务顾客" 搭建每一台瑞鹰车的特别服务通
道%

据河南世纪阳光介绍"此次一家亲服务内容
分为三个阶段"分别以探亲记'迎亲记和会亲记
来命名活动主题% 在探亲阶段"即导入推广期"主
要是针对已进行过首保的新车用户进行宣传动
员"进而建立以登门拜访为主的一对一关系% 活
动内容将包括

+'

小时全天候服务保障' 全过程
关爱体验'四个上门服务等% 迎亲阶段的强化执
行期"正常维护和维修用户"将在瑞风用户俱乐
部'瑞鹰三年十万公里全程无忧承诺和鹰联盟等
服务项目中体验专业标准化的服务过程% 会亲阶段模式
运营期" 将对大型服务活动和用户服务年会进行全面回
访" 并以满意度调查为主体来检索和固化一对一服务的
成果% 瑞鹰负责人表示"

'(

店将根据用户的车辆使用状
态制定出不同的一对一服务计划"严格按照(快准好$的
行动准则长期实施%

一汽丰田举行!爱心助学"启动仪式
!

月
"*

日"由一汽丰田河南区域的四家经销店富达
丰田'豫中丰田'裕华丰田'世纪鸿图丰田联合开展的(爱
心助学$启动仪式隆重举行"这是一贯热衷于公益事业的
一汽丰田河南经销店回馈社会的又一新举措%活动期间"

河南区域的所有一汽丰田经销店每售出一辆一汽丰田系
列车型"将由一汽丰田经销店捐出

"))

元现金"作为(爱
心助学$基金"待活动结束时统一转交给郑州慈善总会"

帮助贫困地区孩子重返课堂%

据一汽丰田经销店的有关负责人介绍" 一汽丰田一
贯注重和致力于社会公益事业"积极倡导(人-社会与责
任$ 的理念" 在郑州区域先后举办了大规模的回收旧电
池'共植丰田绿色环保林以及捐助希望工程等活动+进入
+))*

年"一汽丰田河南区域的各家经销店又先后向省内
外灾区数次捐款'捐物"并免费为救灾车辆提供维修保养
服务" 从而树立和维护一汽丰田有社会责任感的企业形
象& 作为(感恩行动$的组成部分"(一汽丰田.社区行$也
在

!

月下旬陆续展开%

风行!寻找中国
!"#

第一人"河南站启动
!

月
"!

日上午" 河南省汽车交易市场" 风行汽车
(见证经典.寻找中国

120

第一人$ 活动河南站揭开序
幕"河南地区选拔出的

'

位候选(中国
120

第一人$分别
讲述了他们的买车'用车经历"以他们的创业之路体现了
风行

120

的经典之处%

据本次活动主办方风行河南裕华江南
'(

店经理李
建军介绍"风行汽车(见证经典.寻找中国

120

第一人$

全国大型主题活动以(谁来成就经典$为口号"旨在通过
一系列的竞演'评选活动"展现用户人车合一的风采与魅
力"活动采用(风行榜$的形式"共设立了十项打榜评比内
容"那些在(开风行车'爱风行车$方面具有精彩故事和传
奇色彩的经典用户有望步步晋级"最终摘得桂冠%据主办
方负责人介绍"风行汽车希望通过此次活动"使风行(经
典$的造车理念一路传承下去"让更多的人真切地感受到
风行

120

的品牌文化和品质内涵%

东风悦达起亚!狮跑拓界之旅"火热招募
据河南新裕隆介绍" 为了让消费者更好地体验国产

狮跑的优异性能"东风悦达起亚将于
+))*

年
$

月
+"

日
9

")

月
+-

日期间"举行(狮跑拓界之旅$活动"即日起"您
只需注册自己的空间"就有可能成为

')

名精锐之师中的
一员" 与狮跑做伴% 活动细则可查询相关网站

:;;<= > >

???@ABC@DEF@DG > H<EI;JKL > MENIGLB

%

作为国产狮跑与国内消费者接触的首个平台"

此次(狮跑拓界之旅$共分五段"总路线将贯穿中国
的东南西北"众多对自驾爱好者极具吸引力的地点
都将成为此次(拓界之旅$的组成部分% 这一路上"

将穿越川藏南线'翻越唐古拉山"一览雪山'草原'

峡谷等难得一见的美景% 同时"还能寻幽访古"感受
古城的历史文化情怀"充分领略国产狮跑在复杂路
面条件下的卓越表现" 体验从未经历过的驾驶乐
趣%

克莱斯勒
!""#

新人婚车迎奥运
记者从河南涌金了解到"一场以(诗情画意 钟

爱
,))4

///克莱斯勒
,))4

新人婚车迎奥运$为主
题的活动近日在全国拉开了序幕"众多即将步入婚
姻殿堂的新人将乘坐由北京奔驰

9

戴姆勒.克莱斯
勒汽车有限公司免费提供的豪华克莱斯勒

,))4

婚车"

组成浩浩荡荡的婚车车队" 为迎奥运添上一抹亮丽的喜
庆色彩%

据北京奔驰相关人士介绍" 在越来越多年轻人追求
个性婚礼的时代" 克莱斯勒

,))4

这样一款大气典雅而
不失个性的婚车及时出现" 不仅满足了新人对婚礼与众
不同的要求"而且其独有的复古气质与经典造型"与婚礼
典雅庄重的氛围高度吻合" 从一个侧面说明了随着销量
的攀升以及品牌地位的提升" 该车已经逐渐融入了国人
生活%

河南旭致举办激情冰爽游
记者近日获悉"

!

月
"!

日河南旭致汽车为感谢荣威
客户的支持"特举办激情夏日冰爽游活动"邀请客户带上
家人一起参与"在七夕节前夕充分体验激情与浪漫%

荣威
*-)

上市
'

个月突破万辆" 列同级车销量前三
甲"这标志着荣威在国际品牌林立'价格竞争白热化的中
高级轿车市场占据了较为稳固的地位" 同时打破了长期
以来由欧系'日系'美系车把持国内该细分市场的格局%

随着以荣威
*-)

为代表的具有英伦风格轿车逐步取得消
费者的认可并获得市场成功" 中国中高档轿车市场四分
天下的局面已经形成%业内人士表示"在中高级轿车纷纷
降价的情况下"荣威

*-)

一枝独秀"价格始终保持稳定"

市场份额稳定增长"取得每月销量超过
+)))

辆的佳绩%

!

本报记者 李莉

轩逸
$%

款改款
记者从东风日产郑州威佳专营店了解到

%!

月
"&

日"轩逸
)*

款正式登场
%

全系新增倒车雷达'主力级别
增加带记忆功能的电动皮座椅和倒车后视镜" 最高级
别新增大型窗帘式双辅助安全气囊% 除此之外"新推出
的

"@&O

豪华版也加入到争取市场份额的战线当中% 这
些改款举动都是在原有让利活动基础上进行的" 业内
人士们认为"这实际上是一种融合(普及先进技术$与
(叠加多重优惠$的改款做法"能在极大的程度上提高
车型的性价比%

同时" 轩逸
)*

款不忘承袭老车型的固有优势)外
观上以

(

动态曲线为设计主题的优雅元素被悉数保
留"

+*))FF

的超长轴距和同级中最大的后排膝部空间
不改半分+ 动力系统方面"

P5Q7RS4 405

无级变速
器与

1Q+)T6

引擎的结合继续趋于完美" 将节能环
保'行驶流畅'动力充沛三者继续和谐糅合% 这些(传统
美德 $配合 (创新思维 $"一方面提升轩逸 (轩敞空间
逸动随心$造车理念的说服力"另一方面将其(全尺寸
高级家轿$的定位诠释得淋漓尽致"即集高级感'优异
的空间'顶级家轿的各种优越性于一身%

郭思贝

赛拉图降价引发中级车市震动
*

'

!

月份本是传统的汽车销售淡季" 东风悦达起亚却
将旗下两款主力车型

QS7

锐欧和赛拉图的价格进行了新
的调整% 其中赛拉图的最高降幅达到了

"'%)))

元% 这款本
来就非常畅销的车型突然痛下杀手" 对整个中级车市的冲
击非常大" 诸多竞争对手在猝不及防的情况下只能纷纷加
大在经销商处的暗降幅度%

记者从东风悦达起亚河南的
'(

专卖店了解到"自赛拉
图降价以来" 前来购车的人络绎不绝"

'(

店专门为此延长
了营业时间%赛拉图的旺销直接影响到了竞争对手的销量"

记者了解到赛拉图的价格调整更波及到了经济型轿车市
场"上海通用

UQ0

'东风日产
5STT.

'广本飞度 '比亚迪
V,

也纷纷调整了市场价格%

赛拉图选择此时调整价格"是因为新工厂即将开工"可
在生产成本上实现有效降低% 在(金九银十$来临之前的调
价无疑将有效刺激消费者的购买热情" 而业内人士普遍认
为目前赛拉图的价格已经非常实惠"(绝对值得购买$%而从
目前市场情况看"已趋微利的中级车已无太多降价空间"目
前已是选购中级车的最佳时机之一% 戴杰 高超

!"

编辑 向莉
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车市活动

!

车型解析

&&'

引领时尚小车市场
据中国汽车工业协会最新统计"今年上半年"在国

内汽车销量大幅增长的同时" 小排量汽车的销量却比
去年同期下降了近三成% 在变幻叵测的微轿市场"谁更
能顺应时代的发展"迸发出更加持久顽强的生命力0

答案当然就是奇瑞
33,

"它开启了中国汽车时尚
文化概念'成熟微轿自主品牌的经典"并一直稳占两厢
销售冠军的宝座% 奇瑞

33,

"它配备有四缸四气门发
动机"是目前国内同排量发动机中功率最大的发动机%

电子自动
.15

变速系统"助力
33,

成为国家发改委

公布的油耗最低车型% 在安全方面"

33,

也做得面面
俱到" 作为微轿中唯一通过国家汽车技术研究所正面
碰撞的汽车" 笼形车身'

.W(X6WT

双安全气囊等奠定
了

33,

在微轿市场中顶级安全配置的地位%

33,

立
足于本土的特征"使其维修保养方便便捷"在

+@$!

万
#

'@-!

万的价位让人惊喜不已的同时
%

丰富独特的品牌族
群文化更是有别于其它品牌的一大亮点% 消费者普遍
觉得

33,

是一款操控性能好' 时尚适用经济的微轿%

虽然是国产品牌" 但其尚佳的口碑丝毫不逊色于某些
合资品牌% 郑州亚之星所有员工有充足信心" 让奇瑞
33,

越来越多地走进千家万户%

石 沿

进入
$

月!天气日渐凉爽!汽车市场却在各种活动营销带动下逐日升温"江淮汽车开展#一对一$服务%

一汽丰田启动&爱心助学$活动%东风悦达起亚&狮跑拓界之旅$即将启程%风行汽车&寻找中国
%&'

第一人$

主题活动火热进行''车商不遗余力地用营销活动预热
(

月(

)"

月迎来销售旺季的到来)

销售旺季提前预热 活动营销如火如荼

()*

的用户对旗云性价比表示肯定
记者从郑州亚之星了解到" 中国轿车市场调查显示

$,8

的用户对旗云的性价比表示肯定% 对于
.

级车而言"性
价比既是一个老生常谈的话题" 也是

.

级车的消费者最关
注的话题之一%

时下"(性价比$这个词早已深入中国消费者心中%经过
多年的市场洗礼"消费者的购车行为日趋理性%消费者的注
意力"已经逐渐回归到更符合消费利益本身的性价比"这恰
恰似一瓶历久弥新的陈年老酒"时时散发着迷人的香气%对
于有近

$

年历史的旗云而言"性价比更是其核心驱动力%实
际上"在奇瑞的车型当中"旗云的价格实惠'配置丰富"在同
级车中是出了名的% 郑州亚之星总经理告诉记者) 从一开
始"就把旗云定位在一款普通老百姓买得起的车上"所以旗
云针对预算导向型消费者的偏好" 始终将性价比放在第一
位% 经过近

$

年的发展"旗云现在的保有量已经达到了
,-

万辆"这在汽车刚刚开始进入家庭的中国"无疑是一个惊人
的数字% 如今的旗云通过持续改进'不断创新"保持着产品
的核心竞争力优势" 充分体现出一款经典高性价比产品的
恒久魅力% 于 达
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