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!!

月
!"

日下午! 在中原西路上相隔
#$

米的广
州本田智通店与东风本田华林店门口! 一辆黑色的
雅阁"一辆白色的新

%&'(

!两个公司的销售顾问都
在忙着为客户举行交车仪式# 与此同时!在两个公司
的销售大厅!看车"选车"提车的消费者也让销售顾
问忙得不可开交$

%这已经是今天卖出的第三台新
%&'(

了!

"

辆
车都是白色的$ &东风本田华林店市场部经理张晔告
诉记者! 随着年末传统销售旺季的到来! 新

%&'(

的紧俏局面有增无减! 思域部分颜色的车型也开始
紧张!同时!%随着到店客流量的与日俱增!公司的销
售人员数量明显不足! 现在正在重金招聘销售顾问
呢$ &

对于长安福特经销商河南天道来说!

!!

月份的
销售形势让展厅经理李海生很兴奋'%自

!!

月
)

日

新蒙迪欧
'

致胜上市之后!新车的人气很高!每天到
店客流量是

!$

月份的两倍以上! 周末的时候展厅的
客流量能达到

)$

人左右$&据李海生介绍!蒙迪欧
'

致
胜拥有同级车中最大轴距!同时在中级车中率先注入
动感"时尚"优雅等元素!受到了二次购车以及公"商
务用车消费群体的瞩目!%截至目前!我们接到新蒙迪
欧
'

致胜的订单已经有
!$$

多个!公司现在已经加大
了进货量!消费者一般

!*+

个月就能提到车$ &

与此同时!一些经销商表示!

!!

月只是年底销售
高峰的预热阶段!部分消费者仍在持币观望!等待他
们认为最佳出手时机

!+

月份的到来$

紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧紧张张张张张张张张张张张张张张张张张张张张张张张张! !)*+,-./ 01

河南裕华紫光新马自达
"

全系优惠( 河南裕华
晨光中华骏捷年终优惠( 北京现代河南长江店庆优
惠))与年中汽车厂家主导价格战不同! 年末市场
争夺战这场大戏的主角是各

,-

店!拼人气或是拼销

量!中原汽车经销商正在进行一场激烈的%暗战&$

%无论任务完成与否!年底冲量都是一场不能回
避的战争$ &上海通用经销商河南旭龙销售负责人表
示'%

!!

月份结束就能完成全年销售任务! 不过为了
把握年终最佳的销售时机! 公司目前也推出了一些
促销措施! 别克君越与

./)

的优惠幅度都在万元以
上$ &

东风日产在郑州的三家
,-

店则发起了购车送
保险活动!作为东风日产

+$$)

郑州贺岁献礼$ 据东
风日产中原专营店负责人介绍! 从本月

!#

日到
!+

月
"!

日!消费者在东风日产中原店"威佳店"威达店
购车!即可享受到最高价值达

0$$$

元购车送保险活
动!赠送险种涵盖交强险"车损险"第三者责任险等
几大主险$

一汽
'

大众经销商河南裕华奥捷市场部李经理
告诉记者!继推出速腾全系手动挡车型%

$

利率&车贷
专案后! 公司日前又启动了迈腾全系手动挡车型%

$

利率&车贷专案!同时!消费者购买迈腾全系手动挡
车型还可以享受到只花

!

元即可购买汽车三大保险
的惊喜$

今年中级车市场上的热门车型上海大众斯柯达
明锐也开始在年末为消费者%送礼&'据河南裕华上
捷客户关爱总监贾宏玲介绍! 为庆祝明锐在中国汽
车技术研究中心

%'1%23

测试中获得最高级别的

五星级安全评价!同时明锐
!4)5-6

发动机在由*汽车
与运动+杂志主办的博格华纳杯%中国心&

+$$7

年度
十佳发动机评选中当选

+$$7

%年度十佳发动机&!该
公司日前也推出了购车送大礼包活动$

欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣欣慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰慰 23"+456789

对于部分经销商来说!与往年相比!今年的年关
相对轻松$

河南天道市场部经理翟耀在接受记者采访时
说'%车市情况与往年有所不同! 往年这个时候车商
已经开始集体降价了!今年只是部分

,-

店在进行个
别促销!并没有出现大范围的价格跳水$ &她表示!公
司在

!$

月份就已经完成了全年的销售任务!年终的
营销活动主要放在了售后服务以及新车致胜的市场
推广上$ 广州本田智通店市场部经理王鹏也表示!公
司目前已经顺利完成了全年千余辆的销售任务!现
在公司的重点从销售转移到了提升客户满意度方
面$

%目前荣威全年的销售任务已经完成$ &自主品
牌中级车领军者上汽荣威的表现同样让经销商欣
慰!河南旭致王冬艳告诉记者!作为一款新车型!荣
威今年在河南市场处于品牌培育期! 市场表现比较
平稳!品牌知名度也在逐步提升$

进入
!""#

年的最后两个月!天

气渐冷而车市渐热" 从
&&

月中旬开

始! 中原汽车市场的年终气氛渐浓!

各家经销商已经为一年一度的收官

之战备足#粮草$!降价%赠送大礼包

等促销利剑也纷纷出鞘"对于消费者

来说!在年末消费冲动与经销商促销

大战的双重刺激下!购车的欲望也在

日益膨胀"

本报记者 李 莉
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!!

月
!8

日!东风悦达起亚宣
布新赛拉图正式上市!中级车%风
尚之王&塞拉图全新升级$ 在保留
原有

%((5

发动机动力优势的同
时!新赛拉图的外观内饰得到了全
面提升'尾部造型焕然一新!车身
加长!内饰品质大幅提升!驾乘舒
适性得到强化!整车表现出强烈的
高档感和品质感$

据了解!新赛拉图的生产基地

是东风悦达起亚最新锐的第二工
厂!国际一流水准的生产线和管理
流程将确保整车品质的优异和稳
定性$ 外观方面!新赛拉图的车身
增长至

,#$$99

!整车精彩演绎中
级车的大气与雍容(安全性是新赛
拉图最引以为豪的尖端性能之一!

其采用最新的第二代车辆安全系
统! 全面的主动安全系统 ,

:;<=

2;-=;2-=5%-

-和周全的被动安

全系统 ,双气囊
=

侧气囊
=

侧气
帘-! 给所有驾乘者带来了一流的
驾乘保障$

据悉! 新赛拉图包括
0

款产
品!价格区间为'

8")$$*!"7)$$

元$

从
!!

月
!8

日开始!东风悦达起亚
全国范围内的经销商开始接受消
费者的订单$

李 丽
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