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桃李不言!下自成蹊

!"""

年! 当河南新纪元建成河南第一
个国际一流的汽车专卖店时! 就注定了它
要成为中原车市发展史上无法绕过的一个

坐标!

#

年时间!无论汽车市场如何沉浮!经
销商竞争如何激烈! 新纪元始终走在前列"

全国首批#河南唯一被通用汽车授予亚洲及
太平洋地区最佳经销商称号!连续三年被上
海通用确认为五星级授权销售服务中心!在
品牌塑造#业务拓展#网络建设方面成为业
界楷模$

$%%&

年! 雪佛兰经销商河南新希望汽
车销售有限公司成立!一年时间即成为上海
通用五星级授权销售服务中心%四星级售后
服务中心 !

$%%'

年新希望全年销量超过
(%%%

台!位居全国第一!成长之快#发展之
猛令业界惊叹&

这些辉煌的背后!有着怎样的一位'舵
手() 他有着怎样的营销'秘籍()

)

月
*+

日下午! 河南新纪元
,-

店!第
一次见到屡屡被传媒冠以汽车销售业'先行
者(的孙东辉!记者难抑惊讶之情"与员工一
样的深蓝色工作套装% 不足

*.

平方米的办
公室!若非亲见!很难相信这位在中原汽车
界知名度极高的企业家简易至此*谦和的笑
容#淡定的态度#若有所思的表情!若非亲
见!也很难相信这位

/

年来在中原车市始终
先人半步的创新者内敛至此&

'其实我们并没有什么特别突出的地
方!只是顺势而动!稍稍领先罢了& (即便面
对旗下新纪元持续

/

年的辉煌#新希望短短
两年大跨步的发展!孙东辉平和依旧!但对
车市前瞻性的剖析#思辨性的话语尽显其胸
中丘壑&

创新行销!领先半步

从
*"""

年一步到位创立河南第一家国
际标准的汽车专卖店!孙东辉儒雅外表下蕴
藏的决断力与魄力已经显露!如今!历经市
场的磨砺和考验!高瞻远瞩#运筹帷幄!已经
成为一种本能!'苟日新!又日新!日日新& (

这句他经常念叨的话也已经融入河南新纪
元的血脉&

$..$

年!全国汽车市场行情火爆!当各
品牌经销商忙于偏安一隅'疯狂(地买车时!

孙东辉未雨绸缪走上扩张之路!适时将市场
网络渠道延伸到郑州之外!新乡店#许昌店#

安阳店#焦作店的成功运营为新纪元在日后
烽烟四起的市场争夺中稳操胜券奠定了基
础&

'企业要想在竞争中胜出!不仅仅要追
随市场!更要培育市场&(作为清华大学第一
届

0123

毕业生! 对汽车市场发展的敏锐
把握与分析使他往往能领先同行半步"及早
切入二手车市场!如今!每个周末河南新纪
元的'诚新(品牌二手车大卖场异常红火*最
早推出汽车金融业务!

4..'

年河南新纪元
'车速贷(业务量全国名列第二*保险理赔#

汽车装饰美容等也率先在河南新纪元成为
新的利润增长点&

基业常青!自胜者强

企者不立!跨者不行&

/

年辉煌路!外界
看来艰难曲折!他一路走来步履从容却也脚
踏实地&然而!即便创新之举频出!孙东辉依
然坦言自己并非一个激进的变革者!他把新
纪元

/

年的发展归结为两个字"'稳健(!而
把自己的半步领先归结为'识时务(&

'知人者智!自知者明*胜人者有力!自
胜者强&(熟读+道德经,的他深知其理!无论
市场热或者冷!他都保持冷静的头脑#审慎
的态度#清晰的思路!当新纪元#新希望已经
成为标杆和楷模!孙东辉要做的是'自胜(&

'整车利润越来越低!在市场份额以及
销售量已经趋向饱和的状态下!为客户提供
增值服务#延伸客户服务的价值链!对企业
发展至关重要& (这一点!新纪元再次'领先
半步 (" 首家将世界领先的市场营销体
制---顾问式销售引入中原车市*设立河南
首家

4,

小时维修服务站!为车主提供'星月
服务(*而'购车一条龙(服务#别克车主俱乐
部#车主沙龙等多项增值服务也牢牢建立了
车主对河南新纪元的品牌忠诚度&

辉煌基业已经铸就!不管是做新纪元汽
车公司的总经理!还是任新希望公司的董事
长!他的谦和一如既往地"'目前!包括汽车
厂家及经销商在内的洗牌# 兼并正在进行!

当市场占有率达到一定规模之后!我们需要
做的是如何巩固并强化它!创百年老店才是
终极目标& (

!!
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年
$

月
!!

日 星期二!"#$
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赛拉图欧风激跃上市

)

月
)+

日! 东风悦达起亚汽车有限公司旗下
首款两厢车型---赛拉图欧风正式宣布在全国同
步上市& 河南新裕隆#河南广发#河南双盛共同举
办了上市发布会& 全新上市的赛拉图欧风共

(

款
车型! 即

)5+67 18

#

)5+67- 18

#

)5+67- 38

!价
格区间为

"5)/

万元
9**5+/

万元& 此次推出的赛拉
图欧风是东风悦达起亚

$../

年度首款重要战略
车型!不仅进一步完善了企业产品矩阵!更把全新
的欧式设计理念引入中国两厢车消费领域&

赛拉图欧风是起亚法兰克福汽车研发中心倾
力打造的一款全新车型& 首席设计师彼得.希瑞尔
运用了大胆前卫的设计理念! 在结合中国消费者
追求实用的消费习惯基础上! 使赛拉图欧风融入
了欧洲风行的两厢车设计标准&

$..'

年!曾被美国
0:;<=:>5?@;

评为'

4A...

美元以下级别消费者最
想购买的新车(! 并被美国

8BC DEF 2@@G

评选为
'年度最佳车型(& 此外!在以测试标准严苛闻名的
美国

HI8-3

碰撞测试中获得五星级认证! 堪称
世界级两厢乘用车设计的潮流典范&

赛拉图欧风采用起亚闻名全球的
!5+7 DJJ8

发动机!其最大输出功率高达
**$

马力!在赋予整
车澎湃动力的同时!

DJJ8

发动机还能通过高燃
烧效能!实现对燃油消耗的有效控制!实现了充沛
动力与合理油耗的完美结合& 赛拉图欧风由东风
悦达起亚第二工厂生产! 该工厂是亚洲乃至全球
最先进的汽车制造厂之一! 汇聚了起亚全球技术
人员的智慧结晶!以'智能工厂%智慧造车(的理念
闻名业界! 为赛拉图欧风的优异品质与稳定性提
供了可靠而有力的保证&

王 林 高 超 戴 杰

上海大众志俊绿城亮相

*

月
*"

日 ! 上海大众又一实力新作
-3HK

83H3 JL>ME

志俊在河南上市& 这一车型的推出!

打响了上海大众新年进军车市的第一枪& 本次推
出的志俊有

$5%7

自动豪华型%

$5%7

手动豪华型%

*5/7

手动舒适型%

*5/7

手动休闲型
,

个车型&

作为
-3H83H3

品牌下的革新之作!志俊在
传承了这一经典品牌皮实耐用% 稳定可靠的性能
品质的同时!以更富活力的外形为'实力.真朋友(

的品牌内涵注入了更多时代的元素& 从造型上来
看!本次推出的志俊在秉承了

-3H83H3

品牌一
贯大气风格的基础上!以豪华型和舒适型

N

休闲型
两款不同风格的造型设计! 塑造了焕然一新的视
觉感受& 安全性以及内部空间等方面也都极好地
体现了德系车的传统优势&

! !

刘 军

领先半步定输赢
访河南新纪元汽车销售服务有限公司总经理孙东辉

本报记者 李 莉

人物语录"识时务者为俊杰

营销理念"领先半步

营销业绩"*"""

年创立河
南第一家国际标准的汽车专卖
店---河南新纪元

,-

店 !

/

年时
间! 河南新纪元在上海通用别克
汽车销售名冠全国! 成为上海通
用别克在河南的 '品牌代言人(!

$%%'

年! 河南新纪元在全国别克
经销商中销量名列第二*

$%%,

年!

创立河南新希望汽车销售服务公
司!并通过三年的努力!使之以全
年销售逾

(%%%

台的业绩登上
$%%'

年全国销量冠军的宝座&

$%%,

年至今! 孙东辉连续三
年被美国通用汽车公司授予 '亚
太区行销大师(的称号&

!"# $%&'()

本报记者 李 莉

核心提示!据中国汽车
工业协会最新统计 !

!""#

年中国轿车累计销量达到
$#!%&&

万辆!占汽车总销量
的

'(%#&)

! 同比增长速度
达

!(%$&)

" 轿车销量排名
前十位的企业依次为 #一
汽
*

大众$上海大众$上海通
用$奇瑞汽车$一汽丰田$东
风日产 $广州本田 $吉利汽
车$长安福特和神龙" 其中!

一汽
*

大众$上海大众$奇瑞
汽车 $东风日产 $长安福特
%提速&更为显著"

那么!在上升势头显著
的中原市场!轿车%十强&表
现如何' 高速增长的背后有
哪些%驱动力&' 面对已经拉
开的奥运年车市竞争的大
幕!它们将何以应对' 记者
带来了来自市场前沿的业
内人士的深入解读"

长安铃木!雨燕 "#$炫酷亮相

*

月
$%

日! 雨燕
*5&

在裕华铃木新
,-

店炫
目亮相!长安铃木

$%%/

年新车推广计划和市场振
兴策略开始实施&

雨燕
*5&

共推出三款车型"'炫锐版(手动型%

'炫锐版(自动型%'炫酷版(自动型!雨燕
*5&

的最
大亮点是其所搭载的

*5&7

排量直列四缸 %

*+

气
阀四冲程水冷%多点顺序电子燃油喷射的高性能
1*&3

全铝发动机& 它集中应用了大量当今最前
沿发动机技术!在动力性%运转平顺性和燃油经
济性等综合平衡指标上达到了极高水准!具有高
功率%高扭矩%低噪音%低油耗的突出特点&

长安铃木华北大区经理熊涛表示! 雨燕
*5&

的上市!以其新动力%新品质为风尚动感的精品
小车树立了新标杆!将引领同级车市场的竞争向
更高的技术%性能层面发展!两厢车市场将呈现
新的竞争格局& 而在遵循'科技成就低能耗%高品
质(的造车理念下!长安铃木必将以新技术缔造
出更完美的产品& 张 静

家庭第二辆车时代

*+,-./01 !"# 2

种种迹象表明!中国进口车市场正在发生
裂变---从以公务用车为主!逐渐转变为以
私人消费为主& 与此同时!中国家庭第二辆
车时代倏然而至! 引领消费结构进一步升
级&

与代步为主的家庭第一辆车不同!第二
辆车更倾向于满足个人对生活品质的提升&

统计数据显示 !

$%%'

年
*9**

月进口
-OJ

车型
*$++&"

辆!同比增长
+&5,P

!其中
高档化%个性化的

-OJ

车型占总量的
/!P

&

可见!进口
-OJ

的变化十分抢眼&

事实上!

$..'

年面市的新款进口
-OJ

不下
$.

款! 价格区间在
&.

万元左右居多&

一如宝马新
Q(

%雷克萨斯
RQ,..B

%沃尔沃
QD".

运动版% 路虎神行者
$

% 保时捷新卡
宴% 英菲尼迪

SQ(&

%

TCCU

指南者 % 宝马新
Q&

%汉兰达等&

不难预测!

$../

年进口高端
-OJ

市场
依然看好!还将保持高速增长态势& 有二例
为证"其一!

)

月
).

日!雷克萨斯顶级豪华
-OJ

---

7Q&'.

在深圳抢先上市!鸣响了今
年

-OJ

抢滩车市的第一枪&其二!多年在乘
用车市场份额保持第一的上海通用!更是未
雨绸缪& 前不久!在引入雪佛兰科帕奇这一
中档

-OJ

车型之后! 接踵而至将新款豪华
-OJ

凯迪拉克
-RQ

引入中国!以
+$5/

万元
至

/$5/

万元的价格主攻
-OJ

爱好者&

尽管大排量
-OJ

对能耗%交通%环境等
方面的影响日益严峻! 但国内进口大排量
-OJ

车型的销量却依旧势不可挡&

$..+

年!

中国官方采取增加消费税加以调整!对大排
量和高能耗的乘用车科以重税!但从目前情
况看!前述政策对

-OJ

市场似乎影响甚微&

$..'

年国内
-OJ

累计销量达到
(&5',

万
辆!同比增长

&.5."P

!是轿车增幅的近两倍&

这从上牌情况来看便一目了然&

$..'

年前
"

个月!进口车按照上牌数看浙江省居
第一位 ! 占全国市场

)&5'P

! 同比增长
+,5)P

!广东%北京%江苏%上海紧随其后& 一
项调查显示!去年

))P

的家庭已购买了第二
辆车!

),P

准备在今年或未来一段时间内购
买第二辆车!超过

"$P

的被调查家庭认为只
要条件允许!将考虑购买第二辆车&

$../

年! 进口
-OJ

仍将是市场上最热
门车型!增幅超过轿车进口增幅& 来自海关
的统计称!从

$..)

年加入世贸组织至今!进
口车数量从当年

'

万多辆增加到目前的
()

万辆!预计
$../

年有望超过
(+

万辆& 毫无
疑问!日趋多样化的市场需求!为进口车提
供更为广阔的生存空间&

吴 铭

车车车车车车车车车车车车车车车车车车车车车车车车市市市市市市市市市市市市市市市市市市市市市市市市表表表表表表表表表表表表表表表表表表表表表表表表情情情情情情情情情情情情情情情情情情情情情情情情
中中中原原原车车车市市市"

""风风风云云云人人人物物物志志志

狮跑上市赢胜中原
记者从河南双盛获悉! 秉承东风悦达起亚

'激情超越梦想(品牌理念的狮跑上市后!吸引了
广大的

-OJ

爱好者! 唤醒了人们心中向往自由%

追求个性%开拓人生新版图的激情!以'狮(不可
挡之势!开始了'狮赢(中原的局面&

在狮跑和
./

款赛拉图的引领下!河南双盛也
在竞争激烈的中原车市取得了辉煌的销售业绩!

$..'

年度私家车提车量和销售量均居华中一区
第一名!客户满意度

)..P

& 同时被河南日报社评
为'

$..'

年度中原车市十佳汽车经销商(!被河南
消费维权网和河南新闻'

(

.

)&

(消费维权办公室评
为'河南消费维权共建诚信单位(& 张 静

一汽
%

大众
排名

V

第二升至第一

全国销量
V,&5/(

万辆 增幅
(,P

本地表现!郑州市销售
"...

余辆

河南万通一汽总经理孙广泉"

$..'

年
一汽

W

大众销量突破
,&

万辆!车型的商品
力及厂家的营销力是其荣登销量冠军宝
座的两把利器& 在新车不断涌现的车市!

'老将(捷达通过技术革新以
$.5!!

万辆的
成绩成为国内唯一一款单一车型突破

$.

万辆的轿车产品!再次夺得国内单一车型
销量冠军*主力车型速腾以

'5,(

万辆的销
售成绩!成为中级轿车最有竞争力的车型
之一!增幅达到惊人的

!!!5'P

*新品迈腾
也凭借着领先的科技性能%鲜明的商务特
性! 迅速在中高级轿车市场站稳脚跟!月
均销量达到近

&...

辆& 作为北京
$../

年
奥运会汽车合作伙伴! 一汽

W

大众将迎来
再攀高峰的又一绝好契机!而河南作为发
展后劲十足的重点市场!也将获得厂家相
关的政策支持&

上海大众
排名

V

第三升至第二

全国销量!

,,5&/

万辆 增幅
(!P

本地表现! 河南省销售
!/"..

余辆"

同比增长
((P

#郑州市销售
"...

余辆

上海大众华中市场副总经理耿少峰"

与其他汽车厂家令人眼花缭乱的新车上
市相比!

$..'

年上海大众除了推出第二品
牌斯柯达及年终的

DRX-- YX7X

之外!缺
少新车型的支撑! 但市场增长率仍然高于汽
车市场的平均增长! 在河南市场的销量也达
到了历史最好水平! 这主要得益于上海大众
营销策略的全面转变! 由原来的批售转为零
售!由关注经销商转变为关注终端市场%关注
消费者!在市场推广方面!也由原来的硬广告
宣传为主转变为全面的网络营销! 通过鼓励
经销商开展多种多样的差异化市场推广活
动!直接与目标消费者建立有效联系&

根据上海大众
$../

年的奥运战略构想!

上海大众系列新产品的推出将有效带动其市
场占有率继续攀升! 其中上海大众潜心开发
达三年之久的拳头产品'

1@:CZZ [

(车型更被
寄予厚望! 但考虑到奥运后可能会出现的市
场热度消减!保守预计在中原市场!上海大众
的增长速度将低于

$..'

年! 保持在
$$P

左
右&

奇瑞汽车
排名!稳居第四

全国销量!

($5*&

万辆 增幅
$,5/P

本地表现!郑州市
/$..

余辆

河南中植销售总经理卢义峰"

$..'

年奇
瑞汽车全年任务完成率

"'P

! 这与奇瑞汽车
在第四季度的战略调整有关! 奇瑞汽车百万
辆下线之后!宣布开始进入以'稳定价格%提
升品质%改善服务%建设品牌(为内容的战略
调整期!并相应推迟了新车上市计划!其重心
由销量转变为全面提升客户满意度& 作为短
期效应的'稳定价格(策略在四季度直接影响
了奇瑞的销量! 但同时带来的是奇瑞经销商
盈利水平的上升和经营信心的增强&

$../

年奇瑞汽车国内销售目标为
(.

万
辆!有

(

款全新车型陆续投放市场&在调整战
略上! 奇瑞的营销模式将由过去的 '又快又
好(变为下一步的'又好又快(!由外延式增长

变为内涵式增长!战略重点放在提升品牌%提
升品质%提升客户满意度上!要用稳定的价格
和全面升级的品牌%品质%服务来综合满足新
一轮的消费需求模式&

东风日产
排名 第十升至第六

全国销量!

$+5*$

万辆 增幅
((5+P

本地表现! 河南威佳汽车贸易集团全年

销售逾
*

万辆

东风日产郑州威达总经理黄彦超" 从全
新车型骊威%天籁.御系列%轩逸

.'

款%骊威
多能型加强版%

./

款
8\\]3

的先后上市!到
广州车展上最新亮相的逍客 ! 东风日产在
$..'

年动作频频!为其'

$

的
(

次方计划(完
美收官!同时也以更好%更全的产品系列赢得
消费者&

$../

年是东风日产的 '品牌建设
年(!全年销售目标为

(,

万辆以上!将继续完

善五大车系的战略布局!'新技术( 与 '新车
型(! 将构成

$../

年东风日产的两大最具杀
伤力的武器!此外!东风日产汽车金融公司的
成立将进一步扩展其业务范围&

长安福特
排名 跻身第九

全国销量!

$*5(*

万辆 增幅
+.P

本地表现 ! 河南天道全年销售逾
(...

辆"增幅
&.P

河南天道总经理郎敏"

$..'

年!长安福特
实现超过

+.P

的增长! 远超同行业平均增长
速度!其中主力车型福克斯全年销售

*$5&.

万
辆!同比增长

&'P

& 对于中国市场!长安福特
给予了高度重视! 代表了福特最新 '动感设
计( 理念的

-W13Q

与蒙迪欧
W

致胜
$..'

年
相继在国内与全球同步推出! 并根据中国的
道路状况%消费者习惯!对旗下车型做了技术
上的提升!在节油性%动力性%性价比方面优
势突出&

经过近两年的发展!长安福特的品牌已经
在市场稳稳立足!公众认可度迅速提升!消费
者的口碑宣传为其赢得了更大的市场空间!同
时!南京工厂投产之后!长安福特马自达汽车
的总体产能达到

,.

万辆! 为其继续高速增长
提供了条件&今年!长安福特新福克斯%新嘉年
华的相继投放将强力带动销售增长&

上海大众斯柯达明锐
全国销量!

(

万辆

本地表现! 河南裕华上捷汽车销售服务

有限公司全年销量
&..

台"平均月销量
/.

台

左右

河南裕华上捷总经理严建设"

$..'

年是
上海大众实施双品牌战略的第一年! 斯柯达
品牌的引入进一步丰富了上海大众的产品
线!成为对上海大众有力的品牌补充!从销量
上看! 斯柯达在上海大众全年销量中所占比
例并不大!全国销量在

(

万台左右!但对于一
个进入中国仅半年的全新品牌单一车型来
说!这种市场反应已经相当不错!但在品牌知
名度方面!斯柯达还存在极大的上升空间&今
年!随着产能的逐步提升!加上德系车慢热的
特点! 斯柯达明锐的市场潜力还有望进一步
释放! 新车型斯柯达法比亚多功能轿车的上
市也将使斯柯达被更多的消费者所熟知&

$注!郑州市场销量数据由郑州市汽车流

通行业协会提供%

宾悦批量下线
江淮轿车生产基地落成

*

月
*'

日上午! 江淮汽车股份有限公司轿车
生产基地鼓声阵阵!礼炮齐鸣!围绕宾悦产品特征
'经典.中庸(%品牌主张'度势.行天下(%客户价值
诉求'

@=Z^ _@F ^@<

(!以'金麟化龙(为主题%凸显
'悦宾(感受的'江淮轿车生产基地落成典礼暨宾
悦轿车批量下线仪式(活动拉开帷幕& 江淮汽车安
进总经理详解江淮轿车项目之后! 江淮汽车集团
左延安董事长满怀深情地向到场的来宾发表了催
人振奋的致词& 在+万星汇聚 宾悦悦宾,的视频
烘托下! 著名影星陈道明与两名江淮宾悦明星客
户驾驶三台宾悦轿车共同亮相! 灯光投影下的背
景帷幔金光弥漫---凝聚几代江汽人梦想的首款
中级轿车宾悦批量下线! 从而标志着江淮汽车完
成从商用车向横跨商用车% 乘用车两大领域综合
型汽车企业的重大战略转型&

随后! 部分到场嘉宾上台共同为江淮轿车生
产基地落成隆重剪彩&

4..,

年
))

月
4/

日!江淮轿
车生产基地破土动工& 生产制造中心%研发中心%

员工培训中心三大板块占地
44.

万平方米& 制造
板块规划总生产能力为年产各类乘用车

/.

万辆&

建成的一期工程总投资
)/

亿元! 年生产能力
4.

万辆& 即将投入使用的
)"

层研发大楼软硬件国际
领先!国内一流& 日本荻原%德国库卡%瑞典

322

%

美国瑞科等全球一流的生产装备汇聚于此& 生产
基地周围已经汇聚了伟世通%江森%摩丁%巴斯特%

西门子%博世%住友%德尔福等全球一流的零部件
供应商& 张 磊

制图
N

向莉


