
所有经历过坎坷的成功人士! 精气神
大概都是雷同的!所谓隐"忍"包容"虚怀若
谷"坚忍不拔集萃一身!多是这类人的写照#

刚刚踏入中年门槛的张万江!正是如此$

从离开学校到如今不长不短的日子!

阅历中浓缩了多重多维的岁月线头! 这些
线头! 每抽一根出来都是张万江人生的一
个侧面抑或一段华彩!当然!其中也不乏失
败%苦痛$ 但是无论在哪里& 做什么& 在万
象纷纭中掩藏的惟一主脉! 则是那种不怕
苦不服输不退步的坚韧气魄$ 现在!他从披
坚执锐的商海潮头退隐于经三路财富广场
那一洼修身养性的理疗会所内! 丝竹%流
水%淡淡草药香织就的氤氲!如桃花源头一
般! 硬生生地在繁滟深处辟出一簇悠悠处
所$ 开门纳客!闭门养心!万江在这里淡定
从容襟怀坦白地和来宾聊养生!谈家国$

尽管此前张万江有很多人生角色的转
换! 但是对于全身心地投入服务型的休闲

产业!他则称此次锐变为'二度创业(!这种
心志!从其

!"""

平米的服务面积每一寸的
匠心修饰来透视!并非妄言# 角色在变!求
索奉献的精神没有变! 他要在这里度造一
个成功人士的健康加油站! 一个亚健康人
群的桃花源#

万江早年求学于河南农业大学! 毕业
后春风得意地进入省外贸系统! 外贸形势
看好的时候!人尽其才!好学上进兼备独立
性格的他!从一般工作人员迅速闯关夺隘!

不到几年工夫!做到了所在公司的高管层#

这一段时光的历练!使他对问题%对人生%

对奉献都有了不同以往的理解%看法!这也
为他日后从事各种工作奠定了强有力的心
理基础#

上世纪末本世纪初! 外贸系统落日西
山!危局已非个别杠鼎级人物所能力挽!张
万江自此走上自主创业之路! 他先后和一
些大运营商联手从事过通信工程! 和公安
系统合作从事过网上印章鉴定等业务# 赚
过大钱!也有过投资得不到回报的尴尬#

朋友和家人眼中的张万江儒雅%睿智%

机辩! 除了起初对他放弃安置独自创业的
那个时段不够理解外! 大家很快又重新喜
欢并尊重上这位有虎气的青年了! 大家尽
其所能地从各个方面关注他%支持他%爱护
他#

#""$

年!一位当年的同事提示说!某种
新奇特效药当时在河南市场还未推开!应

该把总代理权拿来试一把
%

深谙商务贸易之
道的万江!缜密考察后!很快投资了这个项
目#

这种新奇特效药为很多患者带来福
气!万江收获了属于自己的财富!同时也广
结善缘!交上不少新朋友!在和这些来自不
同行当的新朋友交流中! 细心的他发现了
新问题和新商机# 当时他接触到许多中青
年成功人士!因为多年的奔波操劳!普遍有
心力不济%精神紧张%头发脱落%头晕耳鸣
等现象! 这些非器质性病变的现象在医院
诊断不出病兆

&

而且在惯例上!除非非常不
舒服!一般人是不愿意到医院的

'

!但是在现
实中却成为某种疾病的重要诱因# 尤其是
在此前后!王均瑶%傅彪%高秀敏%侯跃文等
商界%演艺界精英的猝然离世!更加说明成
功人士保健是一个刻不容缓的社会问题#

这种介于健康和疾病之间的边缘状
态!在医学上称亚健康!又称'第三状态(!

是对人体的慢性腐蚀# 万江隐隐地从中感
觉到了新商机!他去咨询权威的中医大夫!

知道对上述那些现象! 解决的办法还是要
从传统中医养生秘笈中寻取根脉! 通过中
药熏蒸%足疗%整脊等方法使人体的各个脏
器生物信息紊乱恢复到正常! 使亚健康状
态得到解除#

喜好古文并略稍通医理的万江仔细地
翻阅了药典!令其兴奋地是!这些想法上溯

到唐代早有共鸣之音! 一部由司马承祯著
述的)天隐子*从养生"保健"长寿等八个方
面详细论述了成功人士保健要诀$ 阅读完
这部书录! 他马上把自己的理疗会所定名
为'天隐子亚健康保健会所($

自此! 天隐子亚健康保健会所承袭了
古典养生文化的精髓!并由此进化!在服务
设施上融合了现代高科技的蒸浴手法!进
行人文性调整! 仅腿部蒸疗桶一个细节的
修缮变化!就颇具匠心$ 不仅如此!还从医
疗系统借鉴了电脑中频电体控整体蒸床疗
法! 往常只有确症病人在医院借助这种仪
器驱赶病痛!现在启用于亚健康人士身上!

促进血液循环及新陈代谢!改善微循环!还
人真实的健康状态$

如今!'天隐子(已经具备蒸疗"足疗"

按摩保健"整脊推拿四大项的
!(

个子项的
理疗能力$ 张万江坦言! 作为原来从事外
贸" 工程承包等行当嬗变而来的服务业商
人!他自身还在不断适应的过程中!但是路
在人走!事在人为!前行之中!既免不了同
业的相帮!也要有团队对业务的不断提高!

更重要的! 还是要以服务水平和服务质量
为创业要诀!这包括会所服务的软硬实力!

当那些成功人士在温馨备至的环境中摒弃
杂念!静心调养后在这里得到了真健康!那
时!商人赚钱的乐趣似乎已经退居其次了$

!!!记张万江和天隐子亚健康理疗会所

本报记者 王见宾
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年冬季!刚刚下雪的时候!国台酒在郑州小
范围地举行了一次吹风会! 以此宣告它从遥远的茅
台镇登上中原的酒市竞技场$ 相对于茅台! 它出道
晚!步履尚在蹒跚阶段!但是既然有信心来做全国市
场!凭借的是何种法宝的呢&这就不得不说起茅台镇
和国台的背景$

千年茅台镇!位处贵州高原盆地的最低点!群山
环绕! 景色佳秀! 天然气候适宜微生物的生长与繁
衍!空气中常年飘游着一种独特的风吹不散"雨打不
走的微生物网!是酿造美酒不可缺少的成分$穿越其
间的赤水河!'集灵泉于一身!汇秀水东下($

!*+,

年! 在仁怀的鲁班场与国民党打了一场硬
战后的红军!兵分多路赶到茅台镇!在这里!他们惊
喜地看到了一家家小酒店!这才明白!是到了名酒之
乡$

美酒激发了红军将士的斗志! 凡是会喝酒的!都
尽情地品尝!并且还装上一壶!周恩来还在这里用超
过一两的酒碗一气喝下了二十五小碗! 成为酒史美
谈$ 朱总司令在此期间高兴于三件事!一是遵义会议
确立了毛泽东在我党我军的领导地位!二是红军在茅
台镇用

(,

发步枪子弹就把国民党的飞机打了下来!

三是第一次喝到如此芳香甘洌" 沁人心脾的美酒!真
是一种莫大的享受$更重要的是找到了一种能解除红
军将士铁脚板疲乏的良方$直到解放后!朱德还回忆+

长征过茅台镇时!当地群众捧出酒来欢迎我们!战士
们用它擦脚和伤口!止痛消炎!喝了可以治疗泻肚子!

解决了我们缺医少药的困难,,

茅台镇的酒水从此在本真的味醇甘美之外!又
浸润了不可复制的红色文化$ 这些情态融铸在赤水
河畔的造酒人的酒海里!是中华魂魄的发酵$

岁月流转!数年前!津门名企天士力集团以大健
康为主线!将产业延伸至赤水河边!它创办茅台镇金
士酒业! 先期收购贵州老字号酿酒企业! 后又斥资
+-,

亿元! 建成年生产酱香型白酒
#"""

余吨的现代
化酿酒基地!由于地缘优势!金士酒业招贤纳士!邀
请了茅台集团" 郎酒等名酒企业的骨干人才入主其
中!共商酒事!共举酒旗!这就使得它乍一面世便志
冲霄汉!成为'全国公务接待健康用酒(!金士自身也
成为茅台镇仅次于茅台集团的第二大酱香型白酒的
酿造企业$

新春之后! 国台在河南市场尤其省会郑州的重
要发力点仍在于之前谋划的

./0

俱乐部推广形式$

作为同一片天空"气候"水土中走出来的新品牌!目
前尚不能评判未来! 但是它的出现无疑推动了中国
酒业的发展!丰富了中原酒市的进一步繁荣$

王见宾

初春装修 如何选材

陶瓷砖花样繁多! 春季选购时应注意它的含
水量$ 表面平滑细腻!光泽晶莹!无光面手感柔和
的就是含水量比较好的产品$ 同时要特别注意陶
质与瓷质的区别!吸水率小!结构细密!敲击声清
脆悦耳的就是瓷质砖!而吸水率高!结构孔多!敲
击声沉闷发浑的就是陶质砖$ 吸水率小的瓷质砖
在春季昼夜温差变化的情况下不容易出现裂纹$

选购木料时也要避免受潮! 木材买回后应该在屋
内放两三天!和地气相适应后!再进行施工程序$

铺木地板时!应保持地面干燥!铺好防潮层!并留
下足够的伸缩缝!这样!夏季来临时!地板才不会
起翘$

此外!春季装修还要注意防火安全!因此在装
修中应尽量采用防火材料! 如室内吊顶应采用非
燃材料! 墙面" 地面和基层应采用非燃或难燃材
料!以尽量减少火灾的危险性$ 吊顶的龙骨"橱柜
等木质材料也要做防火处理$另外!所有电线均应
穿套管!接线盒"开关"槽灯"吸顶灯及发热器件周
围应用非燃材料做防火隔热处理- 选择房间灯具
时!不要只看是否美观!还要仔细检查是否安全$

黄晓娟

儿童房装修 如何设计照明

在开始动手装修孩子的房间之前! 须先拿出
房间照明计划! 因为这可以排除临时布线所造成
的不美观和不安全的因素$

可在壁式灯具口加上墙式减光开关! 这样既
便于孩子晚上开关电灯!又由于开头入墙!导线不
外露!可避免孩子摆弄导线造成危险$调光开关又
可为父母与孩子相处时营造亲密气氛! 有助于孩
子尽快入睡$

比较危险的是在一个电源点上超负荷联接许
多用电设备$因为孩子的玩具或学习用具!如电动
火车"小赛车和不断增加进来的电视机"收音机"

音响"

.12

"电脑等现代设备会需要用许多插座!

因此!儿童居室至少需要
3

个电源插座!其中
#

个
在学习区的上方!其他可设置在墙角$

儿童房需要比较多的灯! 这是随着孩子成长
的不同时期而放置的$例如+婴儿所需要的光源仅
局限在照看孩子"喂奶"洗澡等活动上!此时应加
装光源的调光器!在夜晚!可把光线调暗一些!以
增加婴儿在夜晚的安全感! 同时又方便在夜晚哺
乳$ 另外!床头须置一盏足够亮度的灯!以满足大
一点的孩子在入睡前翻阅读物的需求$同时!在书
桌前必需有一个足够亮度的光源! 这样会有益于
孩子游戏"阅读"画画或其他劳作$

李 芳

从春节前的几天至今这段时间! 酒市

早已不再有平常群众集会式的营销形式!

一级二级代理商"经销商!早已囤积了足够

的酒水应对春节期间的旺销态势! 酒厂减

少了平时的压力!做一年的盘点!一家名酒

自设店面的门扉上!只挂了一个#要酒打电

话$的纸牌!完全没有正常运营时视顾客如

上帝的婉约%

这一时间的酒阵对决主要表现在街头

巷尾居民区的零售市场上!&广告做的好!

不如百姓掏腰包$! 因此这时的盛衰枯荣!

是中国民间对酒类市场的一种考核% 但是

反观年后的这个酒市! 曾经造山运动般蜂

拥而至购买某个品牌酒水的情景已经不

见% 在大街上所见'在餐桌上所饮!各个不

同的酒水都在作用人们的感官(如是而言!

这个新春并没有喝起来一个牌子!所以&喝

倒下一个牌子$的现象也不会发生!名酒有

名酒的赚头!小品牌有小品牌的活法!各得

其所
%

现在!酒业公司和与之紧密链接的相关

机构!已经缓缓揭开门窗上的封条!在清醒

的状态下开始了新春之后的工作(

#""(

年

的中原市场!仍将是一个光彩的市场!因为

它早已被昌盛的国运所注定!但是光彩斑斓

到任何一步)谁能更进层楼!谁能持盈保泰)

却和各个酒业自身的奋斗进取的步履有关
%

宋河酒业在乔迁新址后为了提升整体形象

素质!请来了为外交部等讲授礼仪进退的金

正昆教授莅郑培训* 世嘉酒业在汾酒之后!

正在接手衡水老白干在豫的全线营销*省级

的几家协会型服务机构!正在续接因过年而

耽搁的话题!与洛阳'漯河'开封等地相关部

门共商
#""(

年度的酒博展事+,

那些在以往没有来得及完成的事情还

要继续!例如汝阳杜康的归宿问题!何时尘

埃落定仍将牵动酒界神经* 那些经历过人

事更迭的仍需假以时日!例如金星啤酒'张

弓白酒新任总经理的到任!&三把火$ 还是

&三板斧$!有待业绩验证*那些准备&冲进

来$的和打算&跑出去$的-..春节前夕!除

却名酒试图扩大中原市场使尽解数外!一

些东西部的区域品牌酒业也开始悄悄试水

中原! 而豫酒中的一家名企的副总则远赴

新加坡!谋划海外上市%

一切汇成湍急怒放的春潮! 冲破料峭

的冰岩!流淌在肺腑里!是欢乐的乐符!奔

腾在市场上!是涌动的金浪% 王见宾

!"#$%&'

'今年年初从市场的表现来看还是比较平稳的$ (北京
龙发装饰公司的高级家装顾问陆卫华这样评价新年伊始
的家装市场$记者在龙发公司的接待大厅里看到了陆陆续
续的咨询者!陆卫华说这种情况符合市场期!也符合大公
司的实际情况!比去年年底要好很多!跟去年同期相比差
不多!规模较小的装饰公司咨询量可能要少一些!主要原
因是!刚过完春节市民要么投入到紧张的工作中!要么天
气还没完全转暖!顾客还处在等待期$

位于郑汴路上的家装建材市场里虽然各店面都已开
门!但从店员悠闲的神情可以看出!节日的气氛并没有过
去!前来咨询的"选购材料的顾客也不是很多$深知内情的
张先生说!现在来购买建材的多数是公司进行团购!往年
这个时间也是一样!毕竟现在刚过完年!市场红火还需要
一段时间!但仍有一些准备装修的家庭来建材市场!他们
基本上是在进行市场摸底!了解一些年前的优惠活动是否
还有!年后装修材料是否涨价等!从这部分人的到来可以
看出市场已经处于回暖期$
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给新家进行装修和装饰是很有学问的!在家装公司给
出合理"科学的设计方案后!屋主还要根据自己对家具的
风格对方案进行修改!两者相辅相成!能做到装修元素和
装饰元素相融是件很惬意的事情$

在家装市场转暖的带动下家具市场也显得春意盎然!

记者在名优家具广场看到前来选购家具的顾客络绎不绝$

刚入春传统上属于换季时令!市场上各色商品也正处
于新老交替期! 在一家古典风格店挑选家具的张先生说!

虽然有的商品新款与老款风格上存在较大差异!但古典型
的家具就不受此影响!只要有时间随时都可以买$ 在名优
家具广场做了多年沙发生意的李女士告诉记者!这几天来
选沙发的顾客比较多$ 原因在于!家具的款式主要在形状

和颜色上稍微有所改变!大的变化比较少!特别是名牌家
具$ 而且这个时候买家具还能赶上年前的优惠活动!对消
费者来说还是比较有利的$

./0123456789:;

先有鸡还是先有蛋&这个问题提出了很长时间也解答
不了!但先有房再装修这是毋庸置疑的!那么房价的高低
会不会影响装修者的消费心态呢&

格林地板公司的朱先生认为'不影响(!他给记者举了
个例子+ 张三的公司规定员工必须穿金利来西服上班!否
则开除! 于是他带着

!"""

元去买事先看好的一套金利来
西服.上衣

)""

元!裤子
+""

元/!等他到商店后!发现全国
的金利来西服上衣都涨价了.

*""

元/!而且没有降价的可
能!问张三是花

*""

元买件金利来的上衣!再花
!""

元去
市场买件杂牌西裤!还是回家取钱或借钱买西裤&

朱先生想告诉记者品牌搭配是关键!一套房屋的装修
效果夸张点讲会影响一个人一生的心情$圣像地板的销售
顾问赵小姐也赞同朱先生的看法!她告诉记者!目前市场
上的装修材料和家装公司多如牛毛!为了家人的身心健康
和一个舒心的生活环境!选择品牌家装公司和品牌家装材
料是非常有必要的$

过去的一年不仅房价上涨物价也大幅上涨!对家装市
场的影响几何& 陆卫华说!物价的上涨对家装市场的影响
还是比较小的!特别是全国性的大型装饰集团在工程造价
上几乎没有变化$ 作为家装业的材料供应商朱先生表示!

受物价上涨的影响!只有少数建材价格微涨$

#$<=2> ?@ABCD

在这个高经济时代!各行各业讲究的都是集团化和品
牌化!这也是'优生劣汰(的市场生存法则所决定的$

目前郑州市场生存着近万家家装类公司! 为谋生存求
发展各自使出浑身解数$ 大公司以品牌信誉赢得市场份额!

小公司以低价格多优惠抢得一席之地$消费者在五颜六色的
宣传广告下更是'乱花渐欲迷人眼(!为不被良莠不齐的市场
所欺骗!多数消费者会选择大规模%高品牌的家装公司$

陆卫华告诉记者!市场上一些规模较小的家装公司对
如龙发这样的大公司有一定的冲击力!但大公司还是占有
压倒性的优势$因为!大公司有实力请高技术设计人才!在
设计风格和用材质量上都是小公司无法比拟的$

格林地板在市场上属于二流产品! 朱先生说+'如果只
有一线产品才有市场!那将来我们是不是没饭吃了!我不同
意这种观点$ (他解释说!产品是死的!商人是活的!有的豪
华大酒店冷清异常!有的胡同里的小饭馆却门庭若市!不仅
是有这种消费层次的群体!更重要的是有良好的经营方式$

#""(!#$@E@F

陆卫华告诉记者她看好
#""(

年的市场前景$ 首先!

#"")

年房地产市场异常火爆!买房的人多了!需要装修的
房子就也多! 特别是在去年年底郑州市交房的楼盘比较
多! 这对家装市场来说是个大蛋糕- 其次!

#""(

年是奥运
年!婚房比往年要多 !而现在结婚的多是 '

("

后 (的年轻
人!这部分人群对生活质量要求较高!不论是选材还是设
计上都讲究个性化$

'万事都要一分为二来看待!虽然市场上推出的新房
比较多!但不可过于乐观!其中也有一些不利因素$ (陆卫
华给记者解释道! 一是在房地产市场迅猛发展的同时!大
量的房屋被炒房者买走!这部分人为赚取倒房利润!就不
会对新房进行装修-二是小户型的大放量!对龙发%美克美
家%东易日盛这样的大公司来说有点吃亏!因为小户型面
积小!盈利少!且成本高$

市场是有季节性的!对于家装市场来说!每年的
+

月
到

,

月%

!"

月都是传统的旺季$ 某大型装饰公司的负责人
说!郑州现在有大大小小近千家家装公司!在市场竞争越
来越激烈的今天抓住旺季就是赢得胜利!

#""(

年能与去年
持平也是胜利$

本报记者 刘文旭
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