
春之始!稍事休整的经
销商又绷紧了神经!开始谋
划新一年的市场蓝图!而一
些非个人努力就能实现的
期望!也需要在新年之始一
吐为快"

厂家莫相煎

#车不好卖头疼 !车好
卖了还是头疼" $不少

!"

店
负责人这样抱怨%

在力量对比悬殊的厂
商关系中!汽车厂家对销售
权&销售渠道的控制让经销
商处于绝对的弱势'车不好
卖时!厂家通过签订销售任
务 (军令状 $向经销商 (压
库$!车型销售过于火爆时!

经销商需要打通各种关系
(求$厂家分配货源%

今年!经销商有望看到
希望的曙光'从进口汽车市
场着手 !)汽车品牌销售管
理办法*终于面临修改% 需
要关注的显然并不仅仅是
进口车市场!更多合资品牌
经销商也在期待得到生产
厂家的理解与支持!在与厂
家的博弈中获得自己的话
语权!共同打造品牌 !实现
有利同享%

少打价格战

如果说夹在厂家与消
费者之间的经销商已经够
#委屈 $!那么 !同行之间的
市场争夺战经销商同样需
要付出足够多的精力%

#不说其他品牌!单是同
品牌

!"

店之间的互相压价
就已经让人难以承受! 总有
经销商不遵守游戏规则!把
价格压到赔钱的程度%$一位
经销商说! 恶性的价格竞争
也让不少经销商#很受伤$%

近几年!厂家为争夺市
场份额而大张旗鼓地布点
设网!在郑州 !不少汽车品
牌的

!"

店都发展到了四个
以上 !

!"

店的集中出现造
成市场#僧多粥少$的局面!

直接导致经销商整车销售
利润下降!销量无法保证%

压力之下!不少经销商
开始#聪明 $地把售后服务

当作新的利润增长点!这也
成为车价不断下降 ! 而维
修&保养费用却一直居高不
下的一个原因% 在新年伊始
的员工大会上! 某汽车

!"

店的老总就直言不讳地告
诫属下 '#卖车的利润已经
可以忽略不计!今年我们的
工作重点要放在售后上% $

面对已然箭在弦上的
鼠年市场之争!也许不少经
销商都想对同行说一声#本
是同根生!相煎何太急$%

新产品热卖

一款成功的车型!可以
成就一个汽车厂家及其旗
下经销商%

#$$%

年到
#$$&

年!凯美瑞的持续热销就让
广汽丰田#笑傲车市$!也使
广汽丰田全国百余家

!"

店
成为最让人 #眼红 $的汽车
经销商%

而去年
!

月至今!东风
本田凭借一款供不应求的
新

'()*

#一飞冲天$!甚至
原本表现不佳的思域也在
新

'()*

的带动下销量大
增!东风本田本地经销商直
言'#新

'()*

挽救了东风
本田!也挽救了一批东本经
销商% $

更多在
#$$&

年苦苦挣
扎的经销商把扭转颓势的
希望寄托在了今年即将上
市的新产品上'广州本田的
经销商对第八代雅阁寄予
厚望! 而北京现代某

!"

店
负责人也向记者表示!今年
全新伊兰特

+,'

以及全新
中级轿车御翔的相继上市
将给经销商带来扩张的新
机遇%

随着两厢
-$&

& 上海大
众新途安等新车的上市!厂
家的鼠年新车攻势已经启
动!据了解!从三厢到两厢!

从
".*

到
')/""

车型 !

今年即将上市的新车新款
有胜过

#$$&

年之势%

其实 !车不在多 !好卖
就行% 面对多得让人眼花缭
乱的新车型!借用辛弃疾的
名句#生子当如孙仲谋$!经
销商也许更想发出#新车当
如凯美瑞$的鼠年祈愿%

今年开春后! 有无数
消费者揣着汽车梦开始自
己新一年的 #梦想之旅$%

快乐买车之后! 更要快乐
用车!对车价&油价 &交通
的新年祈愿也成为他们的
#不情之请$%

车价稳一点

在各个行业纷纷打出
#因原材料上涨特上调价
格 $招牌的

#$$&

年 !只有
汽车价格难止跌势%

但春节过后! 车市第
一波降价潮迟迟未见动
静! 面对疯狂上涨的原材
料成本&人工成本等!在消
费者眼中一贯只跌不涨的
车价也开始发出了 #我要
涨价$的声音%

但是! 更多业内人士
认为!

#$$0

年中国车价将
会继续下降% 从各大汽车
厂家年初公布的产销计划
来看! 今年汽车市场供大
于求的状况将继续! 而供
应过剩的结果只能是以利
润换市场%

国家发改委价格监测
中心的最新调查认为 !受
供大于求及竞争加剧等因
素影响! 今年汽车市场价
格将继续下降! 且降幅将
超过

#$$&

年! 达到
12

以
上%

其实! 无论大涨还是
大跌!皆非消费者所望%在
希望以合适的价位买到心
仪车型的同时! 对于汽车
价格!消费者还有一个#额
外$的期待'保值率能够高
一点儿%毕竟!在这个讲求
投资与效益的年代! 谁都
不想自己今天刚买进的新
车明天价格就跌得让人心
疼%

油价涨慢点

#我现在每个月的燃
油开支就在

1$$

元左右 !

油价再涨的话可真的受不
了了% $在媒体工作的王小
姐坦言新买的思迪每月
#口粮$已经成为最大的一
项开支%

进入
#$$0

年之后!突

破
3$$

美元的国际油价持
续 #高飘 $之势 !而国内油
价与国际接轨的声音也愈
来愈响亮!业内人士断言!

鼠年油价还将呈继续上涨
的趋势 ! #犹抱琵琶半遮
面$ 的燃油税也不时传出
点儿#今年即将推出$的信
息! 折磨汽车消费者脆弱
的神经%

更多的准车主开始在
买车时盯准油耗标准 !使
用成本问题开始前所未有
地受到消费者的关注%

#如果油价上涨是一
种必然 !那么 !鼠年 !我希
望油价不要涨得太离谱 !

否则! 可真的要从以车代
步回到原地踏步了% $王小
姐的愿望显然代表了不少
车主的心声%

交通不拥堵

如果油价上涨可以用
工作效率提高& 收入提高
来抵消的话!那么!交通拥
堵& 停车难已经成为让众
多有车族深感无能为力的
#头疼事$%

问到有车一族的烦
恼!#交通拥堵&停车难$已
经被列为首位% #有一次周
末我开车去人民路某商
场! 找停车位就花了半个
小时的时间% $提起停车问
题! 私家车主章先生一肚
子牢骚!#特别是在一些商
场&饭店!找合适的地方停
车已经成为考验我耐性的
一件事% $

而交通拥堵也在阻挡
着一部分人的购车步伐 %

初为人母的张女士告诉记
者'#本来年前就有买车的
打算! 但一想到上下班高
峰时期开车还不如走路
快!就把计划搁浅了% $

在郑州!每年
3$

万辆
左右的汽车上牌量给道路
交通& 停车场等相关配套
设施带来了严重的压力%

如果淘得一辆属于自
己的好车是众多无车一
族的鼠年 #新主张 $!那
么 !交通畅通点儿 &停车
容易点儿显然是有车族的
新期待%
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月
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狮跑天下
活动延续至

!

月底

自
3

月
0

日开始的东风悦达起亚#新春有
礼!狮跑天下$大型回馈活动市场反响热烈!原
先准备的

-$$$

台
45"

导航器目前已经全部
赠送完毕% 为了更好地满足广大消费者的需
求!东风悦达起亚特将活动延续至

#

月
#6

日!

活动期间凡在河南新裕隆&河南双盛购买狮跑
的消费者!均可获赠价值

-$$$

元的
45"

导航
器一台%

作为东风悦达起亚在中国市场的又一力
作!狮跑定位#都市拓界车$!从整车的设计上
给消费者传递了一种#视界之外!心境更远$的
生活理念%狮跑一改传统

".*

的粗犷造型!采
用了运动&流畅的曲线轮廓!清晰地表达出都
市化时尚与越野风格相结合的审美主张%

! ! ! !

张 磊

宝马
9:/+3;

技术
领先全轮驱动高档车市场

去年! 宝马第一次成为全球全轮驱动高
档车细分市场中的领头羊% 作为高档

"7*

汽
车制造商! 宝马生产并交付客户

-#$6$$

辆装
备

8,9:;<

技术的宝马汽车%

这意味着! 作为目前最先进的全轮驱动
系统 !

=>? 8,9:;<

已经在全球四驱市场中
站稳根基% 配置

8,9:;<

系统的宝马汽车在美
国&瑞士和德国的销量尤其出众!同时市场要
求更多车辆配备这种驱动概念的趋势持续增
长%

在美国销售的宝马汽车中!超过
!$2

配备
8,9:;<

系统%

8,9:;<

全轮驱动系统!结构重量
最轻!并可在前后桥之间智能&无级可变地分
配驱动力 % 当路面状况发生变化时 ! 宝马
8,9:;<

系统会立即做出响应! 在车轮将要失
去牵引力即抓地能力前! 将动力分配到附着
力最大的车轮% 意味着在动态转弯等情况下!

8,9:;<

自始至终都可以准确地向各个车桥传
递适当的驱动力! 极大地减少了操作过程中
的转向不足和转向过度现象! 提高驾乘舒适
性与安全性%

张 静

!"# $%&'()*

本报记者 李 莉

鼠年!生肖轮回的起点"

春天!四季交替的开始" 新春伊始!从经销商到消费者!

从准车主到车主!都已经带着梦想上路!对鼠年车市!

他们有着不同的一年愿望"

品牌服务双升级

"#

奇瑞河南再发力

记者在近日召开的 #奇瑞
#$$0

河南媒体
团拜会$上获悉!

#$$&

年奇瑞汽车在河南区域
表现突出!全年销量为

313#%

辆!汽车市场占
有率

0@-2

!位居第三位!今年奇瑞将通过品牌
服务双升级再创辉煌%

自古就是兵家力争之地的郑州备受重视!

#$$&

年奇瑞公司将其列为市场战略要地'奇
瑞两大活动+++第四届

AA

汽车文化节 &第
三届旗云感恩节在河南隆重上演!赢得了消费
者及媒体的巨大关注,

33

月河南中植汽车城
拔地而起!为中原大地建造了一座名副其实的
(奇瑞汽车城$%

团拜会上!奇瑞汽车销售公司副总经理郑
兆瑞说!

#$$0

年奇瑞的河南之战可谓任重道
远'将通过稳定价格!提升品牌&品质&服务来
综合满足新一轮的消费需求模式,通过优化网
络质量&提升策划能力&升级运营管理&创新服
务体系和实施异常管理五大举措!使奇瑞在河
南的核心网点更加稳定!渠道经营能力进一步
提升% 张延昭

#欧风$来袭
两厢车市面临新格局

东风悦达起亚首款两厢车+++赛拉图欧
风上市以来!短短一个月的时间!其推崇的(欧
式魅力风尚生活$ 就迅速席卷全国!(欧风$作
为一种全新欧式生活潮流广受都市风尚人群
青睐!由此而产生的两厢车市场格局变动也开
始显现%

起亚汽车通过其在定位&设计&生产及营
销上处处透露出的一种全新欧洲魅力风尚氛
围!为国内的消费者带来一种率性&自由&自信
又不失自我的生活态度和推崇时尚但并非另
类的生活方式!这恰好与两厢车市场所追求的
发展方向和时下流行的生活方式十分合拍%凭
借独特的欧式风尚定位以及综合产品优势!赛
拉图欧风如旋风般席卷整个两厢车市!对其它
老牌两厢车型造成了不可小觑的冲击%

!

张 静

吉利集团
首推爆胎监测与安全控制系统

近日!吉利携其全球首发的爆胎监测与安
全控制系统-

=>="

.在北京金港赛车场进行
了实车展示% 随着一声爆胎的巨响!一辆远景
轿车却在几十米内稳稳停住!没有任何跑偏%

据河南中天负责人介绍!

=>="

是爆胎监
测与安全控制系统这一技术的英文缩写!汽车
在高速行驶过程中发生爆胎这样的危险状况
时几乎都会出现车辆损毁&人员伤亡的灾难性
后果!而

=>="

则可以避免这种情况的出现%

吉利集团率先提出了爆胎监测与制动系统结
合的技术方案!并在中国工程院院士郭孔辉教
授带领下!汇集国内外汽车科研力量和工程技
术人员进行深入研究发现!车辆在高速行驶过
程中因爆胎而导致汽车失去操控性能所需时
间约

-

秒! 而
=>="

就是为司机赢得这生死
攸关的

-

秒钟时间%

与
B5>" C B>>"

-汽车轮胎压力监视系
统. 不同!

=>="

除了能够实时监测轮胎的气
压并提供胎压过高或过低的预警外!

=>="

还
能够在爆胎发生的瞬间爆发出强大的制动力
来自动迫使汽车制动并减速!使汽车处于受控
状态% 张 磊

消费者 快乐买车 舒心用车经销商 合作多赢 共谋发展

上海大众

河南裕华上联汽车销售服务有限公司
河南光明汽车销售服务有限公司
上海大众郑州销售服务有限公司
上海大众郑州新兴汽车销售有限公司
一汽

!

大众

河南裕华奥捷汽车销售服务有限公司
河南万通一汽贸易有限公司
河南合众汇金实业有限公司
河南豫港华翔汽车销售服务有限公司
广汽丰田

广汽丰田富达诚诚航海路店
广汽丰田骏驰金水路店
一汽丰田

郑州富达丰田汽车销售服务有限公司
郑州豫中丰田汽车销售服务有限公司
郑州世纪鸿图丰田汽车销售服务有限公司
郑州裕华丰田汽车销售服务有限公司
东风日产

东风日产中原专营店
东风日产威佳专营店
东风日产威达专营店
东风悦达起亚

河南新裕隆汽车销售服务有限公司
河南广发汽车销售服务有限公司
河南双盛汽车销售服务有限公司
北京现代

河南长江汽车销售服务有限公司
河南裕华金阳光汽车销售服务有限公司

河南万佳捷泰汽车贸易有限公司
上海通用别克

河南新纪元汽车销售服务有限公司
河南众通商务有限公司
河南旭龙汽车销售服务有限公司
上海通用雪佛兰

河南新希望汽车销售服务有限公司
河南众通中原汽车服务有限公司
长安福特

河南天道汽车贸易服务有限公司
河南裕华福源汽车销售服务有限公司
一汽马自达

河南弘通汽车销售服务有限公司
河南裕华紫光汽车销售服务有限公司
奥迪

河南丰之元汽车销售服务有限公司
河南豫海汽车销售有限公司
东风本田

东风本田港源特约销售服务店
东风本田华林特约销售服务店
东风本田中原特约销售服务店
广州本田

广州本田北环特约销售服务店
广州本田智通特约销售服务店
东风雪铁龙

河南裕华东风雪铁龙专营店
河南富达雪铁龙汽车销售有限公司
东风标志

河南神源汽车销售有限公司

河南裕华玖锐汽车贸易有限公司
一汽轿车

河南豫港华信汽车销售服务有限公司
河南裕华星光汽车销售服务有限公司
海马汽车

河南天时汽车销售服务有限公司
郑州海马汽车销售服务有限公司
吉利汽车

河南中天汽车销售服务有限公司
河南华星汽车贸易有限公司
河南四海盛景实业有限公司
奇瑞汽车

河南中植汽车销售服务有限公司
河南通美汽车销售服务有限公司
河南新大陆汽车销售服务有限公司
比亚迪汽车

河南宇缘汽车销售服务有限公司
河南福澳森汽车销售服务有限公司
河南省华通汽车贸易有限公司
江淮汽车

河南世纪阳光汽车销售服务有限公司
江淮轿车

河南中星江淮汽车销售服务有限公司
上海大众斯柯达

河南裕华上捷汽车销售服务有限公司
长安马自达

河南涌盛汽车销售有限公司
中华轿车

河南裕华晨光汽车贸易服务有限公司

河南嘉力汽车销售服务有限公司
沃尔沃

河南顶盛汽车销售服务有限公司
凯迪拉克

河南新凯迪汽车销售服务有限公司
奔驰

郑州之星汽车销售服务有限公司
宝马

河南中德宝汽车销售服务有限公司
克莱斯勒

河南涌金汽车有限公司
河南泰菱汽车销售有限公司
上汽荣威

河南旭致汽车销售服务有限公司

由本报与河南省汽车行业协会!郑州市汽车流通
行业协会联合主办"本报汽车工作室承办的#
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级诚信经销商$ 消费者评选活动今日启动"

近
%"

家汽车经销商正式亮相"接受消费者的严格#检
阅$%

本次评选从即日开始"截至
&

月
'(

日&为让消费
者广泛参与到此次评选中"我们同时开通电话'电子
信箱!信件等投票通道& 消费者采用任何投票形式都
可以为自己心目中的诚信汽车经销商投上支持的一
票(详细投票方式见后)& 活动结束后"将随机抽出

!"

名幸运参评者"每人可获取精美礼品一份&

由于此次活动以维权为最终目的"所以在评选优
秀企业的同时"本次评选还接受消费者的投诉& 本报
一旦接到任何消费者对参评汽车经销商的投诉"经调
查属实"该汽车经销商将被立即取消参评资格&
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*!""#中原汽车 $级诚信经销商$评选正式启动
本报记者 李 莉
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级诚信经销商"评选候选名单!排名不分先后"
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去年中原汽车市场相当
活跃! 经销商积极开拓市场!

通过各种形式的宣传活动提
高消费者的购买信心!实现市
场购销两旺! 涌现出雪佛兰&

北京现代&东风日产等品牌的
全国销售冠军%

在中原车市整体良性健
康发展的同时!一些经销商也
存在缺失% 个别

!"

店只重售
前忽视售后!车辆成交之后对
客户的售后关怀不够!出现售
后问题时不能及时妥善解决
问题! 从而引发消费者投诉,

此外!随着汽车销售微利时代
的到来! 部分

!"

店把盈利途
径放在售后上 ! 从而导致

!"

店维修价格偏高%

去年! 在中原汽车市场!

一些经营同一品牌的
!"

店在
销量上出现了较大差距!其主
要原因是部分经销商品牌意
识及服务意识不强!未能通过
市场宣传&特色服务树立起属
于自己的公司品牌!公司知名
度不够% 目前!一些经销商还
停留在依靠价格战取胜的市
场竞争阶段! 但从长远来看!

价格战对长期占领市场效果有
限! 对公司的健康发展也非常
不利%随着各品牌

!"

店的陆续
入驻! 省会郑州的汽车市场的
品牌竞争时代已经到来! 经销
商需要采取理性的竞争措施!

着力培养属于自己的公司品
牌!才能在竞争中脱颖而出%

新的一年里! 随着市场竞
争的步步深入! 中原汽车市场
的

!"

店也将面临残酷的淘汰
式竞争! 经销商要想持续占领
市场!获得长远发展!就需要把
服务放在首位!改变过去#雷声
大雨点小$的做秀式服务!确实
把对消费者的各种承诺落到实
处!提高综合服务的水平%

车市的健康发展! 离不开
消费者的理性消费% 面对层出
不穷的新车型以及厂商的价格
攻势! 消费者要走出过于关注
价格的误区! 而要综合考虑油
耗&安全性&舒适性&动力性等
各项性能!选择性价比高&维修
使用成本相对低的车型%此外!

还要切实从自己实际需要的角
度出发!综合考虑选择车型!避
免盲目消费&跟风消费%

河南省汽车行业协会常务副会长蒋贡敏
理性竞争 理性消费
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特别行动

推荐经销商

推荐理由

推荐人姓名 联系电话

身 份 证
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级诚信经销商选票

投票电话%

%&%11##$ %&%11#%3 3-1#%&06!16

投票信箱%

DD9E1#&3F*G5@3%-@HIJ

寄信地址%陇海西路
0$

号郑州日报汽车工作室
邮 编%
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