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核心提示

执政期间! 他在当地被人称为 "布衣县

长#$ 主动辞去党政职务后!他被很多人"另

眼相看%!觉得他是个不可理喻的人$

然而!时过两年!他用自己的行动改变

了别人对他的看法$用自己的行动践行着一

个共产党员的承诺!把一个毫不起眼的穷山

沟打造成了世界级地质公园&国家级
""""

级景区$书写这个传奇故事的人就是洛阳新

安县原副县长!现为洛阳新安县的龙潭沟风

景区总经理陈建林$

从农民到副县长的人生轨迹

从农民到乡党委书记!再到副县长!最终
又回到了农村!这就是陈建林的人生轨迹"看
似简单而普通的一条人生线路图! 可仔细剖
析后!这里面蕴藏了很多艰辛与故事"

陈建林是个敢想#敢说#敢干的人"倔强
不服输的性格成就了他的人生!也成就了今
天他所做的事业"

今年已
#$

岁的他! 谈起当年在老家务
农时候的情景!他仍然记忆犹新"

%&'%

年!高中毕业后!陈建林回到了老
家新安县龙潭沟的一个小山村! 开始了面朝
黄土背朝天的务农生活" 山沟里的苦日子年
复一年!日复一日" 无论力气有多大!哪怕磨
烂了那双勤劳的手!也难以改变贫苦的日子"

落后# 贫瘠的小山村急需有知识的人来
当领头羊!带领村民走出贫穷" 经村民一致推
选!陈建林当上了村里的生产队长!那年他

%(

岁" 肚子里有点墨水的他发挥所长!与天斗!

与地斗!得到村民拥护!很快当上了村支书"

年轻的他寻思着为村民们做更多的事"

由于山高路远!乡里一直没通上电!而与乡村
搭界的山西地盘! 却是灯火通明" 陈建林寻
思!用本地的电!架线成本太高!希望不大!要
是把电从山西接过来!问题不就好解决了$

说干就干!他带着一帮村民跋山涉水!终于
把电给接了过来!村里开天辟地亮起了电灯"

%陈建林敢想敢做!他让村民们用上电
的轰动!不亚于现在飞船上天" &已退休在家
的新安县宣传部原副部长高新政回忆!乡领
导看到陈建林架电成功! 反过来找他说情!

乡政府也才用上电"

于是!陈建林从农村众多干部中一跃而
出!先后走上乡党委书记#新安县县长助理
等党政职位"

%&&(

年! 他当上新安县副县
长!先主抓交通!后管文教卫和旅游"农民陈
建林成了老家的骄傲"

布衣副县长辞官创业

陈建林从一个农民能够做到副县长的
位子上! 他用了

)*

年时间" 能够当上副县
长!他根本就没曾想过"从农民到副县长!他
开创了新安县先例"

可让更多人感到震惊的却是 ! 他在
+,,$

年
(

月!作出了一个惊人之举'辞去副
县长职务!不再担当任何党政职务!领衔开
发龙潭沟大峡谷" 他所做的这个决定!让很
多政府官员都深为震惊"

离职前夕! 陈建林向洛阳市委领导坦
陈!%我是村干部出身! 我已经在乡村干了
-,

年#在县里干了
-,

年" 现在!我想把自己
的第三个

-,

年献给农民" &

陈建林之所以做出这个选择!他有着自
己的想法"那是他在担任副县长主抓旅游工
作时! 到新安县石井乡龙潭沟村调研工作!

发现村边的一条大峡谷景色绝佳! 风景宜

人"一心想把旅游工作搞好的他觉得这里可
以大做文章!回去后立即请来了多位专家详
细考察"

专家们经过论证! 认为龙潭沟
.

形大
峡谷为世界罕见! 诸多景观由

-/

亿万年前
的海底抬升#山崩地裂#激流冲蚀生成!个中
蕴含的信息堪称%古海洋天然博物馆&"

而此时村民们却仍然在贫困中煎熬!为
了解决温饱!附近的村民只好上山乱砍滥伐
换钱" 痛心之余!陈建林感慨'这不是守着
%金饭碗&要饭吃吗$ 这时!他萌生了通过发
展旅游业带动群众脱贫致富的念头"

%海洋退却 !大陆显现 !历史在这里封
存了古海洋与大陆板块交替时的沧海桑
田((&陈建林以此陈词!开始了他的招商
之旅" 然而!两年时间过去了!由于种种原因!

陈建林先后邀请来的
(*

余位客商考察之后
都拂袖而去"

经历了无数次招商失败后!陈建林痛定
思痛!决定自己干" 他说'%我就不相信这么
好的旅游资源开发不出来" &在周围官员及
群众的一片议论声中!陈建林决定辞去所有
党政职务!全身心投入到这片热土中!开始
自己的第二次创业!以旅游带动发展!解决
山沟里农民们的贫苦生活"

艰辛创业迎来美好春天

万事开头难!陈建林创业初期就遇到了
一大堆棘手难题" 但他面对困难!从未想过
放弃!他一直坚信!办法总比困难多"

在党政部门工作了
-*

年之久的他!深
知农民群众的不容易"他说'%群众整天都在
翘首期盼我们这些政府官员!能够给他们带
去发家致富的好办法!这次终于不再让他们
失望了" &他第一步就是把全县各个党政系
统内的退休干部拉拢到一起! 开始拼打创
业" 当时很多人开玩笑地对他说!你又组建
了一个新县委班子啊) 陈建林听后哭笑不
得!他深感自己的担子很重!这次绝对不能
够失败!只许成功"不能让别人看笑话!更不
能让群众对我们这些党员失望"

开发旅游景区不是一件简单的事!需要
大笔资金投入"陈建林把自己家的老底都全
盘摆了出来!可这些钱连盖个环保
厕所都不够" 没办法!他只好四处
筹措资金" 能找的人都找了!能跑
的地方都跑了!最终凭着自己的良
好信誉! 筹措到了
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万元人民
币 ! 全部投入到了景区开发建设
中" 可偌大的一个景区!这一点钱
根本就是杯水车薪" 无奈!他又发
动各种关系再次筹措来了

-***

多
万元人民币!投入到景区里"

为了解决资金之困!陈建林对
龙潭沟大峡谷景区采取了边开发#

边经营的策略!景区开发建设工程
多选在寒冷的冬季施工" 在荒无人
烟#野兽出没的大峡谷里 !陈建林
经常与职工甘苦与共" 一次!山中
狂风呼啸# 飞沙走石!

'*

多岁的石
匠张大爷为了陈建林的安全!坚持
要陈建林下山!但他硬是和民工们
干到了天黑!感动得张大爷逢人就
夸"

在景区可持续发展方面!陈建
林更是煞费苦心" 为了防止水资源
污染!他不惜投入

-**

多万元安装
无排放#无气味的生态厕所 *一般
台阶都是

-$

厘米! 陈建林要求龙
潭沟大峡谷的步道台阶高度均为
-*

厘米!游客即使年逾古稀!也能

轻松游*为了保持景区的自然之美!陈建林
力主把电线# 高压线等线路全部埋在地下!

为此付出了
-*

倍的成本"

/**0

年
1

月! 龙潭沟大峡谷景区对外
开放!当年引来游客

2$30

万人!颠覆了河南
新景区第一年不超过
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万人的纪录"
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年!游客增至
1,

万人*

/,,$

年!龙潭沟大峡
谷被批准为国家地质公园*

/,,0

年!该景区
又被联合国教科文组织评定为世界地质公
园 *

/,,'

年 ! 该景区又被评为国家
""""

级景区" 今年
-

月份!龙潭沟大峡谷景区开
发又得到国家开发银行

6555

万元的贷款
支持"

创业造福一方百姓

龙潭沟大峡谷!这个被深埋山沟里的特
殊景区!经陈建林一手打造后!重新焕发出
了特有的魅力" 世代生活在山沟里的村民!

也找到了陈建林创业所给他们带来的脱贫
致富的门路"

陈建林在接受记者采访时说'%我们开
发景区是一方面!更主要的是带动了这里的
村民! 使他们都逐渐融入到了这个景区里!

做一些小生意!干一些比农活更轻#挣钱更
多的营生" 这也使他们逐渐与城市生活接
轨!同时景区的发展对他们来讲也是一种很
好的扶贫" &

龙潭沟村党支部书记李兆栓在接受记
者采访时说'%陈总把景区经营项目交给村
民! 村里没有了闲人!

(57

以上的村民都做
起了生意! 家庭人均年收入在

-

万元以上!

有的达到
-,

万元!这在以前想都不敢想" &

而村民们!也不忘回报陈建林" 他们遵
从陈建林的一切安排! 不再上山乱砍偷伐!

反过来养山护林! 也开始注意环境卫生!维
护景区容貌"

陈建林告诉记者! 他现在的愿望有两
个!一个是景区的发展越来越好!毕竟这是
自己的全部心血投入!再一个就是想办法让
更多的农民从景区开发中得到实惠!从面朝
黄土背朝天的艰辛日子里解脱出来!学会经
商!学会经营!过上城里人那样的生活"

+,-./
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网络公民的崛起

从第一代网民的诞生到第一代网络公民
的崛起!中国用了

-6

年"

今天! 近
- 8 0

的中国人与互联网结缘!互
联网成为与现实交叉互补的服务区#生活区和
自由讨论区" 网民有各种属性!网络公民是其
中最具建设性的一种!千万个网络公民的意见
汇成的声音!即民意"

倾听来自互联网的民意! 已成中国各级政
府的新风气"当胡锦涛说%我经常通过互联网了
解国内外时事和民众对我们工作的意见和建
议&!当温家宝为设立儿童医疗保险的网民建议
作出批示!国人知道了总书记和总理也是网民*

当法律草案在网上公示! 当广东省委书记汪洋
和广东省省长黄华华表示愿与网民一起%灌水&

并欢迎%拍砖&!网民明白了政府等待%拍砖&就
是等待民意"

每年!近
1,,,

名全国人大代表相聚一堂!

代表
-1

亿中国人参政议政" 有了网络!声音更
多更大" 某种意义上!有多少个网民!就有多少
个人大代表"

第一代网络!人大代表"

/3-

亿之巨的第一代中国网络 %人大代
表&!以

99:

#聊天室#

;;

#

<:=

#博客为%人民
大会堂&!以突发事件#社会热点#政府决策#公
众人物言行为提案议案!制定出了一套

>

时代
下的全新议事流程!这就是网络的力量"

谁是中国第一代网络%人大代表&$

在
)2

岁的中国互联网肩膀上!他们是
)?%

亿的中国网民"

这群在家中坐拥
'(**

万台电脑的 %人大代
表&!喜欢聚集在一个虚拟的%人民大会堂&里召开
网络 %两会&' 在门户网站新闻屁股下跟帖!在
99:

#聊天室#

;;

和
<:=

里辩论!在
@::

新闻订
阅器和维基百科里依照自己的逻辑重组话语权!

在博客和个人网站里成为自己的%意见领袖&"

在现实世界里!他们可能是教授#记者#律
师#总裁#秘书#军人#警察#医生#保安#司机#导
游或电工! 他们也可能是真正的人大代表#政
协委员!但他们在网络%两会&上的提案议案很
可能是以下突发事件#社会热点#政府决策#山
西黑砖窑事件#重庆最牛%钉子户&#厦门

AB

事
件#华南虎照片真伪((

网络%人大代表&们制造出了%散步&#%顶
片叶子&#%正龙拍虎&#%很黄很暴力& 的新名
词!他们揪紧网线!并以此为发端!将帖子#评
论变成%公开的内参&!加速启动%民意直通车&

引擎!在人民网%强国论坛&#天涯社区%天涯杂
谈&和%关天茶舍&#凯迪社区%猫眼看人&#猫扑
网以及博客日志#贴吧上!掀起一阵阵舆论浪
潮!进而将报纸#杂志#电视台#电台转进旋涡"

这就是网络%人大代表&的力量!他们彻底
改变了上世纪

(5

年代关于%真正标准大讨论&

要依托于官方纸媒的传统传播模式!制定出了
一套属于

>

时代的全新议事流程"

第一代网络%人大代表&大致诞生于
)55)

年!那一年!他们首先将北京大学生刘海洋硫酸
%泼熊&事件引向高校教育道德缺失"次年!网络
时评家以及律师们对%孙志刚案&激起论战!最
终让实施了

)2

年的+城市流浪人员乞讨收容遣
送办法,被废除!许多地方取消%暂住证&"

)55$

年湖北佘祥林%杀妻&冤案!网络再起舆论风波!

从而推动死刑核准权收归最高人民法院"

这一时期为网络%人大代表&参政议政的
启蒙阶段!究其能力表现!已经远远超过传统
媒体的%读者来信&"

)55'

年是网络%人大代表&风头最劲的一
年!私权力挺公权成绩显著"

刚开春!%人大代表&就对重庆最牛%钉子
户&进行了一场图片#视频#录音#时评#博客的
%舆论轰炸&!最终让吴苹夫妇获得合理安置和
&5

万元营业损失补偿!成为+物权法,和%公民
社会&的最好注解"

芮成钢的一篇博客! 则将星巴克赶出故
宫!并将%保护中国传统文化&提上议程"

$

月!%

AB

事件&中的%人大代表&厦门市
民!不但发明了%大家一起去散步&的软名词!

还通过%百万短信&与网络博客接力等即时传
播形式! 将

AB

项目驱逐至漳州古雷半岛!保
住了家园里的绿水蓝天"

0

月!山西%黑砖窑&事件!一封+

655

位父
亲泣血呼救'谁来救救我们的孩子$ ,帖子点燃
火信!在网络%人大代表&和传统媒体报道的一
次次追问中!一场%打击黑砖窑主#解救被拐骗
农民工&的专项行动紧急启动!成功解救出几
十名被拐童工和几百名苦工"

到年底!又是网络%人大代表&首先对%华
南虎&事件中的虎照提出质疑!并带动动物学
家 #林业学家 #刑侦学家 #摄影家等人跟进揭
穿黑幕!在%色影无忌&的战壕中!之后又揪出
了%刘羚羊&

A:

照!事实再次证明!%群众的眼
睛是雪亮的) &

一个可喜的信号是!在网络%人大代表&的带
动下!从

)55$

年起!参加全国和地方%两会&的人
大代表和政协委员们也热衷%博客参政&"更早之
前的

)551

年!深圳市市长于幼军更是首开先河!

直接与+深圳!你被谁抛弃$ ,的网文作者%我为伊
狂&

C

呙中校
D

进行对话!并带动了一股中国官员重
视网络民意#问计于网民的执政新风气!让书记
和省长们在逢年过节慰问困难群众之后!也没忘
了给网友拜年!并欢迎%灌水拍砖&"

在网络时代!即便是%堵了一个记者的口!

也堵不了所有记者的口* 堵了所有记者的口!

也堵不了互联网上网民的口&!这就是网络%人
大代表&的威力" 据!新周刊"

56789):8&;<=>

核心提示

私人银行
CAEFGHIJ 9HKLFKMN

是针对最高端

客户个人情况量身定做的银行服务$ 它是银行

业务中最为顶尖的部分!是为财富金字塔的最

顶端客户专门服务的!比银行通常的"贵宾理

财%还要高一个级别$ 比如!如果你拥有
$4

万

人民币!可以很轻松地成为任何一家银行的贵

宾客户! 但是在中行的私人银行! 你需要
244

万美元才可以开户$

私人银行这个词汇!对内地公众还有些陌
生" 私人银行是一类能够提供最高端的理财服
务的银行或银行部门" 这是一个有着

644

多年
历史的行业!专门为处于财富金字塔顶端的富
豪们服务" 对于这些善于创造财富或天生富贵
的企业家#演艺明星#豪门子弟们!他们更需要
私人银行家的专业理财!从而保证他们巨额财
产的保值增值"

现在!随着中国财富阶层的出现!私人银
行也叩开中国内地的大门" 国内首家私人银
行---中行私人银行部

O

北京
N

在京开业已近一
年!但其在公众面前仍然笼罩着一层神秘的面
纱" 在一个冬日的下午!记者来到了位于佳程
大厦三层的中行私人银行部

C

北京
N

!体验了一
回百万富豪的

PQA

待遇!试图揭开私人银行神

秘的面纱"

零距离接触
私人银行

秉承私人银
行的一贯传统!中
行私人银行部

C

北
京
N

没有招牌!记
者只能凭借玻璃
门上的中行

RST

US

才能认出这
家银行" 然而!走
进这个精致的门
面! 里面却是别
有一番天地"

这里的装修
风格不是炫目的
金碧辉煌! 而是
胡桃木这样沉稳
内敛的色调 !油
画# 青瓷器和中

式家具恰到好处地点缀在空间里" 门厅里最引
人注目的是一圈铺着朱红缎垫的中式红木榻
椅! 一扇古典的木质屏风静静地立在一角*走
进会客厅!中式的条案上摆着青花瓷罐!边桌
上的老式留声机散发出怀旧的气息!线条简洁
的真皮沙发!让人不禁想坐下来喝杯咖啡" 这
不是名人富豪的宅邸!也不是高级会所!而是
中行私人银行的%第一印象&"

因为考虑富人们对财富管理的第一需求'

私密!这里的设施绝不像那些面向公众开放的
营业场所和写字楼! 而是处处给人居家的感
觉" 千余平方米的面积!除了门厅和客厅外!还
设置了现金区#等候区#会客室等" 会客室桌椅
整洁!方便客户签署文件!还有齐全的电脑和
打印设备!客户经理可以随时在屏幕上向客人
演示" 现金区里有三个隔间!万一有客人同时
办理现金业务!他们也彼此不能看见对方"

走进一间会客室坐定! 笑容可掬的私人银
行家开始让记者体验私人银行服务"首先!中行
的私人银行家从电脑里调出一套测试个人投资
风险的软件! 通过测试了解客户风险承受能力
和财务投资的目标"风险测试内容很丰富!包括
有什么投资需要!目前的财务状况怎样!对投资
期限的偏好! 未来几年的收入预期等一系列题
目"%风险测定是量身定做财务计划重要的第一
步&!中行

C

北京
N

私人银行部总经理王磊告诉记

者!私人银行家要对客户进行全方面的了解!对
客户的风险承受能力有所判断! 才能更整体地
提出相关的财务计划和建议"

私人银行提供的是服务

%我们提供给客户的不只是理财产品!而是
一整套完善的财务规划服务&!王磊告诉记者!私
人银行的业务范围与一般的

PQA

理财服务相比!

不仅仅是增开绿色通道那么简单!它更强调资产
管理能力!业务范围更广!金融产品的复杂程度
更高!它是以面向高净资产客户提供的顶级专业
化的一揽子金融服务"通常每个客户都可以享受
到一个私人银行家加一个投资顾问专门的服务!

还有一个私人银行家助理协助"这些私人银行家
都经过国际项目的培训!他们的主要工作就是了
解客户--了解客户的目标!了解客户迫切的需
求!了解客户对风险的接受程度" 从而与投资顾
问专家一起帮助客户量身制定专属的财富管理
解决方案!并决定选择哪些金融市场和金融产品
进行投资来管理客户的风险并获得收益"

据介绍!相比一般零售银行业务!私人银
行有五个显著不同的特征'一#以高净资产客
户为服务对象" 以中行私人银行为例!准入标
准
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万美元! 不过目前起步阶段相对灵活"

二#以财富管理为核心!包括资产管理#保险和
信托等服务" 三#以高品质服务为主要经营策
略!集中银行#财务#税收和不动产策划#投资#

法律以及会计等领域的一大批专家!帮助客户
管理庞大的资产!如投资规划#提供并购建议
及标的等"四#特殊服务"私人银行还提供包括
艺术品或古董收藏鉴赏与竞拍交易#奢侈品鉴
赏与代购#房地产咨询等特殊服务" 五#私密
性" 许多时候!客户根本不用亲往银行!而是私
人银行家登门拜访"

%创造财富需要的能力和知识!与管理财
富需要的知识和能力是不一样的" &王磊告诉
记者! 有许多客户大部分精力还在管理企业
上! 虽然他们拥有大量财富却并不善于管理!

而私人银行家能够提供给他们的就是专业化
的全套理财服务" 除帮助客户进行投资理财
外!还提供其他很多一对一的服务!如置业#留
学#旅游#艺术品鉴赏等等"

王磊强调!理财是一种生活观念" 人生的
周期分为成长期#青年期#成年期#成熟期和老
年期!每个周期都有各自的财务特点和财务目
标" 所以说!私人银行业务的首要就是了解自
己的客户!然后才是量身定制产品"

目前! 在产品提供方面! 中行私人银行部
C

北京
N

为客户提出了量身订制的%中银货币市场
增值理财计划&#%中银新股增值理财计划&#%人
民币博弈理财计划&#%御享创富-奥运主题集
合理财产品计划&等产品!其中%御享创富&在业
界引起极大关注!

$5

个自然人客户认购
2V'6&

亿元! 成立运行
2&

个交易日就取得了
(V'(W

的
收益"

!"

万户的市场诱惑

在中行私人银行国内首家开业后! 招行#

中信以及德意志#恒生银行等的私人银行部也
相继推出!吸引这些金融机构进入国内私人银
行领域的是内地

1/

万名超级富豪"

美林公司与凯捷咨询公司的报告估计!我
国内地约有

1/

万名净资产超过
-**

万美元的
超级富豪!仅次于日本!位居亚太地区第二位!

且每年以
/*7

至
1*7

的速度递增" 净资产超过
1***

万美元的约有
6$6*

名! 这些富翁主要集
中在京#沪#深及东南沿海城市"

普华永道发布的
/**'

年全球私人银行业
研究报告也认为! 亚太和东欧地区财富增长最
为迅速! 亚太区为财富管理公司提供了庞大的
机遇!全球财富管理行业的未来在亚洲"预计亚
太地区管理下的资产规模每年将增长
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"

%

1/

万的巨大市场是中行私人银行部业
务拓展的动力&王磊告诉记者!为了拓展私人
银行业务!他们准备招聘十名专业人才" 这些
专业人才的主要职责是 !在黄金
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外汇
N

投资 #

个人税务咨询#基金
C

证券
N

投资 #个人房地产
投资等某一领域提供投资策略

C

咨询
N

建议#理
财产品评价#客户需求调查分析和投资组合建
议*根据客户相关需求提供量身定制的投资理
财方案及咨询服务*参与开发相关领域的产品
和服务"

据!经济参考报"

中行私人银行#北京$的装修风格不是炫目的金碧辉煌%而是胡桃木这样

沉稳内敛的色调%油画&青瓷器和中式家具恰到好处地点缀在空间里'
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