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春暖花开、风和日丽，正是出

游的好时节。４月１２日起，郑州日
报将联手中原实力汽车经销商，在

郑州所辖的新密、巩义、荥阳、登

封、新郑、中牟六县（市），进行一场

系列性、规模化的春季“巡游”，把

中外知名汽车品牌的畅销车型带

到县市居民身边，掀起县市居民春

季购车狂潮。

据了解，郑州所辖新密、巩义、

荥阳、登封、新郑、中牟六县市的经

济发展支撑了郑州工业的半壁江

山，从郑州的整个汽车市场的销售

数据分析，消费需求占据很大比例

的六县市具有巨大的潜力。但在郑

州六县（市），汽车销售网点展示的

汽车数量不多、款式单一，远远不

能满足消费者日趋多元化的选择。

作为郑州市委机关报，郑州日

报在郑州所辖六县牗市牘区域具有
较强的权威性和影响力。在本报日

前举办的“春季放心购车节”上，不

少来自新密、巩义、中牟等县（市）

的消费者到现场选车，也有消费者

向记者“要求”让主流汽车品牌定

期“下乡”，方便县市居民在家门口

选车、购车。

为此，继 ２００７年首届中原车
市走进六县牗市牘系列巡展之后，郑
州日报今年将巡展活动全面升级

为“车动中原·２００８优秀汽车品牌
郑州六县牗市牘巡展”，以更整齐的
阵容和规模展示给消费者。巡展重

在引导车商重视开发二三级市场，

引导县市居民积极、理性进行汽车

消费。

作为针对六县牗市牘主题性、系
列化、大规模的车展，“车动中原·

２００８优秀汽车品牌郑州六县 牗市牘
巡展”活动将把主流厂商的品牌推

广和产品促销工作做到消费者的

身边，为县市居民提供就近认知品

牌、当场选购产品的机会，开启“零

距离购车”的县市居民汽车消费新

理念。同时，巡展也将成为郑州汽

车行业品牌城际营销、同行横向交

流、汽车行业品牌展示的区域性权

威平台，给参展汽车品牌提供难得

的信息传播机遇，架起汽车经销商

和县市消费者之间交流沟通的桥

梁。 本报记者 李 莉

降价潮未能如期出现

历年春季，伴随新车的集中上市，主流汽

车厂家往往会启动价格“攻势”为新车让路，同

时也以“刺刀见红”的价格战刺激消费者的购

车欲望，但今年牞车市规律性的新春“第一降”出
现了“异动”：虽然 ２月底相继有比亚迪 Ｆ３、福
美来、丰田普锐斯等车型进行官方价格调整，

但是，这波被喻为价格战“热身”活动的降价并

没有引起车市多大的震动，在没有上海通用、

“南北大众”、“南北丰田”、长安福特、北京现代

等主力品牌参与的情况下，降价潮远未形成规

模和声势。

尽管 ３月所剩时日不多，但始终没有新的
品牌或车型跟进，３月车市，真正的降价潮并未
在消费者的企盼中到来。

全国乘用车信息联席会主席饶达分析认

为，受原材料价格、人力成本等增加的影响，粗

略估计，今年每辆车的成本将可能增加 １５００～
３０００元以上。即便是改款车，由于要做部分的
模具、检具、机具等，成本也会相应增加。因此，

他预测，今年 ３月份的降价潮要比往年弱得
多，而且汽车价格拐点或将在今明年出现，即

价格持续下降的势头将停止。

新车价格普遍走高

两厢标致３０７、克莱斯勒铂锐、一汽丰田新

威驰、东风日产逍客……不少新车型纷纷在春

季上市，但关注新车型的许多消费者发现，最

近上市的新车普遍价格偏高，无论是新车型还

是改款车型，不少都超出了消费者预期的价

格。

“两厢 ３０７未上市的时候我就开始关注
了，这款车各方面都挺有优势的，但 １０．９８万～
１６．９８万的厂家指导价和三厢 ３０７差不多，超
出了我的心理预期，也超出了我的承受能力。”

３月２０日下午，在中原西路河南神源 ４Ｓ店看
车的“８０后”消费者王小姐告诉记者，自己刚刚
工作两年，想买一辆 １０万元以下的两厢车代
步，“我觉得这个价位应该可以买一辆更好一

点的车，现在我退而求其次开始考虑标致 ２０６

了。”

与此同时，记者了解到，一汽丰田新威驰

９．５万～１２．７万的指导价也让不少消费者深感
意外，甚至有一汽丰田 ４Ｓ店销售人员也私下
向记者表示：“与现在的同级竞争车型相比，新

威驰的起步车型售价高了 １万元左右，不过好
在是新车型、技术优势比较明显。”

上涨与下跌之争

钢材涨价，用工成本上涨……重重压力之

下，价格一贯只降不升的汽车行业经受着严峻

考验。

东风本田华林店销售部经理张明认为：

“在钢材、石油等造车原材料价格居高不下，以

及银根紧缩、人力成本和物流成本都大幅增加

的背景下，今年汽车制造商在价格上都将承受

巨大压力。”

尽管不时传来“汽车要涨价”的传闻，但更

多的汽车厂家声明将“自行消化成本上涨带来

的压力”。在的新威驰发布会上，一汽丰田总经

理毛利悟明确表示，一汽丰田有能力消化原材

料价格上涨带来的成本压力，将不会在今年提

高各款车型的价格。

“不等了，早买早用。”上周末，曾打电话向

记者咨询“何时购车时机最佳的”市民郑先生

终于按耐不住选择了“出手”：从上海大众某 ４Ｓ
店提走了一辆１．４Ｌ银色两厢ＰＯＬＯ。开到新车

的他很高兴地告诉记者：“我选择的是经过多

年市场检验的成熟车型，价格方面估计厂家近

期也难会有大的调整。”记者在采访中了解到，

在今年降价潮迟迟未见动静的情况下，尽管还

有消费者对厂家的价格调整心存期待，但也有

不少消费者开始结束等待，走入车市。

车价有望平稳运行

在接受记者采访时，上海通用、东风悦达

起亚、长安福特等多个汽车品牌本地经销商相

关负责人均认为，一般来说，３月是价格战终见
分晓的时候，降不降，降多少都会一目了然，今

年 ３月汽车市场显然对降价给出了否定的答
案。

“在各种原材料价格都不断上涨的情况

下，汽车价格不涨就算是相对降价了。”对于车

价涨跌之争，上海大众华中市场副总经理耿少

峰表示，成本压力及消费者购车需求的持续旺

盛将使上半年的车价无望出现大的调整。

河南省汽车行业协会常务副会长蒋贡敏

认为：“经过前几年的价格战，汽车价格的水分

已经‘挤’得差不多了，在今年各项成本剧增的

情况下，汽车厂家再拼价格只会让利润缩水。”

他分析，一方面，面临成本上涨的巨大压力，降

价将不会是车企竞争的主流，另一方面，在价

格依然是影响国内消费者购车最敏感因素的

情况下，由于竞争激烈，所有的汽车厂家都会

很谨慎，不会贸然地提高车价，“今年车价应该

会保持相对稳定，这对消费者购车相当有利”。

今春车价 向左or向右
本报记者 李 莉 实习生 张 静

往年的 ３月，车市早已是“降声一

片”了，而今年此时，降价潮迟迟未见

动静，甚至不断有“汽车因制造成本上

涨压力而可能涨价”的声音传出。跌

否？涨否？今年春季，汽车价格到底将

走向何方？记者就此采访了多家汽车

经销商及汽车业内人士。

纽约车展

陆空合一“飞车”成亮点
３月 ２２日，在美国纽约举行的纽约国际汽车展上，Ｍｉｌｎｅｒ公司

的工作人员在介绍一款名为“飞车”的展品。这款车虽然目前还不能

飞，但公司预计将在两年内推出可以升空飞行的成品。届时，驾驶员

可以先将“飞车”的“翅膀”折起来，将车开到机场，起飞时再将“翅

膀”展开。陆空合一的成品“飞车”可容纳 ４人，飞行高度将达到
２５０００英尺，售价 ４５万美元。在本届纽约国际汽车展上，一些新奇
的展品成为人们瞩目的焦点。

新华社记者 侯俊 摄

福美来看车团

今天去看车
春暖花开，你是否计划买

一辆爱车外出郊游？今日，本

报将联合河南天时举办福美

来看车团，此次参加看车团的

所有消费者，现场购车均可享

受多重优惠，还有更多惊喜等

着你。

据河南天时汽车销售服

务有限公司市场部负责人表

示，福美来２００２年投放市场
以来受到中级轿车市场消费

者的广泛关注，以适合的性价

比、可靠的品质、良好的操控

和燃油经济性获得良好的产

品口碑，被誉为中级车市“新

三样”，成为中级车市销量最

好的产品之一，至今，福美来

品牌已经拥有４０万的庞大用
户群。

据悉，福美来以“合资品

质、自主价格”切入中级车市

场，把海马汽车高性价比的策

略表现得淋漓尽致。同时，延

续了海马成熟品质的福美来

价格一直相当坚挺，有媒体将

其列为价格最稳定的自主车

型之一，价格坚挺的背后，是

福美来过硬的产品品质，以及

精准的市场定位促成了产品

的热销。 魏瑞娟
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春日伴车好巡游
郑州日报“车动中原·２００８优秀汽车品牌郑州六县（市）巡展”整装待发

车动中原·六县（市）巡展 系列报道之一
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首站：新密
时间：４月１２日～１３日（周六、周日）
地点：新密市中心广场


