
三封介绍信
约翰先生需要一名

勤杂工!于是在一家报纸

上登出了"诚聘#广告$ 广

告一经刊出! 立即有
!"

多人前来应聘$ 最后!约

翰选中了一个很不起眼

的男孩$

一位朋友很不理解!

便问约翰 %"比这男孩强

的大有人在!可你为什么

偏偏喜欢这个男孩呢& 他

既没带一封介绍信!又没

有任何熟人推荐!真让我

感到意外$ #

约翰笑了笑说 %'实

不相瞒!这个男孩之所以

被我相中!是因为他带来

了三封极好的介绍信$ (

)三封介绍信& 我怎

么没看见& (朋友惊奇地

问$

"你听我说$ 当这男

孩看见一位比自己年龄

大的中年人前来应聘时!

他赶紧起身让座!而别的

青年人却装着没看见!这

是 他 的 第 一 封 介 绍

信**文明+ 进了我的办

公室之后 ! 他先摘下帽

子 !然后 !微笑着彬彬有

礼地回答我的各种提问!

这 是 他 的 第 二 封 介 绍

信***礼貌$ 在他进门之

前!他在门口的那块脚踏

毯子上先蹭掉脚上泥土

再进屋!以免踩脏了屋里

的地面 , 当我和他交谈

时! 只见他衣着整洁!头

发梳得整整齐齐!指甲也

修剪得干干净净!这是他

的第三封介绍信***卫

生$ 我认为!当一名勤杂

工能有这么三封过硬的

-介绍信.!比什么熟人的

推荐都要强得多+ #

摘自!人文读本"

一句话!一辆车

一个农民正开车

沿着一条乡间公路向

前行驶! 突然看到前

面有一个男人和一辆

汽车+ 那辆汽车显然

出了故障+ 农民停下

车!走上前去!问自己

是否可以帮得上忙 +

那个男人问能不能搭

他的车去一下当地的

服务站+

农民同意了+ 两

人一起上了路+ 一路

上! 那人不停地向农

民道谢! 并且许诺付

给他报酬+ 听了那人

的话 ! 农民回答道 %

)一个人如果不能帮

助一个需要帮助的朋

友! 那是多么糟糕的

一种状况啊+ #

农民将那人送到

服务站!就开着自己那

辆叮当作响/几乎无法

行驶的卡车走了$

几个星期之后 !

农民接到铁路运输公

司打来的电话!说他们

那里有运给他的一件

相当大的货物$农民不

知道是什么货物!就去

了货场$在一节火车车

厢里!他看到一辆崭新

的福特牌卡车$有一张

纸条是随签收单放在

一起的$ 纸条上只简单

地写了一句话%)一个

人如果不能帮助一个

需要帮助的朋友!那是

多么糟糕的一种状况

啊$(签名是亨利0福特$

亨利0福特被誉

为美国的 )汽车大

王(!是他使汽车变成

了普通人的交通工

具$ 摘自!环球时报"
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一棵树成就一个千万富翁
在我居住的城市郊区! 有一个

远近闻名的)桃王(!名字叫杨遂胜$

这位农民企业家! 现在已拥有总资

产三千五百多万元!而他的起家!仅

仅是从自家院子里一棵桃树开始

的$

上世纪八十年代中期! 杨遂胜

从中学回到家乡! 当时与许多青年

一样!他也曾一度想过)走出去($他

最先想通过当兵走出家乡那块贫瘠

的土地!可是没能如愿,参军不成!

他又想过到沿海去闯天下! 可是由

于家里缺少劳力以及老人和孩子的

拖累等多种原因!也没有成行,最后

他冷静下来! 开始在家门口寻找出

路$由于家乡位于汉水之滨!土质大

部分属于沙土!而且荒山荒滩居多!

于是他开始摸索种西瓜/ 花生等经

济作物!但收益不理想,后又尝试种

植葡萄/盖大棚栽草莓!效益还是不

好$但在摸索过程中!这位青年逐渐

对林果种植产生了浓厚兴趣! 并开

始钻研林果栽培嫁接知识$

一次!他与父亲在家拉闲话$他

父亲说!自己家院子里的一棵桃树!

是本地的一个优良品种! 现在几乎

濒临灭绝了!要是死了真可惜$听了

父亲的话!这位勤于思索的后生想%

是呀!自家院子里的那棵桃树!每年

结出的果实确实很大很甜呀! 这种

大仙桃拿到市场上!肯定受欢迎!何

不尝试着把这种桃子嫁接出来发展

成产业呢&这一)灵感(的闪现!让他

顿时兴奋起来$ 杨遂胜迅速到书店

买回了一大堆相关书籍!开始一门

心思地)啃(起来$ 此后!他利用从

书本上学来的新知识 ! 开始从他

家那棵 )大仙桃 (树上取枝 !尝试

着嫁接起来 ! 当年就成活了十二

棵树苗$ 他兴奋异常!像照看孩子

一样精心养护着这些幼苗 ! 两年

后这些 )孩子 (果然结出了很大的

桃子 $ 果实一成熟 !由于味美 /个

大 !还没等拿到市场上就被上门的

商贩抢购一空$

第一步的成功让杨遂胜信心大

增!他一下承包了
#"

亩荒滩!开始

从这些大仙桃树上大量取枝进行育

苗栽培!扩大种植面积$)繁衍(这些

优良品种的同时! 他又先后找到本

地和华中农业大学科研所的果树专

家多次请教!对桃树再度进行改良!

最终使这棵桃树的)后代(果实越长

越大!品质越长越优$

$%%&

年!经华

中农业大学十二位专家教授鉴定!

杨遂胜嫁接的这些大仙桃属于湖北

不可多得的早熟优质桃品种! 具有

很大的市场潜力$从此!杨遂胜更加

坚定了发展水果产业的信心$ 他多

方筹借资金! 又一次性买了
&""

亩

荒滩!开始更大面积地种植大仙桃$

一通百通!到上个世纪
%"

年代中后

期!他又开始扩展培植优质梨产业$

'"""

年以后!杨遂胜正式成立了果

品有限公司$

随着生意的越做越大! 单靠自

己的种植已经远远不能满足市场的

需求! 杨遂胜想到了一个两全其美

的办法%反哺周围的农民$在老河口

市总商会的引导下! 他先成立了一

个以发展果品业 为 主 的 基 层 商

会 ! 吸收周围农户为会员 ! 然后

免费培训这些会员农户 ! 并为会

员们提供他培植的果树苗 ! 发动

大家都来种植他的桃树品种 !然

后再全部回收会员农户的果品 $

这样做实际上是把会员农户间接

变成了自己果品公司的 )员工 (!

让 )员工们 (为自己生产果品 !自

己则一心一意开发市场 $ 如此一

来 ! 不仅农户得到了很大实惠 !

而且杨遂胜也从农户那里得到了

巨大的经济利益! 走出了一条典型

的)公司
(

协会
(

农户 (之路***一

条双赢的道路$ 目前杨遂胜通过林

果产业! 一共吸纳一万八千余户农

户!辐射果业种植面积达
)*!+

万余

亩$

一棵桃树成就一个千万富翁!

这不是神话! 而是生活中的真人真

事$ 如果当初那一棵桃树长在你家

的院子里!你会怎么样呢& 也许!你

也可以成为一个千万富翁$其实!我

们每家的院子里! 都有一棵这样的

)树(!只是你没有发现它罢了$

摘自!莫愁$天下男人"

荟萃园与杀手壕
多年前!美国中西部的一所大

学里! 有一群才华洋溢的男学生!

他们个个在文学方面似乎都有惊

人的创作天分! 很有潜力成为诗

人/小说家或是散文家$ 把英文这

种语言做最好的运用!是他们每个

人的专长$这些前景看好的年轻人

定期聚会!朗读自己的作品!并且

接受其他成员的评论!当然聚会的

重头戏是在评论$

这些年轻的男学生对彼此毫

不留情!几乎可以把短短的作品碎

尸万段! 在批评别人的作品时!他

们无情/残酷甚至阴狠!不过他们

觉得这样做是为了刺激彼此写出

最好的作品!他们的聚会成了文学

批评论坛!有些成员很得意地把这

个团体昵称为)杀手壕($

而在同一个校园里!也有一群

有文学天分的女学生!她们决定要

成立一个自己的社团!一个足以和

)杀手壕(匹敌的社团!她们自称为

)荟萃园(!她们同样在聚会时朗读

自己的作品! 不过这两个文学社

团! 有一项很大的差异!)荟萃园(

的评论比较温和/比较正面!而且

往往具有激励的效果! 事实上!有

的时候她们根本就不批评彼此的

作品! 社团成员的每一个小动作!

都是为了激励彼此在文学创作的

路上继续前进$

',

年后!这所大学的校友会!

对于毕业校友的职业生涯做了一

次很详尽的调查!结果发现)杀手

壕(和)荟萃园(在文学创作的成就

上! 有非常大的差异!)杀手壕(当

中所有具有天分的年轻人!没有一

个在任何文学形式的创作上有所

成就,而)荟萃园(当中!则至少出

了
+

位全国知名的成功作家$

摘自!达州晚报"

老实人与聪明人
有一个老实人!日复一日!在路

边以修鞋为生$因为老实!不肯偷工

减料! 就有了回头客! 倒也衣食无

忧$

一天!过来了一个聪明人$聪明

人鞋坏了!他一面等着修鞋!一面感

慨地说! 你这个样子啥时候才能富

裕起来& 老实人困惑了! 自言自语

道%我又没别的手艺!除了修鞋养家

糊口之外!还能干什么&

聪明人说%)其实! 你有三种选

择$ 一是再学一门手艺! 艺多不压

身,二是扩大经营范围!以获取更多

更大的利润, 三是抢银行! 一夜暴

富$ (

老实人笨!学不来新的手艺,胆

子又小!不敢去抢银行,他采纳了聪

明人第二条建议***扩大经营范

围$ 两年后! 老实人拥有了一个小

店!收入明显上了一个新台阶$ 聪明

人路过小店!盘桓了一会儿!又笑了$

)你看你!小富即安!事业要发

展/要壮大$比如偷税漏税/贷款/集

资融资!有钱才能生钱11#

老实人茅塞顿开, 他的生意越

做越大!成了远近闻名的商贾巨子$

当然了!围在他身边的!已不是一个

两个聪明人!而是一群聪明人!敛财

的手法也花样翻新$终于有一天!老

实人因诈骗/偷漏税款被投入监狱$

聪明人毕竟是聪明人!知道要出事!

早就裹了金银细软! 将自己撇得干

干净净$

老实人刑满释放! 已到了古稀

之年!为了谋生!又干起了老本行$

岁月不饶人!手脚不那么利索了!活

儿就变得粗糙!渐渐的!门可罗雀$

一天!聪明人牵着狗狗遛弯!见老实

人衣衫褴褛!面黄肌瘦!禁不住一声

长叹$

)你啊你!好高骛远!这一回!咎

由自取了吧&2 (

老实人指着聪明人! 全身都在

哆嗦!一口气没上来!昏厥了过去+

聪明人一看情况不妙!撒腿就跑,一

面跑!嘴里还一面嚷嚷%要死你等会

死!我可啥都不知道!啥也没说过!

一切都与我无关+

柏拉图有言在先% 做你自己的

事!要有自知之明+ 对聪明人的话!

尤其是那些漂亮话! 充满诱人前景

的话!我们必须三思而后行+

摘自!妙语"

便宜的酒

约瑟和曼代是一个小

村庄的酒铺合伙人 ! 这一

天 !他们卖完存货 !便一起

驱车去城里买了一桶威士

忌+

在回家的路上天气渐

渐冷起来了 ! 还刮起了大

风!两个人互相说对方想喝

威士忌+ 但要真那么做可是

个严重的问题 !因为 !事前

装酒的时候就曾约定!谁也

不能先喝一口!那是他们一

周的生活来源+

约瑟可是个聪明的家

伙!他翻了翻口袋!找到了
!

毛钱! 于是他便对曼代说%

)给你
!

毛钱! 从你那份酒

里卖给我一点儿喝+ (

曼代是个生意人!他回

答道%)既然你付现金!那我

自然是要卖给你的+ (

于是他舀了一杯酒给

约瑟!约瑟喝了酒以后暖和

了起来! 而且变得很兴奋!

而曼代的鼻子因为冷而变

得更青了+ 他真嫉妒该死的

约瑟能那么幸运地找到
!

毛钱
-

)现在这钱可是我的

啦
-

(他自言自语道!为什么

我不能拿它买酒喝呢
.

于是

他对约瑟说%)约瑟! 给你
!

毛钱!从你的那一份里给我

倒点酒喝+ ( 约瑟应声道%

)有现金就行+ (

他给曼代舀了一杯酒!

收回了他那
!

毛硬币+

就这样约瑟和曼代用

那唯一的
!

毛钱互相买酒!

你一杯我一杯喝了一路+ 等

他们到酒铺时两个人都喝

的醉醺醺的了+

)真是个奇迹啊
-

(约瑟

嚷道!)想想看!整整一桶威

士忌才花了
!

毛钱
-

(

摘自!科海故事博览"

小孩屁股摸不得
英国首相布莱尔的夫人切丽!

有一次在跟少年球队合影时!在一

个捣蛋鬼的屁股上拍了一巴掌!就

有人告她)殴打儿童(+ 其实!英国

在保护儿童方面!与美国相比是小

巫见大巫+

我看过美国电视台一个讨论

)该不该打孩子的屁股(的节目!电

视台播放了几组有争议的镜头!在

我这个外国人看来!那些分明只是

轻拍!可美国人认为这已经撞红线

了+ 而且!儿童的屁股是否能打还

可商量!儿童身上其他部位则全是

禁区+

躲起来打也不成 ! 孩子自己

可以报警 !旁人看到了 !也有报

警的义务+ 一个美国母亲被孩子

气得急了! 看到停车场内空无一

人! 便愤而扬起了巴掌+ 她还是

很小心的! 拍了两巴掌之后就把

孩子塞进了车里! 不料! 被远处

的好事者全程摄下! 结果闹得沸

沸扬扬+

家长打孩子打重了要吃官司!

但大部分被从轻发落!警察将孩子

接走! 送到专门的儿童救助中心+

家长需要请律师找材料!证明自己

没有虐待儿童倾向!方能将孩子接

回家+

打孩子犯法!在小孩子当中也

深入人心+ 刚到美国的华人孩子!

第一件事就是相互传授经验%美国

不许打孩子!我父母连一个指头都

不敢碰我+

不打不骂 !会不会让孩子变

得无法无天呢 & 奇怪的是 !我在

外面看到的美国孩子都非常听

话 !我总疑心美国的父母有什么

)绝活儿 (+ 曾目睹过一两个当

爹的把蹒跚学步的孩子扛起来 !

走到很远处放下 !然后头也不回

地离开 !全不理会孩子那撕心裂

肺的哭声 + 这种做法 !估计成效

显著 +

不过! 美国孩子比较听话!究

其根本原因!还是因为那个儿童救

助中心+ 对于孩子!说到底最怕的

是离开父母! 进一趟救助中心!孩

子多半会变得又瘦又脏!比流浪儿

好不到哪儿去+美国孩子大概从小

就被耳提面命!犯错不是挨顿打那

么简单+

摘自!山东商报"

看见%大象&

在大山的深处!有一个被遗弃

的采石场+采石场的附近住着一个

老人!他能够用石头雕刻出最精美

的大象+ 人们花钱购买老人的大

象!博物馆将他的作品列为珍品展

示+

很多雕刻家都试图雕刻出与

之媲美的大象! 但是都没有成功!

因为老人的大象非常强健!而且同

时显得非常温和/智慧/庄严而又

快乐+

一个年轻人找到了老人%)能

不能让我看看您是怎样雕刻大象

的
.

(

老人说道%)我无法教你怎样

雕刻大象!只能告诉你怎样雕刻石

头+ (

年轻人非常失望! 因为他对

雕刻石头早就非常熟练了+ 因为

远道而来!他只好勉为其难地说%

)太好了!您就教我怎样雕刻石头

吧+ (

时间慢慢地流逝!年轻人学会

了很多过去闻所未闻的石雕手艺+

在一个清爽的夜晚!秋天的落叶在

微风中起舞!老人对年轻人说%)你

已经学得很好!我没有什么技艺还

能教给你了+ (

年轻人仍然不会雕刻精美的

大象!所以他说%)让我再跟您学一

个季节吧+ (

年轻人又跟着老人在工棚里

继续工作+这天!老人凝视着石头!

但没有进一步的动作+

)您在做什么
.

(年轻人问道+

)我在寻找大象+这里有一头!

这里有一头!另外这里也有一头+ (

老人用手指着那三块石料+

)大象在哪儿
.

(年轻人问 !他

只看到了石头+

)它们就在石头中+ 我不会雕

刻大象!只会雕刻石头+ 我在石头

中发现了大象+ 我雕刻石头!就是

将大象解放出来!然后每个人都能

看见大象+ 你真的什么都看不见
.

(

年轻人再一次审视那三块石

头!)不(! 他最后回答!)我什么也

没发现+ 但是!我在你放在门旁的

那块石头中发现了一些东西+ (

)你确信
.

( 老人悲伤地摇着

头!)那块石头里没有大象+ (

年轻人笑了%)我的确没有从

中发现大象!但是我看见了一只老

虎+ (说罢!年轻人拿起雕刻工具!

走向了那只)老虎(11
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只借一美元
一位衣着华贵的犹太富豪走

进一家银行+ 他声称要借
$

美元+

贷款部营业员想%他是在试探

我们的服务吧&便装出高兴的样子

说%)只要有担保! 无论借多少!我

们都可以照办+ (

)好吧+ (犹太人从豪华的皮包

里取出一大堆股票/债券等放在柜

台上+ 营业员清点了一下%)先生!

总共
!,

万美元!做担保足够了!不

过先生!您真的只借
$

美元& (

)是的!我只需要
$

美元+ (

)好吧! 只要您付出
+/

的利

息!且在一年后归还贷款!我们就

把这些作保的凭证还给你11(

犹太富豪走后!一直在旁观的

银行经理怎么也弄不明白!他忍不

住追上去问个究竟+

犹太富豪说%)好吧2我不妨把

实情告诉您+ 我来这里办一件事!

随身携带这些票券很不方便!但金

库保险箱租金很昂贵+所以我就到

贵行将这些东西以担保的形式寄

存了!由你们替我保管!况且利息

便宜!存一年才不过
+

美分11(

摘自!品牌经理人"

给对手指一条路
临近毕业! 我去一家大公司找

工作+ 不是冤家不聚首!大学中!一

直与我竞争的刘平! 与我和另外一

个人进入最后一轮面试+

刘平总是给我一种无形的压

力! 在大学里! 虽然我们都是佼佼

者!但我总是第二!第一总是他+

就在此时! 远在广州的姑姑给

我打来电话! 说广州一家知名公司

也在招聘!让我过去+我客观地分析

自己的实力与那家公司的要求!觉

得很难有把握被成功录用+ 但在这

边!我更担心自己竞争不过刘平!因

为公司只要一个人+

我陷入了困惑+细想之后!我拨

通老师的电话+听了我的倾诉!老师

笑了! 说%)你想被现在这家公司录

用!有两种办法!第一个办法是用你

的实力打败刘平
0

第二个办法是阻

止刘平与你竞争+显然!你不具备足

够的实力!第二个办法较为可行+ (

我以为老师想让我采取非正常

的手段阻止刘平参与竞争! 便说%

)老师!虽然我希望取胜!但我还没

有那么小心眼儿+ (老师一笑!说%

)老师也不是那个意思+ 我是说!你

为什么不把去广州的机会让给刘平

呢
.

在这个世界上! 要在竞争中胜

出! 凭实力挤掉你的对手是一种方

法
1

但与对手合作!相互共存!何尝

不是一种智慧呢+ (

老师的话让我陷入沉思+ 按实

力说!刘平去广州那家公司应试!把

握也很大!他如果真能被录用!那他

的发展空间会更大+他去了广州!会

让我少一个强大的竞争对手! 这不

是两全其美吗
.

第二天!我主动找到刘平!向他

详细介绍了那家广州公司招聘的消

息!还当场打电话给姑姑!请她说明

具体情况! 并给刘平提供可能的方

便+ 终于! 刘平决定放弃这边的面

试!前往广州+

一个月后! 我如愿进入本地公

司!刘平经过努力也进了广州的公司!

我们实现了双赢
-
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大雪
作为邮递员的他早打算混一辈子了+ 下

第一场雪的时候!他被困在一所学校里+积雪

压坏了电线!四周漆黑一片!他索性倚着墙抽

起了烟+突然!所有教室里几乎同时亮起了微

弱的光+他吃惊地发现!孩子们手举着一根根

蜡烛!跺着脚!穿着笨重的棉衣努力地看着黑

板! 没一个人因为黑暗而放弃改变命运的机

会***他被眼前的景象震撼了! 直到烟头烧

到了手指11

后来!他成了邮局最年轻的局长+

往往只是一念之间!生活便彻底改变了+

玉器
人到中年的他!工作压力非常大!整夜地

失眠!健康急剧恶化+ 就在这时!他参加了一

个老朋友的葬礼+老友家财万贯!却因为劳累

过度英年早逝+ 老友的妻子将他生前喜欢的

价值连城的玉器摔得粉碎+众人惊呼!她却幽

怨地说道%人都没了!要这些干吗& 他听得呆

了!久久无话+ 从那之后!不管生活有多少麻

烦!他总会挑出一些时间来陪陪家人!跑步散

心+始终绷着脸的他越来越爱笑了!身边的人

也更喜欢和他交往!不久!他又被加薪升职+

一念之间的领悟! 胜过没日没夜满怀焦

虑地奋斗+
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