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首站!新密
时间!

$

月
%!

日
&%'

日"周六#周日$

地点!新密市中心广场

阵线下移

优秀车商期待二三级市场发力

据了解!新密"巩义"荥阳"登封"

新郑"中牟六县#市$的经济发展支撑
了郑州工业的半壁江山! 来自郑州汽
车经销商的相关数据表明! 近年来到
郑州市的县市购车者逐年增多! 六县
市的购车消费能力有相当的潜力可
挖%

&公司有近
! " #

的销量来自于周
边的县市! 这次巡展我们一定会全程
参与% '得知郑州日报&

$%%&

优秀汽车
品牌郑州六县(市$巡展'即将启程!东
风悦达起亚经销商河南双盛热情极
大! 市场部经理戴杰表示! 新密有煤
炭)铝业等工业做经济支柱!登封有强
势旅游业的支撑!这些县(市$都具有
非常强的消费潜力!&希望借助此次巡
展活动! 能进一步扩大公司与东风悦
达起亚的*势力范围+与品牌知名度!

在六县(市$抢占更多市场份额, '

&县市的消费潜力很大!及早攻占
才能先下手为强,'作为新进入郑州汽

车市场时间不长的汽车经销商! 长安
马自达

'(

店河南涌盛负责人表示!作
为目前长安马自达在河南省的唯一一
家经销商! 公司自建店开始就定下了
网络扩张战略! 在周边县区设立了服
务和代理网点,

去年! 中华轿车经销商河南裕华
晨光曾成功参加本报组织的县市巡
展 !今年 !得知郑州日报 &车动中原-

$%%&

优秀汽车品牌郑州六县 (市$巡
展'即将启程!河南裕华晨光再度在第
一时间报名参与!总经理陈正跃表示!

六县市经济都有特色产业带动! 汽车
消费能力强劲!市场发展潜力巨大!同
时! 通过巡展活动公司也可以近距离
接触六县(市$汽车消费者!更多地了
解县市汽车消费市场的发展特点和当
地消费者的消费特性! 从而更有针对
性地制定市场策略,

东风标致
'(

店河南神源市场部
负责人告诉记者! 随着郑州市区汽车
消费的日趋饱和! 去二三级城市开拓
更大的市场已经迫在眉睫! 根据公司
对六县 (市$ 汽车市场所做的相关调
查!郑州六县(市$的汽车市场大有可

为!郑州日报&车动中原-
$%%&

优秀汽
车品牌郑州六县(市$巡展'正好为经
销商提供了了解当地市场的平台!也
可以让县

)

市
*

&准车主'近距离接触经
销商!方便日后购车,

热盼巡展

县市居民期待自家门口赏名车

自上周二发布消息以来! 郑州日
报 &车动中原-

$%%&

优秀汽车品牌郑
州六县(市$巡展'活动受到了众多县
市读者的热情关注! 不少读者纷纷打
来电话询问巡展的参展汽车品牌以及
具体行程安排,

来自新密的刘先生看到报纸后立
即打电话咨询.&有没有东风悦达起亚
汽车参展/ 现场购车有没有优惠/ '他
告诉记者!自己&相中'了东风悦达起
亚的城市

(+,

狮跑!希望在车展上可
以近距离感受这款新车的魅力! 同时
选择一下合适的经销商%

&巡展什么时候到登封/到时候会

有哪些汽车品牌参展/ '看到报纸后!

登封的陈先生迫不及待地询问巡展到
达登封的时间.&五一前准备买车呢!

不过跑到郑州去逛车市太麻烦! 想在
这次巡展上挑一款

!-

万左右的车% '

作为针对六县(市$主题性)系列
化)大规模的车展!郑州日报将联手中
原实力汽车经销商! 携优秀汽车品牌
&巡游'新密)巩义)荥阳)登封)新郑)

中牟六县(市$!把中外知名汽车品牌
的畅销车型带到县(市$居民身边!为
县市居民提供就近认知品牌) 当场选
购产品的机会! 这次巡展将催生县市
居民购车的热潮!开启&零距离购车'

的县(市$居民汽车消费新理念%

同时%应广大县市消费者要求%即

日起%本报推出针对六县"市$的汽车

团购活动% 报名参与团购的县市消费

者均可享受意想不到了团购惊喜价&

团购报名热线!
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郑州日报!车动中原"
!""#

优秀汽车品牌郑州六县#市$巡展%即将启程

本报记者 李 莉

随着郑州市区市场竞争加剧以及汽车消
费的日趋饱和&!到二'三级市场去%逐渐成为
绿城诸多优秀车商们的共识( 郑州日报!车动
中原"

!""#

优秀汽车品牌郑州六县 #市 $巡
展%察车商与县市消费者之所需

$

推出!车动中
原"

!""#

优秀汽车品牌郑州六县#市$巡展%

$

成为汽车商家和县市消费者之间的沟通桥
梁)

自本报 !

!""#

优秀汽车品牌郑州六县
#市$巡展%即将启程的的消息发布以来&短短
一周时间&就有北京现代'东风悦达起亚'中
华轿车'上海大众'一汽

%

大众'一汽丰田'长
安马自达'一汽马自达'东风本田'广州本田'

东风标致'长城汽车'雷诺汽车等主流汽车品
牌报名参展&包括河南长江'河南双盛'河南
裕华晨光'河南神源'河南涌盛'河南东华'河
南万通一汽'郑州世纪鸿图'河南弘通'东风
本田华林店'广州本田智通店'河南华健在内
的十余家汽车经销商表示要全程参与)

#

月
#%

日!河南福奥森)河南宇缘)河
南华通联合在风景秀丽的思念果岭游览区
举行了比亚迪中高级轿车

./

的上市仪式!

&01&

万
2!-01&

万元的售价! 再次成为人们
关注的焦点%

比亚迪汽车销售公司区域经理耿光辉
现场发言说!

./

是继
.#

在中级车市场上
站稳脚跟后!比亚迪直指中高级轿车市场!

有&中国的凯美瑞'之称的战略车型!

./

作
为比亚迪全球战略车型! 欲树立综合品质

和性价比的双重优势! 充当起自主品牌在
全球中高级车市场上的新品牌形象%

中国汽车业经过多年的市场洗礼之
后!小型车已进入微利时代!而利润相对较
高的中高级车市又成为厂商厮杀的 &主战
场'%近几年来!随着汽车价值的理性回归!

中高级车市的价格标杆也开始不断下滑!

从
$%%%

年的
#%

万左右一路下滑到
$%%3

年的
!&

万元左右%相对于
./

的大气外观)

高端配置而言!这一&标杆性'的价格定位!

凸显了比亚迪汽车继
.#

之后一贯的性价
比优势! 将会进一步促进竞争异常激烈的
中高级车市的产业结构性调整% 魏娟

比亚迪 -%绿城亮相

!资料图片"

作为东风汽车公司三名
全国人大代表之一& 在今年
的

!&

位汽车行业人大代表
中& 郑州日产汽车公司总经
理郭振甫是首次当选的新代
表)会上&他向全国人大递交
了题为*落实科学发展观&取
消皮卡城市限行政策+ 的建
议)两会归来&郭振甫总经理
就郑州日产的发展现状及公
司战略接受了本报专访)

'双品牌(战略
助力企业发展

$%%-

年初! 郑州日产完成与
东风的重组 !开始实施 &双品牌 '

的发展战略% 在合资品牌的基础
上发展自主品牌! 这在国内尚属
首例%

$%%3

年
#

月底!&东风有限 '

明确将郑州日产定为
45((64

品
牌

78,

(轻型商用车$产品的主要
发展基地 !而基于 &双品牌 '的战
略 ! 郑州日产也成为东风品牌
(+,

)

9:,

的主要基地!这样的战
略定位! 为郑州日产的持续发展
提供了更大空间%

郭振甫总经理说 !&双品牌 '

为郑州日产的发展找到了一条高
速路!三年时间!郑州日产销量一
年跨上一个新台阶!

$%%-

年)

$%%/

年 )

$%%3

年分别实现销量
$!3!-

台)

#%%-!

台)

'%%$&

台!实现销售
收入分别为 .

#$0&

亿元 )

#&0-

亿
元)

-#0!

亿元0

$%%3

年! 郑州日产
系列车型

45((64

皮卡) 东风锐
骐) 帕拉丁等车型继续领跑各细
分市场! 同比增幅均远远高于相
应细分市场的增长速度%

新品上市
海外市场成功开拓

继
$%%/

年东风锐骐成功上
市!去年!东风品牌御轩

9:,

和
奥丁

(+,

联袂上市!成为郑州日
产成立以来推出新品最多的一
年% 如今!郑州日产的产品序列已
达到

-

个系列
!%%

多个品种% 产
品单一! 这个制约郑州日产多年
徘徊不前的发展因素!在

$%%3

年
大大减弱%

&御轩 )奥丁的顺利上市 !不
仅拓宽了郑州日产的产品线 !更
是对公司研发能力的考验与锤
炼!这两款新车型!为后续

'

个车
型的开发提供了有力支持! 并逐
步形成郑州日产的核心竞争能

力% '对于新产品上市的意义!郭
振甫如是说%

产品序列完善的同时! 采取
以

;<

工厂为据点) 逐步辐射的
推进方式! 郑州日产海外市场的
拓展也在紧锣密鼓地进行 .

$%%3

年
'

月! 郑州日产安哥拉工厂破
土动工!如今!这个

#

万台整车生
产基地已经建成并开始生产 0与
此同时! 在哈萨克斯坦的

#

万辆
整车生产基地也已正式启动%

&去年
!$

月份!日产
4(8

会
议正式批准了日本日产的全球销
售网络向郑州日产开放% ' 这一
切! 都标志着郑州日产的海外市
场已进入战略实施阶段%

放眼未来
业务拓展路更宽

$%%3

年! 郑州日产的特装车
实现了销量

$!-%

辆 ! 同比增长
!&&=

0汽车租赁也初现拉动成效!

并基本奠定了适合郑州日产的大
的租赁模式% &

$%%&

年!特装车)汽
车租赁业务将稳步推进% '郭振甫
总经理表示! 新型业务的快速成
长! 将为郑州日产中期事业计划
的完成带来强大的拉动效应 !并
逐步成为郑州日产事业的重要组
成部分%

他还告诉记者! 基于郑州日
产作为日产)东风两个品牌

78,

重要发展基地的企业定位 !到
$%!$

年! 郑州日产将成长为国内
78,

的一流企业!形成&一个研发
中心)两个制造单元)独立运行的
营销体系'的公司管理体制!各业
务板块具有明显的竞争优势 !有
效支撑于公司战略目标的实现%

&乘风破浪会有时!直挂云帆
济沧海'% 对五年规划的实现!郭
振甫总经理信心满怀 .&日前 !公
司的增资计划及第二工厂建设的
准备工作已经启动!五年内!郑州
日产将成为

45((64

品牌全球
78,

的顶尖企业!完成销量
!&

万
台% '

直挂云帆济沧海
,,,访全国人大代表-郑州日产总经理郭振甫

本报记者 张延昭 李 莉

车动中原#六县$市%巡展 系列报道之二


