
引领六县!市"团购热潮

郑州日报六县!市"

汽车团购活动火热进行中

打个电话 购车享受团购优惠价

翻来覆去地比较选择车型# 与经销商你

来我往地砍价# 明察秋毫地评估经销商的服

务水准$$购车是一件大事% 对于新密&巩

义&荥阳&登封&新郑&中牟六县!市"的消费者

来说%面对远在郑州北郊&西郊&东郊的汽车

!"

店%奔波于家与郑州市区之间%选车&购车

的过程尤为艰辛'

去郑州看车#选车#比较价格太麻烦( 逛

车展时间不凑巧(

没关系%)团购*就是力量'

面对日益蓬勃的县市汽车消费 )新势

力*%即日起%郑州日报正式推出针对新密+巩

义&荥阳&登封&新郑&中牟六县!市"汽车团购

活动%让六县!市"消费者无论何时何地都可

以以优惠的团购价轻松购车,同时%本报选择

的信誉良好的汽车经销商还可保证县市消费

者购车之后享受最完善&最放心的用车服务,

如果你已经有中意的车型%即日起%只需

要一个电话%告诉我们你准备选购的车型%就

可以省去奔波之苦并以优惠的团购价格轻松

购得中意爱车,

团购报名热线!
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本报记者 李 莉
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!"

巡展首站引发县市居民购车热潮

!

月
#$

日
%#&

日!郑州日报"车动中原#
$'()

优秀汽车品牌六县$市%巡展&首站在新密点燃了
市民的购车热情' 据不完全统计!新密巡展各参
展车商现场售车

*(

余台!订车
+(

余台!刷新县
市巡展售车(订车纪录'

东风日产郑州威佳店现场售天籁( 轩逸(颐
达各

,

台!预付定金订车
&

台!收获意向客户
&(

余个)

北京现代经销商河南长江现场售老款伊兰
特

,

台!订新伊兰特悦动
,

台!收获意向客户
!(

余个)

一汽丰田经销商郑州富达丰田售出卡罗拉
,

台!签订订单
,(

余个)

比亚迪经销商河南宇缘现场售
-&

一台!订
-+

两台)

东风标致经销商河南神源现场订车
.

台!意
向客户近

!(

个)

**

售车(订车之外!现场收集的大批意向客户
更是各参展经销商一笔不小的收获+一汽丰田卡
罗拉(中华骏捷(东风标致

&(.

(上海大众斯柯达
明锐(马自达

&

(比亚迪
-&

(北京现代伊兰特等众
多主流中级车型在现场迅速"网络&了大批家庭
用户' 来自河南裕华上捷(河南双盛(河南涌盛(

郑州富达丰田等参展经销商的后期反馈表明!上
周!新密巡展上收集意向客户的消费力正在逐步
释放!不少消费者已经开始到

!"

店试车'

本报记者 李 莉
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第二站
#

登封

时间#

!

月 "

#

日$

"

"

日

地点#

登封市
嵩山广

场

#$

五县!市"消费者$争抢%巡展第二站

"郑州日报车动中原#
*(()

优秀汽车品牌六县$市%巡
展这个周末是不是到登封啊, &

!

月
,/

日中午!看到本报
关于新密巡展盛况的现场报道!登封的杜先生迫不及待地
打通记者手机!"我准备再选一辆两厢车家用!巡展上价格
是不是有一定的优惠啊, &

"巡展什么时候到巩义,我买车的品牌已经选好了!北
京现代伊兰特或者比亚迪

-+

! 就等车展来我们这里现场
买车了' &手机尾号为

!+.0

的王先生在电话中急切地向记
者打探巡展安排!当记者告知去巩义的时间还未最终确定
时!他马上说+"那我留个电话吧!你们如果确定到巩义的
时间了一定要通知我啊!我好提前安排时间!到时候去现
场仔细挑挑车' &

"最近等着买车呢!巡展能不能先到荥阳啊, &荥阳市
民赵先生在请求车展第二站"优先&考虑荥阳的同时!不忘
给记者一个 "充分理由&+"我们这里好多人都准备最近买
车呢!巡展活动效果肯定比新密还好- &

郑州日报车动中原#
*(()

优秀汽车品牌六县$市%巡展
在工业强镇新密初"站&告捷之后!不少急于购车(看车的
巩义(登封(荥阳(新郑(中牟五县$市%消费者开始了对第
二站举办地的激烈争夺!纷纷打电话要求下站巡展"落户&

当地'

根据对巩义(登封(荥阳(新郑(中牟消费者购车意愿
的前期统计!旅游强镇登封幸运"接力&郑州日报车动中
原#

*(()

优秀汽车品牌六县$市%巡展第二站!少林之乡将
吹响名车"集结号&'

/

月
,(

日
%,,

日!让我们和名车靓车一起!相约嵩山
脚下'

%

月
"&

日
$

"'

日 & 郑州日报

$车动中原'

&##(

优秀汽车品牌六县

!市"巡展%在工业

强镇新密掀起了一

场购车风暴(

!

月&

巡展活动将相继走

进登封)巩义&再掀

县市居民购车热

潮(

*+,-.!""#/01*23456789:

车动中原'六县!市"巡展 系列报道之五

&##(

年
%

月
&&

日 星期二

在第十届北京国际汽车展览会开幕当天下
午! 郑州日产媒体座谈会在北京华都酒店举行'

座谈会上!东风汽车公司党委常委(东风汽车有
限公司副总裁(郑州日产汽车有限公司董事长朱
福寿!东风汽车有限公司副总裁冈崎晴美!东风
汽车股份有限公司副总经理卢锋!郑州日产汽车
有限公司总经理郭振甫就媒体记者关心的焦点
问题接受提问'

记者 !

*((.

年
!

月 % 郑州日产被确定为

12""31

及
4-

双品牌
567

的主要发展基地%这

一年来郑州日产取得了哪些成果(

朱福寿!去年
!

月份!郑州日产作为一个双
品牌的基地正式明确' 一年来!郑州日产取得了
飞速的发展' 主要表现在以下几个方面+

第一点 ! 郑州日产的股权结构更加优化 '

#00&

年开始到现在! 郑州日产的股东发生了很
大的变化! 但是这些股东对于郑州日产的主营
业务!都无法形成战略性的支撑' 通过去年一年
的运作! 郑州日产的股比关系是! 东风股份占
/#8

! 东 风 有 限 占
$)9+/,:

! 日 产 公 司 占
*(9&!0:

!这三大股东本身也是关联股东!而且这
三个股东都有强有力的资源支持! 这个股比结
构的形成! 为郑州日产下一步的发展提供了强
大的保证'

第二点! 从去年
!

月
,

日开始!

12""31

正
式把

12""31

品牌
567

基地放在郑州) 同时!

*((/

年至今!郑州日产先后推出了东风品牌的皮
卡 (

";7

(

<=7

' 所以 ! 郑州日产作为东风和
12""31

双品牌
567

发展基地! 是东风和日产
高层已经形成的既定的战略' 根据现在的双品牌

战略计划! 未来两个品牌的比重虽然不可能是
/(

+

/(

!但差距不大'

第三点! 去年制订的郑州日产中期事业计
划!到

*(,*

年!虽然书面报告是要达到
,+

万辆
产销量!但是各股东方还在一致的研讨!寻求能
否进一步拓展的机会'

第四点!在两个股东方的支持下!要把郑州
日产的海外事业推向全球'郑州日产可以选择全
球日产的经销网络'

第五点!就是郑州日产整体的营销网络的规
划也在考虑当中' 包括未来

*(

万辆(

&(

万辆销
量!郑州日产的整个网络的布局!涉及到双品牌
怎么处理!已经与日产达成了一致的意见'

记者!郑州日产正在准备建设第二工厂的筹

备工作%目前的进展如何(

郭振甫!现在!郑州日产的生产能力有
+

万
辆!明年是

)9+

万辆的销量!我们的计划可能未
来在

,+

万
%*/

万辆!甚至达到
&(

万辆的规划'第
二工厂建设正在筹备!但是何时开工!主要取决
于郑州日产在未来的

/

年拟定一个什么样的计
划' 结合计划!才能定下未来工厂的规模'

记者!郑州日产确定了双品牌的发展战略之

后%郑州日产的产品规划%特别是这些产品体现

在双品牌战略的分布如何(

冈崎晴美! 确定了双品牌的发展战略之后!

郑州日产的产品布局将在全面的(能够符合扩大
日产

567

事业的基础上! 只要有可以投放的车
型!都会跟日产本部进行沟通!确定这些新车在
郑州日产投放'目前就已经确定一款

12""31

品
牌轻型商用卡车将于明年在郑州日产投放'

!"#$%&'()*+,-

"""第十届北京国际汽车展览会郑州日产座谈会

精彩导读!$$版"

第十届北京国际汽车展览会特别报道

本报特派记者 张延昭 李 莉 发自北京

特刊


