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!救市主"已黔驴技穷#

救市!从
!""#

年年末到今天!开发商从未停止过"如
果说今年第一季度市场的冷漠!让开发商开始惊慌!那么
$

月份市场的一如既往! 对开发商心理上造成的影响应
该用#恐慌$来形容显得更加贴切%

回过头来看看第一季度处于&惊慌期$的开发商!市
场虽冷!但仍能沉着应付!对于各大房展会有条不紊的参
加!并陆续地推出自己的新项目!希望通过宣传'广告的
造势能力拉动销售量" 这个时期的开发商在面对国内大
城市&降价$'&抢跑$等舆论压力下!面上仍坚挺房价!底
下实行不同优惠幅度的诱饵政策!但效果寥寥"面对残酷
的市场事实!很多开发商不得不推迟项目的入市行程"

寄希望于
$

月份的大佬们!并没有迎来&回暖$和&井
喷$现象"&购房者拥有强大的刚性需求$'&房地产行业在
未来十五年内仍是朝阳产业$ ((这些说法在当前的成
交量面前是那么的空洞无力%

该如何救市)是当前&救市主$们面临的最大课题%记
者就此问题采访河南省甲天下置业副总经理仝雪冰时!

她表示*&如何调动市场的积极性! 我们暂时还没有更好
的办法!但我相信市场的刚性需求是硬道理!郑州的房地
产是不会出现拐点的!需要耐心等待% $

有业内人士认为!开发商救市的方法有两种*一是继
续开展活动'利用广告宣传造势调动购房者的激情!这也
是开发商的常用方法+二是&割肉$计划!实行降价'&抢
跑$措施% 无疑更多的&救市主$在没有更好的营销方案
时!更倾向第一种选择%

!救市主"能否扭转乾坤#

位于西郊的某项目
$

月份销售量仅为
!

套! 这种个
位数的楼盘销售业绩上月比比皆是%

位于建设路与西三环处的某项目! 早在去年年底就
对外界称将于今年

%

月份开盘!截至目前仍未开盘!其公
司内部员工告诉记者*&具体的开盘时间还没最终确定%$

某知名房地产开发企业!今年在郑州将多盘同开!其
企划部员工告诉记者*&从去年年底到目前! 郑州所有的
住宅项目均未涨价!而且五月份也不会涨价% $

有经济学人士分析认为! 如果开发商五月份仍不能
抓住市场!扭转乾坤!那么整个房地产市场的状况将非常
糟糕!甚至会出现大萧条的危机%

但记者调查发现! 在郑州的房地产市场上也出现了
个别楼盘逆市飘红的项目%如*商业地产中原百姓生活广
场项目!以贴近百姓生活为主题'以为百姓致富为方向!

在
$

月
!"

日内部认购当天成交
$&"

多套!其投资商郑州
鸿盛商贸有限公司董事长侯世安说*&作为一个成功的商
人!要有把握和发现机会的能力!房地产市场目前的这个
,特殊时期-就是一个机会!我选择在这个,特殊时期-入
市并取得成功就是最好的例子% $

伟业芝华室项目主打小户型! 在深入研究了万科的
&青年置业计划$!推出&首付

'

万元$的销售策略后!成交
额直线攀升!并取得骄人的成绩%

个别楼盘能在当前这个时机取得成绩不能不引人深
思%记者调查发现!上周郑州很多房地产公司纷纷针对项
目举办各种产品推介会或者干脆入市以积累客源% 郑州

建投鑫苑副总经理赵春华明确表示*&当前的市场对我们
是有利的!因为在项目定位上我们占据明显优势!对未来
我们非常有信心% $

金融!大棒"下 开发商既!救市"亦!救己"

河南省统计局的数据显示!第一季度!河南省在房地
产开发方面! 共投资

()*+,*

亿元! 比上年同期增长了
*"+&-

%其中!住宅投资上升了
$

个百分点!办公楼和商业
营业用投资所占比重比上年同期均有所下降% 房地产开
发到位的资金达

!,.+&&

亿元!比上年同期增长
$%+%-

%其
中!国内贷款'利用外资'定金及预付款等虽有不同程度
的增加!但其所占总开发资金的比重却均有所下降%自筹
资金达到

')'+*

亿元!不仅达到了
&'+&-

的历史最高增长
幅度! 其占总开发资金的比重也由上年同期的

$%+&-

上
升到

**+*-

%

由上述数据我们不难看出! 银根紧缩迫使开发商不
得不自筹资金进行开发建设! 但在房地产开发公司集团
化发展的今年! 越来越多的公司今年都是多个项目同时
进行!如*新长城'天伦集团'正商地产'鑫苑'建业等均是
&多案并举$%

在银行贷款门槛提高的同时! 人民币存款准备金率
也开始上调!如此!居民的消费信贷也会逐步紧缩% 在两
根&大棒$进一步&锤炼$开发商融资能力和资金流动率的
情况下! 通过加快销售以回笼资金的做法得到许多开发
商的重视%特别是集团化的大企业同时拿有大量土地'同
时开发多个项目!资金链已岌岌可危% 所以!开发商在传
统五月旺季发力!既是&救市$又是&救己$%

本报讯.记者 刘文旭/家装环
保是构成健康'和谐家居环境的基
本前提!它已越来越受到装修业主
的关注和重视!&无环保! 不家居$

的理念也逐步成了广大消费者的
共识!那么品牌家装公司是如何应
对的呢)

近日! 中国家装行业知名品
牌000业之峰装饰携手国际权威
环保检测机构谱尼测试中心!率先
启动家装环保第三方检测机制!对
蓝钻工程

!..&

的环保性能进行全
面检测和监督!为健康'和谐的家
居环境提供了可靠保障!受到了广
大业主的关注和好评%记者采访后
从中体会出!要想做到真正的家装
环保!应该通过家装公司'业主自
身及第三方环保检测机构这三个
方面共同来实现%

首先$家装公司的工程必须要

有保障% 这是基础!如果没有过硬
的工程质量和环保性能!业主的环
保协议和第三方检测机构检测也

无济于事%业之峰装饰集团工程客
服总监钱连山介绍 * &蓝钻工程
!..&

年主要采用环保材料和创建
生态型施工环境两大举措!有效地
控制了家装的两大污染源!同时凭
借卓越的环保设计理念和强大的
设计力量!实现了家庭装修的全面
环保% $

其次$一定要有环保意识并签

订正规的环保协议%这样业主便可
以对自家的房屋装修的环保情况
进行监督!发现有不环保的!业主
可以根据协议追究相关责任%注意
在与家装公司签定环保协议时要
求协议上一定要体现&不环保的责
任$这一项%例如*业之峰的环保协
议上承诺*环保不达标!全额退款%

第三$让第三方环保检测机构

进行实地采样检测%这一点应该来
说是相对最可靠的!因为前两项只
是在做环保和说环保!而最终是否
环保! 需要借助第三方科学的检
测%这也是目前大多数装修业主容
易忽略的地方%钱连山说*&业之峰
本次率先引入第三方环保检测机
构主动为客户提供检测服务!是件
很有意义的事情!它其实是在树立
环保的诚信之风! 树立蓝钻工程
!..&

的环保保障!这对于实现真正
意义的家装环保!为广大业主们打
造健康'和谐家居环境等方面具有
很大的推动作用% $

又讯 在
*

月
'

日至
'.

月
'#

日期间! 北京市相关部门出台规
定!宣布对

!*#

种制毒'制爆化学
品停止销售!此举震动整个家装业
界!也立即引发了人们对于溶剂性
油漆和家装环保的高度关注%

众所周知!传统的溶剂性油漆
组成成分是苯'

/01

' 重金属等有
机化合物+ 油漆所使用的稀释剂!

就是人们常说的 &香蕉水$! 是醛
类'酯类'苯类'酮类'醇类化合而
成%这两种物质在涂刷过程及其完
成后的很长一段时间内!都会长效
缓慢释放各种有害物质!对人体有
着很大的伤害%

北京业之峰装饰!作为家装领
域的领军企业! 在

!..#

年就逐步
面向全国推广连续

!'

年获得全球
环保最高级别&蓝天使$认证的'德
国原装进口的都芳水性漆!业之峰

使用的这种水性漆使用了水性丙
烯酸和水性聚氨酯两种新型环保
材料!杜绝了苯'游离

/01

'有害重
金属的存在+采用最新工艺复合而
成!使用水作为稀释剂!杜绝传统
稀释剂中含有的大量醛类' 酯类'

苯类'酮类'醇类化合物!具有极强
的环保性能%

同时!配合&蓝钻工程$环保施
工体系和&蓝钻工程!环保不达标
全额退款$的承诺!业之峰致力于
为消费者的家居生活提供真正的
环保标准和环保保证!让消费者真
正拥抱绿色生活%

据权威数据显示!全国每年约

有
!'.

万儿童死于装修污染 "

'!.

万妇女因装修污染生出先天残疾

儿"因室内空气污染!中老年人患

病及猝死率激增"室内环境污染令

每天
%.$

人死亡"世界卫生组织将

室内空气污染列入#十大人类健康

杀手$名单%

温馨&和谐的室内空间何以成

了#隐形杀手'的温床(纵观所有的

数据和事例便不难发现!这与业主

的认识误区有关!大多数业主在选

择装修公司和主材时!一味追求价

格比!而忽略了环保因素!且在装

修完毕后也不进行专业的环保检

测!往往在被家装污染)杀手'击倒

后!才想起检测治理这回事%

为彻底解决家装污染问题!打

造#安全&可靠'的放心工程!业之

峰装饰集团推出了#蓝钻工程'!在

确保系统性提升工程质量的同时!

使用高性能环保材料!打造生态型

施工环境!真正实现了家庭装修由

内到外的环保!让家装#隐形杀手'

无机可乘!堪称业主的#环保贴身

卫士'%

#蓝钻工程'首先在材料上杜

绝污染% 业之峰在施工中全部使

用原装进口欧松板材& 德国进口

都芳水性漆&新型环保纳米涂料&

空气装潢宝 &墙宝 &壁宝等 !均系

国内外知名品牌产品! 并严格执

行国际和国内标准! 根本保障工

程环保%

#蓝钻工程'最突出的一个特

点同时也是有别于其他家装施工

的做法是建立#生态型施工环境'%

#生态型施工环境' 对于环保至关

重要!不规范地施工现场带来的污

染往往令人不可估量% 比如*垃圾

深埋在地板下& 水泥粘在地上!灰

尘弥漫等等!这些都会严重影响工

程质量% )蓝钻工程'在这些)死角'

问题上均做出了如下设计*

!

施工现场采用天蓝色&橘红

色两种主要色彩组合! 经研究!这

种色彩组合能够使人的视觉神经

得到放松!大大提高工作效率%

!

木工操作台根据人体工程

学的原理制作!其高度和宽度都符

合人体的自然特征!能够大大缓解

人体疲劳%

!

和水泥是在专门的水泥槽

中进行!避免了水泥粘在地面上%

!

工人方便时全部使用自带

的便斗! 绝不用业主的坐便器!保

障了业主的卫生%

!

进场前三天!会专门抽出时

间进行严格的成品保护!使业主的

成品不因装修而受到破坏%

一季度!郑州市商品房销售面积比去年同期下降
%#+*-

!销售额比去年同期下降
!#+,-

%

一季度!我省房地产开发投资比去年同期增长了
*.+&-

!其中自筹资金涨幅达到
&'+&-

的最高水平%

五月是房地产市场的传统旺季!但就刚过去的)小黄金周'来看!市场形势较之去年犹如)冰火两重天'!开发商发力

救市&扭转乾坤已迫在眉睫%

!"#$% &'(')*+

本报记者 刘文旭

无环保 不家居

!"#$%&'()*+,-./012
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鑫苑景园首批花园洋房盛大开盘

郑州市中心唯一的花园洋房项目000鑫苑景园首批
房源

$

月
!)

日在金桥宾馆开盘%

鑫苑景园是鑫苑自美国上市后的首席洋房作品!项
目位于金水路与建设路交会处! 包括

'$

栋花园洋房及
,

栋景观高层!其中花园洋房共
%%.

套!本次开盘仅推出了
#.

套% 鑫苑景园自三月入市以来就引起了市民的广泛关
注!

'..

多位意向客户及嘉宾参加了此次开盘活动% 一位
选中心仪房子的女士就向记者表示! 买景园的洋房就是
为了改善目前的居住品质!在市中心!像景园花园洋房这
样的产品几乎找不到!买房子不光考虑产品本身设计好!

还要生活便利住着才真舒服!这些条件!景园的洋房都具
备% 张子静

阳光新城开展购房体验活动

$

月
%.

日
2*

月
%

日!位于经三路'东风渠河畔的阳
光新城在售楼部现场开展了系列购房体验活动%

据悉! 位于阳光新城社区中心的双楼王叠院000

'!,2%!)

平方米的空中庭院洋房! 自入市以来备受推崇!

一路热销! 户户赠送超大面积的空中露台赢得了众多中
原名流置业者的偏爱+摩卡洋房000

%*2,&

平方米中原罕
见的花园小洋房吸引了众多精英置业者的关注! 自推出
以来认筹形势火爆!一路高歌!如今在郑州楼市上已经成
为一道亮丽的风景线%

阳光新城在五一期间推出的购房体验活动! 不仅可
以让前来看房的客户亲自参与丰富多彩的趣味性活动!

而且能够现场体验
%%

万平方米成熟花园洋房社区的生
活氛围% 朱 华

中原百姓生活广场开售

$

月
!)

日! 由郑州鸿盛商贸有限公司开发建设的中
原百姓生活广场! 在位于南三环与嵩山南路交会处的销
售中心举行了盛大的&真情回报

!..&

$开售活动%

虽然当前的房地产市场一直萎靡不振! 但百姓广场
为何能频频上演&帽子戏法$'逆市飘红) 据百姓广场项目
负责人侯世安介绍!中原百姓广场总规模

$!'

亩!经营定
位

)

大区域!

'.

大业态! 能为社会提供
%....

个就业岗
位!同时具备

)..

亿元的年成交额!投资者不仅拥有
%

年
!..-

的高额回报! 而且项目本身得到了政府的大力支持
和公证处的现场公证!项目不但是一座集中国礼品城'中
原茶都'饰品城等&一站式$展销中心!又是全国唯一的
&保姆式$创新经营模式% 刘文旭

广汇!
!"#"

二期推出"别墅级!公园大宅#

$

月
!)

日!广汇1
3454

二期&别墅级1公园大宅$产
品说明会在兴亚建国饭店二楼多功能厅隆重举行%

据悉! 本次产品说明会由河南广汇实业集团有限公
司独家主办! 会议的主要议题是面向广大业主们公开广
汇1

3454

二期项目的相关情况!并邀请相关专家对项目
做出专业点评%众多与会人士认为广汇1

3454

二期项目
是真正的高端楼盘!被冠以&别墅级1公园大宅$的称号可
谓名至实归%

广汇1
3454

位于金水东路'中州大道和民航路包围
成的三角地带!地处郑州市城市发展核心区!地理位置十
分优越% 西临五星级的兴亚建国饭店!南依中原第一行政
大道金水路!东临政府斥资

'&

亿元打造的中州景观大道
.原

'.#

国道/!与郑东新区
670

隔路相望% 马晓鹏

正商!
$%

蓝钻客户专场答谢酒会举行

*

月
$

日晚 ! 正商地产客户专场答谢酒会在蓝钻
3489

中心水景区倾情上演%

蓝钻物业公司经理李永钊登台为晚会致词! 他诚恳
地欢迎各界朋友来正商验证正商物业的服务精神% 随后!

小提琴组合三人组!业主板胡合奏&喜洋洋$'豫剧&李世
民登龙位$'爵士舞等节目相继亮相!精彩纷呈% 其间!工
作人员穿梭往来!友善的笑容'周到的服务无声地传递着
正商物业乃至正商地产集团贴心'高品质的服务精神%

整场晚会以&水$传神!以&情$串场!在水声'灯影里
与尊贵的蓝钻业主一起品味专属于 &蓝钻$ 的高雅与亲
切!温暖传达了&做真心朋友!过邻际生活$的主题!更从
侧面诠释了&正商地产品质体验$的精辟论断% 朱 华

温哥华广场迎来清华大学地产总裁班

$

月
!,

日!清华大学&房地产经营与创新总裁班$近
百名成员来郑考察%

据了解! 清华地产总裁班的成员均为国内各个房地
产企业的董事长'总裁!在业内有着较强的影响力% 在郑
东新区的温哥华广场1山庄销售中心!总裁班成员倾听了
枫华置业总裁李燕对该项目的介绍! 面对由枫华置业捐
建!已经初显雏形的公共景观000图腾花园!大家一致认
为*印第安文化与中华中原文化的水乳交融!共融共生!

必将在郑东新区的文化版图上写下浓墨重彩的一
笔% 姚 远

美之域开盘热销

*

月
(

日!由河南美景置业有限公司开发建设的美之
域项目在郑东新区盛大开盘!并举行了隆重的选房仪式!

共有
&""

余组客户参加了活动% 本次选房活动!美之域项
目共推出

%""

余套房源!截至当日中午
(!

时!已经销售
房源

#"-

以上!商铺基本售罄%

美之域项目位于郑东新区金水东路与黄河东路交叉
口! 主体为一栋

!*

层高集住宅和临街商铺的高层建筑%

自
%

月
!)

日会员招募以来!因其优越的地段'创新的户
型产品受到市场的高度关注%

!""&

年!美景置业将继续立足城市未来的高远视界!

突破城市现有居住格局! 构筑郑州和谐人居的美丽新生
活
:

美景置业在现有项目强力运作的同时!其他多个新项
目也正在紧锣密鼓的运作之中% 闫 静

&&

户纳税人主动补缴土地费

日前!花园口镇的
!!

户纳税人主动上门补缴土地使
用费达

$(

万元%

此前! 该镇在全镇范围内开展以税收宣传促税收征
管的土地使用清查工作% 他们从涉税的集体土地入手开
展清查% 通过召开宣传会'税法宣传车等形式!将纳税人
请进来!将土地使用税的有关政策送至每一位纳税人% 在
了解有关税收政策后!

!!

户纳税人主动上门补缴了土地
使用费% 陈 锋 马红波

家装是一门艺术!设计是家装中最重要的
环节% 如今!个性化'人性化'多元化的设计风
格渐渐得到业主的新宠% 王卫峰说*&做一名称
职的设计师需具备的三种素质!要有自己的特
色!成果被认知和满意!装修过程轻松快乐% $

看似简练的话语!却显示王卫峰对自己的严格
要求%矛盾无时不有!无处不在%装修过程的主
要矛盾是设计师和业主的矛盾% 设计师是第一
生产力!是客户和公司衔接的桥梁%

客户和设计师从一接触!所把握的信息和
立场就完全不同% 王卫峰大胆尝试和创新!突
破传统家装模式!开出一条设计先河% 客户都
和他达成共识% 先买后期大件配饰如沙发'橱
柜等!王卫峰都会一起陪同客户去选购!在此
过程中不断沟通!结合生活习惯和审美观念再
判定设计风格% 这样两全其美的结果!不但设
计师省心!客户更舒心%

随着物质生活水平的提高!人们越来越关
注精神需要和生活质量% 家居文化盛宴不时弥
漫着每个新居% 家具历史!饰品来源!风水规
划! 风格定位22无一不潜藏文化底蕴的身
影% 但能驾驭和熟谙此本领不是一般设计师所
具有% 王卫峰也精辟地概述出设计师职业生涯
三步曲*第一!实习设计师!在意造型的个性堆
砌+第二!普通设计师!关注空间的合理布局+

第三!优秀设计师!整体考虑家居的灵魂!把更
多的文化融入生活% &设计没有最好的!只有适
合的才是更好的% $王卫峰笑着说%

几个小时的交谈!王卫峰更多的是举例说
明!更多的是站在客户立场去考虑!更多的是
给客户尊重'理解和关心% 尽管偶尔也能碰到
挑剔客户!但他暗暗告诫自己没有比较就没有
选择% 急客户之所急!想客户之所想!做客户不
愿做!才能得客户之认可!王卫峰立志把快乐
装修进行到底%

晓 阳

%

&

责编 杨 坤 电话
!!"99229 %&'()*+,,-./(:;10):(456'

,-.

'()%*+,-.

很多人认

为! 装修是一

件繁琐和痛苦

的事情% 但主

任设计师王卫

峰却把装修设

计当成生活 !

并致力要把快

乐家装进行到

底%

王卫峰作品


