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各尽其责

经销商踊跃捐款 市民献出爱心

$

月
!%

日上午
&

!

""

"伴随着一曲深情的#阳光总在
风雨后$"由郑州日报%巩义市宣传部主办%巩义市体育
局%民政局协办的&车动中原'

!""#

优秀汽车品牌(郑州)

六县巡展*巩义站在巩义市体育馆广场&简装*上阵"主办
方特意在巡展现场设立了爱心募捐环节" 并特邀巩义市
民政局的相关负责人现场监督+

未等主持人把爱心募捐的倡议书宣读完毕" 参展车
商广州本田智通店副总经理王波就第一个率先捐款"紧
接着"东风本田华林店%东风日产威佳店%东风日产中原
店等参展车商的工作人员都自发进行了捐款" 不少巩义
市民也纷纷加入到献爱心的队伍当中" 巩义市体育馆馆
长李金凤特意代替远在国外的女儿捐献善款% 前来看车
的市民罗先生% 在广场上健身的小朋友,,或

$"

元或
'""

元"大家援助灾区重建的爱心与热情高涨-

各有所爱

家用车最受宠 日韩系车走俏

作为巩义市体育功能与社会功能兼具的体育中心"

巩义市体育馆广场人气十足- 未及各参展车商的展位布
置就绪"巩义市体育馆广场就已经挤满了前来看车%选车
的市民"他们或举家同行"或呼朋引伴"徜徉在缤纷的&车
世界*里-

在巩义某铝厂工作的周先生一大早就和妻子及
(

岁

的女儿一起赶到了车展现场等待车展的开幕"&我们单位
买车的人挺多的"眼看天气热起来了"我们也准备买一辆
)"

万元左右的家用轿车"今天的家用车型挺全的"我们
正好也过来好好选选- *

记者在车展现场了解到" 不少首次购车的巩义市民
都把目标车型定为价格在

)"

万元左右的家用车"其中广
州本田%东风日产%一汽丰田%长安马自达等日系品牌凭
借其出色的燃油经济性成为不少重视使用成本的家庭购
车用户的首选"而韩系车北京现代伊兰特%东风悦达起亚
赛拉图也因出色的性价比优势而备受关注-

自主品牌家用车也纷纷&出招*"河南四海盛景&吉利
金刚

%*&#

万*的牌子异常醒目"河南天时的福美来%河南
宇缘的比亚迪

+,

%

+(

%河南中植的奇瑞
-$

则被一些家庭
&看车团*团团围住-

各得其所

畅销车收获订单 新车扩大知名度

东风日产中原店现场销售两台"收获订单
,

张.广州
本田收获第八代雅阁/飞度订单各两张"意向客户近

!"

位,,

巡展现场"东风日产%广州本田%北京现代%奇瑞汽车
等畅销品牌延续了新密%登封巡展的火爆"收获诸多订单
的同时还&拿下*了不少意向客户"而新品牌%新车型则赚
取了不少关注的目光-

&这就是新威驰吗0 这款车外观很时尚啊"都有什么
配置的0 *在郑州裕华丰田展位前"慕新威驰之名前来的
市民郭女士细细打量-

&这是什么品牌啊0 *&外观看着好大气"价格是不是比
较贵啊0 *在河南中星江淮的展位前"两款黑色宾悦在阳光
下闪烁出耀人的光彩"几位销售顾问正为络绎不绝的看车
市民讲车"两天时间"江淮宾悦成功收获了

)"

余位意向消
费者"河南中星江淮总经理李小军告诉记者!&无论从产品
品质还是从性价比来讲"宾悦都绝对是款非常具有竞争力
的中级车"但是目前大部分消费者对这款车还缺乏必要的
了解"在车展上有机会让更多消费者近距离感受宾悦的外
在及内在魅力"这对宾悦品牌知名度及后期销量的提升都
有很大帮助- *同样担负着通过巡展扩大公司知名度%拓展
巩义市场重任还有上海大众斯柯达经销商河南裕华上捷
以及长安马自达经销商河南涌盛-

各取所需

换车族首选
*+,

企业主青睐商务车

东风日产的跨界车型逍客% 河南长江的北京现代途
胜%东风悦达起亚狮跑%江淮瑞鹰等多款城市

./0

的到
场让部分准备换车的巩义市民备感兴奋-

!%

日下午"尽管天气比较炎热"普桑车主贾先生还
是特意赶到了巡展现场直奔一辆黑色狮跑" 准备近期换
车的他目标明确!&想换一辆越野车"但油耗不能太高- *

从外观配置%空间大小到试驾操控感受"一番比较之后"

贾先生已经在心中对现场的
./0

车型排出了&英雄榜*-

同时"针对巩义中小企业比较多的特点"河南双盛%

河南世纪阳光等经销商带来了旗下的商用车" 东风悦达
起亚嘉华%上汽汇众%江淮瑞风等大空间的商务车型让不
少中小企业主心动不已-

本报记者 安 华 魏瑞娟

做人原则!认认真真做事!踏踏实实做人

$

月
)$

日! 长安马自达河南涌盛开业

四个月"四个月在汽车行业的日历表上或许

不算很久!但是我们发现!奔跑在马路上越

来越多的马自达
,

#马自达
!

成为一道靓丽

的风景线"
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汶川地震爱心募捐(活动在巩义市体育馆广场如期举行!广州本田#东风日产#东风悦达起

亚#北京现代#一汽丰田#中华轿车#吉利汽车#江淮汽车#奇瑞汽车#长安马自达#上海大众

斯柯达#海马汽车#上汽汇众等市场畅销品牌的主流车型联合出击!为巩义市民献上丰盛

的$香车大餐(同时!更激发了参展车商及看车市民抗震救灾的爱心!现场所捐善款当场移

交巩义市民政局捐向四川灾区"

地址!郑州市陇海西路
%:

号 邮编!

A#:::!

电话!社办公室
!"!##;;; !"!###A#

广告
!"!##!@$ !"!##$9"

发行
!"!##!::

广告经营许可证!郑工商广字
::9

号 印刷厂
!"!##!$@

零售
97::

元

!"#$%&'()*+

"""访河南涌盛总经理彭勇

展厅
,-./0

长安马自达河南涌盛
%.

销售服务店简约%时尚"没
有繁复的装饰"面积约

)"""

多平方米"店面建筑造型体
现了马自达品牌的独特性- 店内设有统一标准的展厅%

洽谈区%客户休息区%交车区%精品区和售后服务区- 宽
敞%整洁%活泼%舒适%便利的店面设计"充分展示了马自
达品牌&时尚*%&创意*及&活力*的品牌形象"体现出马
自达品牌的&用户第一*的经营理念- 稳健黑色的马自达
,

和炫动的红色马自达
!

在展厅 &对决 *" 彭勇说 !

&1

23453!

劲翔2的登场"进一步丰富了长安马自达的产
品线"在加速长安马自达的营销布局的同时"将对现有
市场格局产生冲击- 目前"马自达

,

和马自达
!

的市场
份额已经基本持平- *

目标
123456789: !";<=

&

%

个月"

%66

台- *问起河南涌盛的销售战绩"彭勇
用手比划了两个&

%

*- 作为河南唯一一家厂方授权的长
安马自达

%.

店" 河南涌盛三月份的销量在全国排名第
三位"四月份排名第四位-

%

月
(

日"马自达全球首发高品质轿车333&

2347

53!

劲翔*河南涌盛
%.

店上市- &

23453!

劲翔*是与全
新

23453!

同时研发独立设计的创新产品"它突破传统
地将看似不可调和的几组矛盾元素巧妙地融合在一
起"实现了动感/优雅兼顾的造型设计 /动感造型与宽

敞的驾乘空间/优秀的驾驭性能与舒适性 /安全性 /油
耗性能的完美平衡- *彭勇难以掩饰对&

23453!

劲翔*

的喜爱 "在上市的当月 "&

23453!

劲翔 *和马自达
!

的
销量已经达到

$6

台 "他预计在
$

月份 "马自达
!

的销
量能达到

#6

台-

&抓住目标消费者的眼球"就抓住了市场- 马自达
,

和马自达
!

动感时尚的外观和
#

万
1)!

万元的价位更受
年轻人的追捧- 我们在营销的时候要有针对性"要抓住
年轻人的喜好- *彭勇给记者谈起了营销心得-今年

,

月
份在思念果岭举行的试乘试驾会上"彭勇提议在等待试
驾环节增加攀岩活动- 这是年轻人喜欢的活动项目"受
到试乘车友的欢迎- 这也是马自达

!

能迅速打开市场的
原因之一吧-

服务
(1>?@+ ABCD(8+

河南涌盛的出众之处"不仅在于长安马自达车型的
畅销"也体现在其

,

年或
(

万公里的原厂保修期上-

,

年
或

(

万公里的原厂保修期既反映了长安马自达对自身
产品品质的自信" 也体现了对广大消费者的 &全程关
怀*!一次维修"一步到位.透明费用 "以信誉令顾客信
任.准时交车"珍惜顾客的分秒- &河南涌盛绝对以负责
的态度全程关怀每一辆爱1马2- *彭勇向广大车友承诺-

我们期待河南涌盛能兑现他们的承诺"&关怀*好每一位
车主的&坐骑*-

翻来覆去地比较选择车型 /与
经销商认真地砍价/ 擦亮眼睛评估
经销商的服务水准,,购车是一件
大事"夏季到来"气温高升"面对远
在郑州北郊/ 西郊/ 东郊的汽车

%.

店"烈日之下消费者奔波于各
%.

店
之间"选车/购车的过程尤显艰辛-

去
%.

店看车 /选车 /比较价格
太累/太麻烦0 逛车展时间不凑巧0

没关系"&团购*就是力量-

面对结束观望陆续走入车市的
意向购车市民" 郑州日报联合绿城
优秀车商正式推出分品牌汽车团购
活动" 让您无论何时何地都可以以
优惠的团购价轻松购车"同时"本报
选择的信誉良好的汽车经销商还可
保证您购车之后享受最完善/ 最放
心的用车服务-

!"!"
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