
中原楼市 !"

!""#

年
#

月
$

日 星期三

统筹 赵顺利 编辑 向 莉

电话
!"!##$%"

&'()*+,--./-0+12$!3456(

#$%&'#$() *+,-. /%+- %01+1%

记得当年我和老公结婚! 当老
公拉着我的手看房子时" 由于天空
阴暗"我只注意到客厅#卧室设计紧
凑"其他的并不在意!心里想到在这
个城市里拥有了属于自己的一片栖
息地"特兴奋!

可是"等搬进去才知道"这套三
居室的房子采光不好! 我大呼上当
受骗" 不住地怨老公选房时怎么没
考虑光线问题" 老公辩解到$%第一
次购房"只考虑价钱"没经验! &白
天"三个卧室是亮的"客厅里半明半
暗"厨房就是一个暗室!唉'真苦恼"

真想一下子把房子换掉" 无奈手头
紧张!老公劝到$%既来之"则安之!&

是啊"换房是件小事吗( 于是"换房
的念头暂且搁浅了!

一晃两年过去" 我们的小宝宝
快要出生了!由于快要临产"我提前
一个月歇假" 整日呆在半明不暗的
房子里"甚感郁闷!于是换房的念头
又窜了上来!老公下班回家"我提议
换房"老公有些打退堂鼓"于是"我
摸着隆起的肚子说$%难道就让孩子
在这套半明不暗的房子里度过他快
乐的童年吗( &一句话给了老公换房
的决心!于是接下来的日子"我们顺
理成章地看房#找房!虽然当时我已
是八个月的身孕" 可对找房我是乐
此不疲!很快一套地理位置优越"宽
敞舒适#采光好#楼层也适中的房子
进入我们的视线" 再加上周边环境
也不错!我们是非常喜欢这套房子!

唯一一点房价有些承受不了" 为了
给孩子一个舒适的空间" 我和老公
是铁了心要买! 很快我们凑足了定
金"接下来开始装修"与此同时张罗
着卖原来那套房子!天公作美!这套
房子刚装修完毕"那套房子已出售"

不费吹灰之力还上剩余的房款!

现在" 每当我领着孩子在宽敞
明亮的房子里玩耍时" 总会面带微
笑地想$%是孩子给了我们换房的决
心啊' &
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本报记者 刘文旭
!

文 雷玉
!
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老西区拥有大潜力

碧沙核心作为大郑州正统皇脉
商业带"中原区财富走廊 "半个世纪
的风雨之路"有过兴盛的辉煌 "也有
过衰落的坎坷! 上个世纪

"#

年代"郑
州市西区的工业地位一度影响了整
个郑州的经济命脉"整个西区的购买
力差不多是郑州市最强的! 碧沙商圈
的发展"曾经创造了郑州市的无数个
第一"郑州市最早的一个地下商场就
在现在的郑州市碧沙岗公园的西北
角"全省的人来郑州都会去逛! 上世
纪

$#

年代" 河南省最大的百货店也
在郑州碧沙岗商圈过来"曾经在中央
台做的广告是 %全国一流 " 郑州最
大&! 然而"岁月不留情"%大西郊&在
衍变到如今的%西区&时间长河里"它
的辉煌已不复当初!

本次论坛就郑州西区的发展规
划以及碧沙岗传统商业带的复兴进
行了讨论"与会专家学者普遍对郑州
西区和碧沙岗的再度繁荣和复兴表
示了肯定"并对西区商业的现状及未
来走势进行了分析"普遍认为郑州西
区是个极具潜力的区域"必会有重新
崛起的一天! 通过与会专家学者的详

细分析"让我们对老牌西区有了重新
认识!

从
%##&

年初开始随着郑州市政
府提出西部老工业基地改造计划的
出台"以及轻轨道路的初设 "整个房
地产布局都产生一种明显的变化! 从
商业发展的状况可以看出"碧沙岗商
圈虽然曾经有过下滑"但其优越的位
置是其他商圈无法取代的"丹尼斯等
商场进驻西区就是最好的表证! 随着

中原城市渠道崛起"碧沙岗商圈在郑
洛桥头堡位置的确定"西区又是大家
公认的易居之地"其区域价值将重现
大郑州!

品质楼盘助推复兴步伐

到会的不论是政府官员#专家学
者"还是商界投资者 "都一致认同房

地产业的发展对碧沙商圈的复兴起到
%链条&作用"建投鑫苑#帝湖#亚星等
在这浩大工程中主动承担了%园丁&角
色"它们是碧沙商圈复兴的推动者"更
是西区经济复兴浪潮中的%标杆&!

为复兴碧沙商圈和西区经济而贡
献自己的力量" 建投鑫苑没有铺天盖
地的宣传"只有铿锵精湛的品质)没有
夸大其词的粉饰" 只有口碑相传的赞
誉!

建投鑫苑等高端开发商在西区的
大力投资建设" 难道真的就能带动整
个碧沙商圈的繁荣复兴( 该集团营销
部经理赵丽霞告诉记者" 我们不期望
能够改变什么" 只是希望自己能树立
一个好榜样" 从而带动更多的开发商
投资西区" 为更多的商业企业提供好
环境#好设施#好服务! 河南财经学院
教授李晓峰博士也说道" 碧沙核心快
速持续发展" 是把大郑州基地建设成
为国家区域性中心城市和社会主义现
代化商贸城市而迈出的重要一步! 如
今随着郑州城市规划的多核心发展计
划" 一个被市场广泛认知的真正价值
上的%核心凝聚力&"将用世界的眼光
破旧树新" 为中原经济命脉注入新的
活力! 鑫苑*国际广场的诞生"更加加
快了对西区发展的呼唤!

在论坛即将结束的时候" 一位嘉
宾说" 她非常赞同建投鑫苑在西区的
发展规划" 也对他们为西区做出的贡
献感到欣慰! 同时"希望通过鑫苑"加
上与会的专家" 商会的领导及广大的
商家企业"众人拾柴火焰高"能够为西
区碧沙商圈经济的发展更上一层楼而
共同努力!

!

碧沙核心!大郑州皇脉财富

带!中心西区稀缺财富地标!构架

了东西横贯" 四通八达的道路格

局!把中心西城与
'()

有机联为

一体!扼守中原钻石地段!纵揽行

政"金融"教育资源!汇聚人脉"商

脉# 我们的目标就是着眼未来发

展!重塑碧沙商圈地位$

!!!鑫苑"中国#置业副总经理黎松

!

郑州东区在%快跑&的同时!

西区的%脚步&也应该快起来!这就

需要我们开发商的%大刀阔斧&!建

投鑫苑顾大局"识大体的精神值得

我们发扬学习$

!!!河南省社科院副院长刘道兴

!

各大精品楼盘在西区的发

展中树立了良好的标杆形象!作为

房地产的行业组织!我们非常愿意

号召我们优秀的会员企业!像它们

一样加入到郑州西区的建设中!为

西区的发展作出积极的贡献!我相

信在政府的支持下!企业的积极参

与下与我们的共同努力下!我们西

区的明天会更加美好$

!!!河南住宅产业协会秘书长赵进京

!

建投鑫苑为复兴西区经济

的大手笔!在项目规划和定位上均

走在同行业之前$相信会有更多的

房产企业受此影响而更加关注西

区的发展$

!!大商新玛特金博大店招商主管李

华伟

孩子
给了我换房的决心

!

月
"#

日下午
$%

时!由建投鑫苑组织的"扛鼎中原共谋西区大发
展#暨"郑州西区规划及碧沙商圈发展高峰论坛$在裕达国贸隆重举行%

郑州建投鑫苑置业有限公司副总经理黎松& 河南社科院副院长刘道兴&

河南省住宅产业商会秘书长赵进京&河南财经学院教授李晓峰博士等河
南地产界知名专家学者!以及省城各大媒体的朋友们齐聚一堂!共话郑
州西区的发展前途%

半个世纪前$ 郑州人现

在眼中的%西郊 &$不论在经

济还是人文气息上都张显了

其领居中原的魅力'然而$曾

经的辉煌如今只留下深深的

烙印((

%

月
&"

日$建投鑫

苑广邀专家) 学者共谋西区

大发展$ 重新把人们的目光

拉回到这片魅力之地'

本报讯 +记者 徐孟国#
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月
%

日"郑
州市推出第四批经济适用房共

+%+#

套 "

符合申购条件的家庭尽可到房屋所在的
四个小区售楼部报名!

现场报名火爆
截止

*

月
%

日
+"

$

##

"裕华美欣小区报
名人数达到

,+&

人" 与房源
-%%

套相比"比
例达到

+.&

$

+

) 红河瀛园小区报名人数达到
,%%

人"与房源
/+*

套相比"比例达到
+.%,

$

+

)西湖春天小区报名人数达到
&/+

人)与房
源

+*&

套相比"比例达到
-.&

$

+

)啟福中原小
区报名人数达到

$##

人" 与房源
%$,

套相

比"比例达到
-

$

+

! 总的平均比例为
%.+

$
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三摇不中可另报
这次公告销售的

/

个项目"将按项目
分别摇号确定入围选房名单! 购房者+不
含三次以上报名人员,只能选择其中

+

个
项目办理申购登记手续" 选定就不能变
更"对于在多个项目登记的"一经发现将
取消此次摇号资格!

目前连摇三次不中的申购者"大约有
+%##

人! 为了照顾这类人群"增大他们的
入围几率"这次公开选房中他们可以同时
选择两个不同的项目各报名一次! 如果两

个项目同时入围"在选房时必须放弃其中
一个! 已摇中者此次不可再报名"一经发
现"将取消其购房资格!

最高房价为
!&""

元
'

平方米
和前三期房均价相比"此次房价略微

上扬!分两种户型"小高层均价
%%##0%-11

元每平方米)多层住房均价
+*110+"11

元
每平方米! 业界人称"房价是经政府部门
研究确定下来的"购房者可以放心购买!

郑州市经济适用房四小报名小区分
别是$裕华美欣小区#红河瀛园小区#西湖
春天小区#啟福中原小区!

郑州市第四批经济适用房开始申购

西区瞭望
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