
!"#$%&'()*+

!

月
"#

日!在河南中星江淮展厅举行了一场别开生面
的"度势行天下!宾悦到您家###江淮宾悦

$%

台采购大单
交车仪式$%

此次大单采购是河南知名企业天海集团!采购车辆
$%

台% 另据河南中星江淮最新捷报!郑州市某单位一次性采
购江淮宾悦

"%

台%自
$%%&

年
'"

月
"(

日!江淮宾悦在全国
!%

个城市近百家
)*

店陆续投放市场以来! 宾悦轿车屡获
政府部门和集团企业的青睐% 其中!武钢集团&汇源果汁&

机械工程第四设计研究院&中国人民健康保险股份公司等
大型企事业单位采购大单不断% 前不久!江淮宾悦又成为
青岛市级机关自主轿车品牌唯一公务用车%

据悉! 到目前为止! 江淮宾悦的终端销售已经突破
!+%%

辆! 创造了同级别自主品牌轿车上市销量的最好业
绩% 宾悦凭借其经典的造型&精湛的工艺&卓越的性能和品
质及基于"

,-./ 0,1 /,2

$的顾客价值诉求的贴心&高
效&及时&专业的服务!成为公商务用车的首选产品%

张 磊
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本次郑州日报!
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公商务车型

展示暨中原畅销汽车品牌评选活动

把公商务车型作为"主角#推出$近
(+

款中级车型集中"出席#$凭借本报在

政府部门及企事业单位中的强大影

响力使公务员%企事业单位工作人员

成为车展上选车%购车的主力&
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本次展示会一改以往车展的主
题不鲜明&特色不突出的弊病 !将公
商务车型作为 "主角 $推出 !河南双
盛& 河南新纪元等参展车商表示!公
商务用车不但拥有巨大的销售空间!

而且对个人消费有着强有力的示范
带动作用!利用公务用车身份继而带
动商务车市场以及私人消费是不少
汽车经销商的战略选择%

"这样主题鲜明的车展抓住了车
商所想% $亲临车展现场的河南裕华
玖锐总经理李志钊告诉记者!做好公
商务车市场不仅对经销商的销量有
直接&稳定的提升 !还可以有力带动
私家车消费 !"新东风标致

3+&

在国

内上市时间短!在公商务用车中成绩
尚不突出!公司作为政府定点采购单
位!希望借郑州日报公商务车展这个
平台进一步巩固政府及集团采购这
个前景广阔的市场% $
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"3

日上午!参加完车展开幕式的
观展单位代表!在现场细细察看了每
一款参展的公商务车型!排量&价位&

燃油经济性及环保性能是他们关注
的重点%

"这车有多大排量的' 价位是多
少' $在河南中星江淮展位前!第一次
见到江淮宾悦的市农业局观展代表
对其一见如故("从外观上看!这车一
点都不比合资品牌差啊% $在河南宇
缘展位前!外观沉稳大气的比亚迪

0!

引起了观展代表的共同关注%

"原来这么多车型都适合公商务
使用!现在用车可选择的范围真是越
来越广了% $一圈鉴赏比较下来!众多
政府部门及企事业单位观展代表不
禁感慨%

郑州豫中丰田总经理助理任涛表
示!公商务车市场的开拓具有特殊性!

郑州日报组织这样大型的公商务车型

展示活动为汽车经销商和单位购车提
供了一个良好的沟通平台! 降低车商
市场开发成本的同时也大大提高公商
务用车的推广效率%
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在本次车展上!本报在政府机关&

企事业单位等群体中的强势影响力进
一步凸现!公务员&企事业单位工作人
员成为车展上看车&购车的主力%

在河南新纪元展位前!和妻子一
起看车的张先生被别克新凯越所吸
引 ! 在市中级法院工作的他告诉记
者!自从单位迁往郑东新区后 !不少
人都在酝酿买车!看到郑州日报车展
的消息就过来挑选一辆!面对各有千
秋的几款新车!他颇有些头疼("新凯
越和标致三厢

3+&

我觉得都不错!比
较难以取舍啊% $

同样在某事业单位工作的孙先
生则盯上了现场的红色两厢车型!凯
越

415

&两厢福克斯&两厢
3+&

成为
他比较选择的对象!"三天后!在英国
三年的老婆就要回国了!我准备买一
辆两厢车作为礼物送给她!她喜欢红
颜色 ! 今天我就专门看红色的两厢
车% $孙先生脸上写满了兴奋%

!"#$%!""#&'()*+,-./0123

本报记者 李 莉
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关键词之
45

虽然
!

月份为传统汽车销售的
淡季! 但本报此次举行的

$++(

公商
务车型展示暨中原畅销汽车品牌评
选活动依然受到了诸多消费者的追
捧! 车展即将举行的消息发布之后!

上百位读者打来电话咨询车展详情!

其中还包括一些来自中牟&新郑等县
市准备购车的消费者%

市民罗女士准备给刚学会开车
的儿子买一款价位在

"+

万元左右的
车 ! 车展开幕前一天 !

!

月
"$

日上
午!她特意赶到本报广告中心大厅咨
询车展详情并寻求 "技术支持$("我
看到报纸上说车展上购车优惠幅度
比较大! 你们能不能在

"+

万元左右
的参展车型中先给我重点推荐两款!

明天我和儿子一起去现场看看% $同
样急切的还有来自中牟的消费者袁
先生!

"3

日早上不到
&

(

++

他就赶到
了郑州向记者咨询到会展现场的乘
车路线%

关键词之
67

!

月
"3

日上午
6

时! 车展尚未
正式开幕!消费者张先生就急匆匆地

和朋友一起赶到了省人民会堂广场!

面对一款款令人眼花缭乱的参展车
型!记者看到!他聪明地拿出了本报
!

月
7%

日推出的车展特刊作为"导购
指南$!根据车展特刊"对号入座$!在
现场搜寻自己中意的车型%在河南涌
金展台前!他和朋友仔细询问了克莱
斯勒铂锐的技术参数&配置&价位等
情况!"想选一台

$%

万元左右的车作
为家用!正好这次车展上雅阁&凯美
瑞&迈滕&君越等中高级车型都到了!

今天准备从你们报纸上推荐的公商
务车型中选一款% $

关键词之
89

"3

日晚上
6

时!尽管第二天一大
早还要赶到车展现场! 包括河南涌
盛&河南涌金&广汽丰田骏驰金水路
店等在内的车商依然坚守在车展现
场! 为前来赶车展夜场的市民讲车%

"我们要坚持到其他车商都撤展之后
再走% $广汽丰田骏驰金水路店两名
年轻的销售顾问告诉记者%

")

日中午! 尽管已是午饭时间!

河南天道的销售顾问依然站在展车前
热情地为每一位经过展位的市民介绍
车型%"这次车展我们一共派来了

!

名

销售顾问! 要求把每一位过来咨询的
市民都当作潜在的消费者认真对待!

这两天他们都一直处于高度备战的状
态% $ 在现场督战的展厅经理李海生
说%

关键词之
:;

")

日上午!记者看到!短短半个
小时内!就有五拨儿消费者涌到广州
本田的展车前并且都留下了详细的
客户资料!其中看好飞度的一行四人
直接跟随销售顾问到展厅提车%问及
参展效果!广州本田宏邦店的两名销
售顾问很实在地告诉记者("最近公
司参加的几次车展都是派我俩出来!

只有这一次我们觉得收获挺大的!你
们的车展组织得很成功% $

同样对参展效果很满意的还有河
南万通一汽的销售人员("这次参展的
中高级车比较多! 来看车的人也比较
懂车!我们参展的迈滕&速腾也收获了
不少)粉丝*%$记者在他的意向客户资
料登记表上看到! 短短一个上午的时
间!已经有

$%

余位消费者明确约定了
去展厅看车的时间! 其中大部分把购
车时间锁定在"一个月内$%
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新密市２００７年８月份以后
已拆除砖瓦窑厂名单

１．平陌镇平陌村二组机砖厂
２．平陌镇杨台村五组机砖厂
３．平陌镇大坡村十一组机砖厂（大路东）
４．岳村镇红泉沟村机砖厂二厂
５．岳村镇赵砦村机砖厂
６．刘寨镇刘寨村机砖厂
７．大隗镇王沟村机砖厂
８．大隗镇双楼村白银朝机砖厂
９．大隗镇桃园村机砖厂
１０．城关镇西瓦店村六组吊丝窑
１１．来集镇宋楼村秦富国机砖厂
１２．超化镇杏树岗村机砖厂
１３．超化镇东店村七组机砖厂
１４．超化镇东店村九组机砖厂
１５．大隗镇铁匠沟村机砖厂
１６．大隗镇双楼村王海青机砖厂
１７．牛店镇张湾村机砖厂
１８．牛店镇谭村湾村乔书战机砖厂
１９．曲梁乡高洼村机砖厂
２０．曲梁乡牛集西沟八组机砖厂
新密市治理整顿粘土砖瓦窑厂联席会议办公室

河南神源四周年庆
!

月
"3

日河南神源
)*

店迎来了
)

周岁的生日%

")

日
8'9

日!河南神源在巩义杨树沟风景区举行了"狮动中原
巩义行$户外四周年店庆活动!与新老消费者一起同庆生
日%

活动现场!

9+

多位河南神源车友进行了节油比赛&真
人

:*

对抗赛&徒手逮猎&篝火晚会知识问答等多个有奖项
目% 作为河南省首家东风标致

)*

专营店!

)

年来!河南神源
一直恪守东风标致"蓝色承诺$!为东风标致用户营造了一
个温馨可靠的蓝色之家% 魏瑞娟

裕华上捷开业一周年
!

月
6

日下午!河南裕华上捷展厅隆重举行"斯柯达明
锐奥运纪念车型河南发布会暨明锐上市一周年& 裕华上捷
开业一周年庆典$%百位来宾共同见证了明锐

$;+.

奥运限量
版车型正式亮相中原! 并共祝明锐上市一周年销量跨跃

!

万台&跻身
<

级车主流车型的骄人业绩%

作为奥运火炬接力指定用车!明锐奥运限量版是一款为
迎接奥运会而量身打造的经典车型! 它锁定在

=;+.

的黄金
排量上% 配备的

=;+>?@

四缸汽油发动机具有低转速高扭矩
的独有特点% 同时!该奥运版车型全部配备了

9

挡手动变速
箱!更好地满足了用户对车辆运动性和操控性的需求%

张 磊

东风悦达起亚 邀您共赏欧洲杯
四年一度的国际足坛顶尖赛事###

=++(

年欧洲足球
锦标赛已经在瑞士和奥地利拉开战幕!东风悦达起亚欧洲
杯观战团于近日正式开赴欧洲观看比赛% 为了让国内的消
费者球迷能零距离领略巅峰赛事的激情!尽情体验欧洲杯
的独特魅力!

!

月
'9

日
8A+

日期间! 河南双盛邀您来参加
"东风悦达起亚欧洲杯激情观球夜$活动%

活动期间! 东风悦达起亚将挑选小组赛及淘汰赛中
的精彩场次在河南双盛举办观球活动% 为了让广大球迷
及消费者更好地享受精彩的比赛! 届时在浓浓的足球氛
围中!还将会有一系列的现场球迷互动游戏!更能领取诸
多精美礼品!使本次 "东风悦达起亚欧洲杯激情观球夜 $

真正成为一次盛大的球迷
$%&'(

% 张 静

天津一汽夏季服务活动启动
夏季是一年中关爱爱车的"关键时期$!如何做好换季

保养备受车主关注% 一贯以"客户为中心$作为服务理念的
天津一汽!适时推出主题为"健康呼吸每一天$汽车空调服
务活动!为用户提供最及时&最贴心的专业服务% 河南区
域!该活动已经在天汽河南&天一汽车展开!服务对象是天
津一汽所有车型%

据介绍! 本次活动除了对汽车空调进行检查和保养
外!还免费为用户进行汽车空调雾化清洗!在汽车空调雾
化清洗的同时也为驾驶舱进行消毒&杀菌!给用户带来一
个健康的驾驶空间%

张延昭


