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加深人们的理财观念

“理财宝典”覆盖省会多家商业银行、保险、信托、担保
公司，将它们的理财产品“一网打尽”，集中汇总，展现各理
财产品的特色。

中原信托有限公司总经理崔泽军说：“此次宝典的推
出，更加深了人们对理财观念的认识。中原信托今后将继
续秉持科学理财的理念，不断提高专业资产管理能力，帮
助各类机构和个人高端客户达成理想的理财目标。”工商
银行河南分行客户服务中心经理曾维峰认为，这是一部科
学理财观念的宝典，“理财宝典”的推出很及时。

招商银行郑州分行行长潘新民表示，如今，人们放弃
了“只储蓄”的理财模式，奔向基金、股票、保险、黄金、外汇
等多样化的理财工具。人有两条腿，钱有四条腿，“如何让
钱生钱”成了百姓津津乐道的话题。招商银行一贯以帮助
广大投资者增强自我保护意识，提高鉴别能力，为投资者
资金运用保驾护航为己任。广东发展银行郑州分行副行
长赵挺赞言：“精心的理财服务和精确的理财建议，为广大
客户规划创造出美好人生！”

为市民理财提供便捷

“‘理财宝典’的推出不仅节约了市民选购理财产品的
时间，也为郑州市民全面、系统地了解银行和保险产品提供
了便捷。”交通银行郑州分行理财师张璠说，集中宣传可以
展现银行理财产品的特色，方便市民有效快捷地选购适合
自己的理财产品。“各家保险产品聚集可以相互比较对我们
来说是一种产品创新的依据。”华夏人寿河南分公司品牌宣
传部经理王勇告诉记者，“理财宝典”为保险行业提供了相
互交流的平台，对险种的不断完善起到了促进作用。

“理财宝典”亮点之一就是方便快捷，市民可以随身
携带、随时翻阅，而且今后可成为生活中的一本理财手册，
随时随地可找到自己想要的理财产品。郑州市商业银行
副行长白效锋说：“市民需要什么，我们就开发什么；怎样
能提高市民生活质量，我们就怎样做。以后，郑州商行‘市
民银行’的定位会更加清晰，更加贴近市民需求，我们的员
工会走进社区，走近市民，向抄表工一样深入千家万户，关
注民生，了解民意，解决民需。”他表示，未来，为实现客户
财产的保值、增值，将推出票据型、市政型理财产品，这些

产品具有安全性强、收益高的特点，待时机成熟后向公众
推出。

科学理财的“工具书”

“随着人们理财意识的不断觉醒，越来越多的投资者
深信,只有借助理财工具的杠杆效应才能达到资产的快速
增长，那么，快速准确全面地把握理财产品的种类和科学
理财知识就显得至关重要。”百瑞信托有限责任公司总裁
马磊表示，“理财宝典”正是基于这样的理念。中信银行郑
州花园路营业部理财师王晓接受采访时表示，“理财宝典”
不仅将琳琅满目的理财品种浓缩成小册子，为广大市民查
阅理财信息带来了极大的便利，同时还可以作为一本家庭
理财的“小工具书”。

与此同时，“理财宝典”还深入浅出地告诉市民一些基
本的投资理财知识，为市民解析目前的理财热点和具体操
作，帮您树立科学理财观，让“理财宝典”成为您身边的理
财专家。新华人寿河南分公司办公室主任徐燕表示，“理
财宝典”对市民快速了解险种产品的特点和动态提供了很
好的服务平台和契机。

广发银行

学手语为奥运特别客户提供服务

本报讯（记者 张 慧 通讯员 常 罡）在残奥会即将
召开之际，为了给残疾人客户来广东发展银行郑州分行
办理业务提供便利条件，使这些“特别客户”走进广发就
像走入家门，6 月 17 日晚，该行由贵宾客户服务部牵头，
组织举办了一期“郑州分行银行服务手语培训”，聘请了
河南聋哑学校的手语老师，根据分行服务的要求和聋哑
客户的需要，有针对性地进行授课。该分行纪委书记索
亚红当晚也到场进行观摩、指导。培训采用现场指导、
互动练习的形式使一线人员在轻松愉快的氛围中了解
和掌握了银行日常服务手语，通过此次培训，为聋哑人
客户来广发行办理业务的无障碍服务提供了保障。

我省银行家认为

通胀预期持续减弱

货币政策明显趋紧

本报讯（记者 李丽萍）本周中国人民银行郑
州中心支行发布的今年 2 季度河南省银行家问
卷调查显示：银行家对当前经济偏热的担忧继续
缓解，对下季度经济偏热和物价上涨的预期均持
续减弱；银行家认为当前货币政策明显趋紧，利
率满意程度不断提高；银行贷款需求、审批条件
和投放量景气指数均有所提高；银行资金头寸再
次趋紧，资金头寸预期不太乐观。

2008 年以来，受美国次贷危机、年初的雪灾、
汶川大地震等国内外不利因素的影响，我国经济
增速有所下滑，银行家对当前经济运行偏热的担
忧继续缓解。调查显示，认为目前全国经济形势
偏热或过热的银行家由 2007 年 3 季度的 84.56%
下降至本季度的 65.44%，累计下降 19.12 个百分
点。

随着粮食、蔬菜等食品供应的进一步增加，
未来物价继续上涨的动力减弱。

银行贷款需求景气指数扭转了前 3 个季度
持续下滑的态势，本季度提高 4.42 个百分点，达
到 35.3%。分行业看，农业贷款需求景气指数连
续两个季度上升，本季度提高 10 个百分点，达到

26.5%；房地产业贷款需求景气指数连续 3 个季
度下滑，本季度下降 1.87 个百分点，降至 14.96%。

银行对企业、个人贷款的审批条件景气指数较
上季度提高 2.58 个百分点，达到-9.56%；其中，认
为本行贷款审批条件有所收紧或明显收紧的银行
家占比较上季度下降3.68个百分点，降至22.79%。

银行贷款投放量景气指数在上季度提高 2.2
个百分点的基础上，本季度继续提高 4.05 个百分
点，升至 29.42%；其中，认为本行贷款投放量明显
增 加 或 有 所 增 加 的 银 行 家 占 比 在 上 季 度 提 高

7.35 个百分点的基础上，本季度继续提高 3.68 个
百分点，升至 61.03%。

2008 年以来，人民银行已累计 4 次上调人民
币存款准备金率，再加上银行资金来源也有所减
少，银行的资金头寸再次趋紧。本季度银行资金
头寸景气指数反弹乏力，较上季度回落 3.3 个百
分点，降至 1.47%，为 2004 年 1 季度调查以来的次
低水平；其中，认为本季度资金头寸比上季度宽
松或较松的银行家占比为 19.86%，较上季度下降

8.81 个百分点，资金头寸预期指数较上季度下降

0.73 个百分点至-1.47%。

投资理财需要战略思维
本报记者 马晓鹏

很久以前，有一位皇帝命令大臣们都必须穿丝制衣
服，但国内只准种粮食而不准种桑树。这个国家丝价就
猛涨。其它小国就纷纷不种粮食种桑树，卖丝赚银子，
不亦乐乎。过了几年，这个皇帝又命令大臣们只准穿布
衣，而不准卖粮食给其它小国。这样，这些小国的人就
纷纷饿死。而这位皇帝就轻易获取了这些小国。

而 2005 年小布什推出了《生物能源计划》。到 2008
年美国这个全球最大的玉米出口国将不会再有一颗玉
米流到中国。

前几天，石油价格超过了 130 美元一桶，很多人感
觉很吃惊，甚至感觉不可思议，以为是市场的疯狂，实
际上这样的结局应该说是躲藏在深处和远处的人非常
乐意见到的，甚至可以说是早就设计好的。

美元全球化本来就是美联储、美国财政部与华尔
街制定的游戏规则。现在的美国盛产这样的大师和资
本战略家。

马克思有句名言：金银天然非货币，货币天然是金
银。

马克思擅长从哲学角度思考问题，言语颇多机锋，
令人回味。因为金银的特性，很早以前人们就将贵金
属当作货币使用，后来商业发展，发明了纸币，有了信
用成分，人们便以金银为纸币的“锚”——纸币发行以
国库内所藏黄金多寡为标准，即“含金量”一词的由来。

但是金子实在稀有，而地球人对钞票又多多益善，
两者矛盾无法调和，于是 1944 年,44 国在布雷顿森林开
会决定：美元与黄金挂钩；其他会员国货币与美元挂
钩。金融界早就验证：货币须“单锚”，“多锚”调控难度
太大，往往失败。布雷顿双挂钩体系是个串联的单锚
货币系统，最大收益者是美国，那时山姆大叔因“经营”
世界大战有方，控制着全球 70%的黄金，各国唯其马首
是瞻。

实施该体系后，美国经济学家发现问题越来越严
重，各国无休止地印钞票，到美国换成黄金，再运回家
去，一来二去山姆大叔财箱见底，于是 1971 年,尼克松
总统断然决定：关闭美元与黄金的兑换窗口，美元脱锚
起航（但实际上美元只是将“锚”隐藏了，并未脱离）。

自那时起，美元与黄金乃至其他大宗商品形成“跷
跷板”效应——美元汇价上升，商品就下跌。投资客若
预期美元贬值必加量购买黄金，甚或购入澳元、纽元
——澳洲两国藏金颇多，而印钞票不及其他国家频繁，
这类国家的货币被称为“价值货币”，加元、瑞士法郎亦
为投资人所常用“反美元”品种。

但世事难料，此次美元回升伴随黄金、铜、石油等
商品上扬（澳元等却回落），以传统智慧入场搏杀者尽
数铩羽。美元与黄金分离数十年后居然破镜重圆，吓
得期货、外汇投资人个个面如菜色。近期遇到诸如此
类天方夜谭式的投资奇闻委实多了点，大量资金滞留
在金融市场东冲西突，炒完一处再战其他，使资本、货
币市场波云诡谲，风险陡增，似有山雨欲来之势！

德国前辈科斯托兰尼写过不少小册子，以他 8 岁入
行，93 岁仙游（该年还出了一本投资秘籍）的超长经历，
遇到的匪夷所思事件不胜枚举。

举个例子，看看这个前辈的风范，顺便也不妨测试
一下自己的投资水准：二战结束，各国开始重建，华尔
街亦对欧陆曾被德国占领的国家所发行的债券重拾信
心，其中丹麦持有大量美元储备，其国债收益率为 6%，
当时价格竟然跌至面值的六成，6 个月后债券将到期偿
付本金。也就是说以当时价格入货，利息收益为 10%，
而到期时更有 67%的折价升水，6 个月后理论收益合计
为 77%！您买不买？

科斯托兰尼买了，他在 60 元时买进面值百元的债
券，那次他获利了，可其他的大部分人没有得益，甚至
大亏。源于丹麦政府拒绝支付债券的本金，但仍给既
定利息，结果债券自 60 元升至 90 元后，政府公告一出，
大跌到 54 元。到期日丹麦政府按期履行承诺付息 6
元，60 元买的玩家，6 个月后收益为 0，并非 77%。在投
资界意料之外的因素常常是决定成败的关键，统计数
据、技术原理、逻辑严密度等属于“没有万万不能，有了
未必能”。

在交易上，停留在技巧层面的东西都是简单的、难
以持久的，理念类的思想类的是交易持久胜出的根本，
就如投资的根本是：商业思想和商业判断。我所认识
的成功的商界前辈都具艺术气质——思维并非无懈可
击，但关键处皆有神来之笔，叫他说为什么，他也说不
出，只知要那样做，可见优秀的商人是不可再生资源，
发达技巧无法复制。投资也如经商是一种艺术，赚不
到钱的投资人大都“市侩味”重、“艺术气”弱，投资家都
是艺术家。

信誉赢得市场

采访是从一个故事开始的。宁志平
告诉记者，在邦成有一段美谈，是每个邦
成人如数家珍的故事，那就是“飞机上签
合同”。

2006 年 10 月一天的上午，一位 VIP 融
资客户，为应对当时纸价上涨，需要一笔
应急资金进货，但由于丈夫在深圳出差无
法办理融资的有关手续（根据法律规定，
融资客户必须夫妻双方共同签合同），面
对客户对资金的迫切需求，公司领导当即
决定派专人乘飞机飞往深圳签订合同。
最后，客户在当天下午如愿以偿地解决了
资金问题。“信誉是企业的生命，一句简单
的承诺对于企业来讲，就是责任。”宁志平
言语中透露出邦成在中原市场站稳脚跟
的奥妙之一，那就是信誉。

人无信不立，国无信则衰。对于一个
企业来说信誉就是生命线，尤其担保行
业，更是不言而喻。“邦成正是基于七年如
一日的诚信经营，不但满足了客户的需
求，也为自己赢得了市场。”宁志平告诉记
者，如今邦成每年都向银行和社会投资客
户提供投融资担保服务数亿元，共为银行
和客户提供资金保障 2142 天，客户回头率
连年达到 90%以上，在客户和金融界赢得

了良好的口碑。

“同时，信誉也是管出来的，良好信誉

的背后是一整套完善的信用管理体系，而

信用管理体系的建立是一个长期积累的

过程，不是一蹴而就的。”宁志平坦言，信

用的积累要有耐心，急不得，一个企业想

要取得长远的发展空间，占据更多的市场

份额，良好的信誉就是根本的保障。

开拓创新是“跳板”

“创新是民族的灵魂，是国家兴旺发
达的不竭动力……”对于企业来讲，又何
尝不是呢？７年时间，邦成在一路探索中
不断前行，并最终建立了在全国投资担保
行业颇有影响的金融创新模式——“邦成
模式”，即商业化投资担保公司通过规范

化民间融资担保平台，规模化解决中小企
业融资难的新模式。

宁志平告诉记者，“邦成模式”在全国

金融界实现了“民间借贷担保融资”、“民

间借贷担保投资”、“中小企业主综合授信

融资担保”三个首创，并在实践中不断检

验完善。随着时间的推移，“邦成模式”逐

步成熟，并得到了社会的认可和支持，客

户稳步增长，各级政府部门给予肯定，全

国各地的担保公司也纷纷学习、模仿。同

时，邦成担保的发展道路，也得到了河南

省中小企业管理局的支持和鼓励，成为中

原担保行业的先进典型。

邦成在银企合作方面也做出了大胆

尝试，在坚持市场化的合作基础和双赢的

合作模式前提下，开拓出了担保与银行之

间的良性互动，有效实现了金融创新的新

局面。2003 年 11 月，光大银行郑州分行与

河南邦成达成了战略合作伙伴关系，联合

开办了金融超市，在全国金融领域开创了

担保公司与银行合办金融超市的先例。

迄今，邦成担保已与光大银行、中信银行、

工商银行、交通银行等多家银行开展合

作，为中小企业提供投融资担保及配套服

务，有效缓解了中小企业融资难问题。

责任铸就第一品牌

“公司自 2001 年成立以来，就提出将
自身发展与服务河南经济建设相结合，通
过市场化道路解决中小企业融资难的发
展思路。”宁志平表示，邦成将努力成为银
行融资业务的有效补充和延伸，在“帮助
他人，成就自己”核心价值观的引导下，向
着“百年信用企业”的发展目标，为助推中
原经济发展做出应有的贡献。

责任铸就了邦成的第一品牌，这对邦
成来说可谓实至名归。邦成在解决中小
企业融资和推动担保行业蓬勃发展方面，
做出了积极的探索和贡献。在河南省中
小企业局及河南省企业信用担保协会的
指导下，邦成担保已倡议成立了“河南省
担保机构民间投资担保诚信联盟”。该联
盟不仅推出了行业指导利率，同时还倡导
合法合规、诚信经营、交流信息，引领整个
行业更好发展。

如今的邦成虽已成为行业的领航者，
但肩负社会责任的邦成要走的路还很远。

“邦成将在社会各界的支持和信赖下，开拓
创新、锐意进取，推动担保行业蓬勃发展和
河南经济腾飞是我们始终不渝的信念和动
力。”谈及未来，宁志平充满期待。

想送孩子出国念书怎么办？孩子想上
海 外 名 校 怎 么 办 ？ 留 学 签 证 签 不 过 怎 么
办？资金不能及时到位怎么办？遇上出国
换汇、境外汇款这样的繁杂手续又怎么办？

中国光大银行旗下“出国通”品牌携手
新东方教育科技集团旗下“留学直通车”品
牌，特别推出的“一站式”服务，将为您分忧
解愁。双方将指定留学咨询专家和留学金
融服务专家提供全程指导和咨询服务，真正
实现“出国留学、一站直达”。

中国光大银行自 2005 年推出出国金融
服务以来，作为英国使馆文化教育处在中
国的金融合作伙伴，爱尔兰使馆签证处第
一家国内金融合作机构及澳大利亚使馆和
新加坡等国使馆签证处认可的国内金融机
构，通过不断地产品创新与服务水平的提
升，“出国通”品牌已经具备一定品牌影响
力并建立了独特的业务推广渠道。目前可
以为客户量身定做特色鲜明的出国金融产
品套餐，提供开具存款证明、办理留学贷款

并出具贷款证明、个人购汇、预约开立境外
银行账户、境外电汇、环球汇票、代售旅行
支票等一系列专业、安全、快捷的出国金融
服务。

新东方教育科技（集团）有限公司作为
中国私立教育培训行业的巨无霸，出国留学
业务是其传统强项。在此基础上，新东方强
力推出了“留学直通车”品牌，其业务内容涵
盖了包括语言水平测试、留学方案综合评
估、个性化学习方案设计、留学英语培训、海

外名校申请、留学签证办理、海外安置等在
内的所有方面，集中新东方优势力量，为学
员和家长提供了留学一揽子解决方案。

此次光大银行与新东方留学直通车合
作推出的“一站式”留学+金融直通车服务，
将整合双方在语言培训、留学咨询和留学金
融服务方面的优势，共同开展各类留学服务
体验活动，构建“一站式”留学+金融服务体
系，提升客户服务体验，全面满足客户一站
拥有所有留学服务的需求。

第二季度，市场期待的反弹昙花一现。那么，接下来
的第三季度，股市将如何演绎？基金是该赎回还是择机
入场？基金业分析人士认为，基金投资者可以采取分步
投资法，或采取定投的方式分散风险。

建信稳定增利债券型基金募集规模近 60亿

在新基金发行持续低迷数月的背景下，债券基金的
募集成绩给近日的基金市场带来了惊喜。记者新近获
悉，建信基金管理公司旗下的建信稳定增利债券型基金
以近 60 亿的认购规模结束发行。

建信稳定增利债券型基金是建信基金管理公司旗下
的首只债券基金，该基金于 6 月 20 日按期结束募集，此举
不仅打破了近期新基金发行屡屡延期的困局，而且该基
金还取得了理想的募集成绩，以近 60 亿元的认购量结束
了此次发行。

60 亿，这对于近期低迷的基金发行市场而言，无疑是
一个非常出彩的数字。据记者了解，建信稳定增利的发
行期从 5 月 19 日起，到 6 月 20 日止。由于同期股市持续
下挫并不确定性因素较多，基民的投资热情继前期进一
步降温，整个基金市场的销售形势较为严峻。此时建信
稳定增利的发行成绩，大大出乎市场在发行之前的预期。

战胜通货膨胀 股票型基金应成为核心资产

如果问起什么是个人理财的最大敌人，很少人会想
起那个忽高忽低，若隐若现的通货膨胀指数。而在友邦
华泰价值增长基金经理汪晖看来，战胜通货膨胀其实是
个人理财能否获得成功的关键。

尽管股市跌宕起伏，但比较债券、现金等多种投资工
具，股票以及股票基金是战胜通货膨胀的有效手段。汪
晖表示，对于投资者而言，无论股票市场发生如何变化，

股票型基金都应保持在一定的配置比例。在个人的理财
道路上，通货膨胀是最大的敌人。很多投资者意识到，因
为通货膨胀的存在,自己的购买力也是在持续缩水。在 20
世纪 80 年代，拥有 1 万元简直就是家庭拥有巨额财富的代
名词,普通人可望而不可及。可是到了今天,1 万元可能只
是一两个月的薪水而已。如果以年通胀率 5%计算,今天
的 100 万元 10 年后实际价值将变成 59.87 万元,而在 30 年
之后,100 万元的价值变成了 21.46 万元，近 80 万元白白蒸
发。汪晖表示，这是因为股票所对应的企业是社会生产率
提高与财富创造的载体，其总体盈利增长快于 GDP 增长
与通货膨胀水平，是多余货币发行的首要受益者。

基金定投避险功能获认同

据业内人士透露，到今年 6 月初，基金定投客户数已
达 500 万户。在振荡市道中，基金定投的避险效应突出，
其“逢高减筹、逢低加码”的特性，赢得投资者青睐，众基
金公司也纷纷拓宽渠道推广定投业务。数据显示，仅 5 月
一个月，就有 20 多家基金公司的 82 只开放式基金在银行
或券商机构开通基金定期定额投资业务并开展优惠活
动。进入 6 月，十多家基金公司陆续开展银行代销渠道的
基金定投费率优惠。例如国泰基金向持有招商银行借记
卡的客户开通网上交易定期定额申购业务，在费率上享
受 8 折优惠。比如华商领先企业基金参加建行、光大等银
行的 8 折定投优惠活动。同时，广发基金也宣布旗下 5 只
基金 6 月 25 日起加入中国银行网银前端申购费率 8 折优
惠和定期定额前端申购费率优惠活动。

华商基金市场部总监刘德雷认为，与一次性投入相
比，定投可降低系统性风险对收益的影响，省却投资者择
时的烦恼。

林 峥 王梅丽

本报记者 王 震

“路漫漫其修远兮，吾将上下而求索。”这也许是对邦成一路走来的最好诠释，从摸着石头过河的探索者到如今业界的领航者，邦成在 7 年的成长历程中，没有一刻停止

探索和创新。到今年 6 月 17 日，邦成已为中小企业和个人提供投融资担保 13.3527 亿元，为 7510 位客户提供投融资担保，连续 2142 天实现服务零投诉和投融资担保零预期

安全运行。这些数字记录了邦成 7 年发展的光辉历程。

由当初的默默无闻到现在成为河南省担保行业的标杆和品牌，邦成“跨越式发展”的奥妙在哪里？就让这位与邦成同舟共济的舵手——宁志平，为我们揭开邦成“跨越

式发展”的神秘面纱。
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“理财宝典”深受金融机构好评
本报记者 王 震

“《郑州理财实用手册——理财宝典》的推出，针对市场需求，方便市民理财和企业宣传，是郑州第一本理财实用手册，具有开拓

性。”继“理财宝典”推出一周后，记者近日回访了省会各大金融机构的负责人，他们对“理财宝典”的推出纷纷给予赞许。

专家建议：分批建仓逐步买入基金


