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那是一个初冬的夜晚，天上下着
小雪。德国人凯里驾车驶到十字路
口，他抱着侥幸的心理闯了红灯，结
果被一个晚上睡不着的老太太出来
看到了。

没隔几天，保险公司的电话就到
了：“凯里，你的保费，明天开始增加
1%。”

“为什么？”
“我们刚刚接到交通局的通知，

你闯红灯，按照我们的逻辑，这种人
很危险，所以保费要增加1%。”

凯里于是退保，投保另一家保险
公司。但这家保险公司也要求他的
保费比别人多 1%。因为电脑已经输
进信息，全德国的保险公司都知道他
有闯一次红灯的不良记录。所以每
一家保险公司都会增加他的保费。

没有多久，他的太太对他说：“银
行突然通知我们的购房分期付款，15

年改成 10 年，到底发生什么事了？”
“实在对不起，因为我前几天闯了红
灯。”

“闯红灯？我们家已经没有钱
了，你做这种事情，你自己想办法！”

傍晚，儿子从学校回来：“爸，好
奇怪啊！老师叫我把学费交过去，说
不能分期付款。”当儿子得知这一切
都是因为爸爸闯红灯造成的时候，感
到不可思议：“爸，你闯红灯！难怪同
学都笑我，下周我不想去学校了，真
丢脸。”

这位德国人陷入一筹莫展的困
境，只是因为闯了一次红灯。

摘自《故事家》

如果你中了500万元巨奖，人生会怎样？
我的回答是：假如中了 50元钱，就代表一顿意外

丰盛午餐；假如中了 500 元，就会添一件像样的衣服；
假如中了 5万元，能重新装修房子；假如中了 50万元，
可买一辆跑车；假如中了 500 万元，我不敢想像，也不
能肯定自己的生活会变成什么样子。

美国肯塔基州有一对夫妻，中了6450万美元的巨
奖，但金钱未能给他们带来幸福，夫妇即刻离婚，去追
求自己向往的幸福生活。2004年，美国人罗德里格斯
中了 1.4亿美元，中彩同时，相濡以沫数载的妻子突然
申请离婚，同时，要求瓜分彩金。尽管罗德里格斯百般
恳求，也没有能挽留妻子的心，令人唏嘘。

人生中每一次突如其来的幸运，都是一次巨大的
考验。那些把握不住自己的人，飞来幸运可能就是飞
来横祸。淡泊名利、平和内敛的人，才会以偶然得到的
幸运为助力，快乐地生活。 摘自《今晚报》

著名的西武集团公司，一直是日
本企业界长盛不衰的典范。近百年
来，西武集团保持一个习惯，每次吸
纳一批新职员，公司都要举行“擦皮
鞋”的入社仪式。

此时，董事长会召集集团旗下85
个分公司的经理和高级职员们，给每
个人发一把鞋刷和一瓶鞋油。仪式
开始，由董事长带头，所有经理和高
级职员们蹲在地上，为每位新职员认
真擦皮鞋，再把鞋刷和鞋油郑重交给

新职员们，有他们为董事长、经理和
高级职员们擦皮鞋。

对此，人们冷嘲热讽。西武集

团公司董事长说：“让新职员给经理
和高级职员们擦皮鞋，能够使经理和
高级职员们明白，自己的尊严来自职
员们，使他们能够善待每位下属。让

经理和高级职员们为新职员擦皮鞋，
使新职员们知道，在西武公司，他们
是有尊严的，要勤勉工作，不辜负公
司和上级的厚望。”

在西武公司，没有一个职员跳
槽，上下级关系融洽，新老职员团结，
勤勉，公司业务一直长盛不衰，许多
年轻人趋之若鹜。

许多人选择西武公司，他们说：“不
仅是为了追求优厚的薪金，还是为了自
己的尊严。” 摘自《盘活死脑筋》

一名记者到长寿村去采访，当得
知老婆婆竟然有 120多岁时，记者惊
讶地向这位老婆婆请教长寿的秘
诀。

老婆婆瘪着嘴笑了：“我长寿的
秘密有四条。”

“请问是哪四条？”记者连忙
问。

老婆婆依然微笑着说：“第一，我
不拿自己的错误惩罚自己；第二，我
不拿别人的错误惩罚自己；第三，我

不拿自己的错误惩罚别人；第四，我
不拿别人的错误惩罚别人。”听到这
里，记者沉默了。

是呀。一年只有 365天，一天只
有24小时，一小时只有360秒。每一
秒都是那么珍贵，流失了就不会回
来。与其每分每秒都在惩罚别人、惩
罚自己，倒不如放松心情，以宽容的
态度去对待生活。其实，宽容不只是
一种美德，更是一种乐观的生活态
度。世上无绝对。任何事情都有积

极的一 面 ，也 有 其 消 极 的 一 面 。
宽 容 的 人 总 会 欣 赏 玫 瑰 花 的 美
丽，而苛刻的人却只盯住玫瑰花
的刺。严格要求也许是好的，但
是有些人却把严格和苛刻混淆起
来。严格的人总愿意把事情做到
最好，而苛刻的人却总想去做力
所不及的事情。这就好比照集体
照，想站高点那您就得靠后，想靠
前点那您就得蹲下，可是某君却
偏偏向往既站得高又靠得前，那不
挡了镜头！

没有什么东西一无是处，也没有
什么事情完美无缺。当人们抱怨下
雨淋湿了头发的时候，宽容的人却在
等着看雨后的彩虹。

摘自《青年心理》

以色列境内湖泊沟汊不多，竟然
也是水产品出口国。他们的如此众
多的水产品难道是从天而降？原来，
聪明智慧的以色列人，把沙漠当成了
水产品养殖基地，这真的让人匪夷所
思!阿莱夫是到沙漠里养鱼虾的始作
俑者。他创办的以他名字命名的阿
莱夫水产品公司，立足沙漠，经过十
来年的发展，已经成为以色列最大的
水产品养殖开发公司，他的旗下，还
有一个沙漠水产品养殖研究所，这在
全世界绝无仅有。是什么促使阿莱
夫异想天开地要在沙漠里投资养鱼
呢?

阿莱夫在到沙漠开发水产品养
殖之前，就在他的家乡从事水产品养
殖，限于条件，总是上不了规模。一
次他到内盖夫沙漠游玩，不慎迷路。
他在沙漠里苦苦挣扎三天，水尽粮
绝。最大的问题是严重脱水，他企图
寻找到沙漠里的水，算他幸运，眼前，
还真的出现了一个沙漠湖泊，在那个

干旱的地带，那水主要是冰川融化积
蓄的。水倒是清澈见底，但又苦又
涩，活命要紧，阿莱夫不顾一切地喝
了下去。就是这趟惊心动魄的死亡
之旅，让他产生了幻想。沙漠深处竟
深藏不露那一片未曾开垦的水域，既
然有一片水域，应该有更多的沙漠湖
泊存在。这些湖泊，若是能投资养
殖，那将是一笔巨大财富。他把这个
想法向家人说了，家人以为他是在沙
漠里惊魂，神经错乱了，沙漠里的湖
泊若能养殖，还会等到今天么？但阿
莱夫执著地开始搜索沙漠里养鱼的
资料，但一无所获。他怀着一线希
望，到希伯莱大学水产学院请教在沙
漠里养鱼的可行性，那里的教授说，
我们研究的一直是常规养殖，至于利
用沙漠湖泊资源养鱼，对不起，我们
还从未涉及过。阿莱夫失望了，但他
并不死心，他一直耿耿于怀。都是
水，沙漠里的湖泊为什么“另类”，就
像沙漠不能种作物一样不能养鱼

吗？常言道，有水就有鱼，难道那里
真的不适宜鱼类生长？他专程到那
个湖泊实地考察，结果，让他很扫兴，
水底捞月，偌大的湖泊，一个鱼虾也
没捕着。这么说，沙漠里的湖泊真的
不长鱼吗？经过化验，那里的水含盐
量很高，苦涩不堪，这是不是沙漠里
的水不长鱼虾的真正原因？不，根据
科学判断，这恰恰说明沙漠里的水是
最适合鱼类生息的，否则，同样是苦
涩的大海为什么成了鱼的家乡!一意
孤行的阿莱夫带着鱼苗出发了，他将
那些鱼苗放养在一个小的湖荡里，年
底，再到那里捕捞，唉，你还别说，那
些鱼比他在自己的鱼塘里放养的同
样的鱼长得还大还肥。于是，他向有
关部门提出申请，那块不毛之地，自
然没人在乎，阿莱夫得到了免费使用
的许可。

阿莱夫取得了意想不到的成
功。他生产的鱼，因为是出自远离尘
嚣的沙漠，没有污染，正宗的绿色产
品，进入市场，供不应求。现在，他将
自己的水产品，注册成沙漠商标，成
了声名远播的品牌，这样，他的鱼在
价格上就比同类鱼虾高出 20%。在
他的影响下，以色列人在沙漠里养
鱼，蔚然成风。 摘自《思维与智慧》

拍老婆的马屁，既要拍得好，还
要拍得巧，否则，后果不堪设想……

老婆婚前是千金小姐，岳父岳
母的掌上明珠，婚后沦为家庭主妇，
开始学习做饭。下厨第一天，饭菜
端上来，居然没有煳的，也没有夹生
的，虽然有一盘菜忘了放盐，而另一
盘放了双份。我拉着老婆被烫红的
纤纤素手，深情地说：“老婆，你真是
天才。”老婆甩开我的手：“少来这一
套，说两句便宜话把我哄晕了，好天
天给你做饭吃吧？”

老婆下厨第二天，我不敢说话，
用低头猛吃表示对她的坚决支持，
老婆用手指点着我脑门说：“猪头！
就知道吃，我辛辛苦苦把饭做熟了，
你哼都不哼一声就吃？”

第三天，我总结了前两天的教
训，夹起菜来细细品尝了一番后做
出无比陶醉状，说：“真舍不得吃，我
要细嚼慢咽慢慢品尝。”老婆白了我

一眼说：“好吃？好吃你吃得那么
慢，跟吃毒药似的。”

第四天，老婆把饭菜端上来，我
狼吞虎咽大吃一口，边吃边说：“好
……吃……好……吃！”老婆又白了
我一眼说：“慢点，又没人跟你抢，好
像三年没吃过饭似的。”

我顿觉一口饭卡在嗓子里，噎
得我直翻白眼。

周末陪老婆去逛街，老婆相中
一件薄纱裙，穿在身上对着镜子照
来照去，问我：“好看不？”

我赶紧说：“好看，真好看！老
婆人长得漂亮穿麻袋片都好看！”老
婆用眼白了我一眼，说：“不好看就
明说，不要这样拐弯抹角，有点诚意
好不好？”老婆又相中了一件衣服，
征求我的意见，我非常有诚意地说：

“这件衣服配你的肤色不合适。”老
婆又用眼白斜睨着我说：“我就知道
你嫌我黑！”老婆终于找到一件合适

的衣服，不等老婆开口，我赶紧说：
“服务员，开票！老婆你歇会儿，我
去买单。”我以为这次肯定能将功补
过了，不料老婆又白眼一翻：“这么
积极？嫌烦了吧？我就知道你不愿
意陪我逛街，想着早交钱早解放。”
我晕……

我老婆是个“丁克”族，不想生
小孩。一日，同事带着他的儿子来
串门。小家伙长得虎头虎脑，老婆
十分喜爱，又是拿吃的，又是陪他
玩，忙得不亦乐乎。同事走后，我借
机大拍老婆的马屁：“老婆，你好有
爱心哦……老婆，你真能干，带小孩
一点问题也没有……老婆，你不觉
得你特别招小孩子喜欢么……老
婆，我们也生个小孩陪你玩吧？”老
婆被我拍得美滋滋的，竟毫不犹豫
地一口答应下来：“好啊，我也觉得
小孩子比丸子（我家的小狗）好玩多
了。”闻听此言，我有一种幸福得眩
晕的感觉。老婆也很兴奋，扑向我
家的书橱，搬出来一堆旧报纸，温柔
地对我说：“我记得前一阵子报纸上
说，现在男人用胸腔怀孕也可以生
孩子了，老公快来帮我找找，看是哪
家医院……” 摘自《幽默大王》

来休斯敦之前，姐姐和我合买了一
幢花园房子，用了14万美金。如果你以
为付清这笔钱，就能安稳住在这房子里
一劳永逸了，那就大错特错了。我姐姐
对我说，每年还要付4000美金。我一听
眼睛瞪大了——这是怎么回事？我
们买房子，不就是把房子的钱付清
就行了，怎么每年还要生出个 4000
美金来啊？

原来，在美国，不是说买下房子
就万事大吉了，每年还要缴 3%的地

产税，也就是说，如果你这套房子买
价是 14 万美元，那么你的地产税就
是每年4200美元。这笔钱是一分都
不能少的。这笔钱不派别的用处，
专款专用，作为该地区的中小学教
育经费，所以美国的中小学生是不
用交学费的。这是一笔不小的数
目，如果有谁想炒房子，囤积了十几
座房子，每幢房子每年都有个3%，他
一定叫苦连连。

事情到这里并没有结束，如果

你的房子涨价了，地产税也要跟着
上涨。打个比方，你买这套房子是
20 万美元，你一年的地产税就是
6000美元。两年后市场上你的房子
涨到 30 万美元了，你的地产税就涨
到9000美元了。

有些美国人住着豪华的房子，
他赚的钱多，不为这3%担忧。但是，
一旦他退休了，钱少了，有人就会把
豪华的房子卖掉，住进小一点的房
子，或者搬进相对便宜的房子。

经济状况一般的美国人，是不
敢拥有多套房子的。多拥有一套房
子，就多一份随时可能增加的债务。

摘自《重庆商报》

一家大商场由于经营不善，濒
临倒闭，欲以极低的价格甩售商品
变现。朋友闻讯进了一批。朋友在
菜场边租了间近80平方米的闲置门
面。他的想法是：这些商品可称得
上是价廉物美。只要稍吆喝，要不
了多久，就能猛赚一笔。

朋友很有心机，将商品按价值
分为 5 元、8 元和 20 元等几个销售
区。为了给顾客造成清仓甩卖的印
象，所有商品都杂乱无章堆放着，店
里墙角还散放着一些破纸箱和打包
带。一时间，店内人头攒动，挨挨挤
挤。这个挑，那个选。在门前的收
银台，一个中年妇女拿了床毛毯问
他：“价格这么便宜，该不会有问题
吧？”另一个老太太则更显冷静。她
啥也没买，和旁边的人嘀咕道：“只
有错买，没有错卖。过两天再来，说

不定还要便宜。”这话顿时让很多人
打消了抢货的念头。是呀，何必多
花冤枉钱呢？货堆在这儿，急的是
老板。好多人把商品放回去，有人
干脆把手里的东西丢弃在大门口，
匆匆离开。

一连几天，喇叭连着喊，偶尔有
人犹豫着买走几样东西外，店里冷
冷清清。

怎么会这样？朋友还真的急
了，百思不得其解。为扭转局面，经
谨慎思考，他想出一险招，悄然改变
了促销策略。

其实很多顾客仍惦记着这些便
宜货呢！在“以静制动”。一天，那
位中年妇女买完菜漫不经心地进
店。看了货物的标价，她就叫了起
来：“老板，这些东西前几天一件还
是八块，今天怎么成了八块五？”朋

友告诉她，这本来就是亏本销售，即
使按此标价还是亏的。几个随后来
逛的顾客也突然发现价格“涨”了。
虽然是微调，但心理上受到了强烈
的冲击。

朋友不动声色，每隔两天，就把
价格往上调五毛。发现此“异动”
后，一些精明的家庭主妇再也按捺
不住了，趁早下手。要不然，便宜都
给别人抢跑了。那几天，店里真是
热闹，原来卖不动的商品成了俏销
货。有的顾客边买边骂老板在犯神
经。临近扫尾，周围的一家小超市
店主见仍有利可图，一口气将店里
所有商品彻底“清仓”。

历时 1 月，朋友收摊，纯赚 3
万。事后他感叹：做生意实际上是
在和顾客“斗智斗勇”，是一场比耐
心的拉锯战。这种逆向的递价促销
法，最终打开了顾客观望降价极限
的闸门。有时不按常情出牌，反而
能撩拨起顾客的购买欲望，取得意
想不到的成功。

摘自《羊城晚报》

一家公司的老板与他的高级主
管打赌说，这一年的税前净利润率
不会超过营业额的 8%。可是，没想
到，当年的经营情况异常好，最后竟
然超过 8%，老板不得不履行自己的
承诺。

按照协定，他必须穿着夏威夷
草裙在华尔街上跳舞。本来，这
位老板打算趁无人注意的时候，
溜到华尔街上随便舞一下，然后
让他的高级主管用摄像机录下，

这样就可以在周六早晨的员工大
会上放给大家看，以证明自己履
行了诺言。

等他到了华尔街的时候，却发
现这位高级主管早就请了一车的草
裙舞伴和音乐师，并且通知了著名
的报纸和电视台记者，让大家一起
看热闹。结果，警察跑来干预，说是
没有事先申请，不得在街上跳舞；职
业舞蹈工会也出面反对，说是街上
没有暖气，跳舞者会受凉。最后，好

不容易达成协议，定在华尔街广场
的台阶上表演。

第二天，这位老板穿着奇装异
服在华尔街广场上狂舞的照片就上
了报纸，员工见到他，都笑得前仰后
合。

我们一定会认为，这位老板肯
定是威风扫地，再无威信可言，但
是，员工对这位大出洋相的老板尊
敬有加，公司效益也越来越好。

这位老板就是被称为 20 世纪最
伟大企业家的沃尔玛总裁山姆。他
放下自己的架子，换取了轻松高效
的企业文化。

摘自《沃尔玛零售业真经》

纪晓岚是清代的学者、文学家。有一次，他春节
回家探亲，乡内有一家三兄弟请他写春联，他稍加思
索，就写了一副：“惊天动地门户，数一数二人家”，横批
是“先斩后奏”。

这一下可不得了，有人以“犯上”为由，告他欺君
之罪。乾隆皇帝得知，也觉得这春联有点蹊跷，立刻下
召令纪晓岚回京查问，纪晓岚回道：“春联是我写的，没
有错。这家老大是卖炮仗的，不是惊天动地门户吗？
老二是集市上管斗的，成天‘一斗，二斗”地叫，不是数
一数二人家吗？老三是卖烧鸡的，不是先斩后奏吗？”
说得乾隆也笑了。

摘自《笑话》

你可以超车，但你不是超人。不必试图超越警车，紧
紧地跟在它后面，这样不但你的通行会顺畅得多，而且别人
可能以为你是一位大人物。

酒后驾驶可能使你很快活，但也可能使你很快死。
你的安全气囊是一次性的，你也是。
一款高档手机，70％的功能可能都没用；一款高档车，

70％的速度都是多余的。
如果你的车第一个进入停车场，那可能是一处尚未开

始使用的停车场。
在陌生的城市，你上一座复杂的立交桥前请注意检查

油箱，因为上面没有加油站。
不要在开车时打手机，因为它的费用过于昂贵，除了

通话费，还有漫游费、医疗费，有时甚至是丧葬费。

如果你超越的车比超越你的车多，你可能已经超速
了。

虽然你是清醒的，但你要注意，对面开过来的车未必
清醒。

经常修理好你的车，不要等医生来修理你。
不要选用太吉利的车牌，这样只会给抄牌的交警留下

过于深刻的印象。
记住：第一要看清你的周围；第二要让你的周围看清

你。“小心驾驶”，如果这句话还不够醒目，那么就换成“小心
驾照”。

飞机的速度其实是由汽车决定的，因为通往机场的路
经常会堵车。

山试图阻挡你，但是有隧道；水试图阻挡你，但是有桥
梁；悬崖边什么都不会阻挡你，但是你却不敢越雷池半步。

爱护你的车，它会使你高高兴兴地回家；爱护你的家，
它会使你高高兴兴地开车。

无论你到哪里，家是你唯一的目的地。
摘自《扬子晚报》

日常生活中，我们最容易遗失
的就是雨伞了。在天气晴朗的时
候，我们一定不会想起它；只有在下
雨的日子，才会刻意地把它带在身
边。当雨停了，它可能会被遗忘于
某地方的某一角，可怜地等待主人
认领，又或者变成一把无主的孤伞。

有一次，我发现那把自己很喜
爱且用了多年的雨伞突然“人间蒸
发”，当时有一种很失落的感觉，连
续几天，都不断懊恼自己的粗心大
意。

数天后，没想到在工作的地方，
竟然看见它默默地靠在墙角。能够
失而复得，简直喜出望外。我再次
望着那把熟悉的雨伞，发现它那木
制的手柄已显得残旧，伞身原本的

颜色，也因经年累月雨水的冲刷而
变得黯淡。原来我一直都没有真正
地看清楚它，只是在需要时，才把它

抓紧。
其实在我们身边，也有一些一

直默默地支持着我们的人，他们像
雨伞一样，义无反顾地撑起来，为我
们遮风挡雨，抵御任何恶劣的天
气。只是我们已习惯了雨伞底下的
包容、关怀、体谅和付出，认为一切
都是理所当然，不自觉间忽略了那
雨伞的存在。

在阳光普照、风和日丽的日子
里，你可曾忽然想起那把为你遮挡
风雨的雨伞。 摘自《时文博览》

你敢闯红灯吗

给下属擦鞋

沙漠里养鱼

老板甘做开心果

“递价”赢商机

别挡住爱的镜头

纪晓岚春联惊乾隆

庆幸没有中巨奖
驾驶员必读

雨伞

老婆的马屁不好拍

有一次，我家装修，请了一个四
川汉子做水泥活。四川汉子干起活
来有板有眼，不到一天工夫就把活
干完了。

我很满意。结算工钱后，他问
我：“您要不要油漆工？”我说，正准
备出门找个油漆工。那汉子马上
说：“您不用出去，我这里就有。”说
着，他掏出一本小册子，用手机打电

话，然后说，油漆工马上就到。
我请他把小册子给我看看，他

爽快地答应了。我打开一看，上面
分门别类，有“油漆活”、“木工活”、

“通下水道”等工种，每个工种下面，
密密麻麻地记着电话号码。

我很奇怪：“你只是做水泥活
的，怎么记着这么多其他工种的人
的电话？他们跟你好像没什么关系

呀。”
他笑了：“怎么会没关系？他们

都是我的老乡。我们是一个小团
队，大家互通信息，用小团队为每个
人揽活，这样，每个人的活儿就多
了。这种小团队的成员到处都是，
即使不是老乡，只要你有一技之长，
那些小团队也愿意你加入。”刚说
完，他的手机响了，他的伙伴替他接
了个活，让他赶快过去。

这些民工，就这样凭着蚂蚁的
合作精神，给城市建设带来了令人
惊叹的奇迹。 摘自《南京晨报》

像蚂蚁一样活着


