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在一次聚会上，主持人组织我们
玩了一个答题游戏。他发给我们每
人两个牌子，上面分别写着A和B两
个英文字母。在开始之前，他提出要
求，让我们如实回答问题，如果不想
回答，可以弃权。

他举起了第一块题板，上面写
道，你的存款有:A.100 万元以上；
B.100万元以下。我们马上举起了手
中的牌子，互相瞅了瞅，全是 B。大
家都笑了。确实如此，在我们中间还
没有百万富翁。

第二块题板上写的是，你的存
款 有:A.80 万 元 以 上 ；B.80 万 元 以
下。我们又都马上举起了手中的牌
子，互相看了看，仍然全是 B。大家

又会心地一笑，那神情不言而喻。
主持人也露出了微笑，他没有说

话，举起第三块题板，你的存款有:
A.50万元以上；B.50万元以下。我们
之中的绝大多数人都举起了牌子，互
相看了看，又全是B。我注意到那些
没有举牌子的人，他们的脸色稍有点
红。看来他们应该举A牌，可是他们
没敢举。游戏规则允许他们弃权。

主持人又笑了，这回他说了话:
“越来越接近真实了。”他的话让我们
很紧张。

他举起了第四块题板，你的存款
有:A.40 万元；B，30 万元。我们迟疑
着，没有人举牌。有一个人把牌子举
到半空中，看别人没举，又放了下

来。他低下头，那神态像是做错了
事，显得非常不自在。

空气凝固了一般。
主持人不动声色，又举起了第五

块题板，你的存款有:A.20万元；B.10
万元。没有人动，不见一个牌子举
起。我感觉自己的脸热辣辣的，不敢
看别人，盯着手中的两个牌子，不知
所措。

主持人收起题板，笑着说:“我们
玩的这个游戏，正反映了这样一个问
题，金钱对于我们每一个人来说，都
很重要，并且成为我们需要保守的秘
密。我们每一个人，都不会把自己有
多少钱这个秘密告诉给别人的。是
不是？”

都说钱是身外之物，可实际上钱
却压着我们的心，把钱看得越重，心
也就越沉重。

摘自《周末》

很久很久以前，猿人是地球上
最有智慧的动物。有一天，猿人忽
然发现从自己的粪便里长出了好多
植物，这种植物成熟后可以食用，并
且特别美味。于是，他们放弃了四
处奔波，专门培养起了植物。时间
长了，猿人的粪便越积越多，植物也
多得他们吃不了了，聪明的猿人就
想把自己的粪便卖给别的动物，于
是他们发明了一种股票，叫“猿屎
股”。

“猿屎股”最先被聪明的狐狸买
走，并加大宣传力度，一转手卖给了
专门吃植物的牛，于是，几乎所有的
牛都来找狐狸买“猿屎股”，“猿屎”
一路大涨，很多动物都加入了买卖
的行列。后来的动物们就把这种以
牛为主的股市行情称为“牛市”。

持有绝对多数股票的牛们后来
发现猿屎虽然能生长植物，但却不
是层出不穷，不怎么增值，于是就想
把手里的“猿屎股”转让出去。于是
乎就加大了宣传力度忽悠头脑简单

的熊。熊买到股票后发现上当了，
想转手却再也转不出去，于是，“猿
屎股”一路狂跌。这种行情被后来
的动物们称为“熊市”。

熊们卖不出去，在自己手里又
确实没有用处，就基本是半买半送
地拱手都给了鸡，鸡们没有花多少
钱，就若有若无地抱着“猿屎股”生
活着。后来，其他的动物也都把“猿
屎股”卖给了鸡，到最后，整个股市
就只剩下鸡了。后来的动物们给这
种股又取了个别名叫“拉鸡股”。

再后来，鸡忽然遭遇了狐狸，这
两个不共戴天的夙敌因为共同的利
益结成了联合体。狐狸策划，鸡出
本钱，他们买通了风，风就把狐狸策
划方案中“猿粪是黄金，增值无限”
的话传播到了四面八方，于是动物
界沸腾了，好多动物都来买鸡手中
的“拉鸡股”，买得最多的是以勤劳
著称的蚂蚁，他们把几辈子积攒的
粮食都拿出来买股，甚至抵押上住
了多少年的“房子”。他们冲上股市

的劲头和他们觅食一样：一旦认定，
赴汤蹈火，在所不惜。

这场股市风波虽然是由狐狸和
鸡策划的，其结果却是风狂热地四
处宣扬造成的。于是动物们又给这
个股取了一个名字叫：“疯狂股”。

这个时候，社会进化了，猿人消
失了，“猿屎”也早已风化。但是买
股的蚂蚁一门心思盯着疯狂暴涨的
股市，在钱眼中挤进挤出欲罢不能，
早已忘记了买股的初衷。

炒来炒去，股票都集中到了蚂
蚁手中。蚂蚁们终于发现他们手里
的股票再也卖不出去，成了不名一
文的废纸。粮食没有了，房子也抵
押出去了。怎么办？很多蚂蚁被迫
爬到了树上，用树叶树皮等打造简
单的巢穴，风吹雨淋，受尽煎熬。

再后来，由猿人进化而来的人
类为了纪念他们祖先的智慧，警示
盲目的冲动，借用蚂蚁的后果做了
一道菜，叫做“蚂蚁上树”。

本来是作为心灵圣餐诞生的
“蚂蚁上树”，后来却变成了仅仅裹
腹的美味。

现在，人们都很喜欢吃“蚂蚁上
树”，却很少有人想蚂蚁为什么上
树？！

摘自《杂文报》

这家公司十分奇怪，老板在室外
的草坪种上蘑菇，还养了一条狗，把
公司弄得像自己家一样。他还请专
人给员工做饭，每星期举行两场曲棍
球比赛。老板是一个年轻人，很爱
玩，而且玩起来很疯，经常和员工打
成一片。

在这家公司，很多东西都是免费
的：用餐是免费的，健身是免费的，按
摩是免费的，洗衣是免费的，洗澡是
免费的，连看病都是免费的。公司每
层楼都配有一个咖啡厅，每个员工都
可以随时进去冲咖啡，吃点心。咖啡
厅内的大冰箱里摆满了各类饮料和
水果。

最让人无法理解的是，这家公司
竟然有一项不成文的规定：工程师每
天必须用四分之一的时间来想点子，
即使这些点子给公司带来巨大的损
失也无所谓。公司还允许员工每天

有五分之一的时间不必花费在工作
上，而是用来做任何自己感兴趣的
事。但是，如果哪位员工不小心弄出
点什么成果来，公司拥有优先购买

权。
“这种搞法成什么样子？这还能

算是一家企业吗？简直是胡闹！”很
多人对这家公司独特的做法嗤之以
鼻。

只用了短短七年的时间，这家
公司就拥有了 3000 名员工，吸引了
36%的全球网络访问量和 15 万广告
客户。2006年，它的市值已经达到了
1000亿美元，在全球排名第三。

这家公司就是 Google。“光明、
轻松地赚钱”是 Google 的内部格
言。这句话从来就不是一句口号，而
是一种先进的企业文化。

摘自《好故事》

非洲红脸猴在夜晚睡觉的时
候，总愿意躲藏在长满尖刺的灌木
丛里。红脸猴的天敌都是很怕刺怕
扎的，而这种特殊的灌木丛，枝条上
长满了又尖又硬的树刺，睡在里面
相对安全了许多。为此，许多人都
为红脸猴的聪明叫绝，认为红脸猴
是动物中最会利用自然条件的防御
高手。

只有一直在非洲跟踪红脸猴的
专家才知道，红脸猴的这一聪明做
法，既防御了敌人，又伤害了自己。
因为非洲丛林里的灌木，枝杈上的
刺又尖又硬，狮子和野狗等猛兽固
然很怕被扎伤，但躲在里面睡觉的
红脸猴一不小心，同样会被这些尖
刺扎伤。实际情况是，伤到自己的
概率竟然大于保护自己的概率。

更危险的是，一旦饥饿中的狮
子或野狗不管不顾，形成围剿，堵住
灌木丛的出口，红脸猴的这一保护
性选择，立刻就会成为自己的陷阱，
必死无疑。

从另一个角度讲，非洲红脸猴
只认识了事物的一面，而没有认识
到事物的另一面:带刺的灌木丛对自
己同样是一种危害。

加拿大山地秃鹰为了使自己的
后代不被敌人侵犯，巢穴是用一种
带刺的又尖又硬的荆棘修筑的。为

了找到这种又尖又硬的荆棘，加拿
大秃鹰会飞行一百多公里，专门找
那些带有尖刺的荆棘来搭建自己的
窝巢。

从表面上看，加拿大秃鹰的巢
穴，就像一个长满了尖刺的绣球，无
论是什么样的天故，对这样的巢穴
都会望而却步，无人敢来侵犯，因此
秃鹰的幼崽不会被天敌吃掉的。为
了使后代住得安逸，加拿大秃鹰会
在窝里铺上软草、棉花和羽毛，以防
止幼崽被尖刺扎伤。

只是，加拿大秃鹰的巢穴是建
筑在海边的岩石上的，巢穴在又高
又陡的崖壁上，七八级以上的海风
隔三差五就会光顾一次，每次大风
降临，秃鹰巢穴里的软草、棉花、羽
毛，十有八九会被大风吹掉，幼崽只
能躺在光秃秃的硬刺上，三只会有
两只被硬刺刺伤，甚至丧命。因此，
加拿大秃鹰的幼崽成活率一直不
高。带刺的巢穴不但防范了敌人，
也伤害了自己。

而加拿大秃鹰却始终不能明白
这一点，它们已经习惯了如此的建
造巢穴，一年又一年，多少年来，它
们都是以如此的牺牲来换得所谓的
安宁的。

紫斑鱼是海洋动物里最为漂亮
的一种鱼，它的浑身布满了五光十

色的颜色，阳光一照，闪闪发光。如
此美丽的紫斑鱼，全身却长满了针
状的尖刺，大小类似酸枣刺，又尖又
硬，刺上带有一种毒素，这是紫斑鱼
用来攻击其他鱼类的武器，不管什
么样的海底动物，一旦被紫斑鱼的
尖刺刺中，则无一生还。紫斑鱼是
海底世界中浑身长满尖刺的动物代
表，且毒性极大。

紫斑鱼在每次攻击其他鱼类
时，都要先愤怒起来，以分泌出有效
的毒素，也只有愤怒，才能使它身上
的毒刺坚硬起来。因此，紫斑鱼的
情绪越激烈，身体上的尖刺也就越
坚硬，而越坚硬，它就会越愤怒。而
愤怒的情绪总是先要伤害到自己。
所以越愤怒，紫斑鱼也就越被自己
所伤害。

因此，紫斑鱼大都寿命短暂，一
条紫斑鱼在通常情况下能活七八
年，而实际上的紫斑鱼还活不到两
年。紫斑鱼是死于自己的愤怒，死
于自己的“内伤”。

世界上还有许多这样的动物，
他们无论是防范，还是进攻，总是先
要利用自己的负面情绪才能达到攻
击的目的，而负面的情绪总是对自
己不利的，也就是说，紫斑鱼总是在
以牺牲自己为代价。这正像世界上
的一些普遍道理:你在伤害别人的时
候，必然先要伤害到你自己。这种
颠覆不破的真理，适用于非洲红脸
猴，适用于加拿大秃鹰，适用于海底
的紫斑鱼，也适用于自然界中的任
何一种生灵。当然也包括我们人类
自己。 摘自《女子文摘》

H市近郊的一个工地边的工棚
发生了火灾，蔓延的大火烧毁了三
间工棚，所幸的是，住在工棚里的三
户人家，十多位打工者全部逃出来
了，他们还抢出了不少东西。第一
户人家来自河南，夫妻两个，还有两
个娃，一男一女，男娃今年八岁，女
娃今年六岁。当火灾发生后，夫妻
俩什么财物也没有抢，就把熟睡中
的两个孩子抱出来了，而前一天刚
发的 2000元工钱、到H市后添置的
彩色电视机、DVD以及衣物，全部被
大火烧毁。当有人问他们，为何不
顺手把现金和贵重物品抢些出来
时，男主人说：“当时抢娃要紧，没想

到这么多。”而女主人一直在冒烟的
废墟边流泪，有记者问她，是不是为
了损失那么多的财物而伤心，女主
人搂着自己的两个娃，反倒笑了，
说：“火烧得那么快，而我两个娃什
么也没伤着，我是为他们高兴呢。”

第二户人家来自H市郊县，也
是一家三口。有人怀疑火是从他们
这一间燃烧起来的，因为他们住的
工棚火势最大。他们也没有抢出什
么财物，价值 3000多元的家用电器
付之一炬。但他们的孩子却在大火
中抱出了一个电子琴，孩子在抢电
子琴的时候，头发被点燃，头部受了
轻伤。许多人为孩子感到庆幸，当

有人问孩子，为什么要抢那台电子
琴时，孩子说：“电子琴是爸爸刚买
给我的，我为了得到这台电子琴，心
里盼望了大半年。”

第三户人家只住着一个人，是位江
西人，年龄五十开外了。他抢出的东西
非常多，有煤气灶、黑白电视机、影碟
机、两个箱子、还有一辆电动自行
车。江西人坐在那辆电动自行车上休
息，手上、脸上有被划伤的痕迹。大
家都说他东西抢得快，看来一点也
没有损失。江西人却苦下脸，想
哭。他说：“这些东西全是别人寄放
在我这里的，而我自己的东西全部
没有抢出来。现在我连吃饭的钱也
没有了。”我喜欢这条新闻，每次去
想，每次都会给我别样的感受。我
把这种感受写下来：一个人活在世
上，有三种东西不能丢，那就是亲
情、愿望和道义。 摘自《大公报》

两只热恋中的小蚂蚁，一只住
在小岛的南端，一只住在小岛的北
部，他们每次约会，都要穿越湍急的
溪流、巍然的山头。他在芭蕉叶上
惊心动魄地漂流过，她在龙卷风里
花容失色地挣扎过，只为一场温暖
的遇见，吃再多的苦，都在彼此以触
须拥抱的刹那间兑现成无边的幸
福。他说，我的肩膀是你这一辈子
的岸。她说，朱颜褪去春衫尽，心还
会在此地为你守候。

他们属于两个世代仇视的蚂蚁
部落，能偷偷相约，却无法长相厮
守。但，爱是苦难打磨的一颗珍
珠。他果然不再对其他蚂蚁的眉眼
动心，她也果然把思念一个人当成
了每日的功课。但该发生的还是会
发生，一场预料之中的海啸让所有
的蚂蚁开始从绝望到疯狂，他们都
在告别，因为谁也无法把家搬到海

洋外的陆地——除非做一只会飞的
蚂蚁。但蚂蚁又怎会长出蝴蝶的羽
翼呢？他们也伤心地拥抱在一起，
不为灾难，只为爱情才刚启程，沿路
的风景才陆续展现，像两个抬眼看
到烟花的孩子，刚一微笑，花火就阑
珊。

面对死亡，谁都心有不甘，他们
疯狂地约会、流泪、拥抱，原本一个
月的来回在他们飞速爬行的决心
里渐次缩短。有一天，她发现自
己 会 走 了 ；有 一 天 ，他 发 觉 自 己
能奔跑了……他们带着奇迹的秘密
继续为爱而“爬行”着，他们谁都没
有说破那个希望，为爱的约会渐渐
成为一场场希望的演习。那一天，
洪水滔天，所有的蚂蚁都在挣扎，只
有他们手拉手飞奔——直到他们发
现，巨浪渐渐离他们越来越远、云彩
离他们越来越近……

等洪水退去，他们又回到了生
存的土地。他们激动而幸福地抱在
一起，都说是为劫后余生的爱情。
谁都以为他们该快乐地把童话写到
尾声，但当日子开始山清水秀地铺
陈开来的时候，当他们简简单单就
能拥抱的时候，却发现不知什么时
候爱情已像打开的香水瓶：他开始
抱怨她整天粘在身边，自己飞到哪
儿就被跟踪到哪儿，而且罗罗嗦嗦
地像蚂蚁婆婆，世界上有那么多的
蚂蚁，妩媚的、温柔的、安静的，为什
么我当初选择了她呢；她也时常会
想，世界上有那么多的蚂蚁，英俊
的、勇敢的、能干的，我为什么就要
选择这么坏脾气的一只呢，连说话
的热情都没有。要命的是，他们最
后都会优越地总结：我可是一只不
寻常的会飞的蚂蚁啊。于是他们开
始互相嫌弃互相看不起。只是，他
们偏偏都忘记了，他们是怎样才长
出了飞翔的翅膀……

生活就是这样：有时，爱情能穿
越宏大的沧桑抵达幸福，却穿越不
了宁静的琐碎。 摘自《广州日报》著名收藏家王世襄先生在“文

革”中曾遭遇重创：出身名门、积了几
代的字画、古董、珍玩被悉数抄走；立
志为之献身的故宫博物院把他开除
了；祖屋成了别人的，全家被赶到乡
下，当时他正患着严重的肺结核……
生命中所有的珍爱都失去了，只剩下
病弱之躯。有人说，从小到大锦衣玉
食的王世襄活不了了。然而他不但
活下来了，还在艰苦的乡村养好了肺

病。
他靠的是一种精神。
有一次，他见田边地头上长着一

株油菜，根都露出来，眼看要倒了，还
水灵灵的，开着金黄的花。深受感动
的他当即做诗一首：“风雨摧园蔬，根
出茎半死。昂首犹作花，誓结丰硕
子！”并把它作为自己的座右铭。“根
出茎半死”的日子是那样的漫长，但
他愉快地生活，认真劳动，让自尊和

信念昂首开在心里。他最终结出了
“丰硕子”：落实政策后，他回到了祖
屋，抄走的东西被退了回来，凝聚着
他大半生心血的三卷本著作《锦灰
堆》出版了，他在耄耋之年迎来了生
命的黄金期，作为文物大家被人称为
国宝，精神矍铄地参加国内外的学术
活动。

没有人会一帆风顺地走到头。遭
遇逆境是不可避免的。很多时候，我们
以为再也无路可走了，然而却发现这死
路正是通往另一条光明大路的起点。在
绝望的死路，如果我们遇到“弗瑞斯”就
好了，如果不能，就让我们做一株油菜花
吧！ 摘自《八小时以外》

最近参加了一位海归经济学者
的授课，我向他提了一个问题：“您在
国外最大的感受是什么？”他只说出
四个字——“契约精神”。

儒家文化也强调守信，“信”甚至
被作为“五常”中重要的内容确定下
来。但儒家的“信”更多是在“诚信”
意义上提出的，并不相似于西方的

“契约”。契约的存在，前提是有两方
以上的主体。诚信作为个体的一种
道德品质，诉诸的完全是自律和良
知，而契约则更多诉诸外在制裁的力
量。

过去我们往往崇尚仁义和情感，
但这两样却是多变的、多面的、感性
的，可以随意按心情而变化，也可以
有不同的理解和猜测。诚然，契约也
可以撕毁，契约也有结束，但要各自
承担结束的后果，而不是那种欲去还

留的幽怨。
当然，即使是厚得可以当枕头的

契约，也无法涵盖一切。比如，按契
约，设计师必须在 10 月 1 日之前出
图，如果不能完成，就是设计师违
约。但如果造成不按时的原因，是我
们不断更改设计思路呢？我们就会
拿契约期限去压合作伙伴，要求他们
高密度加班。因为契约虽然规定了
时限，却并没有规定不可以变更思
路、不可以加班。这样来理解契约关
系，最终会给双方带来伤害，情况持
续下去，大家就不得不消耗更多的人
力物力，不得不通过追加新条款堵塞
漏洞，最后每一份契约都可能厚达几
千页纸。

然而，这并不是企业所追求的境
界。不管是对客户还是员工，能够以
一纸协议达成合作，才最符合大家的

利益。但这一纸协议可不简单，它的
背后是大家都已经默认的、浩如烟海
的文件。这才是我们现在最缺乏的
东西——契约精神，也就是信用和互
利。

曾经看过一个故事：有一位富甲
一方的农场主，因为儿子在庄园内溺
水身亡，所以就在庄园里垒了一个小
坟冢。几年后，他家道中落，不得不
转让庄园，但他提出了唯一的要求：
他儿子的墓作为土地的一部分，永远
不要毁掉。买主答应了，并填入了契
约。100年过去了，土地的主人换了
一茬又一茬，但孩子的墓依然完好无
损。1885年，这块风水宝地被政府
圈定为美国第 18 届总统格兰特将
军的陵园。但纽约市政府仍然遵
守墓地的契约，依旧保留了孩子
的坟墓，格兰特将军只能安置在
他的身边。

一份普通的契约能够维持 200
多年，不能不让人感叹。其实道理很
简单：承诺了，就一定要做到。

摘自《中国剪报》

苏存训玩金银器收藏的这几年，
有得也有失。不过让他至今仍然痛
心疾首的是一次很严重的“漏宝”。

那还是 2000 年的时候，当时他
玩金银器刚入门，不是非常懂行。有
一次，一个朋友带来了一座号称纯金
的佛龛和一对杯子，他看了半天，对
朋友说，东西看不好，我们先去黄金
公司验过再说。结果拿去一检测，含
金量是 75％，也就是现在的 18Ｋ金，
当时还不太懂金银器的老苏一想，什

么纯金啊，这不才18Ｋ吗。就跟朋友
说，东西估计不太对，我就按照现在
的金价按分量买吧，结果花了 6万元
吃进。

拿回去之后，他越想越不对，还
是赶紧出手吧，几个月之后就以 13
万的价格卖给了一位温州玩家，当时
皆大欢喜，这么好的利润还让他得意
了很久。不过他偶然翻报纸的时候
发现一条新闻，说是专家到温州鉴宝
时发现一座唐代的佛龛，和此前出土

的法门寺地宫的标准件很相似，属于
国宝级的东西，保守估计大概价值上
百万。他仔细一看新闻，嘿，这人不
就是那个买他东西的玩家吗？再一
瞧图片，还真是自己以为赚了的那件
东西，良久之后，不由一声长叹，唉，
漏宝了……

“后来我翻看了很多资料，才发
现按照当时的黄金冶炼工艺，75％的
含金量的确可以称为纯金了，如果你
收来99％含金量的东西说是唐代的，
那反而是赝品……现在我把那张报
纸放在床头，提醒自己，收藏的路上
学无止境，千万不要自以为是。”苏存
训感慨地说。 摘自《钱江晚报》

我相信，骄傲是和才能成正比
的。但是，正如大才朴实无华，小才
华而不实一样，大骄傲往往是谦逊平
和，只有小骄傲才露出一副不可一世
的傲慢脸相。有巨大优越感的人，必
定也有包容万物、宽待众生的胸怀。

文明对于不同的人，往往进入其
不同的心理层次。进入意识层次，只
是学问；进入无意识层次，才是教养。

有两种人最不会陷入琐屑的烦
恼，最能够看轻外在的得失。他们似

是两个极端：自信者和厌世者。前者
知道自己的价值，后者知道世界无价
值。

狂妄者往往有点才气，但无知，
因无知而不能正确估量自己的这一
点才气，这是少年人易犯的毛病，阅
历常能把它治愈。

傲慢者却多半是些毫无才气的
家伙。不但无知，而且无礼，没有教
养。这差不多是一种人格上的缺陷，
极难纠正。

真正相信自己的人是很少的，
有些人的自信不过是一种“有益的盲
目”，似乎下意识地知道自己内心的
空虚，避免去看透自己，以维持虚假
的充实。真正的自信者必是有勇气
正视自己的人，而这样的自信也必定
和对自己的怀疑以及不满有着内在
的联系。这种人的自信必须靠自己
去争得。事实上，几乎所有伟大的天
才都并非天性自信的人，相反倒有几
分自卑。他们知道自己的弱点，为这
弱点而苦恼，不肯毁于这弱点，于是
奋起自强，反而有了令一般人吃惊的
业绩。

我相信，天才骨子里有一点自
卑，成功的强者内心深处往往埋着一
段屈辱的经历。 摘自《意林》

契约精神

上班像胡闹

带刺的巢穴

智慧和人品

就这个秘密不能说

两只蚂蚁的爱情

蚂蚁上树


