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新结识一个快人快语的女子，在单
位里做部门主管，压力很大，却总是精神
饱满、开朗快乐，上下左右都处得很好，
大家都喜欢跟她合作，成绩有条不紊地
出来。

熟了，就向她请教快乐的秘诀。她
笑：真是有秘诀呢，三个锦囊。第一，同
事提拔不眼红；第二，天塌下来由高个子
顶；第三，和老公吵架不要赢。三个秘
诀，精髓实乃三个字：不要赢。

竞争年代，谁肯落在人后。有几人
能如这女子，守住一种单纯的心态，不惦
念输赢，只管认真做好自己那一份工。
结果，一边给自己解了压，一边于不动声
色中露了头角。

“不要赢”何止是和老公吵架的杀手
锏，明明就是护佑人生的一个大智慧。

摘自《青年文摘》

在某个鸡尾酒会上，张先生从
口袋里掏出几张百元大钞，向所有
的来宾宣布：他要将这些大钞拍卖
给出价最高的朋友，大家互相竞价，
以 50 元为单位，直到没有人再加价
为止。

规则是：出价最高的人只要付
给张先生他所开的价码即可获得这
些大钞，但出价第二高的人，不但无
法获得大钞，还需将他所开的价码
如数付给张先生。

这个别开生面的“以钱买钱”拍
卖，立刻吸引了大家的兴趣。开始

时，“100元”、“150元”、“200元”的竞
买声此起彼落，最后只剩下王先生
和林先生在那里相持不下。

林先生喊出：“1050元！”王先生
咬一咬牙说：“2050元！”林先生摆一
摆手，喝口鸡尾酒，表示退出这个

“疯狂的拍卖会”，大家这才松了一
口气。

结果，王先生付出2050元，买到
1000 元钞票，而林先生则平白付出
了 1050 元。两人“平分秋色”，各损失
的1050元都落入了张先生的钱包。

这个游戏是美国耶鲁大学经济

学家苏必克（Ｍ.Ｓhubik）发明的，想
拍卖钱的人几乎屡试不爽地从拍卖
会里赚到钱。它是一个具体而微妙
的人生陷阱。

所谓陷阱，通常有三个特征：1.
有一个明显的诱饵；2.通往诱饵之路
是单向的，可进不可出；3.猎物一旦
陷入，越想挣脱，就越陷得深。

在日常生活里，许多时候都有
类似的“陷阱”在守候着你。如何避
免陷入这类“陷阱”？心理学家的建
议是：1.确立你投入的极限及预先的
约定。譬如投资多少钱或多少时
间？2.极限一经确立，就要坚持不动
摇。3.打定主意，不必看别人，时时
提醒自己继续投入的代价。事实证
明，两个人一同陷进去，脱身的机会
就大为减少，因为“别人也这样”！

摘自《恋爱婚姻家庭》

赖忠良是个小老板，绰号“赖
皮”，借钱老是不还，赖的账一多，积
攒起来就很可观了。

有个民工叫小韩，他在赖皮手
下打了半年工，可到年底，赖皮欠了
他两千块钱，到现在快一年了还没
还。

这天小韩来到赖皮家，摁响了
门铃。门开了，赖皮老婆看着小韩
问：“你找谁啊？忠良他出国了。”说
着就要关门。小韩赶紧说：“您是赖
忠良先生的妹妹吧？”小韩一本正经
地说：“是这样的，那天我看见赖先
生和你逛街，事后我问赖先生是
谁？他说你是他妹妹。”

赖皮老婆脸上的疑云越来越

重，拉开门让小韩进屋。小韩大摇
大摆地走进屋，对赖皮老婆说：“是
这样的！一年前，赖先生租了我套
房子，欠了我一年的房租，我找了他
好长时间，没找到，就问他老婆要，
他老婆说她不管这些事情，要钱，就
找赖先生要，刚才碰巧了，我看见赖
先生到你这里来，就赶上来了。”

赖皮老婆的脸色越来越难看，
她盯着小韩问：“你是说，赖忠良租
了你的房子，里面还住着一个野女
人，是不是这样？”小韩急忙辩解道：

“不能说她是野女人，人家是赖先生
的太太呢，两个人关系好得不得了，
上街都手拉着手呢。”

赖皮老婆脸色灰白，突然从厨

房里拿起一把菜刀，狂奔到大衣柜
前，号叫道：“天杀的赖皮，你给我出
来！”赖皮老婆一把揪住赖皮的头
发，把他拽了出来，举起菜刀就要
砍。赖皮跪在地上连声求饶。

小韩装着大惊失色的样子喊
道：“赖先生你妹妹是不是疯了？我
赶快到外面报警！”说罢，小韩不紧
不慢往外走。

刚到楼下不久，后面就响起“扑
通”一声巨响，只见赖皮跌跌撞撞地
跑过来，当他看到小韩时，哀求道：

“小韩，我服了你，钱我这就还给你，
可你要回去向我老婆解释清楚啊
——”赖皮从口袋里掏出一把钱，数
也没数塞给了小韩。

赖皮的身后，他老婆提着棍子
一路追来……

摘自《非常可乐》

几个月前，我应邀去日本考
察，接待我的是小岛先生。他４０
多岁，办事很认真。到日本的第一
天，我们住在神户市的一家酒店里。

一进客房，小岛就拿起房间里
的入住手册，仔细看了起来。看完
后，他提出和我沿着手册上标出的
逃生通道走一圈。我说，现在是太
平盛世，没必要这么做。小岛严肃
地说：“日本地震频繁，每年平均
有好几千次，震级在３级以上的地
震，每天平均４次。我们必须时刻

准备应对地震的到来。”
我们沿着逃生通道走了一圈。

小岛告诉我，酒店房间的吧台下放
着一个绿色的防震急救包，一旦地
震来临，顾客可以在吧台下躲避。
急救包里有饮用水、干粮、止血
带、药品、防烟面罩、电子信号发
生器等。小岛说，地震发生后，很
多人死于无知和恐慌，掌握一定的
救护知识，就能减小地震的杀伤力。

回到房间里，我躺在阳台舒适
的藤椅上欣赏街景，突然发现，阳

台上有一个钢制的盖子，直径约1.5
米。我喊小岛过来看，小岛揭开钢
盖，告诉我下面是一个软梯，是
酒店为顾客准备的另一条逃生通
道，如果地震导致房门变形无法
打开，顾客可以借助这个软梯到
达安全地带。

晚上，我准备上床睡觉，小岛
却让我测试一下手电筒的亮度。我
这才注意到，床头挂着一个黑色的
手电筒，打开开关，一束刺眼的光
喷射出来。小岛笑着说：“如果发
生地震，电力也许会中断，手电筒
可以成为‘光明使者’。”

早就听说，很多日本人能在地
震来临时镇定自若，看来要归功于
震前做的“功课”。

摘自《青年参考》

那天我给孩子们上《李子
核》。这篇课文讲的是一名叫瓦
尼亚的小朋友，趁家人不注意，偷
尝了一个李子。妈妈知道后，问
大家吃了李子没有，瓦尼亚说自
己没有吃。后来，他听妈妈说，谁
要是把李子核吞下去了，肚子里
会长出小树来。他被吓得脸色发

白，忙说自己把李子核扔到窗外
去了。这个故事是告诉孩子们，
做人要做一个诚实的人，不能撒
谎。

为了让孩子们充分感受瓦尼
亚听了妈妈话时的害怕心情，我
在教学过程中提了一个问题：“想
一想，如果你是瓦尼亚，偷吃了李
子又说了谎，当你听了妈妈的话
后你会想些什么呢？”

孩子们纷纷举起了小手，他

们的回答都符合我的设计：“我会
很害怕，怕肚子里长出小树。”“我
很担心，心想肚子可别长出小树
来。”

就在这时，我发现一个平时
不太爱听讲的孩子还坚持举着小
手，他的眼睛里充满了渴望。为
了不打击他发言的积极性，我微

笑着点了他。孩子说：“老师，瓦
尼亚说谎是他的不对，可妈妈不
是也撒谎骗了瓦尼亚吗？”

我的笑容凝固了，反应过来
的孩子们变得十分活跃：“是呀，
妈妈也撒谎了呢！”“为什么大人
不诚实就没事，小孩子撒谎就得
挨批评呢？”“我爸爸，妈妈就总对
我说谎呢！”我愣住了，然后是漫
长的尴尬。

摘自《人民教育》

天气热了，我批发了一车西瓜
在小区内卖。没想到，我刚挂好

“西瓜每斤五角”的牌子，对面就停
下一辆堆满西瓜的三轮车，从车上
下来一个白白净净的小伙子。抢
生意的来了，我虽然不高兴，可也
拿人家没办法，大路朝天，各“卖”
一边。

一会儿，陆续有人
到小伙子的车边买西
瓜。看他卖得那么火，
我赶紧把牌子上的“五”
抹去换成“四”。即便这样，我的生
意也并没好多少，小伙子的生意却
越来越旺。

我咬咬牙，决定每斤西瓜只卖
两角，顾客一会就多起来。可小伙
子也不差，一车西瓜眼看就要见底
了。西瓜的进价就是每斤两角，难
道小伙子的卖价比我还低？

我忍不住了，开始观察对手，
天啊，他居然不收顾客的钱。看
来，小伙子为了占住这块地盘，打
垮我这个对手，不惜免费赠送。我
也不示弱，大声吆喝起来：“本人初
到贵方宝地，有心认识各位朋友，
车上西瓜免费赠送，人手一个。”小

伙子望了望我，我还
得意地冲他扬了扬
拳头。

很快，我的一
车西瓜就送完了，小

伙子的一车西瓜还剩几个。我走
过去，挑衅地说：“明天一定要来，
看谁撑得住。”

小伙子忽然笑了：“我为什么
要来？西瓜是我们厂发给职工的
福利，住在这里的职工今天已经都
领到了。”

摘自《笑故事》

一天，我壮着胆子，走进德国一
家大商场的经理室，我说，想同经理
谈生意。经理是一个中年妇女，她
告诉我，我是她遇见的第一个找上
门谈生意的中国人。

我拿出从国内带来的景泰蓝
瓶、湘绣什么的，她的态度挺好，看
了看，客客气气地说：“你有公文
吗？”我不明白，她说：“你代表中国
政府哪一个部门？或者是哪个省、
哪个市的政府部门？”我说：“我不能
代表政府。”经理说：“抱歉，我们只
同中国官方做生意，同中国的外贸
部门、进出口公司签协议。”我说：

“难道你们不同中国民间机构打交
道吗？”她说：“我们必须通过资质确
认，信用调查，才能谈别的。”

我不死心，心想，大商场规矩
多，去小商店试试。我跑了几家小
商店，还有一家是工艺品专卖店，都
碰了钉子，有的只进正式渠道的
货。有的人坦率地说，这类中国工
艺品不好卖。

有一次，我走进一家超市，对经
理说我是中国人，他热情地拉着我
在商店里转，拿出一件件商品，有五
颜六色的圣诞饰物，有小巧精致的
礼品八音盒，还有小收录机什么的，
说明书上标着“中国制造”。

经理是一个老头子，特豪爽，他
说：“我去过中国，喜欢长城、故宫、
黄山，所以，我进了许多中国货。”我
说：“您还想要中国商品吗？”他耸耸
肩：“现在不需要，这里还有很多，年

轻人，我和中国公司联系密切，他们
提供充足的货源。”我忙说：“我也能
提供货源，价格更便宜。”他两手一
摊，说：“也许吧。”

过了几天，我又去找他，说是能
够给他提供各种商品，价格可以更
便宜。我想，商人嘛，谁不想多赚
钱？他有点不高兴了，严肃地说：

“真不明白，你们怎么这样做，为了
抢生意，不怕伤害自己的同行？”我
说：“这是竞争。”他说：“竞争应该在
商品质量上下工夫。如果用压低价
格的办法，到头来，伤害的是你们国
家的利益。你看，德国的名牌不降
价，但是，大家都去买它。”说得我一
阵阵脸红。

生意没谈成，我真正领教了德
国的经商理念：严谨、规范，每走一
步，都要看有没有法律依据，又有些
刻板教条，缺少灵活性。难怪人家
的市场井然有序，从没什么假冒伪
劣之说。摘自《一个女知青在德国》

失去天空的鸟
一群鸟正在树上休息，刚刚在天

空中翱翔了一阵，它们的兴奋还没有
过去。而就在这时，一张网从天而
降，它们的命运顷刻便改变了。

它们挣扎着，不知会有什么样的
噩运在等着它们。那人把它们提回
住处，放在一个极大的笼子里，它们
可以在里面来回地飞。而且，主人每
天都给它们送食物。渐渐地，它们适
应并喜欢上了这种生活。

一天，主人送完食物后竟忘了关
上笼子的门，它们竟然也视而不见，
没有一只鸟想飞出去。这时，一只在
天空飞过的鸟落了下来，问：“你们怎
么不快跑？”鸟们说：“这里有吃的，风
雨不怕，为什么要飞出去受罪呢？”那
只鸟说：“可是你们失去了自由啊！”
鸟们说：“这笼子这么大，我们可以自
由地飞，怎么说是没有自由呢？”那只
鸟叹息着飞走了。

笼子再大，它也不是天空。外面
的鸟也许一天只能找到一点食物，而

且还要提防来自猎人的枪弹，可它永
远比笼中那些食来张口无性命之忧
的鸟儿们快乐。当机遇的大门打开
时，有几人能看得见并舍得下这个饭
碗？我们又有多少人生活在樊笼之
中？

想飞的鱼
有一条鱼在海面上游的时候，常

常望着天上的海鸥发呆，它想象不出
飞翔的感觉，但它知道天空比海洋更
辽阔。于是，它夜夜做着飞翔的美
梦。

它把自己的梦境一次次地告诉
同伴，同伴们却不理解，还笑它异想
天开，它从此不快乐，每天忧郁地游
着。

有一天它正在海面上游着，忽然
刮起了台风，一瞬间，它看见大海已
在自己的下面了。梦想中的天空一
下子变得那么近，它飞起来了！这条
鱼越飘越远，它看见大海越来越遥
远，看见了从未见过的大地，看见了
大地上的一切，它幸福得要流泪了。

可是，幸福的感觉像潮水一样退
去。它看见大地越来越近，终于，它
划过一道优美的曲线落在了地上。
在生命的最后一刻，它从头回味了一
遍飞翔的过程，无悔地停止了呼吸。

海里的鱼们听到这个消息，有的
惋惜，有的惊恐，有的嘲笑，却不再有
一条鱼想要飞翔。

飞翔总要付出代价的。用一生
去换取瞬间的辉煌，值还是不值，每
个人的心里都有一个自己的标准。

白头的蒲公英
有一棵草生长在大地上，它想触

摸一下蓝天，于是拼命地长，可蓝天
依然那么遥远。

它用自己的一生去努力，到了秋
天，头都白了。那是它的种子，那是
它白了头的梦想。有一天，西风来
了，它的种子们忽然就全飞了起来，
天空在它们头顶摇摇晃晃的。这一
刻，蓝天近得可以拥入怀中。它们越
过小河，飘过山头，最后停留在梦想
的归宿，孕育下一次的飞翔。

飞翔是为了寻找梦想的归宿，飞
翔是为了播种梦想的种子，唯有如
此，飞翔的信念才会世世代代地生长
下去！

摘自《思维与智慧》

老王是咱们小区里大名鼎鼎的
灵泛人，但凡碰上个事儿，都要指望
他来摆平。举个例子来说吧，八栋
的老张想要办个网证，老王立马通
过河北的小舅子找到江西的表妹夫
再托北京的战友给在内蒙古做领导
秘书的小老乡打招呼，小老乡再给
在湖南一个做副厅长的熟人打电
话，副厅长又找到党校同学，由同学
写个条子，这才算是给老张具体落
实了这个网证。你看看，这一系列
复杂曲折的关系，不是老王这样的
人物哪里对付得下来。也正因此，
大家都叫他“关系王”，老王也乐得
坦然受之。他的口头禅是“在家靠
父母，出门靠关系”。老王时常教训
那些不开窍的后生小子：“在美国有
事找律师，在中国有事找关系。关
系才是硬道理，有关系走遍天下，没
关系寸步难行，知道吗？”

当然，老王帮忙也不是白帮的，
比如那个他给办证的老张吧，其网
吧免费给老王的“关系户”上网的次
数少说也有数百上千次了吧。老王很
无奈地说：“没办法，都是咱的关系啊，说
不定哪天还指望人家帮忙呢。”

老王为甲的事找乙，又为乙的
事找丙，为丙的事找丁，又为丁的事
找甲来了。总之，老王关系玩得挺

顺溜，真正称得上是上下得体、左右
逢源。可以说，几乎所有的熟人都
欠着老王的人情，也几乎所有的熟
人都为老王做过人情。

老王开车超速，换其他人认罚
就是，但老王到底是老王，他很快通
过关系的关系的关系找到要害人
物，一番觥筹交错下来罚款就给免
了。旁人很是不解：“你超速才是罚
款 200，现在倒好，一顿吃喝玩乐下
来少说也要花上2000元吧？”但老王
不这么看，他说：“罚款那多没面子
啊！咱这 2000 元可是投资啊，感情
投资，本质上大大不同的。”不过下
次惹事，老王还是得继续进行“感情
投资”。

老王小孩上学找关系，老婆评
职称找关系，姨妹子发论文找关
系。补颗牙找关系，理次发找关系，
到后来就是买袋洗衣粉也要找关系
了。一次我同老王上街，一上公交
车他就掏出手机来一顿猛打，最后
将手机交给售票员说：“你们队长找
你说话。”就这样，我俩各省下了１
元钱的车票钱。在街上擦皮鞋的当
下，老王一边翻看电话本一边对擦
鞋女说：“城管的封队长是咱哥们，
你给个优惠价怎么样，一块钱擦两
双？”就这样，一天下来，我跟着他沾

光可真是不少。唯一的不快来自老
王的妻子，絮絮叨叨抱怨老王屁大
的事儿都要找这个那个，手机费都
快成天文数字了。

一天，有关系的关系的关系找
上老王，要他帮着推销滞销的月饼，
老王第一次犯了难：“中秋节都过了
半个月，这月饼怎么销啊？”对方振
振有词地说：“就是因为难才找你

‘关系王’啊。”老王想想也是，便狠
狠心答应了下来。“关系王”到底是

“关系王”，左邻右舍谁没受过他的
帮衬啊，两麻袋月饼很快卖了出
去。但这边人家刚刚收钱走人，那
边邻居们就找上来退货了：“我说老
王啊，这月饼都过了保质期还怎么
吃啊！”老王来了脾气，一把抢过月
饼说：“什么过期不过期，还能死得
了人！我这就吃给你们看！”

到得半夜里，老王突然腹痛如
绞，妻子要拨打 120，老王赶忙予以
制止，说是可以找一个叫老迟的关
系户来接自己，“能省下 80 元钱
呢！”。老迟果然是老迟，足足迟到
了一个半小时。老王又坚持要舍近
求远去第八医院，原因是那里的急
救室主任是自己表姑爷的三妹夫，

“这个年月，没个关系不放心啊！”然
而等到得第八医院，老王已经不行
了，妻子痛哭道：“老王，你这辈子就
是吃了找关系的亏啊！”

“少废话，”老王艰难地睁开眼
睛说，“记住找一下殡仪馆的老许和
陵园管理处的小丁啊，至少可以打
七折……” 摘自《百姓故事》

阳台上的“神秘通道”

抢地盘

讨债

德国商家规矩严

不要赢

飞翔的寓言

谁在撒谎

关系王

陷阱

有很多时候不知道自己想要的是什
么，不知道自己在做什么。

其实每个人在走每一步的时候都应该
想清楚，我要干什么，要去干什么，因为人
生短暂，容不得耽误。

当行走的路上大雨滂沱，我还是坚持
前行，因为生命的车轮不能止步。

年轻的生命允许犯错，但是我从再犯
错后后悔，只要明白就行了，后悔也只是会
增加生命的浪费而已，荆棘，路障，野兽也
会乘机来袭击我。

我用快乐，勇敢，坚持，勤奋来武装自
己，只有在寂静的黑夜才把自己的心剖开，
看看又有多少新的伤口。

捂着痛苦，露着快乐，只有自己知道，
行走的途中也曾有过多少次的胆怯，伤心，
软弱，跌倒，流泪。

一天的痛苦足够一天承受。
第二天，记得要放下痛苦，留下幸福，

不要让自己的行程越来越沉重。
摘自《广州日报》

行走法则

我下定决心要离开……离开我
的工作，我的亲戚朋友，我的灵魂
……在离开这个世界前，我想去森林
见上帝最后一面，和他好好谈谈。

“上帝，”我说，“ 你能给我一个
不离开的好理由吗 ？”

他的回答让我感到诧异。“你往
那边看，”他说，“看到那些蕨类植物
和竹子了吗？”

“是的。”我回答道。
“在我种下这些蕨类和竹子的时

候，我非常小心地照顾着他们。我给

他们阳光，给他们水分。蕨类很快从
地里长了出来，绿油油的一片覆盖了
整个大地。可是，竹子却迟迟不见动
静。但我并没有放弃它。”

“第二年，蕨类越来越多，越长
越茂盛。然而，竹子依然没有长出
来。可我还是没有离开它。第三年，
第四年，依然如此。直到第五年，竹
子终于长出了一个小嫩芽。与蕨类
相比，它是如此的不起眼儿。 可是，
仅仅 6 个月过后，竹子长得超过了
100英尺高。”

“它花了 5 年的时间来生根。这
些根让它变得强壮，并给予它生存所
需的全部养分。在大自然中，这是绝
无仅有的。这些年你一直在奋斗，其
实就是在“生根 ”。

“我能长多高？”我问。
“竹子能长多高？ ”他反问道。
“你是说，我能和它长得一样

高？”我试探着问。
“没错，”他说，“尽你所能地长

吧，我一定会为你感到骄傲的！”
不要为生命中的每一天感到遗

憾。好日子给你的是幸福；坏日子给
你的是经验。两者对于生命来说 ，
都是必要的。

摘自《环球时报》

蕨与竹

有人问柏拉图：“一个贫穷的国
家为什么也有富人？”柏拉图回答：

“如果你把一个国家当做一个纯粹
的国家那就大错特错了。因为任何
一座城市都是两座城市：即富人的
城市和穷人的城市。”城市是富人的
城市，也是穷人的城市。而且到任
何时候，穷人都会多于富人，城市的

领导者在作决策的时候，一定要首
先想到穷人。

一个满脸愁苦的病人问安提
丰：“活着到底有什么意义？”安提丰
说：“我至今也没有弄清楚，所以我
要活下去。”活着就是为了追求，为
了探讨，为了知道自己还不知道的
事情。也许，这就是活着的意义。

有人问大哲学家亚里士多德：
“你和平庸的人有什么不同的地
方？”亚里士多德回答：“他们活着是
为了吃饭，而我吃饭是为了活着。”
庸人享口福之乐，哲人享智慧之乐；
庸人享物质之乐，哲人享精神之
乐。

有人问政治家塞涅卡：“道歉有
什么好处？”塞涅卡回答：“道歉既不
伤害道歉者，也不伤害接受道歉的
人。”道歉是一种美德，不仅能化解
矛盾，而且会给自己及对方带来轻
松和快乐。 摘自《新晚报》

大师的回答


