
编辑 陈 茜 校对 管 莉

电话 67655260 E-mail:zzrbfdc＠163.com楼市·家居
ZHENGZHOU DAILY

河南省室内装饰业协会 郑州日报联合主办

中原家居
责编 杨 坤 电话 65256555 E-mail:zzrbyang＠sina.com

楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯楼市资讯

橡树玫瑰城“橡树洋房”举行认筹仪式

本报讯 10月25日，橡树玫瑰城二组团“橡树洋房”
举行盛大认筹仪式。

伴着悠扬的萨克斯风，认筹正式开始。审核、收
款、发卡、领取礼品，每个环节都有条不紊地进行。据
悉，橡树玫瑰城二组团“橡树洋房”将于 11 月 1 日盛大
开盘。

（张子静）

河南房地产形势与发展论坛举办

本报讯 近日，从河南省房地产业商会获悉，“中国
中部地产领袖大讲堂”暨“2008~2009 年河南房地产形
势与发展论坛”将于11月2日下午在郑州举行。

届时，房地产“救市”上书国务院的主要撰写者、中
国房地产协会副会长兼秘书长朱中一、建业集团董事长
胡葆森、河南省房地产业商会副会长兼秘书长赵进京，
以及河南省主流地产商董事长近 30 人，透析当前房地
产形势，权威预测2009年地产发展，现场演绎2008岁末
的思想盛宴。

河南省房地产业商会会员企业，每家参会不超过3
人，可直接签到入场。非会员企业人员，于10月31日前
到商会秘书处领取听课证。

（黄晓娟）

福泽门10月26日开盘热销1.56亿元

本报讯 10月26日，备受市场关注的博澳福泽门终
于拉开开盘帷幕，所推房源成交率达到了 90%以上，当
日签约286套，实现销售金额逾1.56亿元。

据了解，福泽门位于CBD中心区，毗邻地铁1号线
站点和郑州新客站；周边聚集了麦德龙国际购物中心以
及肯德基等高尚消费店。26、916路等多条公交线路沿
社区而过；自建社区幼儿园与北大附中附小、47中等中
原名校构建一体化育龙体系；市政天然气和暖气，集中
供热供暖，分户控制，便捷实惠。

18万平方米纯板豪景高层,沿中州大道自西往东一
字排开, 其黑白灰的国际外立面极具形象力和仪式感,
以中原地标建筑的姿态傲立。建筑密度仅为22.92%,沿
中州大道 50米宽、220米长的市政公园与 15000平方米
的中央园林遥相呼应，48~143平方米户型，现已全面封
顶，稀贵郑东，让更多中原人民低门槛入住郑东,共享城
市人居盛景。

（马晓鹏）

建业“网络化社区服务战略”启动

本报讯（记者 马晓鹏）10月26日，在建业城市花园
商务中心多功能厅，建业“金秋大团圆”暨建业“网络化
社区服务战略”启动媒体见面会正式开始，来自全省的
近 30 家媒体济济一堂，共同与建业地产董事局主席胡
葆森探讨在新形势下，如何将“产品”与“服务”锻造成企
业制胜的法宝。

“建业只生产两种产品：房产和服务；把服务客户作
为企业存在的唯一必要条件；对好的企业来说，赚钱只
是手段，而不是终极目的。”

——老胡这样给全体员工讲述企业的生存之
道。

“我们没有任何理由向客户提供有瑕疵的产品，我
们没有任何理由向客户提供二流的服务，如果让我给全
体建业人讲几句话，我会一直重复地讲下去：产品和服
务。”

据了解，经过十六年“省域化发展战略”的累积，
建业目前拥有庞大的客户群体，其中全省签约业主
近 2 万户，VIP 客户千余人，建业会登记会员 10 万人，
注册会员近 4 万人，球迷逾 300 万人。建业集团从客
户服务的根本出发，在原客户服务体系的基础上，深
入挖掘和整合集团资源，推出“网络化社区服务”战
略。

建业“网络化社区服务战略”5 年内总投资额预计
将超过22亿元人民币，如此魄力之举，在全国房地产行
业客户服务同质化严重的今天，无疑具有独到的领先意
义。

作品介绍：将喜欢的挂历统一装框，
变成一系列油画，整体性很强。沙发墙
用了一款英国壁纸，因为顶面没有任何
吊顶处理，墙面就选了层次多的壁纸。
过道的吊顶，采用了琉璃玻璃，包括中间
的颜色搭配，整体效果很浪漫。

凤凰城党总支：
切实抓好发展党员的基础工作

本报讯（记者 刘文旭 通讯员 薛书
增）为加强入党积极分子队伍建设，保持
入党积极分子队伍的纯洁性，做好发展党
员的基础工作，依据《党章》、《中国共产党
发展党员细则》等有关规定，10 月 21 日，
凤凰城党总支组织 2008年度发展对象和
入党积极分子在凤凰城商务会所参加由
凤凰台党工委统一组织的“党的知识测
试”。

近年来，凤凰城党总支结合当前党员
教育特点并根据党员发展工作的要求，十
分重视做好新时期党员发展对象和入党
积极分子管理和培养工作,因地制宜采取
切实可行措施，并从六个环节入手：一是
在推荐确定环节应注重广泛性和公开性；
二是在集中培训环节应注重实效性和针
对性；三是在指导帮助环节应注重经常性
和规范性；四是在实践锻炼环节应注重主
动性和深入性；五是在思想教育环节应注
重思想性和先进性；六是在组织考察环节
应注重真实性和连贯性。

通过加强学习，努力把加强学习作为
坚定理想信念和政治追求的终身任务，切
实解决好“入党为什么”、“入党后做什
么”。积极把学习的成果转化到实际工作
中去，为推进和谐市场建设和金水区企业
文化标杆建设做出自己的贡献。

通过此次测试，大家不仅加深了对马
克思主义理论和党的性质、历史、宗旨等
基本知识的理解，也提高了对党在新时
期，特别是十七大以来党的重要理论成果
和新举措的认识，更进一步坚定了共产主
义信念，端正了入党动机，努力把加入党
组织作为一生的政治追求，从而进一步树
立正确的世界观、人生观、价值观，并坚持
用“三个代表”重要思想和科学发展观理
论指导工作实践。

北京实创装饰：
继周年庆后将再掀狂澜

继 10 月 19 日“北京实创装饰 1 周年感恩河南感恩
郑州”庆典活动圆满落幕后，北京实创装饰在前期活动
成功举办的基础上，将于 11 月 1 日、2 日在其红星美凯
龙总部推出“北京实创装饰大型周年庆系列活动”。

据了解，北京实创装饰的套餐模式被广大业主选择
和认可主要得益于，实创在质量上具有多重保障和这种
模式提供的个性化设计服务。“‘28800，精装搬回家’、

‘58800，享受完美成品家’，这只是一个基石，设计风格
会在这个基石上更加深入人心，具体设计可以通过与业
主的沟通灵活做出不同的设计风格。”北京实创装饰郑
州分公司总经理王传刚说。他同时还表示，为让更多市
民享受到这种套餐装修的便捷省心，是这次后期活动的
目标，并且“优惠力度也不小”。 留 威

每个人都是上帝，只要你去消
费。

我一向自诩对装修行当十分了
解，绝对不会被“雷”倒，不想日前新
房装修扫尾工作结束后，还是被装修
公司给“雷”倒。

新房装修由于受经济牵绊，在左
右摇摆之时，喜从天降，一久未联系
的朋友将一家熟识的小型装修公司
介绍给我。熟人、朋友、同学……所
谓一回生、两回熟，接触之后各种关
系网便逐渐浮出水面。水到便渠成，
经过一番讨价还价，敲定价格、商定
工期、签合同、付款……

记得那天签完合同，天格外的
蓝，微风徐徐地吹着，我站在楼下，仰
望着那扇窗户，任思绪飘向未来，全
是对新房的憧憬。装修公司负责人
南某用力地拍着我的肩膀，大声说：

“放心吧，兄弟，保证给你装个样板房
出来，在这个小区也算给我们做个活
广告了。”

于是，全心地投入到工作中，只
隔三岔五地去看看。其实，去了也没
用，不仅不懂材料，而且还弄得灰头
土脸。并且装修公司也挺上心，物业
上有啥小事，都帮忙给解决了。于是
乎，心里那个庆幸啊，熟人就是好，得
劲！

如今，我只能感叹：上船容易下
船难，一失足成千古恨！

装橱柜的人告诉我，水电改造有
问题，橱柜的一扇门装不上；物业通
知我，暖气片被卸，但未打压；装门的
人把坑洼不平、上斜下歪的门直接扔
那走人了……

发现问题，和装修公司沟通，再
逐步维修。在超过约定工期半个月

后，看着“遍体鳞伤”的两扇门。南某
撂话了，“刚开始说了，这两个门框是
免费给你做的，如果不满意，你可以
找人卸了扔门口，回头我找人拉走。”

生气，绝对地生气。打电话、翻合
同、梳理刚开始的那张网……

待一切平静，一杯茶、一支烟之
时，豁然明朗，本人也只是众多被雷
倒的“上帝”之一。

生活就是这样，在“一把辛酸泪”
之后，才开始总结得与失。打开电脑
中搁置很久的《家庭装修 350 问》，猛
然发现其中谈到的各类问题正是我
今天所遇到的。

第 16 问，怎么样考察装修公司。
从报纸、熟人、宣传媒体寻找几个知
名装修公司，亲自登门，查看装修公
司的办公环境、场所、规模，从业人员
的素质，设计师的作品，参观装修公

司的样品房，看几处正在施工的工地
和已完工马上要验收的住宅，综合考
察设计水平。

第 19 问 ，如 何 警 惕 装 修 陷 阱
——工程转包。社会上，一些大大
小小的装修公司打着各种旗号，把
客户交给公司做的装修业务，转交
给一些无施工资质证书的装修队或
马路“游击队”来施工，对客户来讲
是花高价请“游击队”，施工材料、
工程质量难以保证，为偷工减料、
以次充好提供了温床，也为今后的
装修质量留下了隐患。

……
看着这些曾经熟悉的告诫，回想

装修过程，不禁哑然，每条都可轻而
易举地将我雷倒。所以，在鱼龙混杂
的市场环境中要独具慧眼，一步错，
满盘皆输，装修需谨慎！

记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客记者博客 “上帝”被雷倒
本报记者 刘文旭

成功案例：龙熙
顺景、顺驰·林溪、雪
梨澳乡、镜界、水青
庭、长河湾、大湖山
庄、宽 house、原生墅、
玫瑰园、观唐别墅、传
媒大道、森林半岛等。
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谢艳君 北京元洲郑州分公司智上/名筑 主任设计师

CBD商业步行街位于CBD内环与
外环之间，成环状分布，全长约 3.6 公
里，宽51米，分东西两部分。CBD商业
步行街集旅游观光、休闲娱乐及购物于
一体，有效完善了 CBD 的功能及品位
提升，是中原地区最长、规模最大的商
业步行街。

最先开发亮相的CBD·东环步行街
位于CBD的东半部分，三首层纯街区，
集古玩艺术品经营、旅游商品购物、非

物质文化保护、现代艺术品批发、餐饮
休闲于一体，预计明年开业经营，是促
进郑东新区CBD繁荣的领跑者。

郑东新区把商业街的建设作为提
升城市形象的必要手段，统一规划、统
一宣传、统一招商、统一管理，并在投资
政策上给予优惠，经济氛围浓，政治环
境好。新区属新兴商业区，髙楼林立，
交通便利，商业流通，优势明显。水幕
电影的开放、会展中心、艺术中心投入

使用，文化信息强，易形成业态；数百家
企业进驻，高收入人群置房，商品需求
大，消费水平高，市场开发潜力无限。

目前郑东新区已经成为中原文化
的一个象征，人流量每年都在稳步递
增，特别是会展和艺术中心作为 CBD
地标性建筑，更吸引越来越多的人来一
睹其风采，很显然，正集聚着强大的商
业效应。但是作为一个新兴的街区，东
环步行街具有其他商区所不具备的优
势，那就是它独有的地理位置和文化底
蕴。

CBD 东环步行街总建筑面积 11.7
万多平方米，商业建筑面积 8.8 万多平
方米，地下停车场停车 626 辆，容量大、
气魄大。又采取了“三首层、全街铺”
的设计概念，使整个街区都是纯正的
街铺分割，易多方位，多层面、多内容
安排业态，利于形成规模、形成特色，

也利于长期发展。为打造一条具有中
原文化氛围的高层次商业街初步奠定
了基础。

河南商都古玩艺术品投资有限公
司总经理、河南省收藏协会副会长、河
南省收藏协会陶瓷委员会会长王安乐
向记者表示：“新《文物法》倡导藏宝于
民，新闻媒体传播古玩艺术品投资知
识，文博系统专家民间寻宝鉴宝，盛世
兴收藏已形成燎原之势。”东环步行街
虽然还没有竣工，关注者却络绎不绝，
接踵而至，都因为投资者看中了中原文
化的投资潜力。步行街的兴建，是遵循
市场运作规则而打造出来的极富文化
内涵的商铺集结体；其本质性的特征，
首先应当是集纳客户，互动共进，协力
营造投资者和经营者“双赢”乃至多赢
的大好局面。

马晓鹏

郑东CBD中原文化步行街
力扛文化大旗

●开罐效果好，无分水、无淀粉、无
锈蚀、无霉变。

●施工效果好，无刷痕、辊痕，单位
涂刷面积大，遮盖力好。遮盖力是指把
涂料均匀地涂刷在墙体表面上，使其底
色不再呈现的最小用量，以克/平方米
表示。该数值越小越好，说明单位面积
用量少。原国家标准GB9756-88《合成
树脂乳液内墙涂料》中，该项标准为≤
250克/平方米，利用该项指标可以计算
出待涂刷面积所需涂料用量。

●涂膜不掉粉，有脏污可用水擦
洗。这要求涂膜具有一定的耐洗刷性，
在国家标准GB9756-95《合成树脂乳液

内墙涂料》中，规定合格品为不小于100
次，一等品不小于 300 次。有的产品耐
洗刷性高达2000次涂层无变化，有的产
品耐洗刷只有几次，涂层便发生破损。

●涂膜色彩柔和不发花。判断乳
胶涂料的好坏应根据各项性能综合分
析、评论，而不应只根据某项性能下结
论。乳胶涂料的选择要根据消费者待
装修房间的用途、朝向、大小及装修预
算费用来选择不同品种、不同颜色的产
品。

在购买乳胶涂料时应注意以下问
题：

●尽量选用名牌或有品牌的产品，

同类产品对标有国家环保产品标志的
应优先选用。这些产品的生产企业规
模大、产量高、管理严格，产品质量有保
障。

●在乳胶涂料的包装桶上应有商
标、生产厂家名称、生产日期、重量等较
为重要的标识及数据。

●最好在建材商城或专卖店购买，
这些商家较注重进货渠道及商品信誉，
产品质量较有保证。千万不要贪图便
宜，在一些杂货店里购买价格低廉的产
品。

●检查乳液涂料是否有发霉、锈
蚀、严重分水或特殊的气味。 文 旭
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