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新车上市新车上市

本报讯（记者 李莉）哪家4S店的销售
业绩在全国同品牌4S店中名列榜首？哪家
4S 店通过细致入微的服务拥有较高的人
气？随着郑州日报 2008 中原车市总评榜
公众投票环节的持续进行，在参评车型及
经销商对各项大奖的激烈角逐中，2008中
原车市的“英雄”形象开始浮出水面。

年度十大品牌企业奖彰显行业影响力：
河南新纪元、河南双盛、河南新裕隆、河南涌
盛、广汽丰田骏驰金水路店、河南世纪阳光等
中原车市的一批“旗帜”车商以经营实力“说

话”，在车市销量增速放缓的大环境下，它们
拓宽经营思路，实现销量与利润的同步增长。

年度车型奖反映消费者口碑：在消费
者投票中一路领先的精品小车广汽丰田
雅力士对年度最具创新力车型志在必得；
经过一年市场考验的江淮宾悦则立志于
角逐“最具性价比车型”奖……

在评选出企业奖、人物奖、车型奖三
大奖项的同时，本报也面向业界及消费者
征集对中原汽车市场产生重大影响的中
原车市·2008年度十大新闻事件。

绿城消费者可以继续通过电话、短
信、邮寄选票等方式参与评选，活动结束
后，主办方将从投票者中抽出20名幸运读
者，赠送精美礼品一份。

电话投票及新闻征集热线：
0371-67655220 67655261

短信投票：13526789459
邮寄选票至：郑州市陇海西路80号郑

州日报汽车工作室 邮编：450006
中原车市车友互动QQ群：55637067

时尚 小型车“炫酷”诱人

赏车会现场，不少首次购车的教师“盯准”了燃油经
济、使用成本较低的经济型车。经过改装的黄色雅绅特、
红色的长安马自达劲翔、玫瑰红色的雅力士、蓝色的飞
度、红色的东风标致 207……10 余款的小车尽展炫酷“身
姿”，在选车的女老师中赢得了较高的人气。

“学校还是第一次举办这样的车展，这么多车型可以
好好选选，而且还有同事作参谋，平时工作忙，今天一定
要选辆好车。”得知车展周六要进校园，准备在春节前买
车的曹老师一家三口一大早就赶到了现场，价格在7万元
左右的经济型车是他们的首选，一圈对比试驾后，一家人
将购车的目标圈定了长安马自达劲翔。

下午两点，教英语的李老师和几位同事一起特意从
老校区赶到新校区看车，早就有意中车型的她直接“点
将”东风本田思域，广场上一番试驾之后，年轻的她选择
思域的心意已定：“回头问问还有其他老师要买思域没
有，大家一起买。”

趁着学生们正在上课，开阔的广场成了老师们试驾、
验车的理想场地，数十位老师轮番上阵，过了一把试驾
瘾，北京现代雅绅特、长安铃木天语SX4、广本飞度成为试
驾的抢手车型。

实惠 三厢车现场“竞秀”

如果说女教师买车更为感性，那么男教师选车则更
为理性，外观大气、性价比高的三厢车成为他们的首选，
别克新凯越、东风标致 307、赛拉图、中华骏捷、江淮宾悦
等性价比高的中级车型最为“受宠”。

不少男教师一致看上了河南新纪元带来的别克新凯
越，“配置够高、空间够大、内饰精致、性能可靠。”教语文
的刘老师一口气总结出了选择新凯越的几大理由，“而且
现在买车优惠幅度也很大。”经过一番由里到外仔细的研
究之后，取得一致意见的三位老师决定“组团”购车：“我
们三个人一块买的话算不算团购？价格上还能不能再优
惠？”

体育老师辜先生想选一辆“宜家用、宜商用”同时又
“有气质”的中级车，最终河南旭致的荣威750凭借独特的
英伦绅士风度让他一见倾心：“开这样的车出去，显得既
内敛又有内涵。”

北京现代航海路店、广汽丰田骏驰金水路店、河南新
纪元等参展经销商表示，不少前来看车的老师购车意向
都相当明确，“这样目标群体明确、针对性强的小型车展
不但可以让经销商更准确地把握目标消费者的消费习惯
与消费心理，而且可以实现更高的成交率。”

资金关乎生存
雅力士最高优惠 2万元、凯越优惠

2万多元、老款宝来跌入8万元区间，就
连原来加价销售的新雅阁也开始有了
高达2万元让利优惠……

“经销商之所以不惜亏本争相降
价，主要在于资金链问题。对于没有差
异化服务的汽车 4S店，目前最大的、唯
一的竞争策略就是不断加大优惠幅度，
获得更多现金来缓解目前的资金压
力。”东风悦达起亚河南新裕隆 4S店副
总经理孙开钢分析，“就按一台车 10万
元的成本计算，200 台库存就要占用资
金 2000万元，如果资金周转出现问题，
仅仅银行利息一项都能把一个 4S店压
跨。”

“汽车市场的持续低迷、消费者信
心减弱，但厂家每个月的销售任务不会
减少，经销商要做的事就是尽一切可能
把车卖掉，哪怕承担一些售前利润损
失，也要加快现金回流速度。”长安马自
达河南涌盛4S店总经理彭勇告诉记者。

盈利决定前景
“以前，厂方要的是总量，4S 店要

的是利润，现在不少 4S 店求的只是生
存。对于前几年厂家大规模建设的 4S
店来说，现在已经到了彻底决定其生
死的时候。”东风悦达起亚河南双盛4S
店市场部经理戴杰认为，面对日益微
薄的利润，在企业核心竞争力、产品同
质化的情况下，4S 店只有通过自身资
金、人才积累，获得较高利润或新的利
润增长点，从而获得较强的抵抗风险
能力。

但在大部分业内人士看来，资金问
题并非是一些 4S店陷入困境的根本原
因。

“投资者最关注的是盈利能力及盈
利前景，而不是现在卖车是不是会赔
钱，现在汽车市场缺乏的其实不是资
金，而是具有投资价值的经营实体。”河
南新纪元市场部经理方欣如是分析，

“4S 店因为盈利差而导致资金匮乏，同
时也是因为自身经营实力太差、盈利渠
道太少而导致其他投资者不愿注资，因
此，一些 4S 店陷入困境的症结在于盈
利能力而非资金。”

中鑫之宝总经理、广州本田北环店
执行董事田玉峰的话更是一针见血：

“做生意，如果能赚钱，就不愁没资金；

如果不赚钱，有资金也不做。这是投资
原则。”

“穷”则思变
“资金永远不是最重要的问题，有

钱只是必要条件，不是充分条件。在目
前的竞争环境下，汽车 4S 店靠的是实
力而不是投机。”田玉峰表示，“实力不
仅是资金实力，还有经营实力，二者缺
一不可。”

他认为，随着汽车市场优胜劣汰竞
争的逐渐深入，原来资金实力较弱但注
重维修服务业务的 4S 店，会逐步转化
为以修车为主，如果原本维修服务能力
就很弱 ，就只有转让或者关掉。

其实，汽车 4S 店的“变异”已然开
始。在航海路，某合资品牌 4S 店已经
开始由原来的“4S”退化为只有售后服
务与备件供应的“2S”店，内部人士透
露，资金链断裂是导致其停止整车销售
业务的主要原因。

更多 4S店选择在省会之外地市或
者县级市场设立二级销售网点。上海
通用雪佛兰某经销商透露：“省会的汽
车 4S 店趋于饱和，而在地市都建 4S 店
成本又太高，因此只能建‘简化’版的二

级网点。”

销售网络建设放缓
在绿城郑州，年中已经完成选址、

圈地工作的第二家宝马、奔驰 4S 店迟
迟未能开工。种种迹象表明，厂家建设
4S店的步伐从今年开始将大幅度减缓，

“简化”版4S店将成为一种发展趋势。
11 月 18 日，长安福特马自达汽车

有限公司总裁沈英铨在广州车展上接
受记者采访时明确表示，面对中国车市
发展放缓，长安福特已经制订了“一揽
子”应对方案，其中涉及到调整产销计
划及暂停部分城市的网络建设，目的是

“防止网络发展泛滥，经销商亏损。”
在11月17日吉利熊猫媒体推介会

上，吉利控股集团副总裁、吉利汽车销
售有限公司总经理刘金良则明确表示：

“今后，将鼓励经销商建立小而精、特而
全的3S、2S店。”

东风雪铁龙有关人士也公开表示，
在二级城市将主要采取“2S+A”的模式
（“2S”指的是配件+维修，“A”指销售），
在不损害一线城市 4S 店的利益下，降
低经销商代理东风雪铁龙品牌的门槛，
占领二级城市的汽车市场。

郑州日报2008中原车市总评榜公开评选激烈进行
车市“英雄”即将出场

如何应对车市变局成为车市投资者及经营者考虑的首要问题。降低库存、回笼资金、

提高效率能否达到目的？压力之下，部分汽车4S店开始“变异”。

郑州日报总评榜参评车型“秀”进郑州一中
本报记者 李 莉 文图

11月29日，郑州日报2008中原车市总评榜部分参评车
型赏车、试驾会走进郑州一中新校区。

上海通用、广州本田、东风本田、广汽丰田、长安马自
达、东风标致、上汽荣威、北京现代、东风悦达起亚、长安铃
木、中华骏捷、江淮轿车等10余个品牌旗下近40款车型“暗
中较劲”，目标都是想把郑州日报2008中原车市总评榜中的

“最受教师欢迎”车型大奖收入囊中。

本报讯（记者 李莉）昨日，上海通用旗下全新重磅
车型别克新君威在全国上市，目前，河南新纪元开始全面
接受新车预定，预计12月上旬现车可到河南新纪元展厅。

据河南新纪元市场部经理方欣介绍，新一代君威搭
载的EpsilonⅡ平台是通用汽车欧洲研发中心最新开发
的全球中级车平台，既拥有最先进的技术，又发挥出了
德国车精细工艺及优异操控性能的特长。全新一代国
产 君 威 长 4830mm、宽 1856mm、高 1484mm、轴 距 为
2737mm，在长宽与车高方面较老款君威分别长出
11mm与19mm，其流畅动感线条与7月份伦敦首发的欧
宝新威达 Insignia 非常相似，同时又带有鲜明的别克
DNA元素。在整体流线型车身造型下该车的风阻系数
仅为0.27，提高了整车的运动与操控性能。新君威的内
饰部分是很大的亮点，车辆内部装饰材料以大面积实木
为主，车门部分加以真皮材料包裹，整体感觉非常高档；
在动力配置方面，新君威除搭载与君越相同的 2.4排量
发动机外，还配备一款重新调校的2.0排量引擎，其最大
功率比老款君威 2.0 高出 17KW。新君威搭载的 2.4L
ECO 智能全铝发动机，最大功率与最大扭矩分别达
125KW和 225Nm，与之相匹配的依然是经典的 S6六速
手自一体变速箱。

实际上，上海通用汽车在今年 4 月份隆重举办的
“别克·未来”活动中，就明确指出别克品牌将向“领先科
技和国际化”的方向发展，并宣布“全球平台、欧美技术”
为今后别克产品的核心要素，而别克新一代君威无疑是
这一宣言的详细注释与具体印证。

据悉，新一代君威是通用谱系中除欧宝 Insignia 外
第二款搭载EpsilonⅡ平台的车型，今后该平台还将应用
于萨博、庞蒂亚克、雪佛兰等品牌的重量级车型。

别克新君威

开启“河南新纪元”


