
本报讯（记者 张立 文 宋晔 图）随着新版
假钞在我市出现，“假钞风波”波及我市验钞机
市场，昨日记者采访获悉，不能识别HＤ假钞的
验钞机销售不畅，可识别的则热销。

近日，HD假钞在我市出现，这种仿真度
极高的新版百元人民币伪钞，多为“HD90”、

“HB”、“FA”字头的“钞票”，能骗过不少品
牌的验钞机。丰产路省人民银行附近集中了多
家验钞机销售店铺，昨日上午，记者走访了几
家经营商户。

上午刚上班，一家店铺内就出现了不少购
买验钞机的客户，记者了解到，他们多是银行
或者单位财务人员，前来购买能识别新版假钞
的验钞机。能识别 HD 假钞的验钞机售价较
好，一般单价都在400元以上，有的甚至1000
多元。一经营者说，这几天生意一直很火爆，
有些单位原来装备的验钞机不能识别新版假
钞，急需更新，造成验钞机热销。以前他们每
天销几台高端验钞机的情况都很少见，现在一
天能卖十几台。

一位经营者说，目前验钞机市场出现两极
分化的态势：“现在客户都点名购买能识别
HD假钞的高端机器，不能识别的低端验钞机
基本无人问津。”在距此不远的科技市场，一
个销售验钞机的摊位前，记者看到“处理验钞
机”的招牌，询问得知，低价处理的验钞机均
不能识别HD假钞。摊主说：“就是降价也不
好卖，我正打算尽快处理完存货，以后不再购
进此类机器。”

据了解，针对新版假钞，生产验钞机的厂家
也在紧急调整产品类型，预计不久就会有大批
价格低廉且能识别新版假钞的机器投放市场。
一销售者提醒记者：“机器再聪明也不如人聪
明，使用验钞机的同时还得依靠人的眼睛观察
和手的触摸，验钞机只能起辅助作用。”

受HD假币影响

我市高端验钞机热销

本报讯（记者 陈锋 实习生 符永超
通讯员 吴会鹏）不少企业陷入经营寒冬，
可新郑奥星实业有限公司依然暖意融
融。2008 年，公司加工红枣 2 万吨，销售
收入 3.3 亿元，比上年翻一番。公司董事
长石聚彬表示，金融危机对红枣加工业
的影响尚未充分显现，但数千万风险资
金的引入，已为公司积极越冬添置了足
够的“棉衣”。

在金融危机面前，奥星公司狠抓
内部管理，在不断创新中引导市场，
赢得市场。公司不但没有裁员，还提
高了员工的工资水平和福利待遇，并
趁机安置了 100 多名在外务工的返乡
人员。

与百瑞创投的合作，成为奥星发展
的强力助推剂。经济危机下，创投机
构的投资方向已由做新生企业的孵化

器转向扶植成长性企业的发展和扩张
甚至是获利。需求刚性的行业受金融
危机波及小，奥星就属于这类行业。
对于奥星实业来说，百瑞创投来得恰
到好处。

“现在我们急需扩大生产，产销的
高需求度使得我们对资金的依赖度大大
提高。”有关人员介绍，经过多年的发
展，奥星实业已经从产品的源头延伸到
深加工，已不再满足于在中原市场中占
据“半壁江山”，而是开始在扩张路上
狂飙突进，向国际化企业快速迈进。这
无疑需要强大的资金链做支持。2008年
10月，创投公司已汇入资金2000万，11
月又汇入2500万。源源不断的资金流给
企业生产输送充足的血液。

“国内枣企近来纷纷扩充产能，这
主要是因为中国枣业还没有形成相对稳

定的竞争格局。”在奥星看来，经历了
金融危机后，资本将成为行业主导竞争
格局的首要因素，他们希望通过资本市
场尽快把行业做大做强。目前，公司已
在全国各大中城市加快铺设专卖店、直
营店，并计划在北方六大产枣区建立生
产基地。

“2010 年，公司产能将达 5 万吨，
销售收入达到10亿元，成为国内乃至世
界最大的红枣产业集团。”面对未来，
奥星人充满信心。
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省农科院卖地：一流拍一成交
成交地块上所建中低价位中小套型住房不低于70%

本报讯（记者 孟斌 实习生 宗帅）昨
日，在市国土资源局土地交易中心，河
南省农科院又有两块合计 267.75 亩地公
开挂牌出让。其中，131.66 亩的住宅地
被河南上市公司中原高速的控股子公司
河南英地置业有限公司以起始价 40053
万元拿下，每亩地价 304.2 万元；另一面
积 136.09 亩的商住两用地块，由于无人

报名流拍。
昨日上午 9 时整，挂牌时间截止，市

国土资源局土地交易中心工作人员宣
布，由于 90729.03 平方米（约合 136.09
亩）的商住两用地块没有人报名流拍。
另一 87776.18 平方米（约合 131.66 亩）地
块只有一家公司报名，以起始价 40053 万
元成交，竞得人为河南英地置业有限公

司。业内人士认为，该地块位置优越，
但由于房地产市场行情不景气，才卖出
如此低价。这一地块与建业南阳路宋寨
那块 431 万元每亩的“地王”相比，算是
捡了个大便宜。

被河南英地置业有限公司拿下的省农
科院地块位于农科路北、文博路东西两
侧，土地用途为城镇住宅，预计投资总

额超过 9.8 亿元。
根据规划，这块地要求套型建筑面积

90平方米以下住房面积所占比重不低于住
房建筑面积的 70%。中低价位、中小套型
普通商品房用地占居住用地的比例不低于
70%，最大单套面积不得超过 144 平方
米。与以往的挂牌土地相比，此次挂牌的
地块没有要求开工时间等。

郑州旅游业酝酿暖冬行动
即将启动大规模促销刺激旅游消费

本报讯（记者 成燕 实习生 杨浩东）记
者昨日获悉，为有力刺激消费，拉动内需，
郑州旅游业正在筹划点燃冬天里的出游“旺
火”，瞄准即将到来的春节黄金周，在市旅
游局牵头下，多家景区、旅行社正在酝酿推
出大力度折扣、优惠系列活动，一个以“中
原儿女游郑州”为主题的大型“暖冬旅游计
划”将于春节前推出。

冬日里的推介会
昨日，郑州黄河风景名胜区邀请郑、

汴、洛等地 100多家旅行社及开封府、康百
万庄园等省内知名景区召开了 300多人规模
的旅游新项目推介会。这场本应在春季召开
的推介会传递出一个强有力的信号——郑州
旅游业已开始提前发力，迈出应对经济“寒
冬”的实质性步伐。

这次会议上，老牌景区——黄河风景名
胜区接连抛出了“联合、激励、创新”三张
牌，即与荥阳桃花峪滑雪场联合发行冬季旅
游套票，这种 35 元的套票既可让游客体会
到黄河风景区冬季的冰封雪飘之美，又可使
其尽情享受在桃花峪滑雪的快乐。为体现激

励政策，大年初一到初六，全额购买该景区
门票的游客可免费获得单程索道票；昨日，
该景区还对河南中州国旅、美好假期等旅行
社奖励价值15万元的门票。

黄河风景名胜区有关负责人分析说，2009
年，郑州旅游业将遭遇巨大变数，必须提前夯实
基础，积极应对，以“长线不足短线补”为目标，
该景区已与省内及周边200多家旅行社签订合
作协议。为吸引游客眼球，景区还在筹备打造一
场高水平的实景演绎活动，力求与游客形成互
动。与会的巩义康百万庄园、开封府等景区有关
负责人也表示，他们已绷紧“营销弦”，计划通过
推出丰富多彩的营销活动预热市场。

冬日里的“暖阳”
这几天，市旅游局各处室都在忙着同

一项中心工作——如何刺激内需、拉动旅
游消费。

记者昨日从市旅游局了解到，一个以
“中原儿女游郑州”为主题的大型“暖冬旅
游计划”正在紧张酝酿之中，将于近日向
社会推出。该计划涵盖了全市景区“新春
旅游大礼包”、系列公益游、旅游摄影大赛
等多个活动。这一揽子计划瞄准的是同一
个主题——通过各景区的联合营销实现

“抱团过冬”；通过政府的服务和引导帮助
旅游业缝制“过冬棉被”，帮助市民增强消
费信心。

这个“暖冬计划”受到郑州多家大景区
的积极响应。记者昨日从嵩山少林、康百万
庄园、浮戏山雪花洞、金鹭鸵鸟园等多家景
区获悉，春节期间，包括门票打折、抽奖、

送赠品等在内的营销活动都将精彩“捧
出”。多位景区负责人分析说，按照常规，
春节黄金周并不是最好的促销季节，但各景
区对待牛年春节市场的空前重视充分说明，
大家已把打好春节黄金周营销战当作“寒冬
突围”的第一场“硬仗”，其战略意义大于
战术效果。

市旅游局局长岳俊华认为，虽然金融
危机和全球经济放缓会在明后两年给郑州
旅游业造成负面影响，但外部环境和需求
变化会促使旅游业深度整合，使之获得新
的发展机遇。该局今年将进一步加大“欢
乐郑州行”营销推介力度，计划推出贯穿
全年的公益旅游活动，并经常联合景区、
旅行社推出大规模营销活动，以有力刺激消
费、拉动内需。

去年国税收入
实现大幅增长

本报讯（记者 卢文军）昨日，记者从郑州
市国税局获悉，该局面对严峻经济形势，去
年，一手抓服务，认真落实各项税收优惠政
策，支持企业克难攻坚；一手抓管理，大力
组织收入，做到依法征税，应收尽收，实现
了落实税收优惠政策和组织税收收入“双丰
收”：全市国税系统完成各项税收收入 248 亿
元，同比增长 13.92%，为各类企业办理减免
退税69.8亿元。

2008 年，全市国税系统认真落实支持
企业持续健康发展的意见，采取贴近纳税
人需求的服务办法和措施，努力拓宽服务
领域，提高服务的效率与效益。郑州市国
税局 2008 年共为各类企业办理审批减免、
退税 69.8 亿元。

2008 年，市国税局税源户数达 16.77 万
户，较年初增长 7.8%，保持了持续增长态
势。全市纳税人通过国税局纳税辅导自查
补缴税款共 10.76 亿元，通过税收专项整治
补缴税款 18.5 亿元；其中评估 6.22 亿元、
稽查查补 1.52 亿元，拉动税收增长 8.62 个
百分点。

市国税局党组书记、局长李和圈告诉记
者，2008 年，郑州国税实现新突破，税收征
管质量大幅提高，税收收入大幅增长，社会满
意率大幅提升：政风行风评议名列全市前列；
目标考评连续五年获全省国税系统优胜单位；
基层县（市）区国税局全部跨入“省级文明单
位”行列；被省局表彰为“全省国税系统优秀
领导班子”，被国家税务总局表彰为“全国税
务系统文明单位”；顺利通过“全国精神文明
建设先进单位”考核验收。

减收车辆购置税
小排量汽车走俏
对于想买车的朋友来说，这两天是好消息不

断，除了油价再次下降以外，如果买 1.6升及以下的
小排量车还能享受购置税减免的优惠。昨日记者在
北环车辆购置税服务大厅了解到，电话咨询的人成
倍增多，附近卖小排量汽车的汽车经销店内，也明显
热闹了起来。 本报记者 李利强 摄

经济遭遇寒潮
经济图书受宠

本报记者 栾月琳 文/图

在市场冷风频吹、经济越发不景气的今天，
一股读书热潮正悄然在绿城兴起，一些商界人
士暂时离开自己熟悉的行业，静下心来读书“充
电”，反思过去的得与失，积蓄力量，寻找时机，
以图“东山再起”。

昨天上午，在西太康路郑州市新华书店购
书中心，商界人士倪先生在经济类图书架前翻
阅图书。前不久，倪先生刚将其位于优胜路经
营有年的饭店低价转让。“实在经营不下去
了，客人越来越少，营业额勉强够房租、水电
及原材料费用。”倪先生在美国的朋友发来一
篇电子邮件对他触动很大，那是一位研究市场
经营的学者撰写的文章——《市场定位调整决
定企业生存》，倪先生说自己读后大有感触：

“我败就败在没能及时调整市场定位，没有适
应市场形势，结果造成我的饭店高不成，低不
就，半死不活！”

像倪先生这样的商界人士不在少数。在
人民路中原图书城，营业员介绍，近来选购
经济类图书的顾客明显增多，不乏事业曾经
辉煌的商界成功人士，“他们专意挑选市场
分析类的最新图书。”营业员感叹：“经济遇
冷，读书之风逐渐热起来了，图书行业的日
子更好过了！”

记者走访市内几家新华书店，顾客盈门
是普遍现象，即便是在人们通常的午休时
间，各新华书店内也不乏选购图书者。在花
园路省直书店，中午 1 点多种，购书者依然
众多，有人在书架前挑选图书，有人在交款
处排队交钱，也有顾客席地而坐，一边埋头
读书，一边吃口面包、喝口矿泉水，权当一
顿午餐。

在河南省图书馆阅览室，姓黄的工作人员
说，近来读者明显增多，经济类图书的借阅量
增加明显，其中一部分读者是大中专院校学生
查找资料，也有更多读者是对经济现象和经济
规律感兴趣而来。

图书经营人士分析，图书市场除少儿类、
文学类、文史类以及各种实用型图书继续畅销
外，相对冷门的经济类图书销量可能会越来越
看好，究其原因，除了“经济遇冷”的特殊市场诱
因外，也折射出市场经济条件下人们追求知识、
尊重知识的成熟心态。

我市工业生产
增速持续回落

上月仅同比增长0.1%

本报讯（记者 卢文军 实习生 杨浩东）昨日，郑
州市统计局公布的数据显示，受国际金融危机的影
响，2008 年 12 月份，郑州市规模以上工业生产增速
继续呈现下滑态势，当月全市规模以上工业实现增
加值 102.0 亿元，同比仅增长 0.1%，比上月回落 5.1
个百分点，1至12月，全市规模以上工业累计完成增
加值 1223.7 亿元，增长 18.1%，比上月回落 0.9 个百
分点，比去年同期回落6.2个百分点。

服装批发市场春来早
本报讯（记者 刘玉娟）服装市场

春来早，尤其是服装批发市场，迎春
的行动更为迅速。昨日，接读者反
映，记者来到火车站附近的几家大型服
装批发市场，果然发现冬装近尾声，春
装早上市。

昨日上午，在一马路附近的一家大
型服装批发市场，记者发现，已经很
难买到较厚的冬季童装，仅剩的个别
棉袄摸上去手感较薄，而留在货柜上

的，则多是加棉风衣、毛衣等适合春
季穿的服装。在成装柜，部分女式棉
衣大多被贴上减价处理的标志进行甩
卖，而柜面上较多的是昵料半长大
衣、韩版的单薄长 T 恤衫、毛衣、春
装风衣等。而在男装区，更是难觅厚
棉衣的踪影，多以西装、长裤、夹克
主打。 一位顾客说，她原本想趁节前
到火车站批发市场给家人买几件冬
装，没想到转一上午，看到的冬装大

多是剩下的尾货，而暂时尚穿不着的
春装，却早早被摆上了货柜。

据一位服装批发商介绍，大部分冬
装早已批发到零售商手里了，如今冬装
确实尾货所剩不多，目前服装批发市场
正在大批量上春装。“2月 4日就立春了，
我们搞服装批发，不得不走在零售市场
的前面，这就是批发市场与零售市场的
区别。”她说，顾客欲买较厚冬装，还是到
零售市场去转转。

绿城各大超市
春节促销繁忙

本报讯（记者 侯爱敏 实习生 宁甜）春节的脚步
越来越近，省会各大超市备战春节的动作也大张旗
鼓展开。喜洋洋的红灯笼，丰富的“年货大街”，糖
果、名酒、礼盒，各种各样专供春节的商品琳琅满目，
传递出火热的年味。

昨日，记者走访市内几大超市发现，春节已成为
各家的促销卖点，厂商联合在各大超市掀起了火爆
的节日商品促销。

大红的春联、大红的年画、大红的“福”，火红的
中国结……几乎各家超市都在醒目位置开始了新年
用品专卖。火红的年画在吸引来如潮人流的同时，
也把超市映衬得喜气洋洋。各家的新年用品专卖柜
台前都不乏人流。

象征甜蜜的糖果，受到市民的青睐。记者昨日
在汝河路某超市看到，徐福记、金丝猴、阿尔卑
斯、SUGUS瑞士糖等各种品牌的糖果均被摆放到
突出的促销位置，精装的、散装的，纷纷以专柜的
形式争奇斗艳，五颜六色的包装令人眼花缭乱。糖
果销售人员说，糖果容易存放，这两天已逐渐迎来
销售高潮，各种糖果中，老品牌的相对销路更好，
话梅糖等清爽口味的糖果销路也很好。

酒是过年必不可少的东西。茅台、五粮液等名
贵白酒随着节日临近开始俏销，红酒也随着人们健
康意识的增强成为逢年过节的抢手货。面对春节商
机，红酒厂家的促销战随即打响。在张裕专柜，记
者看到，一种原价 198 元的红酒现价只卖 108 元，
销售人员说，这是厂家的春节促销活动，会持续到
过完春节。

而一些保健品，也紧锣密鼓拉开了春节促销的
序幕，超市内，保健品专柜的促销力度明显增强。

企业情系灾区
北川招工百名

本报讯(记者 曹克 孟斌) 当一些企业通过降薪
减员渡过眼下经济困难之时，河南“祥记”却加大
了招工力度：去年12月初便在河南招收100余名应
届大学生，今年又积极与四川地震灾区民政局取得
联系，计划在此招收应届大学毕业生100名左右。

据了解，去年四川 5·12 汶川地震时，该企业
就向灾区一次捐款 25 万元。河南“祥记”董事长
陈敏表示，四川地震受灾地区的应届大学毕业生如
果愿意到“祥记”工作，可将自己的资料邮寄到郑
州企业总部。

奥星实业：引来热钱好过冬


