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新车上市新车上市

本报讯（记者 李 莉 实习生 崔艺
赢）凭着“全程实时监测胎压，而且在
胎压异常时主动在极短时间内促使汽
车产生紧急制动并安全减速”的强大、
实用功能，BMBS爆胎监测与安全控制
系统获得了 2009中国汽车工业杰出成
就大奖之“年度创新技术大奖”。近日，
在上海环球金融中心，主办方将这一年
度奖项颁给了研发这一世界首创技术
的吉利集团。

BMBS（即爆胎安全与控制系统）是

由吉利集团自主研发的高度智能化的
汽车行车安全技术，汇集国内外汽车力
学、制动、人体生理学专家进行研究论
证，集机械、计算机、电子控制与液压控
制于一体。行车中，当出现爆胎等紧急
情况时，胎压急剧降低，胎压监测器能
够即刻采集到这一信号，并将这一信号
立即传递给汽车电脑，汽车电脑几乎同
时发出指令给制动系统和尾灯警示信
号，在 0.2 至 0.5 秒内同时进行紧急制
动、尾灯闪烁报警、控制车辆偏移方向

等动作。
BMBS 技术目前已通过公安部交

通安全产品质量监督检测中心检测和
测试，并获得中国发明专利授权，可以
安装于几乎所有的乘用车电控液压制
动系统上。从2009年起，吉利旗下车型
将开始陆续配置该技术。而除了在吉
利汽车上选配之外，现已开始在公安、
武警等重点领域运用。这一系统将有
望像安全带、ABS 一样，成为汽车安全
系统的标准配置。

第二届精品生活汇展周五开幕第二届精品生活汇展周五开幕

3月，绿城郑州春意渐浓。敏感的车市嗅到了春的气息，借郑州日报第二届精品生

活汇展暨春季车展的东风，中原车市进入加速期。

长安福特新嘉年华上市
3月 8日，备受年轻消费者期待的新福特嘉年华两

厢及三厢在河南天道上市，本次上市的新车涵盖 1.3L、
1.5L两个排量 11款车型，并有 10种炫丽色彩供消费者
选择，售价7.89万~11.19万元。

据悉，新福特嘉年华拥有“动感设计”、“魅力内
饰”、“灵动操控”、“领先安全”和“持久价值”五大亮点，
全面凸显价值优势。 嘉年华拥有三款个性鲜明的配
置选项——运动型、豪华型和时尚型，每一款都秉承了
同样的顶级工艺，又各自通过专属材料、表面处理、色
彩及配置组合被赋予独特个性。运动型系列设计受高
端运动服饰品牌、顶级运动设施和装备的影响，打造出
了符合嘉年华运动特征的灵动风格。对比鲜明的三款
内饰色彩主题，与之相呼应的面料和座垫双针缝线及
门把手，塑造出了动感的个性格调。系列底盘比原型
车降低 10毫米，并有精致的运动型配备。

张 磊

相约周五 车展现场抢“鲜”看

东风标致河南神源4S店
参展车型：东风标致207两厢、东风标致207三厢、

东风标致307。消费者购买东风标致207车型可享受0
利息0手续费。

现场活动：东风标致207现场赏车献礼
诚信宣言：“诚信”是我们的承诺，“服务”是我们

的义务，消费者永远是我们的上帝。

东风日产中原专营店
参展车型：骊威、骐达、颐达、逍客、奇骏。以上所

有车型都可以提供分期付款业务，首付30%，分期年限
1年~3年（公务员可提供5年）。

现场活动：东风日产 1.6L 店头节油挑战赛现场
咨询，进店维修有礼。

诚信宣言：诚是基础，信是效益，诚信就是竞争
力。一切为了客户，遵循东风日产五个安心服务，东
风日产郑州中原店对每一位用户都会奉献一颗真挚
的心。

郑州世纪鸿图4S店
参展车型：新卡罗拉、威驰、皇冠。购买一汽丰田

全系车型均可提供分期付款业务，首付比例最低为净
车价的20％。单笔借款金额在4万元到50万元之间，
贷款期限在6个月到 5年之间。

现场活动：“卡罗拉信心大赢家”全民体验竞技活
动及“温情三月，真情回馈”售后服务活动正在火热进
行中。

诚信宣言：公司成立以来一直把“立诚守信,言真
行实，用行动追逐梦想,用诚信实现跨越”作为发展理
念，秉承“诚信、高效、快捷”的服务标准，以高度的社
会责任感，竭诚为广大的一汽丰田车主服务。

河南涌盛4S店
参展车型：全新Mazda2、Mazda2劲翔、Mazda3
现场活动：购买Mazda2、Mazda2劲翔即有机会抽

取4000元礼金。
诚信宣言：公司将凭借“一次修复、透明费用、准时

交车”为核心的“全程关怀”服务理念，不断推陈出新，
给车主朋友带来一次又一次的增值体验。

郑州大亚4S店
参展车型：吉姆尼、铃木超级维特拉、铃木超级维

特拉3.2 V6
诚信宣言：做到汽车销售价格和服务维修价格公

开透明、客户服务周到，无欺诈行为；建立一整套完善

的服务体系，为消费者提供品质优良，价格实惠的汽
车产品，让消费者的汽车生活更为简单、方便、舒适。

东风日产威佳专营店
参展车型：劲锐版骊威、运动版骐达，可提供分期付

款业务，客户可享受免抵押、免担保、免保证金等服务。
现场活动：“东风日产杯”NISSAN车主城市节油

挑战大奖赛车展现场接受报名。
诚信宣言：以诚信为立店之本，以质量为发展之

源，切实保障消费者权益，全面承担企业社会责任。

河南丰之元4S店
参展车型：全新奥迪A4L、奥迪A6
现场活动：全新奥迪A4L现场接受预定。
诚信宣言：以“诚信为本，创新为源，建百年老店”

为经营理念；以“一切以客户满意为第一”为服务理
念；以“今日的质量，明天的市场”为市场观；以“高效
认真 履行承诺”为作风，全心全意为客户服务。

河南亿瑞4S店
参展车型：瑞风、瑞鹰
现场活动：车展当日试车有好礼，购车有惊喜！

购瑞风柴油车系均赠送一吨柴油油卡。购瑞鹰4驱送
全车越野装备，购瑞风彩色之旅系列免费升级豪华影
剧院版。

诚信宣言：恪守“顾客第一”的服务理念，从自己
做起，倡导守法经营、诚信经营，给消费者提供更全
面、更细致的服务，提高客户满意度，树立行业模范和
榜样。

郑州豫中丰田4S店
参展车型：卡罗拉 、花冠EX、皇冠
现场活动：消费者现场订车、购车均有礼品相送。
诚信宣言：公司推行全国统一的丰田管理模式，

一贯坚持“顾客第一的经营理念”，以“满足顾客需求
为己任，达到顾客喜悦为目的”为服务宗旨,以诚信成
就今天，赢得明天。

河南裕华晨光4S店
参展车型：中华骏捷、尊驰、骏捷FRV、阁瑞斯MPV
现场活动：购买尊驰、骏捷1.8/2.0MT系列享受车

辆购置税50%优惠，购买阁瑞斯MPV智领2.0，免上牌
费用。

诚信宣言：人无信则不立，业无信则不正，一个行
业没有信用，就会失去振兴和腾飞的基础，一个企业
没有诚信就没有办法生存和发展。

一汽-大众新奥迪A4 L河南投放
3月7日，一汽-大众奥迪销售事业部南部区在河南电视台

8号演播厅举行全新奥迪A4L上市仪式。此次上市的全新奥迪
A4L为 2.0升和3.2升两种排量的五款车型。搭载2.0 TFSI发动
机的车型共四款，售价从29.88万至53.88万元。

一汽-大众奥迪销售事业部总经理唐迈表示：“作为突破性
的换代车型，全新奥迪A4L在各个方面都超越了传统高档B级
车的定义，使高档车消费者不必在驾驶乐趣和乘坐舒适之间作
出两难选择，由此开创了一个全新的中型高档轿车细分市场。
与此同时，一汽-大众奥迪将20多年的高档车研发生产经验与
奥迪全球统一标准紧密结合，赋予A4L不折不扣的高档品质和
丰富的产品价值内涵。这些优异素质定将使A4L成长为奥迪
在中国持续领先的又一个强劲支撑。”

全新奥迪A4L以革命性的独创技术将驾驶乐趣和乘坐舒
适完美融为一体，开辟了全新的中型高档轿车细分市场。此
外，A4L迅捷澎湃的全新绿色高效动力系统、顶尖的安全配置、
跃级的豪华装备，更为高档轿车市场树立了新的风向标。

安 华

3月13日~14日，在郑州二七广场，也许会有手执器械
的古罗马武士或浑身油彩的西部牛仔面带微笑向你招手，
不要惊讶，这是郑州日报第二届精品生活汇展中的精彩项
目。两天的的汇展活动中，郑州日报将携郑州日产、广州
本田、广汽丰田、一汽丰田、一汽-大众奥迪、东风日产、东
风标致、北京现代、长安马自达、中华轿车、比亚迪、海马汽
车、奇瑞汽车、江淮汽车、进口铃木等 20余家主流品牌旗
下畅销车型将群贤毕至。此外，行为艺术表演（活体雕
塑）、婚纱走秀、十二生肖卡通逛绿城等别出心裁的现场活
动也将给消费者呈现另类的精彩。

群贤毕至 新车型“鲜”声夺人

截至记者发稿时，郑州日产、广州本田北环店、河南丰
之元、郑州世纪鸿图丰田、东风日产中原店、郑州豫中丰
田、河南涌盛、河南神源、东风日产威佳店、河南中星江淮、
河南天时、河南裕华晨光、河南亿瑞、河南万佳捷泰、河南
新大陆、河南天时、郑州大亚等 20余家经销商，凭借在中
原汽车市场信誉与消费者口碑“双优”的优势顺利通过本
报及河南省汽车行业协会、郑州市汽车流通行业协会的参
展资质审核，接到了本报的展会“入场证”，将在展会上以
优质的产品、优惠的价格为消费者提供选车、购车服务。

同时，记者从即将参展的汽车经销商处了解到，即将
亮相本届精生活汇展暨春季车展的除了雅阁、凯美瑞、卡
罗拉、江淮瑞鹰、马自达3等畅销车型外，广州本田新思迪
锋范、2月份刚刚上市的新款凯美瑞、3月初刚刚上市的皇
冠特装车等热点新车型也将“惊艳”登场，给消费者带来
全新的视觉冲击。

即将在3月中旬正式上市的东风标致207两厢也将借
本次车展之机，与三厢307联袂亮相。据了解，两厢207在
外观上沿袭三厢 207的特征元素，拥有自动大灯、自动雨

刷、自动双区空调以及防追尾紧急制动频闪等诸多人性化
配置，车身的高科技含量将是其重要卖点；作为一汽丰田
2009年的首款重量级新车——国产的丰田RAV4，也将在
车展期间全面开始接受预订，据参展车商郑州世纪鸿图丰
田、郑州豫中丰田工作人员介绍，国产RAV4售价预计比
进口车型低5万~10万元，在性价比方面相当超值。

春暖车市 阳春三月购车迎良机

“我准备买一款10万元左右的家用车型，想先到这次
车展上选一下。”虽然购车的品牌还未确定，但在排量上，
刘女士却毫不迟疑：“就买1.6L排量的，可以享受购置税优
惠。”

同样准备购买 10万左右车型、想参与团购但又未瞅
准车型的消费者陈先生有点着急，在诸多车型中挑花了眼
的他向记者求助：“现在报名购车选什么品牌的人比较
多？我选买的人多的车型肯定错不了。”

……
从购车热线开通以来，在主办方接到的电话中，一汽

丰田卡罗拉、东风日产TIIDA、东风标致 307、长安马自达
劲翔等 1.6L 及 1.6L 以下的小排量车型成为消费者报名

“预定”的热点。
进入 3月，记者了解到，各主流品牌汽车 4S店内人流

量已经开始逐步回升，但成交量还没有真正回暖，更多的
经销商寄希望于本届精品生活汇展能够彻底驱赶走车市
的“寒气”。

长安马自达河南涌盛 4S店总经理彭勇表示，按照惯
例，中原汽车市场往往会在 3 月到 4 月之间出现一次消
费小旺季，目前各品牌经销商对 3 月份“春回车市”的企
盼非常高，而本届展会也将成为启动车市销售旺季的助
推器。


