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经历：风雨兼程
沉浮起落，辗转腾挪，紫百的

26年历程，非几个词语所能概括。
1983 年 4 月 1 日的开业盛况，

每一个身临其境的紫百员工和郑
州市民都会清楚记得。“来买东西
的、看稀罕的踢破了门槛，挤坏了
柜台……”短短 19 个月，成本全部
收回，4年后，紫百成了郑州第一个
年销售额破亿的商场。

而 1998 年紫百的窘况也让紫
百总经理巩玉梅记忆犹新，那时的
紫百已濒临破产，激烈的中原商战
中几乎没有胜利者。

1998 年 7 月，原紫百总经理张
根湘就任。紫百开始了艰难的重生
历程。“蜕变式改革”、“虚拟扩张”、

“紫荆山模式”等词汇一一面世，紫
百在张根湘大刀阔斧的改造下渐渐
恢复了元气。

2007 年 9 月 6 日，紫百通过实
施破产重组成功改制转型为“新加
坡时计宝（郑州）紫荆山百货”。

2009年 1月 18日，大商集团董
事局主席牛钢和张根湘共同出席新
玛特郑州国贸总店的开业盛典，紫
百正式加盟大商。

境界：荣辱不惊
“行到水穷处，坐看云起时。”这

是张根湘最喜欢的一句诗。牢记责
任，荣辱不惊，这是紫百 26 年修炼
来的境界。

2007 年 9 月 6 日，在紫荆山百
货重组过程中，兼顾了职工、企业、
社会三者的利益；保证企业平稳过
渡；职工利益最大化；经管企业的性
质变了，但承担的社会责任没有变，
新公司继续管理和承担了原紫荆山
百货大楼 1300 多人医疗保险及离
退休职工、内退职工等相关费用，把
企业改制后转嫁给社会和政府的压
力降到零点。

紫百在保证自身稳定发展的同
时，积极承担社会责任，参与文化体
育建设和社会公益活动，而且从
2000年来，紫荆山百货坚持资助郑
州大学、河南中医学院贫困学子完
成学业，累计受助学子上百人，金额
60 多万元。紫百的这种行动受到
了市领导和广大消费者的高度赞
扬，树立起负责任的企业形象。

方向：百折不回
26 年来，紫百的方向不曾改

变：精益求精，成为郑州市的地标之
一，做郑州最好的商场。

1983年刚开业时，紫百的定位
就是郑州最好的商场，但在几年的
风光之后，紫百不得不走上了重生
之路，而他们的目标没有改变。

2004年，在紫百的工作年会上，
张根湘正式确立精品百货的定位。
至2008年，紫百已汇集了万宝路、多
美等国际品牌男装，周大福、周生生
等一线国际珠宝品牌，帝舵、劳力士
等国际名表品牌，高档保健品牌东方
红、同仁堂也已入驻紫百，屈臣氏还
在紫百建立了河南第一个形象店。

对于 2009年的经营思路，巩玉
梅表示：“今年是新公司自2007年9
月 6日成立以来实施三年发展战略
规划的收官年，也是公司既定的突
破发展年。”有大商作为依靠，紫百
将进一步充实和丰富“礼品百货、尊
贵消费”经营定位所涵盖的内容和
品质，使公司的品牌商品形象更加
契合于精品商场的定位。

连续三届,舍得被指定为黄帝拜
祖大典贵宾用酒。思其名,品其酒,
常常有澎湃万里汇入东海间的豁达
与超然——

“舍入如来地，得游解脱门”是
舍得酒业郑州会所门前的一幅对
联，其意悠远，表达了现代名流们的
一种意愿——希望放下手机、卸去
面具，去享受一种孤独。

这种孤独,是一种享受，一种唯
我独尊的享受。

贾平凹写过一篇《舍得》文章，
认为：世界万物是由阴与阳构成的，
人在世上活着也就是一舍一得的过
程。他说：会活的人，或者是成功的
人，其实是懂得这两个字的：舍得。
不舍不得，小舍小得，大舍大得。舍
得是一种知，更是一种智。

作家用文字表达参悟舍得的结

果，而经济学家则用数字与事实表
达舍与得的物质成就。3月24日，在
大贾云集的中国酒商论坛上，郎咸
平分析了香港与内地富豪的区别，
香港的天王级富豪银行负债率为
20%，因为身处完全资本市场化的环
境，经历过经济衰退与危机的风险，
所以在投资与回报中多持保守态
度、进退有度。内地很多企业主则
常常高达 100%~300%的银行负债
率，在心智上一意向好，出现危局后
常常束手无策。概而言之，仍为舍
得法门。

如此，舍得酒业敢投资几亿元
建设了中国第一绿色生态酿酒工业
园，度造中国白酒的超高端酿造标
准，实乃大舍得精髓之道。舍得酒
连续三届定位拜祖大典贵宾用酒，
而此次又成为今年拜祖大典唯一指

定贵宾礼品酒，更显其“大得”之
势！

“舍得”系佛家语，最早见于
《了凡四训》，而杂以老庄处世哲
学，于是合佛道之力，广为传播，成
为泽惠普罗大众的一种“生活禅”。

单从字面上讲，舍为舍弃，得
是得到，舍得几乎可以阐释各个领
域的现象。它体现在经济方面，舍
得投入，得是产出，西方管理会计
更为精准，舍应该是沉没成本，得
是不可预期收益；政治方面，舍是
一种姿态，得是一种目的；战争上
讲，舍是小的牺牲，得是大的胜利。

人生就如一次迷途，在无数取
舍其间，方能登高望远，拨云见日，
碌碌者无为，聪慧者大成，智慧是
用身心感悟身外之物，以开胸明
物，为智者的前行利器。

3 月 18 日 ，四 五 酒 业
2009年度经销商大会在郑州
举行，河南祥龙四五酒业营
销有限公司总经理周涛、河
南省酒业协会会长熊玉亮及
来自各地的经销商参加了本
次大会。

周涛在大会开幕词中对
过去一年里所取得的成就表
示了肯定，并对四五新一年
的发展充满信心。省酒协会
长熊玉亮认为,由于河南市
场整体形势较好，加上四五
在资本市场的雄厚实力，四
五未来的发展前途无量。

此次经销商大会还对四
五酒业 2009 年的战略规划
做了详细介绍，并承诺四五
未来将以品质为核心，细化
产品档次结构，建设多元化
销售网络，以更优质的服务
为向导，努力实现互利共赢
的好局面。

大会同时表彰了 2008
年表现优异的经销商，将他
们的成功经验与大家分享，
一方面交流了经验，另一方
面更加强了整个团队的凝
聚力与共同进退的拼搏精
神。

舍得境界

四五酒业 2009年经销商大会举行

奖励经销商

本报讯 3月28日，国美电器陇海路店将
迎来3周岁生日。据河南国美电器采销负责
人介绍，陇海路店 3周年庆典将推出新婚套
餐优惠、3C新品博览会、老顾客专享优惠以
及大力度买赠和直降，通过这次店庆，让绿
城消费者畅享春季购物优惠。

据悉，国美电器此次 3周年店庆准备了
丰富的资源，推出彩电套购5折惊爆优惠，烟
灶全场 6折起，买小家电送小家电同时再加
赠现金券。对新婚一族来说，也有专项优
惠，购空调、彩电、冰箱、洗衣机任意组合满
一定金额，就有超值家电赠送。购手机享受

国美直降优惠之后，还有话费免费送。
为解决高龄家电对消费者的危害，店庆

期间，国美继续推出以旧换新活动。其中空
调最高补贴 1500元，彩电、洗衣机、冰箱、冰
柜最高补贴 300元，燃气热水器最高补贴可
达300元。

3月 28日，国美电器春季新品展销会将
全面展开。以 3C 类产品为主打，手机、电
脑、数码相机等知名新品100多款，将在国美
电器各大卖场炫彩上市，引领2009年春季时
尚。

在本届新品博览会上，手机新品达50多

款，数码新品将有30多款，外表更加亮丽，功
能更加丰富，集娱乐、便捷、品位于一体。

GPS全面上市，众多一线品牌的导航仪
强势登陆国美，国美联合各大厂家推出购
GPS送爱国者迷你数码相框的活动，同时推
出超低价格ETO，999元不限量,包括多款带
移动数字电视功能的新品已开始热销。

国美首销电脑新品，价格跌到4000元以
下。明基与国美签订首销协议，共同推广
4000元以下一体式电脑，旨在让消费者享受
到真正的快乐科技和价优物美的产品。

（绪 波）

国美电器陇海路店3周年盛惠绿城

即将到来的4月1日，是紫荆

山百货的第26个生日。不久前，

紫百成为国家商务部在全国评出

的 74家“金鼎百货店”之一。年

初，紫百正式和大商携手，资本、

品牌、管理实力更上层楼。

虽一路征尘漫漫，却依旧踏

歌而行，这就是紫百。

一路征尘踏一路征尘踏 行行
本报记者 赵 羲
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