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油价又涨：追高不追低？
国家发改委24日宣布，鉴于近期国际市场原油

价格持续上升，根据完善后的成品油价格形成机
制，决定自3月25日零时起将汽、柴油价格每吨分别
提高 290元和 180元。这是自去年 12月 18日以来，
国家发展改革委根据国际原油价格变化，在两次下
调成品油价格后，按照新的成品油价格形成机制，
首次上调成品油价格。

记者观察：即便燃油税实施之后，消费者对油
价上涨存在心理预期，但不少车主还是对此次油价
如此快速的反弹非议颇大。“涨快降慢”，这是很多
人对成品油价格调整的一种印象。国家发改委相
关负责人表示，成品油价格调整是根据新的成品油
定价机制进行的，这一机制以20天为周期对国际油
价进行评估，若国际油价连续20天日均涨幅或跌幅
超过4%，就会考虑对国内成品油价格进行调整。这
意味着，今后成品油的价格最快可能20天就会调整
一次。

自主品牌：“多品牌”制胜
奇瑞汽车日前正式对外发布旗下两大中高端

品牌瑞麒和威麟——“Riich 瑞麒和 Rely 威麟”，并
宣布负责上述两个中高端品牌销售的麒麟汽车销
售有限公司正式成立，这意味着奇瑞汽车已经形成
轿车品牌 CHERY 奇瑞、中高端品牌 Riich 瑞麒和
Rely 威麟、微车品牌 KARRY 开瑞四大品牌。至
此，奇瑞汽车实现了从高端的中高级车到低端的微
车产品的全覆盖，多品牌架构已成格局。

记者观察：从全球范围来看，几乎所有的跨国
汽车公司都在实施多品牌战略。对于自主品牌而
言，“多品牌”已成为其国际化的重要一环。早在去
年，吉利汽车就向外界宣布，单一的吉利品牌已经
不能满足吉利汽车的发展需要，到2015年吉利将拥
有全球鹰、帝豪和英伦三个品牌。

一种声音认为，多品牌战略可以帮助汽车厂家
扩展产品系列，强化细分市场地位，提高市场竞争
力。其实，在汽车业界，多品牌战略有成亦有败：面
对车市的全球性衰退，大众汽车董事长文德恩曾表
示，多品牌优势使大众处于比较有利的位置，不仅
帮助大众顺利度过危机，并且使公司具有更强的市
场竞争力。而同样在金融危机冲击下，福特汽车不
得不卖掉前些年花大价钱买来陆虎和捷豹品牌，而
专注于发展自己的核心品牌。由此看来，汽车企业
的多品牌战略是福是祸，还要取决于各品牌之间能
否取长补短，能否实现1加1大于2。

栏目主持 李 莉

本报讯（记者 李 莉 实习生 崔艺赢）哪些车
型可享受政府补贴？领取补贴需要哪些条件及
哪些手续？4月4日（本周六），由郑州市汽车流
通行业协会及郑州日报汽车工作室联合发起的

“汽车进乡镇”活动首站将在工业重镇——中原
区马寨乡举行。

届时，昌河汽车、通用五菱、长安汽车、东风
小康、一汽轻卡等郑州的微车及轻卡经销商代
表将把政策、产品、服务同时带下乡，农民朋友
现场挑选车型享受优惠的同时，还可现场咨询
关于“汽车下乡”政策的具体内容。作为贯彻落
实“汽车下乡”政策的重要内容，巡展将陆续走
进郑州市周边重点乡镇。

郑州市汽车流通行业协会秘书长吴大胜表
示，这次“巡展”的主要目的是为了响应国家“汽
车下乡”的政策，为各微车厂家具体实施“汽车
下乡”活动“热身”，同时也为广大农民消费者解
答政策出台以来的疑问，让农民消费者详细了
解相关的补贴政策。

据悉，活动现场，参展的各经销商将针对补
贴金额、补贴具体实施情况以及补贴获取途径
等农民消费者比较关注的“汽车下乡”活动相关
问题在现场为农民消费者解答，并将现场接受
车辆预定。同时，经销商们也将为各自厂家针
对“汽车下乡”政策推出的促销活动进行宣传，
把“汽车下乡”政策带来的实惠送到农民消费者
身边。“巡展”之后，各微车厂家也将正式进军河
南的“农村市场”，在农村地区拓展销售服务网
络。

抢占市场

价格营销渐次展开
2 月份率先进行官降的上海大

众POLO已经成功在其所在细分市
场引发连锁反应：本月初，广汽丰田
雅力士和一汽丰田威驰均针对性的
调整部分车型定价，以期用高性价
比决胜家用车市场。

在吉利汽车河南新汇通 4S 店，
即便车源依然紧张，消费者订购吉
利熊猫依然可以享受到送购置税的
优惠，欧 II 换购熊猫更可优惠 3000
元。“尽管与去年同期相比，公司2、3
月份的销量增长了近20%，但吉利自
由舰、熊猫、远景仍有较大的优惠幅
度。”总经理徐树告诉记者：“经济性
车消费者对价格比较敏感，适度的
让利更能刺激他们出手。”

相对受购置税优惠而热卖的小
排量车而言，1.6L 以上车型的优惠

“出手更重”：东风本田思域、中华骏
捷等 1.8L 车型举起了优惠购置税
50%的“大旗”；一汽丰田经销商推出
购 1.8L 卡罗拉送 5000 元大礼包活
动；陆风汽车推出的“陆风汽车乐购
月”优惠活动，消费者购买陆风 SUV
可获得1000元的代金券和3000元的
大礼包……

“4月份，车市将进入销售旺季，
车商为赢得更多的市场份额，会有
选择地对部分车型进行较大幅度的

优惠。”东风悦达起亚河南双盛4S店
市场部经理戴杰表示：“A级车市场
一贯是竞争最为激烈的，与往年相
比，由于购置税优惠政策的刺激，小
排量车市场持续升温，1.6L及其以下
排量车型的价格今年相对比较稳
定，优惠幅度也略少于往年。”

变相降价

新车型低价抢滩
从近期新车及小改款车型集体

低价上市的反常举动中，也可以嗅
到价格战的气息。

长安福特新嘉年华 7.89 万元
起、东风标致 207 两厢 7.18 万元起；
与此同时，市场上近期销售颇为火
爆的 F3车型，其自动挡车型售价也
跌入 8万元区间；在中高级车方面，
新凯美瑞的入门车型200E精英版也
首次下探至18万元……

细心的消费者可以发现，和以
往新车上市追求“品牌定位”或“预
留降价空间”不同，近期上市的这些
新车入门级车型售价接近，甚至比
市场在售直接竞争车型的市场成交
价还低。业内人士指出，这样大幅
调低入门级车的价格，以填补上市
后合理的价格回调空间，也是一种
变相降价的举措。

“虽然部分热销车型因为短期
内产量限制等原因，并没有大规模

选择以降价来博取市场份额。但
是，年初部分车型的官方降价威胁
到了全新上市车型的市场心理定
位，新车型大多一改以往高起点、高
定位的姿态，希望能够迅速得到消
费者的认同，赢得市场先机。另一
方面，新车型的低价入市也必然会
加速已上市车型的降价风潮。”东风
标致河南神源4S店市场部经理董金
亮认为。

车商预计

4月车市将发力
记者上周走访部分汽车4S店发

现，在经销商营销力度加大和新车
低价入市的双重刺激下，中原车市
的温度也开始悄然回升。

“从 2 月到现在，市场一直在走
上行路线。”郑州世纪鸿图丰田4S店
市场部经理刘彦斌分析：“春节后由
于经销商普遍的缩减优惠幅度，使
得购买力得到了一定的限制，2月份
及 3月上旬也成了消费者与车商共
同的观望期。对于消费者来讲，他
们在观望市场的价格，观望国家是
不是还要进一步出台拉动内需的政
策，经过前一段的比较和观察，现在
消费者的心理基本上考虑得比较成
熟了，出手的时候也就到了。”

“五一前夕一贯是汽车消费的
旺季。”长安马自达河南涌盛4S店总
经理彭勇表示：“虽然由于五一长假
取消将限制一部分购买力的释放，
但对于车商来讲，4月份仍将是厂商
上半年集中冲量的时期，经过3月份
的市场预热，在厂商和经销商的促
销活动以及国家政策的鼓励下，上
半年的购车高峰有望在 4 月份出
现。”

作为购车者，您在买车时是否遭遇过新车出现质
量问题；售后服务承诺无法兑现；销售人员隐瞒车辆
信息等窝心事？作为车主，您在日常的维修、保养时
是否遇到过车子屡修屡坏；维修厂使用伪劣配件；维
修厂偷换车上零部件等烦心事？

本期开始，郑州日报·中原车市“汽车消费投诉曝
光台”正式启动，在接受消费者投诉的同时，每周还将
发布汽车消费维权投诉的典型案例，并邀请郑州市工
商局专业分局的工作人员及法律界专业人士根据具
体案例为消费者解读维权要点。

咨询热线：
0371-68862701（郑州市汽车流通行业协会）
0371-67655220（郑州日报汽车工作室）

投诉案例：
3月 24日，消费者崔女士投诉：去年 8月份在郑

州华原汽车销售服务公司购买的长安面包车出现发
动机烧机油现象，经销商同意免费检修，但车主要求
直接更换发动机。目前该车行驶 1 万多公里，仍在

“三包”期内，车主不能接受经销商提出的解决办法因
此投诉。
案例解读：

郑州市工商局专业分局机动车管理所工作人员
范立表示，崔女士所反映的车辆烧机油问题属汽车的
售后服务内容。一般情况下，汽车厂商会首先根据与
崔女士约定的“包修”服务承诺进行检修处理。但如
果该车烧机油的问题经汽车厂商修理两次仍不能恢
复正常使用的，消费者可以根据我国《消费者权益保
护法》第四十五条规定，向汽车厂商提出换车或退车
的要求。
律师在线：

河南千业律师事务所席国录表示，根据《消费者
权益保护法》及《产品质量法》规定，对国家规定或者
经营者与消费者约定包修、包换、包退的商品，在“三
包”期内出现非人为故障，经营者应当负责修理、更换
或退货，如果在保修期内同一故障经过两次修理仍不
能正常使用的，经营者应当负责更换或者退货。

一周新闻观察一周新闻观察

澳大利亚当地时间 3 月 27 日 12 时，
吉利汽车收购澳大利亚自动变速器公司
签字仪式在澳大利亚新南威尔士州政府
大厦举行。

这 家 公 司 的 名 字 叫 DSI，DSI 是
Drivetrain Systems International 的 缩
写。DSI自动变速器公司是一家集研发、
制造、销售为一体的自动变速器专业公
司，是全球仅有的两家独立于汽车整车企
业之外的自动变速器公司之一，具有年产

18万台自动变速器的生产能力。DSI公
司有一批世界级的优秀工程师，其产品覆
盖了四速和六速前后驱动及全驱动大扭
矩自动变速器，为福特、克莱斯勒及韩国
双龙等世界著名汽车公司配套，目前正在
研发世界先进水平的八速前后驱动自动
变速器、DCT双离合变速器及CVT无级
变速器。

吉利汽车成功收购 DSI 自动变速器
公司后，将把DSI的产品和技术引入中国

汽车行业，向中国汽车企业提供世界先进
的自动变速器产品；同时为DSI在中国寻
求低成本采购零部件的途径；并为DSI的
新产品研发提供资金支持，确保DSI公司
在国际市场上的领先地位。通过收购
DSI，吉利在原有小扭矩自动变速器的自
主知识产权的基础上，进一步丰富了产品
线，强化了吉利自动变速器的研发与生产
能力。

崔艺赢

吉利购得全球第二大自动变速器公司

老款车型下调市场指导价、新

车型低价入市，经销商押宝价格营

销……随着上半年汽车销售旺季的

到来，车市一直紧绷的价格之弦开

始“松弛”，降价气息悄然弥漫。
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郑州市汽车流通行业协会
郑州日报汽车工作室
中原车博网

联合主办

上海国际车展
4月22日开幕

作为今年最重要的新车发布场，4月22日~
28日，第13届上海国际汽车工业博览会将在上
海新国际博览中心正式开幕。此次车展以“科
技·艺术·新境界”，众多中外厂商将纷纷发布多
款新车，将有 5款全球首发车和 28款中国首发
新车集体登场。

据介绍，2009上海国际汽车展将使用上海
新国际博览中心全部11个室内展馆以及室外临
时展馆，总规模达17万平方米。4月20~21日两
天为媒体日，4 月 22~28 日为整车厂商展出时
间，4月22~25日为零部件厂商展出时间。主办
方称，2009 上海车展还将在展台布置、服务设
施、展示手法上不断创新，共同营造艺术及和谐
的氛围，使观众充分感受中外汽车厂商综合实
力及深厚的文化底蕴。

上海国际汽车工业展览会创办于 1985年，
每两年在上海举办一次，与北京车展交相辉映，
成为国内最大的车展，并跻身全球A级车展之
列。 张 文

连日来，郑州世纪鸿图丰田连日来，郑州世纪鸿图丰田4S4S店人流如织店人流如织


