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旁边的男人微微睁开眼，瞄了瞄
乔莉，旋即又闭上了。

车很快来到金鹏大厦楼下，乔莉急
急忙忙地下了车，道声谢后跑进大厅。

30层会议室的大门敞开着，程轶
群那熟悉的声音从里面传出来：“我
虽然一直从事 IT管理工作，但对时尚
产业一直很留心，巴黎时尚集团是法
国最大的时尚产业集团之一，我从事
大中国区的管理工作，是将兴趣与工
作结合起来，心里感觉非常兴奋！”

一个记者问：“您是什么时候决
定离开赛思的？”

“我是一个月前决定离开的，”程
轶群笑道，“公司的同事都知道得很
晚，不少人在昨天才听到内部传言，
感谢他们将保密工作做得很好。”

一个月前？乔莉的脑袋像马达开
动了一样飞速运转，怎么什么风都没
有吹出来。

不一会儿，记者招待会便宣布结
束。乔莉等人群散开，挤上前去，叫了
声：“程总。”

程轶群点点头，用
食指揉了一下眉心，这
个动作乔莉很熟悉，每
当有一大堆烦琐的事务
让程轶群不耐烦时，他
就会这样，但是即使这
样，他的脸上也保持着
精神的微笑。“程总，”乔
莉横下心，说，“您走了，
我还能去销售部吗？”

程轶群打量了她一
眼，笑道：“我找机会安
排一下。”

全公司大会上，程轶群正一脸感
慨地发表着离职感言，突然，会议室
的门打开了，一个衣着光鲜的美国人
走了进来，程轶群立即满面春风地站
起来说：“下面欢迎从美国总部赶来
的副总裁雷恩马丁先生讲讲公司未
来的发展。”

台下的人窃窃私语，这大概就是
接手程轶群暂管公司的 VP（副总裁）
了。乔莉听见瑞贝卡跟旁边的人说：

“关键时候他们肯定派美国人来，他
们永远不会信任中国人。”

那个人说：“他们早晚还得招一
个中国人管大中华地区，不知道是谁
了。”

乔莉摇摇头，再看销售总监，这
位钻石王老五根本没有在听，一个劲
儿地在电脑上敲着什么，俗语说一朝
天子一朝臣，他是肯定干不长了，乔
莉想起自己进销售部的事情，心里也
不禁打起鼓来。

第二天一早，乔莉刚迈入办公
室，电话便响了，销售总监在电话里
简短地说道：“乔莉，到我办公室来。”

看来程轶群没有失信。

彼特让她把东西搬过来，又叫来
一个小伙子，说：“这是刘明达，北大
毕业的高材生，在我们这儿做售前，
就配给你了。”

刘明达眼前一亮，这个漂亮的小
前台、小秘书居然会到销售部来。

乔莉回到办公桌，开始收拾东西，瑞
贝卡不敢相信地看着乔莉，原来昨天新闻
发布会她巴巴地赶过去就是为了这事儿
了，早知道什么都不说，让她活活闷死在
秘书这个职位上。

“你在干什么？”刘明达不知什么
时候到了跟前，见乔莉盯着客户名单
发愣，说，“看也没有用啊，你得去见
人。”

“我打了电话了，”乔莉说，“他们
都说没有空。”

刘明达摆出专家的口气说，“这
可不行，不见客户你怎么卖东西？要
卖东西就必须了解客户的真实需要，
要了解我们产品的真实特性，你对这
些了解多少？”

乔莉摇摇头，刘明
达说：“你得学学技术，
不然见到客户你怎么说
啊？你放心好了，这几家
客户的总工我都熟，回
头我帮你联系。”

“谢谢你！”乔莉感
动地说。

刘明达毕业于北
大，技术方面确实过硬，
性格又很活泼，颇得一
些客户总工的喜爱，他
也真帮忙，陆续约了两
三个总工、一两个技术

部主管出来和乔莉见面，但是每次乔
莉基本都是面带微笑地坐在旁边当
听众，两个星期过去了，乔莉依然没
有一丝进展，她郁闷至极。

实在扛不住了她就给父亲打电
话，父亲说事缓则圆，劝她不要着急，
凡事慢慢来，乔莉却知道销售是用数
字说话的，现在，她的人事关系全部
转到了销售部，如果长时间卖不出东
西，她就要走人了。如果离开赛思去
新的公司应聘，别人听说她是因为卖
不出一分钱东西才离开的，那谁还愿
意雇用她呢？

正苦恼间，瑞贝卡像春风一样摇
摇摆摆地走了进来：“安妮呀，告诉你
一个好消息，我要去市场部了！斯科
特说，要先从市场助理做起。”

“市场助理也很好啊，”乔莉说，
“能从基础开始，一点一滴学东西。”

“告诉你一个秘密，”瑞贝卡
压低了声音说，“听说好几个猎
头都在帮彼特安排面试，他是做
不长了。你是程轶群安排到销售
部 的 ， 明 显 是 彼 特 的 人
嘛 ， 他 一 走 ， 新 来 的 总
监会用你吗？”

老北京素有“东富西贵，南贫北
贱”的说法，曾荃竟然悄悄拿下东城如
此宝地，可以说是占尽城中风水点睛
之眼，心思机敏出人意表。

“如果把北京城看作一个棋局，
您这个地儿应该算是一个不错的棋眼
儿呀，”知道曾荃好弈，我便扔出块骨
头来挑逗，果然他兴致大动，“没想到
老弟也精于棋理，这经商和下棋实在
是精义相通，不仅要布好局，还得做活
眼儿，军事家们称之战略和战术的配
合。”

我若有所思地问道：“这么说曾
总已经布好大局准备一展雄图了？”

曾荃哈哈大笑，“我就知道你会
有此一问，说实话我们一直在蓄势待
发，以前的低调策略使外界颇多误
解。老弟暂且随我过来一下。”

我起身跟着他来到东阁房，进门
处是清代著名书法家邓石如题写的苏
东坡《浪淘沙》诗词的硬木隔扇。西首
是厚实的檀香木书柜，前面宽大的写
字台上只摆放着一台笔记本电脑和一
个地球仪模型。

曾荃一拍手掌，一个
旗袍靓女婷婷而至，她打
开投影仪，北墙上的银幕
上出现3D中国城市模拟
图形，有些类似大型社区
的全景沙盘。

“以天地为棋局、视
万物为刍狗，曾总把我们
都当棋子儿搁里头玩呀？”
我顺口调侃一句。

“世事如棋呀，连
我自己也没想到时势造
英雄，华驰已经在全国
的七、八个城市投资了十余个大大小
小的商业地产和高档公寓项目，加上
投资和控股的13家酒店，全年的总销
售额已经超过了８０个亿。”

看着我目瞪口呆难以置信的表情，
曾荃轻松自如地笑了笑，解释说：“我们所
有的项目都是以独立的法人公司运作，就
像北京的水天一阁豪华公寓项目，华驰
40%控股开发运营，外界只知道楼盘品牌
而不了解开发商内情。”

“做这些棋眼花费了我们十年时
间，现在是把它们串起来连成局的时
候了。”曾荃语气笃定，胸有成竹地
说。“走，我们到客厅接着聊吧。”

“在下开眼界了，江湖上有传说
曾总跟中南海有特殊的关系，所言非
虚吧？”一坐定，我便单刀直入。

“捕风捉影之说，别去信他。不
过高层政界关系的确是华驰竞争力的
优势资源。中国的传统，做事看来头
和背景，所以我也懒得去澄清，没想到
有时候还帮助我们捡了不少便宜呢。”

“一家门店一年撑死能挣个百八
十万吧，就算你整一百个门脸儿弄不
回来一个亿，离 200 亿资产可够远的
哦。”我也会算账，天方夜谭的神话骗

骗刚毕业的雏儿还行，糊弄不了老子。
曾荃似笑非笑地望着我，“原来

以为你聪明绝顶，怎么也跟常人一般
思维方式呀。从二手房中介到楼盘销
售代理再到整体营销策划是顺理成章
的事情，一个像样子的楼盘销售期内
总有数千万甚至上亿人民币趴在你账
上流转，你再把相同的模式在 N 个城
市复制，接着从下游产业链往上滚动，
按下定金拿地皮，找设计事务所出方
案，银行贷上款，建筑公司带资开工，
广告公司帮助在媒体上吹牛，楼花哗
哗往外卖，银子流水般往里进，这是中
国所有地产商都熟悉的套路，没有什
么智慧和技术含量，拼的只是速度和
规模而已。就像你同时有十个水桶，其
实只要有八、九个桶盖就够用，因为是
滚动开发，我们的秘笈就是快、再快和
更快。”

“笨人玩自己的钱，聪明人玩别
人的钱。”我明白了曾荃布局的诀窍，
他纠正我说：“钱也分聪明钱和傻钱，
就像股市，庄家先设好局拼命往上抬

价，股民看势头玩命追
捧，庄家这时已经悄悄出
货回家数钞票，泡沫破灭
时套住的全是傻钱。”

“没有巨额资本玩
不转地产魔方，如果现金
流中断，你那么大的摊子
岂不崩盘？”我疑惑地问。
曾荃淡然一笑，“所以我
不把鸡蛋放到一个篮子
里，每个项目都相对独
立，一两个项目的操作不
成功不会导致整个资金
链断裂，最多就是少拿一

两块地，调一调而已。不过旅游酒店产
业我想试一试不同的路子，创出一个
品牌来拿到海外上市，所以希望你能
相助，在童正戎那边从侧面给些推
动。”

我抖擞精神盯着他，“今天你找
我来，不会是单单为了这件事情吧？”

他呵呵一笑，“你也明白如今要
在场面上混，一得有资本或者资源，二
得有关系或者人脉，我这里不缺项目
不缺钱，就缺人手，要是兄弟愿意屈
就，给你一个副总的位置，一起成就一
番大事业。如果嫌委屈，就挂个战略策
划总监的头衔，有空过来出出主意帮
衬帮衬也成。”

天下没有主动分钱给你花的财
主，我直言道：“曾总既然把我当块料，
有什么能效劳的尽管吩咐吧。”

“老弟果然爽快，老傅是你的好
朋友，他在广州跟我抢一块地皮。要
是单单如此我也可以让一让，不过其
中涉及我的一个不方便出面的朋友的
利益，我不得不坚持。希望老弟出面
斡旋一下。如果他让步的
话，我可以考虑找机会在别
的地方补偿他一下。”

连连 载载

8

2

今年初，去新西兰探亲的时
候，闲来无事，我让儿子陪我到新
西兰基督城图书馆借书看。凑巧，
翻到一本美国人齐格勒著的《如何
登上人生的高峰》中文版的书，于
是我就让儿子办理了借书手续。
阅后当然受益匪浅，比如，要依靠
自我形象、态度、工作、目标、雄心、
朋友等才能走上高峰。可是，对书
中不少观点我也不敢苟同。那是
因为东西方人的思想认识差别上
的问题。除此之外，我以为要登上
人生的巅峰，其中一个重要的方面
是不能忽视的，那就是做人一定要
有压力。人如果没有压力，光想过
舒舒服服的日子，别说登上巅峰
了，恐怕连中游的程度也达不到。

这就给人们提出了一个十分
严肃的话题：人应该如何对待压力
呢？人有压力，是好还是不好呢？
对此，不同的人有不同的认识。这
里不妨列举两个事例。

第一个故事是，在非洲大草原
上，羚羊与狮子同在，为什么羚羊
没有被狮子吃掉而是赖以健康生
存呢？每当新的一天太阳升起的
时候，非洲大草原上的动物们就开
始奔跑了。狮子的妈妈总是教育

自己的孩子说：“你必须跑得快点，
你要是跑不过羚羊，你就会饿死
的。”而与此同时，羚羊的妈妈也总
是教育自己的孩子说：“你必须跑
得再快一点，如果你不能跑得比最快的狮
子还要快，那你就会被他们吃掉的。”

另一个故事是，同样生活在奥
兰治河两岸的羚羊，为什么体格上
有很大的差别呢？在非洲大草原
的奥兰治河两岸，生活着许多的羚
羊。可是，动物学家发现，东岸的
羚羊繁殖能力比西岸的强，奔跑的
速度也比西岸的快。这是为什
么？起初，动物学家百思不得其
解，因为这些羚羊生存的环境气候
是相同的。后来，动物学家就进行
了一个实验，将东西两岸的羚羊各
捉 10 只送到对岸去。一年以后发
现，送到西岸的 10 只繁殖到了 14
只，而送到东岸的 10只仅剩下了 3
只，其余 7 只全被狼吃掉了。经过
实验发现，东岸的羚羊之所以强
健，是因为他们的附近生活着一个
狼群，西岸的羚羊之所以弱小，正
是由于它们缺少这样一群天敌，没
有外在的压力。

以上两个故事说明了这样一
个道理：在自然界里，动物与动物

之间，能不能被对方战胜，能不能
健康地生存，不在于其是否凶猛或
体积上的大小，关键在于生存上有
没有压力，在战术上能不能胜出对
方一筹。凡有压力者，能胜出对方
一筹者，就能使自己生存下来，就
不会被对方吃掉。

从第一个故事看，要从实力上
讲，羚羊无论如何是斗不过大狮子
的。然而，羚羊的妈妈总是教育和
提醒自己的孩子们，一定要锻炼得
有比狮子跑得快的本领，不然就会
被狮子所吃掉。正因为小羚羊能
够听从妈妈的话，练就了比大狮子
跑得还快的过硬本领，才使自己在
非洲大草原上生存了下来。

而第二个故事呢，虽然都是一
样的羚羊，共同生存在一个气候相
同的地方，但就在一河相隔的地
方，由于一处生存了一群狼，一处
没有敌手，所以生存的结果就不
同。没有狼群一方的羚羊，虽然过
着舒舒服服的日子，不必担惊受
怕，反而体弱命短；而有狼群一方
的羚羊，由于有势不两立的天敌存
在，始终威胁着自己的生命，于是
就练出了既勤快又勇敢的本领，不
但使自己健康的生存着，而且还生
育繁衍了一代又一代。

实践证明，只有压力最大的
人，吃苦最多的人，遭遇困难最多
的人，在逆境中成长的人，才能最
勤奋，最有知识，最有丰富的经验，
最有办事的能力，一生才能最有所
作为，才能登上事业的巅峰。

牛年新春长假，我在异国他乡菲
律宾度过。

60 年前，在我幼小的心灵中就对
菲律宾有所记忆。报纸上的大标题：

“太平洋战事吃紧”、“日军侵占吕宋岛
（菲律宾的别称）”，当时二战频仍，民
不聊生。听老人们说，太平洋是个美
丽的地方，如今的太平洋怎么样呢？
我一直悬念着。

菲律宾位于太平洋之中，由 7000
多个大小岛屿组成。蔚蓝的海水与洁
白的沙滩，突兀的奇礁与雄壮的浪涛
构成了它的特色：碧海银滩。我选择
了长滩岛作为游览的第一站，下榻的
宾馆距海滩近在咫尺。

当太阳露出红红的笑脸，海面上
往来的汽艇、摩托艇、帆船吸引了我，
很想登船一游，又怕有险情，在友人的
怂恿下半推半就地登上了帆船。帆船
高有两丈多，船身像一只展翅欲飞的
大鸟，两只翅膀上只能坐四个人，两位
舵手掌握着风向起航前行。刚出海，
风平浪静，我观赏着海水的颜色，起初
是白色，渐渐变成黄色，再后来是绿
色、蓝色……此刻，蓝色的海面上涌起
了浪花，飞溅到被阳光曝晒的热辣辣
的皮肤上很凉爽，很舒坦。又前行片
刻，眼前的海水变成了黑墨色，海风也
大了。突然接连几个一人高的巨浪倾
泻下来，把我全身打得透湿，有一种被
海水浸没的感觉，惊恐之中，真正体验
到了惊涛骇浪的滋味，这一刻，我紧紧
地拽住了船帮，生怕掉入海中，所幸有
惊无险。船调头返航了，船工发话说：

“我们已经走了七公里啦，到长滩岛的
尽头。”我紧张的情绪开始稳定下来，
张望四方，茫茫大海近在眼前，海阔天
空的感觉十分逼真，再低头看海，那深
不可测的黑墨色的海水仍有后怕。一
个半小时的扬帆出海，庆幸安全回归，
走回沙滩，悬着的一颗心终于落地

了。走上岸来，突然想到今天是我的
生日——心想，身在异国他乡不做寿
也罢，友人执意应该庆贺一番，因为今
天胜利海归。几经寻找，最后走向书
有“中文饭店”的餐馆（据说是韩国人
开设的），想试探有没有面条之类的食
品，想不到答复是：“有。”我们喜出望
外，在海滩上到处是烧烤之类的饭菜，
能在这家饭店吃上一碗美味可口的寿
面，太难得了。

长滩岛海美、沙美，还有一个现代
化的小城镇也美。我几次步行其间，
看到琳琅满目的店铺，最现代化的时
装，最流行的名吃都应有尽有，还有华
丽的公交汽车随叫随停服务于全岛居
民和游客。看到这些悠闲安详不同肤
色的人们，我感慨：如今鸡鸣安四方，
太平洋真的太平了！

离开长滩岛回马尼拉的时候，从
飞机上俯视，长滩岛就像一条白丝带
围起的绿色春蚕横卧在太平洋之中，
煞是好看。

享受了海上休闲生活后，我又欣
赏了马尼拉、宿雾独特的人文景观，西
班牙统治菲律宾 333 年的历史产生了
这些人文景观。在马尼拉，那古老的
城堡和庄严威武的天主教堂着实让我
久看不厌。我登上圣地亚哥古堡，只
见三面临海，高炮垛口面海而筑，是当
年西班牙统治者为防御外来者修建
的，古堡内设有地牢，是为了镇压菲律
宾人民反抗而设的监狱。民族英雄黎
刹就曾被关在这里，现在已辟为黎刹
纪念馆，收藏了他生前衣物，以及写的

小说、诗歌手迹等。黎刹赴刑场前的
脚印如今已经刻在铜板上，镶嵌在甬
道中间，你可以随这些英雄的脚步走
过去，数以万计的游人步入其中，有些
脚印已经淡漠不清了。

在宿雾，我拜谒了圣·奥古斯丁教
堂，它是被罗马教皇承认的东方传布
天主教的摇篮。教堂内供奉着圣母玛
丽亚的塑像，经常有信徒越过玻璃去
亲吻圣像并祈祷。我参观的这一天恰
逢礼拜六，那种虔诚、执着的信仰令人
感动。几日之游，我发现无论城堡之
中，教堂周围，甚至公园、饭店餐馆和
一切公众场合，我都看到了弹吉他的
老翁和斯文有余的年轻人，他们神色
自若旁若无人，完全沉浸在悠扬的乐
曲声中，有的还有伴唱者。看到我们
这些中国游客，便唱起中国民间小曲，
友好地向我们微笑。我早就喜欢吉他
之声，情有独钟，曾探讨过吉他的发源
地。据记载，西班牙是弹奏吉他最早、
最多的国家，我征求导游的意见，他点
头认可，而且夸口说：“菲律宾生产的
吉他音质最好，世界各国爱好者前来
购买受到好评。”

农村和岛民生活也是菲律宾很有
特色的旅游，我在波荷岛亲身经历了
这种很有特色的旅游生活。中午我们
在一条小船上就餐，由无数只小船排
列在一条狭长的水面上，开船前行，穿
过茂密的森林，在河中荡漾。岸上欢
迎的人群穿着五颜六色的服装，手弹
吉他，有年轻的姑娘跳舞歌唱，会心地
唱起中国的歌曲，表示对中国游客的

友好情结。这里不是旅游景点，但这
是岛民们自动组织起来的特殊项目，
他们不收门票，不强行索取钱物，游人
可以随意赏赐。导游说：“这些人都是
海岛上最底层的农民，他们生活贫苦，
衣食不丰，艰难度日，但是他们安贫乐
道，不与富人比，心态平和、乐以忘忧，
整天忙于演唱迎接四方游客。”我听着
导游的介绍很受感动，我真心地为他
们祈福。

波荷岛遍岛都是天工凿成的生态
旅游资源，只要略饰人工就能形成自
然美的旅游小品。高大挺拔的椰林，
硕果累累的芒果林和香气扑鼻的菠萝
园等都是很有吸引力的旅游资源，加
上已有的形似巧克力的巧克力山和身
小如鼠的眼睛猴，都可以给岛民带来
一些收入，善良的菲律宾穷人们可以
借助旅游改善一下生活，让他们的吉
他弹得更悠扬，歌声唱得更嘹亮。

惊涛裂岸(国画) 邢芳彬

让压力成为动力
周广生

有民谚说：“青黄不接春又长，野
菜树叶顶口粮。”这是过去的说法，旧
时农村生活苦，大长的春天，主食都
没着落，何况副食呢。但农村人苦有
苦的办法，即多栽能食用的树，把树
叶树皮顶粮用，以救急度春荒。还有
民谣唱道：“小榆树，随风摇，多栽榆
树盼长高，榆叶榆钱农家菜，榆皮当
粮肚填饱。”另有一首民谣也唱道：

“椿头菜，大似碗儿，饿的小孩别瞪眼
儿，采把树叶顶饭吃，暂度春荒好一
点儿。”从民谚和民谣中都道出了春
天的树头菜与人们的密切关系。

树头菜，即春天树木发出的花蕾
和嫩叶。采花食用的如槐花、葛花、
柳花（絮）、构花、榆钱（荚）等。树花

的食用大多采摘花蕾或初绽
的花朵，采后用开水焯熟，挤
出水分，炒吃或凉拌都行。槐
花、葛花、榆钱可拌入面粉上
笼蒸，用蒜汁、小磨油拌匀，家
家会做，人人爱吃。食用树叶

菜如柳叶、杨叶、臭椿叶等，要先用滚
水焯熟，再用凉水浸泡一定时间去其
苦味，拌上韭菜、蒜苗可作凉菜食
用。榆叶的吃法更简便，做汤面条
时，随时采一把嫩叶放在锅内，绿叶
配着面条既好看，吃着又滑溜，春夏
两季均可食用。

吃树头菜，本是旧时荒年的一种
代用食品，也是农家迫不得已的一种
措施。现在，人们的生活水平提高
了，反季节蔬菜常年不断，树头菜不
再作为主要菜肴食用。但是，由于树
头菜鲜嫩清香，别有风味，至今仍受
到人们的喜爱。一些大的饭店酒楼，
农家树头菜同样是食客首选的稀罕
物。

陈伍寨位于中原区，市区西北部，
西环路两侧，西流湖东岸。建国前，陈
伍寨分南门、北门、东门。建国后，由
于行政区划原因，陈伍寨分为南、北、
东陈伍寨三个自然村。

据笔者走访的当地老年人叙述，
陈伍寨原名叫小朱庄，在小朱庄前叫
玉泉村。在清咸丰初年（公元1853年）

“长毛反”（太平天国运动）时，陈庄一

个叫陈伍
的人率领
当地十三
个村庄的
群 众 ，在
贾鲁河东

岸修筑土寨，四周濒水，西北角开一个
寨门，以备兵荒马乱时，周围十三庄群
众来此躲避。相传陈伍会魔术，当群
众在寨内避难时，陈伍用魔术往寨内
运粮，用魔术退兵，陈伍被群众推选为
寨主。后来陈伍叫土匪抓住杀害了。
这土匪又是谁呢？据朱屯卢玉根先生
讲述：听老辈人口耳相传，“长毛反”
时，郑州北郊老鸦陈村有一个叫张大

鳖（清道光至咸丰年间人）的率众造
反，于咸丰五年（公元 1855 年）正月二
十二日攻打郑州，与守城官兵展开激
战，僵持数日，郑州城未被攻克，张大
鳖等退到孟寨、老鸦陈、皋村一带与
清军对峙。张大鳖为扩充自己队伍，
想招降郑州西郊陈村等十三庄百姓，
到小朱庄土寨(陈伍寨)前叫阵，口口
声声要陈伍等限期归顺，陈伍不从，
双方对垒。陈伍马快武艺出众，张大
鳖一时难以取胜，双方收兵。次日，
张大鳖叫阵，陈伍率众出寨。张大鳖
使用激将法，对陈伍说：“不是我战
不过你，而是你的战马太凶，你敢与
我步战三百合嘛？”陈伍不知是计，

跳下战马与张厮杀起来，一个使刀，
一个使枪，双方“士兵”敲锣打鼓摇
旗呐喊，陈伍越战越勇，张大鳖难以
招架，眼看就要败下阵来。他急中生
智用暗器将陈伍杀死，转败为胜。从
此，郑州西郊十三庄“农民自卫队群
龙无首”。当地群众为纪念他，便把此
土寨叫陈伍寨。与土寨毗邻相依的小
朱庄沿用寨名。

土寨面积约二十多亩，寨内有奶
奶庙，寨外有土地庙、火神庙。建国
前，由于兵连祸结和自然原因，高大
的寨墙和寨内建筑物历经沧桑，全
部 被 毁 弃 。 现 遗 址 被 西 流 湖 管 理
处辟为花圃。

太平洋的魅力
陈勤廉
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