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订单式销售悄然风行
“悦动部分车型部分颜色缺货，需要

提前预定”
“广州本田锋范1.6手动挡无现车，购

车需预定”
“科鲁兹全部按订单销售，现在订车

一个月之后可提车”……
最近，让不少购车消费者颇感“郁闷”

的是，在价格之外，他们还需要特别关心
“多久能提到车”。

记者调查发现，这个初夏，不论是上
市不久的新车，还是热销几近两年的“老
将”，都出现了断档缺货的情况。在最为
抢手 10万元级别家用车市场，东风日产、
广州本田、长安福特、北京现代等多个品
牌频频传来“该车型需要提前预定”的消
息，伊兰特悦动、新凯越、马自达 3等高性
价比家用车型销售火爆。

“骊威、骐达、颐达目前仍然是订单式
销售，消费者订车 15 个工作日之内可提
车。”东风日产中原店工作人员告诉记者，

从去年年底开始，受金融危机影响，由于
担心销售遇阻，库存增加，不少厂商纷纷
缩减了生产计划，只有消费者下了定金，
经销商才将订单报到厂里，然后厂里再组
织生产、发货。

此前，终端市场销量超乎车企预期，
市场上的库存量已降低到 2006年以来最
低点。
新车型为缺货“重灾区”

“订金早就交上了，最后找了熟人还
是等了一个星期才把车提到手。”6月初刚
刚把一款科鲁兹提到手的某律师事务所
律师刘先生告诉记者。

“翼睿现在来一辆买一辆，公司一点
存货都没有，我们现在连宣传推广活动都
没法做，害怕订单无法按时交货。”长安马
自达河南弘通 4S 店销售部经理~~~欣喜
之余不无抱怨。

记者了解到，货源声声告急的车型
中，尤以上半年推出的几款新车为最。一
汽丰田RAV4、上海大众帕萨特新领驭、雪

弗兰科鲁兹、马自达翼睿、长安福特新嘉
年华等，吸引了超高人气，这些车型成为
了紧俏中的紧俏。

“货源就是销量，对于RAV4来讲，哪
家 4S店能争取到更多的配货也就能获得
更高的销售额。”郑州裕华丰田 4S店总经
理助理宋阳告诉记者。

“新车型普遍缺货，产能不足只是表
面现象，更主要的是厂家要保持终端市场
上求大于供，从而通过货源紧俏来稳定新
车型的价格，避免出现新车一上市就降价
的尴尬局面。”某合资品牌 4S店销售部经
理告诉记者。
订单式销售机会到来？

那么，在低库存的背景下，被业界称
为“可以让销售和生产衔接顺畅”的订单
式销售是否已经迎来了最好的时机？

“实行订单式销售，并非源于厂家产
能有限，而是一种销售策略。”针对不少车
型车源告急的现象，通用雪弗兰经销商河
南新希望4S店市场部经理冯莹表示，订单

式销售不仅可以减轻厂家和经销商的库
存压力，加快资金周转，使成本降低；而且
可以更好的稳定车价，增强消费者的消费
信心。她非常肯定地告诉记者：“科鲁兹
年内都会按订单销售，而且价格也不会有
优惠。”

但采访中记者也发现，由于国内消费
者大多首次购车，更习惯库存式销售，订
单式销售也在不同程度上影响了经销商
的销量。“大多消费者一旦确定买车都希
望能尽快开上爱车，加上目前同一级别家
用车型品牌有很多，车型和颜色不全直接
把消费者送给了竞争对手。”河南天道销
售部经理张舸表示。

更多身处销售一线的经销商认为，订
单生产的方式将来会成为一种趋势，但短
期内还不会成为主流的销售模式，现在这
种情况只是厂商对今年销量预计过低导
致近期车市供货不足而出现的暂时现象。

河南亿瑞 成立“鹰联盟”
6月 13日，河南亿瑞“鹰联盟”正式成立，60多位瑞

鹰车主、瑞鹰准客户参加了成立仪式。鹰联盟成立当
天，河南亿瑞还在距郑州市区20公里的新郑龙湖镇西泰
山举行了种植瑞鹰爱心林活动启动仪式。

“鹰联盟”是江淮瑞鹰车主的车友会，是为瑞鹰车友
们提供的一个融洽而稳定的交流车技、增进友谊、拓展
生活的空间。加入鹰联盟后不但能享受维修、保养的优
惠，还能参加鹰联盟组织的一系列自驾游、公益活动
等。据河南亿瑞总经理余志勇介绍，人们在日常工作、
生活中会产生出很多的二氧化碳，如使用汽车造成的尾
气等，随着全球变暖的日益加剧，人们也逐渐意识到环
保的重要性，“碳中和”这个词是指通过计算二氧化碳的
排放总量，然后透过植树等方式把这些排放量吸收掉，
以达到环保的目的。以后公司将每卖出一台车就免费
赠送客户一个植树的名额，随时到爱心林为自己的树木
灌溉、施肥，在享受田园的乐趣的同时体验“碳中和”生
活，为保护环境奉献微薄之力。 海奇

吉利自由舰 销售入佳境
最新的统计数据显示，5月吉利自由舰国内销量达

到 8784辆，比去年同期增长了 119.3%。今年 1~5月份，
吉利自由舰国内累计销售45140辆，比2008年同期增长
79.9%。

“价格实在、质量稳定是我选择自由舰的原因。”郑
州的一位购买自由舰的车主李先生说，在同样价格区间
的车型中，自由舰性价比最高，外形也很大气，一些自由
舰车主对自由舰的质量评价也很高，加上30多万辆的市
场保有量，让他选择自由舰没有后顾之忧。

吉利汽车销售公司有关负责人表示，自由舰自2005
年上市以来，销量已经突破30万辆，优秀的产品品质和
良好的口碑，以及超高的性价比，自由舰上市四年来，整
个车型特别是发动机已经充分经受了市场考验，性能可
靠，油耗控制到位。J.D. Power亚太公司发布的 2008年
中国新车质量调研SM（IQS）报告显示，吉利自由舰的质
量满意度提升速度在所有 102款车型中列第二位，是所
调查的自主品牌车型中提升最快的，其新车产品质量和
质量可靠性两项指标也均处第一。此外自由舰 30万的
市场保有量带来了低廉的维修保养费，这足以让消费者
对自由舰动心且放心。 李莉

赛拉图 销量再创新高
5 月份，东风悦达起亚赛拉图销量再创新高，以

10934台的月销量连续3个月跻身“万辆俱乐部”。保持
良好的销售业绩，首先是因为赛拉图外观精致时尚、动
力强劲、操控性能以及安全性能十分突出。同时还得益
于国家燃油税改革以及购置税调整等政策利好的进一
步释放。因购置税调整，购买赛拉图1.6L可节省数千元
的购车成本。同时，赛拉图有效控制燃油消耗，在燃油
税开征、油价上涨的情况下，自然得到消费者的青睐。

高超 戴杰

G-Book引领车市新服务
据广汽丰田富达航海路店和广汽丰田骏驰金水路

店介绍，2009 年，丰田 G-Book 和通用 Onstar 在中国正
式推出Telematics（车载信息服务业）。业内人士预测，
这将推动国内的Telematics在今年全面展开，2009年将
成为中国Telematics产业元年。

据介绍，在汽车消费成熟的国家，Telematics在整个
汽车后市场占据重要的地位，在北美及欧洲国家，新车
型 的 Telematics 安 装 率 均 超 过 25% 。 而 在 中 国 ，
Telematics产业尚处于起步阶段，也没有形成完整的产
业链，但是潜在市场的巨大需求，让各大汽车厂商都对
这个新兴市场倍加关注。丰田的G-Book诞生于 2002
年，是导入丰田先进科技开发而成的车载信息通信系
统，目前在日本市场上已经得到了广泛的应用。据
G-Book的创始人之一友山茂树介绍，目前全日本使用
G-Book 的用户约 260 万，并以每年 50 万的数量在增
加。 陈浩

6 月 13 日，“新宾悦·新形象
——09 款宾悦河南政府采购签约
大典”在郑州丰乐园大酒店隆重举
行，包括河南省公检法系统在内的
24 家河南政府部门及企事业单位
参加了签约仪式。

据介绍，此次河南各地市政府
部门争相签约采购的宾悦轿车自
2007年上市以来，一直深受公商务
市场的青睐，经常出现在各类政府
部门及集团商务用车采购清单中。
据江淮汽车相关负责人表示，作为

自主品牌汽车中重要的一员，江淮
乘用车近年来成长迅速，旗下产品
已经在各细分市场站稳脚跟。今年
4月份，江淮旗下四款车型宾悦、同
悦、瑞风、瑞鹰都被列入国家机关事
务管理局集中采购中心的购车目
录，标志着江淮乘用车的品质与品
牌口碑获得了政府机关的高度认
可。

“宾悦是江淮的成功之作，在产
品设计上找到了很好的平衡点，看
不到任何突兀刺眼的地方，感受更

深的是整体与局部之间的和谐，单
从审美情趣上说，江淮宾悦就很符
合我们的需求。”签约仪式上，政府
部门采购代表公开表示，因为在造
型、品质、功能组合以及品牌形象
上，宾悦都与公商务用车需求达成
高度契合，而且产品具备了可靠的
性能、宽敞的空间、舒适的驾乘和良
好的性价比，再配以江淮汽车为消
费者提供了全方位的优质服务，所
以促成了采购合作。

受益于国家刺激汽车消费、市
场回暖等原因，继 3 月份月销量过
万之后，4 月份江淮乘用车销量达
到 11045辆，再次突破 1万辆，在自
主品牌中稳居前四名的位置。行业
人士认为，此次 09款江淮宾悦在整
车性能方面增加了多项人性化配
置，操控更舒适、行驶更安全、更节
能，成功吸引 18家河南政府部门及
企事业单位签署采购协议，成功塑
造了“自主品牌公务轿车第一品牌”
的新形象。

据悉，此次签约仪式后，江淮宾
悦在山东、四川、浙江、安徽等全国
更大规模的政府采购工作将逐步展
开。 本报记者 张磊 李莉

近日获悉，“小车教主”QQ3在中植奇瑞各店面
大摆盛“夏清凉宴”，为用户设下疯狂大礼：消费者
只需26800元，就可以把一款限量版QQ3轿车开回
家，29800元就可以轻轻松松远离炎夏出行烦恼。

据了解，奇瑞 QQ3 这款 26800 元的限量版车
型，已经打破了目前市场上微型轿车的价格底限。
多年来，奇瑞QQ3一直是市场上卖得最火的主力微
型车，受到了消费者的常年追捧。现在优惠 3000
元，以爆炸性的市场最低价让车主享受买车的实惠，
也是中植奇瑞回馈市场多年厚爱的一次真情表现。

作为当前市场性价比最高的入门级小车，奇瑞
QQ3拥有购车费用低（同等配置价格最低，同等价
格配置最高）、养车费用低（荣膺2007发改委公布油
耗最低车型、备件价格同类最低）的突出优势。上
市 5年来，该车已经持续 4年蝉联小车单品销量冠
军，以月售万辆的成绩创造了全球50万用户的业界
奇迹。现在，仅以 26800元的价格就能把这样一款
品质优秀的经典小车开回家，而且低油耗的优势令
车主可以无忧畅享远郊旅途，增添夏日风采生活，
可说真是一份超值实惠的清凉大礼。

中植奇瑞QQ这一夏季送清凉的大手笔，对消
费者来说绝对是一次令人意外的难得好机会，它把
QQ3 的高性价比优势再做了一次淋漓尽致的升
华。在因夏日高温影响出行而促使更多消费者倾
向于买私家车的此时，相信中植奇瑞 QQ3 甩出
26800元的价格王牌一定会叫好又叫座。 姚旭阳

开瑞微车 河南大区送大礼
日前，“开瑞缤纷好礼五福临门之 09贺岁服务

活动”进入第二阶段，5月12日在河南新大陆展厅进
行全省开瑞客户抽奖活动，各项大奖得主产生，其
中特等奖获得价值 1000元的燃油卡。现场客户李
女士表示，开瑞微车公司此次组织的服务活动，让
他们得到了真正的实惠和便利，期待“缤纷好礼五
福临门”第三阶段的服务活动尽早开展。

开瑞微车秉承了奇瑞汽车“快·乐体验”服务理
念的精髓，在此次服务活动中，处处体现“执行无借
口，服务无边界”的服务理念。为了让用户更好地
了解开瑞微车的性能，活动期间，开瑞微车河南新
大陆特约服务站在站内组织了“开瑞微车爱车养护
课堂”，向用户介绍产品性能、夏季保养技巧、日常
维护要点等，同时还在全国范围内开展了“服务下
乡”活动，真诚服务用户，让更多的农村用户更方
便、更快捷地享受免费检测。 陈顺

“丰之元奥迪杯”戏剧擂台将上演
奥迪百年庆典到来之际，河南丰之元奥迪4S店

将于 6月 20日在其展厅内举办“驭百年奥迪 品经
典戏剧”的河南戏曲擂台赛暨鉴赏会。

据悉，此次活动请到的演员有国家一级演员、
十届全国政协委员李金枝，河南省戏剧大赛及河南
省首届青年演员大赛一等奖获得者范静，2000年全
年擂主总决赛优秀擂主白军选及戏剧小演员孔
莹。活动中丰之元的奥迪车主们也将进行戏曲擂
台表演赛，并现场选出擂主。 安华

26800元 中植QQ开回家

09款宾悦入册河南政府采购单

河南广发
福瑞迪火爆预订
福瑞迪将于本月 18 日隆重上

市，日前，河南广发店开展了“试驾
有礼、试驾抽奖”活动，让广大车友
与福瑞迪亲密接触，新车预订正在
火爆进行中。

在布置一新的展厅中，记者提
前领略了这款被誉为起亚最新一代
全球战略车的优越性能。保留了
Koup概念车设计元素的Forte福瑞
迪，充分展现了设计大师彼得·希瑞
尔赋予起亚家族的全新设计理念
——简洁、新锐。最让人惊喜的是
Forte 福瑞迪全系列车型中都配备
了方向盘音响控制系统，让每位消
费者都能便利、自如地享受音乐，有
效降低在驾驶过程中调节音响的危
险性，可以说是国内 C2 级车市场
的一次突破。

Forte 福瑞迪搭载了起亚最新
一代的1.6Lγ(伽马)CVVT发动机，
而且加入了当今世界流行的智能化
控制理念，在提高燃油率、降低有害
物排放方面堪称一流；在安全性能
方面，福瑞迪采用了高钢性车身结
构设计，车体部分高强度钢材的充
分应用能提升车体抵抗变形的能
力；同时还加强了车身前、后方碰撞
缓冲区，可有效吸收碰撞力量，保护
车内乘员的安全。此外，Forte福瑞
迪还配备了 6 方位安全气囊、四驱
盘式制动、定速巡航系统、205 宽

胎、ABS+EBD等，齐全的安全配置
使整车的安全性能在同级车型中都
少有出其右者。

汉兰达
半月订单逾5000台
“广丰汉兰达成为目前车市中

最炙手可热的新车之一。”这是记者
近日从广汽丰田富达航海路店及骏
驰金水路店得到的上市新车热销信
息。据悉，汉兰达自 5月 25日成功
下线并公布售价以来，仅半月时间
内订单累计已突破 5000 辆，并以

“日进 500台”的惊人速度继续保持
着强劲的增长势头。6月 20日，这
款豪华城市型 SUV 将在全国各广
汽TOYOTA经销店同步上市。河
南区域各经销店也将举行盛大的店
头上市仪式。届时，广大消费者可
到现场一睹汉兰达的风采。

今年 4月 12日，广丰正式宣布
汉兰达国产。国产汉兰达在保证卓
越品质和延续广汽丰田尊贵服务的
同时，为消费者提供了 2.7L和 3.5L
两大排量七个级别共十款车型的丰
富选择，可以让消费者在公务、商
务、休闲、旅行等多情境下的用车需
求一“部”到位，让其恣意驾享“无界
限”的从容人生。自此，全国各地车
市对汉兰达的关注热度持续升温。
5月 25日，广汽丰田公布了汉兰达
的建议零售价——24.88 万～42.98
万元，这个定价超越了所有人的预

期。

永源飞碟A380
河南震撼上市

6月 13日，永源飞碟A380河南
上市仪式及河南辉达新店乔迁庆典
在郑州北环中原汽车交易中心举
行。活动当日，前来咨询、购车的客
户络绎不绝，永源飞碟汽车厂家领
导和经销商领导共同为河南的第一
位A380车主交付新车钥匙。

据永源飞碟汽车河南总代理商
河南辉达总经理赵辉介绍，A380是
永源汽车推出的全新车型，该车在
原有车型的基础上进行了优化升
级，造型更加时尚大气，做工更加精
细考究。配备1.6L黄金排量的发动
机，动力充沛、节能环保，在试销过
程中以造型新颖、外观时尚、性能稳
定、服务网络完善以及高性价比获
得消费者青睐，曾一度出现供不应
求。

仪式结束后，河南辉达邀请客
户们在丰乐农庄参加试驾品鉴会，
欣赏著名车手中国车王卢宁军的专
业车技表演，同时在试乘试驾环节
体验了永源飞碟的各项性能。据卢
宁军现场介绍，飞碟A380座椅设计
符合人机工程学原理，驾乘舒适；各
项性能稳定，动力强劲、制动性能突
出，试驾结果令人满意，可以作为向
越野车型青睐者推荐的重点车型之
一。

聚焦6月之 新车篇

车市入夏不“寂寞”

虽然6月车市已进入淡季，但各品牌车商的

“战斗”热情并未有丝毫减退，纷纷以新车型为

“载体”进行营销练兵。

广丰国产汉兰达尚未正式上市就引来追捧

者无数；河南广发举办试驾活动为即将上市的

东风悦达起亚福瑞迪造势；永源飞碟A380也选

择在本月抢滩河南市场……这个6月——

盛夏出行 谨防爆胎
记者近日从交警部门获悉，入夏以来，由爆胎引发的

交通事故呈多发趋势，行业专家提醒车主，出门前一定要
检查轮胎，行车时车速不要太快，并随时注意车辆情况。

“夏日轮胎的气压最好比正常气压值低10%左右。”
河南旭致 4S店技术经理赵海波表示，如果轮胎胎压不
足，易使轮胎侧壁弯曲折断而发生爆裂。

检查轮胎状况。车主应该时常看是否有鼓包、裂
缝、割伤、扎钉和不正常的轮胎磨耗，特别检查轮胎的胎
面边缘，看是否有不正常的磨耗，应及时更换受损轮胎。

充氮气。给轮胎充充氮气，是夏季防爆胎的一个好
方法。氮气在温度变化时，体积膨胀远比含水分的空气
低，行驶时不易爆胎。此外，氮气还能防止轮胎内部氧化。

不要超速行驶。要保持合理的车速，同时尽量选择
较为平坦的道路行驶，如果转弯和遇到前方有坑洞等障
碍物时应提前减速慢行，避免高速冲击轮胎。 李莉
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