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商场的传统淡季已经来临，而且，
这可能是一年中最长的淡季，将一直延
续到 9 月份。在此期间，郑州的百货商
场自然不会坐待时光流逝，大家都在积
极修炼内功，提升日常销售。近日，大
商新玛特郑州总店以一种新奇的促销
模式吸引了消费者的注意力，每天17时
到20时，举行3个小时的限时促销。

7月9日，大商新玛特郑州总店副总
经理李嵚表示，他们商场从六月中旬开
始的这一促销模式，“效果非常明显，这
三个小时的销售额在全天的占比每周
都在增加，截至上周，这一时段的销售
已经占到了全天销售的60%以上。”

迎合季节需要
李嵚表示，夏季时天气炎热，白天

很多人不愿意出来购物，该店的限时促
销设在一般人的下班时间，气温相对凉
爽，符合夏季消费者的购物需求。

他还表示，其实沿海城市的商场在

下午下班后到晚上的这段时间，是购
物、餐饮、娱乐最为集中的时间段，效果
不亚于周六周日的促销，只是郑州的商
场对此还不是很看重。

据记者观察，近日郑州暑热逼人，
最高气温一度在40摄氏度以上，许多市
民都把购物和出外就餐的时间安排到
了晚上，二七区的许多中西快餐厅一到
傍晚就会人员爆满，晚去的都要排队等
座位。

创新促销手法
“我们在 6、7、8 这三个月没有大型

促销，这其实是另外一种营销手段。”7
月 7 日，大商新玛特郑州总店总经理孙
亚杰接受记者采访时说，“我们的战略
是闷头做销售、苦练基本功，积聚心理
期待，为国庆营销做准备。在淡季营销
中，我们推出更加精准的时段营销，每
天持续三小时，实施小区域、大市场策
略，着力吸引方圆五公里以内的消费

群，支撑日常消费。”
“这其实是一种创新，是促销手法

的创新。”李嵚认为，淡季时不适合进行
大规模的促销活动，拉动消费、提升日
常营销就需要另辟蹊径。

据了解，一般情况下即使是商场进
行大规模促销，还是有许多品牌不愿意
参加，而大商新玛特郑州总店的每日三
小时促销模式，却得到了供应商的一致
推许，全场几乎所有品牌全部参与这一
活动。

据介绍，打折、返券、买减，虽然只
是短短三个小时，该商场却用上了几乎
所有的促销手段。而且，由于品牌的参
与度极高，消费者可以获得更大的选择
空间，从而得到更多实惠。

发挥业态优势
大商新玛特郑州总店是一个融合

了购物、餐饮、娱乐等多个业态的商
场。据悉，该商场在淡季时提出每天三
小时促销的理念，也是为了充分发挥自
身的业态优势。

“我们把这叫做‘夜经济的延伸’。”
李嵚笑言。据悉，每晚到该商场购物的
顾客基本上都可以获得商场的免费餐
饮券，而且一些餐饮专柜还推出自己的
夏季优惠活动，如味千拉面就推出了

“买一款送一款”的活动，两个人吃饭只
需点一份餐。同时，购物还有可能获赠
电影票，该商场的 8 楼的五星级影院也
推出了超优惠的票价。多业态的组合
营销优势尽显无遗。

“基于我们自身的优势，我们的这
一促销模式很难被竞争对手跟进或模
仿。”该商场内部人士表示。

每天三小时促销

郑州商场应对商业淡季郑州商场应对商业淡季
本报记者 赵 羲

为深入贯彻落实《中华人民共和国农产
品质量安全法》、《中华人民共和国食品安全
法》、《郑州市农产品质量安全条例》，提高我
市农产品质量安全水平，按照农业部《2009年
农产品质量安全整治暨农产品质量安全执法
年活动实施方案》的要求，郑州市农业局决定
对我市农产品批发市场自检体系建设进行综
合整治。进一步完善农产品质量安全监管体
系，全面提高我市农产品质量安全水平。

整治工作从7月1日至9月30日，范围覆
盖郑州市 13 家经营蔬菜、水果、水产品的农
产品批发市场。要求各批发市场按照《中华

人民共和国农产品质量安全法》、《郑州市农产
品质量安全条例》的要求，健全完善农产品批
发市场自检体系。整治工作目标一是做到有
场地、有设备、有检测人员、有规章制度、有工
作记录，对上市农产品按批次进行抽检，努力
做到逢进必检，检测结果客观、公正。二是建
立与完善农产品批发市场自检与政府派驻人
员现场监督抽检相结合的农产品批发市场质
量安全监管体系。三是建立农产品流通档案，
对不合格农产品实施质量安全追溯。

专项整治工作结束后，郑州市农业局将
组织考核验收。达到要求的进行表彰，达不

到要求的将根据《中华人民共和国农产品质
量安全法》、《郑州市农产品质量安全条例》进
行处罚。

7月 2日~7月 8日，我市农产品质量安全
检测人员按照农产品质量安全现场检测标准
（速测），共检测蔬菜 23321 批次，合格率
99.92％；检测猪肉1167批次，合格率99.17％；
检测水产品样品426批次，合格率为99.22％；
抽检水果2604批次，合格率99.89％。销毁不
合格蔬菜160公斤，销毁不合格猪肉23公斤，
销毁不合格水产品 30公斤，销毁不合格水果
55公斤。 郑州市农业局

本报讯（记者 赵羲）7 月 5 日下午，郑州移
动组织的“动感地带网络创业行动”在河南博
物院举办了一期探索讲座。淘宝大学讲师卫
森为前来听讲的动感地带用户上了一堂精彩
的网络创业课。

卫森是一位有丰富网络创业经验的年轻
人，是郑州大拇指美术学校的校长，在淘宝上

开有一个三钻的网店。他
表示，现在，大学生就业非
常困难，而网络创业具有进
入门槛低，运营成本低，经
营风险小，覆盖区域广，不
受时间限制，收入稳定等优
点，所以很受大学生青睐。

课堂上，卫森为大家条
分缕析地讲述了怎么开网
店，怎么开好网店，精彩的
讲述赢得了大家的掌声。
他还表示，中国移动最近推
出了 3G 业务，淘宝人对此
都很喜欢。也许不久之后，
我们在商场看中了某款服
装，只需用 3G 手机拍下它
的吊牌，就能迅速在网上搜
到它的最低售价。“让所有

大型商场成为淘宝的试衣间，这是我们的理
想。”

据了解，前来听讲的动感地带用户大多为
在校大学生，其中有很多人已经开有自己的网
店。大学生小张表示，现在的大学生都感觉就
业压力非常大，动感地带举办的探索讲座对自
己非常有益。

郑州移动举办网络创业讲座
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本报讯 （记者 马 召）弥漫全球的金融危
机加快了众厂家开辟网络销售的步伐。6月25
日，曲美家具“网络商城”正式开通，消费者只
需轻点鼠标就可以订购家具，并可享受到更优
惠的价格。

此次曲美上网销售的是 2005 年推出的维
格系列家具。7 月 8 日，曲美董事长赵瑞海抵
郑，专门为曲美“网络商城”开通造市，赵瑞海
说，为消除网购者对家具质地、色彩的顾虑，
包括郑州在内的曲美全国实体店均开通了体
验服务，消费者可先来店内体验，然后去网上
订购。曲美网上的订单全部直传曲美总部，
省去中间环节，缩减成本，这也是网上曲美家

具能够实现全国统一价的重要原因。赵瑞海
说，席卷全球的金融危机是曲美开辟网络销
售渠道的直接动力，今后将有更多系列的产
品上网销售。但是，鉴于家具的特殊性，曲美
不会放慢实体店的拓展速度，网店的宗旨也
是“渠道协调，电子商务”，实体渠道将一直是
发展主流。

据悉，曲美家具有 22年的从业史，具有出
口欧洲的免检资格，进入郑州已 12年，目前在
郑州有 4家店。近日，曲美紫荆山路店内已经
专门辟出了曲美维格系列家具体验区。一位
曾购买该系列产品的消费者说，价格比她2006
年购买时几乎降了五成。

拓展销售渠道 曲美家具网店开张
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