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紫荆山百货
7月17日~7月19日

（1）推荐品牌超惠折扣
活动期间，全场百货服饰类低至 3

折，购物即送清凉礼一份。防晒用品超值
赠礼，购周大福、周大生等知名品牌镶嵌
类 超 低 折 扣 ，女 鞋 全 场 低 至 4 折 。
ONLY、杰克琼斯低至5折，黛安芬、桑扶
兰满额赠礼；运动品牌、季末出清；全场夏
凉床品低至 3折，巴布豆冬装返季特卖低
至2折。

（2）购物满 88 元，即中参加屈臣氏超
值换购活动。

（3）贺两岩咖啡周年庆全场5折。
（4）健身总动员
凡购四楼商品均可获赠“体质检测

卡”。持卡即可享受全家福健身教练免费
体质检测一次。

郑州百货大楼
7月17日至19日

全场服饰4.5折起；
当日累计购物满600元即送迪士尼专

属礼品；
女鞋全线出清，全场4至5折；花花公

子、金利来、梦特娇男鞋全场6折；
运动牛仔篇：李宁、安踏、匹克、361

度、乔丹、特步 5.5折起。
2009年反季羽绒特惠周开幕

7月18日至26日
冰点价格，全场羽绒1.5折起；
当日购物买就送纯净水；
满300元送绿茶或抽纸或肥皂；

满600元送阳伞或洗手液；
抽大奖：当日购羽绒满 300 元即可参

加抽奖；雪伦、威鹏、杰奥、坦博尔促销款
99元。

大商新玛特郑州总店
7月17日至19日

重磅品牌满 890 元送 100 元、重磅品
牌单柜满 1280 元加送两张电影票和一张
餐饮卷，会员购物全场最高 10倍积分、积
分抵值 5000 分最高兑换 200 元现金礼
券。购国际名品送多种时尚礼券；男装全
场购物满 500 元最高再返 500；针对儿童
商品，推出“开心鬼过暑假”满300返50的
优惠购物措施。

“工欲善其事，必先利其器”。宋河酒业产销量
从 2002 年的 1.27 亿元到 2008 年的超过 10 亿元的
飞跃，为我们揭示了一个企业的从地方企业发展到
全国性行业前列品牌的巅峰之路。

坚持创新，一直是宋河酒业技术进步的立足
点，近两年来，宋河人凭借传统工艺的先天优势，先
后将“高中温堆积发酵生产工艺”、“单粮多粮酿造
相结合”、“发酵池养酒试验”、“特殊调味酒生产”等
10多项科研成果相继运用于酿酒生产中。依托强
大的技术创新优势，宋河酒业新品开发逐年提速，
产品结构明显优化，企业竞争力、盈利能力均得到
有效提升。

尽管如此，宋河却没有被一时之功而冲昏头
脑。在制定进一步发展战略的同时，宋河人明白固
本方能长赢。为此，近年来公司累计投入近亿元资
金，对12条生产线进行了彻底更新，对生产车间和
品质监控体系进行大规模技术改造。同时，为了满
足迅猛增长的市场需要，宋河酒业始终坚持绝不向
小酒厂收购原酒的原则，斥巨资购置万吨级储酒
罐，此举不仅使企业产能和规模一跃成为全国行业
前三位，也确保了宋河粮液始终如一的绝佳品质和
平和风味。现在无论从市场销售还是技术规模，宋
河酒业已经大步跨入了中国白酒第一军团，必将引
领豫酒风云再起，香遍神州。

万绪波

7 月 10 日，郑州市农业局召开全市标准
化生产示范基地建设现场会并举行责任目标
签订仪式，全面安排我市农业标准化示范基
地建设工作，扎实推进项目建设。

市委、市政府高度重视农产品标准化生
产和农产品质量安全工作，今年新增 800 万
元、总计达到 1000万元专项资金用于农业标
准化生产示范基地建设、检验检测体系建设
和农产品质量安全监控信息化体系建设，这
是贯彻落实科学发展观和十七届三中全会精
神，关注民生、重视“三农”的具体体现，是促
进农业结构调整、富民强农、保障农产品质量
安全、发展现代农业的重要举措，也是农业部

门做好农业标准化和农产品质量安全工作的
重大机遇。

郑州市农业局将做好以下四点，切实做
好标准化建设，加强农产品质量安全监管工
作。一是坚持科学发展，创新“郑州模式”，即

“市场准入+管理体系平台+追溯体系建设+
源头治理”。二是坚持属地管理，明确安全责
任。三是扩大规模生产，培育标准化基地。
四是落实全程全面监管，提升质量安全水
平。针对当前我市标准化建设和农产品质量
安全工作存在的问题，下一步郑州市农业局
还将在“防、控、准、新、严”这五点上下功夫。

“防”，就是着力抓好源头管理。“控”，切实

抓好市场准入。“准”，完善农产品质量安全标
准体系。“新”，建立专业化农产品质量安全管
理平台，完善追溯系统。“严”，加大执法力
度。让全市老百姓放心消费，同时发展“郑州
模式”，为全国农产品质量安全监管做出积极
的贡献。

7 月 9 日~7 月 15 日，我市农产品质量安
全检测人员按照农产品质量安全现场检测标
准（速测），共检测蔬菜 21295 批次，合格率
99.93％；检测猪肉 995批次，合格率 99.40％；
检测水产品样品 337 批次，合格率为 100％；
抽检水果 2476 批次，合格率 100％。销毁不
合格蔬菜110公斤。 郑州市农业局

6月30日：三门峡—洛阳
早 8点，集合在河南省酒业协会，类似壮行一

般，秘书长蒋辉发表程序式讲话，注意防暑、放手
工作云云。

这大概是最简约的一支队伍，两个人，我之外
是酒协新闻中心主任岳晓声，他同时兼任司机。
这使该单位的职业司机暂时归隐到文员的行列。

在蒋辉进行调度联络后，大约在11点，我们首
站进入仰韶酒业。

天气是相当的热，对于白酒业整体而言是淡
季，一方面由于人们在口感脾胃上的不适，另一方
面，从技术角度而言，酷热的天气对蒸馏酒的出酒
率有很大影响，许多企业这个季节开工不足甚至
停产，是个惯常的现象。

与这种淡季相比，仰韶外在的公关正在呈现
咄咄逼人的状态，董事长侯建光在外奔忙，正为几
天后将要举行的“河南仰韶酒业受邀赴台经贸交
流成果发布会”做思想与物质的准备。班子成员
中，一位已经在京多日，为行将在人民大会堂举行
的新品发布会积极热身，留守渑池的一位，则忙于
接待中央电视台前来录制专题片，带队挖掘七千
年仰韶文化的根脉。

近几年中，仰韶先以70度酒头名世，继而彩陶
坊新包装撼动业界，此番进京，仰韶方面旨在为高
端新品“国陶”做推广，而此三款先后选用的形象
代表，也颇有意趣，先是连战，继之为特型演员刘
劲，最新产品的形象代表是老骥伏枥的陈凯歌。

仰韶之后的受访单位是汝阳杜康，根据路标
先到汝阳县城，殊不知酒厂距离还有近三十公里，
途中要经过一道海拔不详的大虎岭，穿越其间蛇
行上下，放眼望处，远处山上被人们梳理出了一层
层平整的梯田，人们在这里重新建造了大自然，而
一滴滴一坛坛汝阳杜康的芬芳，也是靠着这些勤
劳的人们散播出去。

汝阳杜康自去年由郑州百瑞信托投资公司购
买后，目前多管齐下，厂部正在积极恢复生产，营
销公司分设汝阳县城和郑州两地，在春季成都糖
酒会上，已有过不俗表现。

王见宾

走进宋河 探秘盛世国尊宋河粮液系列报道之——

持续发展 领军豫酒

五星电器
十万台特价空调迎战高温

为迎战高温闷热天气，五星启动“制冷方
案”，从厂家调拨数十万台空调畅销机型投放市
场。同时五星空调售后服务全面整合，提供最迅
捷的安装服务，保证消费者及时享受清凉，消费
者在本周迎来空调选购最佳时机。

五星电器本周向所有空调厂家发起“备战高
温”销售的邀请，从货源、价格、服务方面应对即
将到来的空调井喷行情，全方位地满足消费者的
购买需求。国产品牌格力、美的、海尔、志高、奥
克斯，合资品牌三星、三洋等近 20家厂家积极响
应，均表示将在货源和促销政策上给予五星最大
的支持。

据了解，2009 空调节开幕以来五星百万台
空调就已经全线出击，在高温来临之际五星空
调业务紧急向厂家征调十万台畅销货源，格力
1.5P空调 20000套，美的大 1.5P空调 15000套，海
尔 1.5P 空调 10000 套，奥克斯、志高 1.5P 空调分
别 5000 套……保证消费者有更大的选择空间。
五星电器内部人士表示，与空调厂家强强联合，
通过大盘采购、定制包销向市场全面投放优惠机
型，消费者此时购买将会享受到比平时更多的优
惠。 楚天堑

浪鲸卫浴
巨额让利签售明日开幕
国内领军卫浴品牌——浪鲸卫浴全国亿元

让利签售活动明日将在郑汴路125号凤凰城二楼
东区南上演，浪鲸董事长现场签售，百万优惠空
降绿城。届时只要得到浪鲸董事长的签字，原价
3280元/套的座便器只需499元就能搬回家。

据浪鲸卫浴河南营销中心总经理高建章表
示，此次活动是浪鲸卫浴登陆郑州市场以来前所
未有的巨幅让利。携手凤凰城举行本次活动，就
是要把实惠进行到底，回馈绿城百姓的支持和厚
爱。

据了解，签售期间，除了 499 元特价座便器，
还有更多座便器、浴室柜、浴缸、淋浴器、五金挂
件等卫浴产品全线让利，力度震撼空前，有些产
品达到 1.5 折，一年工资就是这样省出来的。届
时，世界名模、浪鲸形象大使李子宁小姐也将现
场演绎魔力SHOW，精彩纷呈，不容错过。

现在，消费者只要花 10元钱购买签售卡，即
可享受超级实惠。同时，当场订单还可参加幸运
抽奖，并有机会获得免单惊喜。 冯成刚

大商集团郑州地区集团
描绘未来蓝图

近日，大商集团郑州地区集团 200 多名中层
以上领导干部在大商集团郑州总店召开了第三
季度干部会议。会议对开展继续解放思想，构建
创新型企业大讨论活动进行汇报总结，并对下一
步重要工作进行部署。

大商集团郑州地区集团总裁皇甫立志在讲
话中重点部署了郑州地区“决战三季度，打赢攻
坚战”六项主要工作。其中品牌引进、紫荆山与
正弘店升级改造、拟将 9月份开业的新乡新玛特
打造为“豫北第一店”、许昌店提升精品定位、开
封新玛特选址及签约工作、嵩山路生活广场的筹
备等，描绘了大商集团在河南开疆拓土，实践科
学发展观的新步伐、新蓝图。

党委书记张根湘对属下各店按照郑州地区集
团开展继续解放思想，构建创新型企业的部署和
要求，积极行动，取得实效给予充分肯定。

朱庆华 胡成霞
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6月 30日，星期二，《名酒江湖》和河南省

酒业协会组队开始做纵贯全省酒企的行动，

在地面平均温度 40 度左右的天气中，我们进

行了三千公里的行程。西至仰韶、南至天冠、

东到皇沟（永城）、北至百泉春（辉县），从鹿邑

县向永城市驱车的时候，沿途还穿越了安徽

亳州地段。六千里路尘飞扬，烟云尽处，是我

们追寻的一段60年的豫酒道路。

紧张工作了一天，终于到下班时间
了，该到哪里去放松、享受一下呢？在一
家外企任职的张钦佩思索一番后，将目
光锁定在了大商新玛特郑州总店。因为
最近一段时间以来，该店一直在进行“每
晚 17:00~20:00，每 天 3 小 时 ，超 级 go！
购！够！”的夜场促销活动。该店在目前
传统的淡季推出的此项活动，掀起了夏
季购物的狂潮，不仅打破了百货业的淡
季魔咒，也引领了一种新的购物习惯与
生活方式的开始。

想到这里，张钦佩决定带上妻子、孩子
直奔大商新玛特郑州总店，亲自体验一番。

三小时促销 让消费者过足瘾

来到新玛特郑州总店，只见店内熙
熙攘攘、人流如梭。张钦佩与妻子、孩子
先是买了几件应季的衣服，然后一家人
又去泰国餐厅美美享用了一顿泰国美

食；用餐过后，妻子去德国专业护肤“美
丽田园”做美容、SPA，他和孩子则去看了
场电影，各得其所，各享其乐。

连日的高温，让人心情烦躁。在张
钦佩看来，大商新玛特郑州总店正好把
握住了这个市场机会，针对炎热天气、人
们购物意愿不强烈的情况，推出了夜场
活动，利用市民闲暇时间比较充足的夏
夜开展促销。

据了解，即将于下周一开始的第三
波活动也将更加精彩，届时将有更具创
新的营销活动向市民展现。同时，在本
周末新玛特还将启动“我爱啤酒和音乐”
大型广场休闲活动。届时，啤酒、音乐、
美女、激情，暑期的一切诱人因素全部齐
备，一场夏日狂欢即将开始。

创新式营销 为商圈注入活力

在每天3个小时的促销时段内，新玛

特郑州总店通过开展大力度、针对性的促
销活动，拉动了销售业绩的迅速增长。该
店副总经理李嵚认为，以新玛特郑州总店
为核心的5公里区域，都受到了它的强力
辐射。特别是对于新玛特总店的供应商
来讲，此时推出的夜场营销更是为品牌淡
季销售提供了非凡的动力，更是没有想到
在淡季，销售业绩仍然有比较大幅度的
提升。

“这次夜场活动重点突出了两个字，
一个是‘新’，一个是‘变’。”李嵚表示：

“‘新’指的是营销模式的创新，我们提出
了时段促销的概念。‘变’指的是活动组
合方面的灵活多变，只有不断变化，给消
费者带来新鲜感，才能对消费者产生吸
引力。”

所谓“小区域，大市场”，该店推出
夜场活动非常看重商场周边的辐射范
围。该店推出的商场、商品双重大幅

优惠活动，受到了消费者的热烈欢迎，
尤其是针对团购客户和大单消费，商
场的优惠措施更是显示出前所未有的
力度。

共识已形成 下班就去新玛特

从近段时间所取得的销售业绩以及
到访的客流量来看，已经证明了新玛特
郑州总店创新性营销策略的及时性、合
理性和科学性，新玛特郑州总店针对夏
季夜晚空档时间所推出的 3 小时夜场促
销活动，完全符合市场需求，得到了广大
市民的认可。

李嵚欣慰地说：“在淡季，消费者并
非没有需求，作为商家，应该去发现、挖
掘这种潜在需求，并迎合这种需求。我
们会将这种创新以及理念长期坚持下
去，更好地满足消费者需求。”

赵 佳

超值购物 免费品美食、看电影——每晚三小时

下了班 就想去新玛特郑州总店

纵贯豫酒六千里（一）


