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停车 天时地利需注意

8月4日晚，一听到下雨声，家住北环某小
区的高先生立刻起床，到楼下的地下车库，把
自己的车先开到了地势较高的路面上。“去年
7 月，暴雨导致的某社区车库被淹事件，已经
成了不少社区业主们的前车之鉴。不管车库
会不会进水，还是把车挪出来比较安心。”他告
诉记者。

事实上，根据天气选择合适的停车位置是
每个车主夏季都必须做足的“功课”之一。“地
下车库内涝导致汽车受损的新闻常见诸报
端。在暴雨多发的季节里，车主将车停放在地

下车库前最好了解该车库地势高低以及其排
涝能力如何，否则一不小心汽车就有可能遭受
泡车之灾。”曹卫民提醒：“地势较高并且能避
免坠物的场所是暴雨天气的最佳停车场地。
另外，停车后务必检查车窗、天窗是否关闭，以
免雨水侵袭。”

行车 涉水驾驶有技巧

“涉水行车，千万不能有侥幸心理，遇到积
水路段，如果‘不知深浅’地莽撞驾车涉水，就
有可能困在积水里出不来。”8月 4日，一场暴
雨把骐达车主林志伟困在了建设路，“这次泡
水，修车费用达5000多元。”

“在通过积水路段时，车主可以先看看前
方车辆是否能顺利通过，如果对方的车辆能顺
利通过，车主就可以跟着前车的行驶轨迹走。”
有七年驾龄的出租车司机周师傅的经验是：

“在不得不涉水行车时，要挂低挡，大油门快速
通过，涉水过程中不能换挡或者收油，以免排
气管进水导致熄火。而一旦积水超过半个车
轮，最好不要涉水通过。”

“当车被水淹千万不要启动发动机，应直
接联系保险公司或者 4S店，咨询应该如何处
理。”曹卫民说，车辆一旦进水，车主在未确认
车辆浸水程度之前，不可轻易接通车辆电源或
起动发动机。否则可能引起气囊起爆、线束插
头短路、各系统控制单元损坏、发动机活塞连
杆变形损坏等现象。“在保险公司车损险的责
任免除里都注明了‘遭受保险责任范围内的损

失后，未经必要修理继续使用，致使损失扩大
的部分’，保险公司是不理赔的。”

养车 定期保养很重要

“经常下雨的一大好处是，我不用再花费
时间去洗车了。”家住绿云小区的凯越车主苏
先生轻易不会“浪费”时间去洗车行洗车，到了
夏季，苏先生经常把车停在露天车位上“享受”
免费的“天然”洗车。

曹卫民认为，苏先生的做法不是在洗车，
而是在“毁车”。“ 雨水中的酸性成分对车漆腐
蚀非常厉害，如果不及时养护会造成漆面变
色、变花或是起泡。”他告诫车主，雨后不但要
经常清洁漆面，还要定期打蜡保养漆面。

此外，雨过天晴后，车主最好找一个阴凉
的地方，将车门及行李舱盖全部打开，将车内
的脚垫、椅套拆下来洗净晾干，让车内的湿气
排出并加强通风，然后用吸尘器清除车内污
物，这不仅可以除去雾气和湿气，还不易滋生
异味。

8月4日，瑞麒M1 1.0L河南上市仪式在通美旗舰店
举行。瑞麒M1自5月9日投放河南市场以来，逐渐得到
消费者的认可和青睐，全国销量已经突破4000辆。河南
通美是瑞麒汽车在郑州地区最早的经销商，销量排名在
全国前十位，并一直领先于河南地区其他经销商。

据通美总经理贾伟介绍，精准的市场定位、出众的
性价比优势和独特的品牌形象，为瑞麒M1在上市之
初就取得出色的销售成绩奠定了坚实的基础。本次推
出的瑞麒M1 1.0L 车型，是继1.3L上市后，麒麟汽车销
售有限公司推出的又一款新车型，进一步拓展其产品
线和目标消费人群，期望带动起新一轮的热销。

栾菲

瑞风 MPV市场高性价比之王
最新销量统计数据显示，江淮瑞风6月份

终端销量达到4100辆，高出第二名近600辆。
而今年1~6月份，瑞风累计销量达到了22134
辆，以领先第二名 6000余辆的绝对优势成为
了中国MPV市场2009年上半年的销量冠军。

实际上，对于金融海啸冲击下的中国经
济而言，2009年的商用MPV市场极其特殊。
经过几年的高速发展，这一细分市场增速大
幅放缓且竞争极其激烈。据河南亿瑞汽贸介
绍，自 2002年进入MPV市场，瑞风从当年的
市场黑马一跃成为三甲用了仅仅不到 2年的
时间，随后一路凯歌，凭借节节攀升的销售战
绩和不可动摇的行业地位成为同类产品中的

领导品牌。从 2008 年的销量冠军到今年第
一季度率先突破 1万辆、再到夺取上半年销
量冠军，江淮无愧于“MPV 制造专家”的美
誉。目前，瑞风家族已形成了由基础的穿梭
型、中端的彩色之旅、高端的祥和车型等三大
系列十余款车型的产品谱系，涵盖了柴油、汽
油等动力配置，长轴距、短轴距，6~12座等类
型。另外，江淮汽车更为中小企业用户量身
订做了中小企业版瑞风商务车款，瑞风已经
成为业内谱系最为齐全的MPV车型。 海奇

1.5升远景 月销均超5千辆
受1.6L以下排量车型购置税减半等政策

利好的影响，1.6L以下排量车型在市场中渐

成消费者的最爱。作为一款高性价比的自主
品牌车型，1.5升远景上市后就受到消费者的
追捧，月均销量超过 5000 辆，成为吉利汽车
销量增长的一大“猛将”。

据悉，1.5L远景具备了同级车中少有的
ETC电子油门控制系统和CVVT发动机，最
大功率可达 78/6000-6200（Kw/rpm），最大
扭矩达135/4800（N·m/rpm），60km/h等速耗
油仅为5.0L。另外，1.5L远景还装备了ABS+
EBD、双安全气囊、四门电窗、铝合金轮毂、高
位制动灯、倒车雷达等A级家轿常见的配置，
而且装备了自动大灯、防炫目后视镜、多功能
方向盘等相对高端的配备，并可选配吉利自
主研发、全球首创的BMBS爆胎监测与安全

控制系统。
吉利汽车工程师告诉记者，1.5L远景的

发动机采用了许多先进的节油技术和材料，
如 CVVT 技术（智能连续可变进气正时系
统）、塑料进气歧管、全铝发动机身和发动机
管理系统等，并由世界知名大公司协助吉利
进行动力系统的匹配、采用更为精确的ETC
电子油门等，也是造就 1.5L远景省油的重要
方面。 李莉

东风悦达起亚 7月销量翻番
7月份，东风悦达起亚实现销量 2.1万余

台，同比增幅高达 104%，又一次改写了企业
单月历史新高。至此，企业已连续两月销量

突破2.1万台。
据了解，东风悦达起亚旗下主力产品赛

拉图、狮跑、RIO锐欧均延续了去年以来的强
劲增长势头，纷纷交出优异的销量成绩单：即
将迎来上市四周年的赛拉图以 8218 台的销
量创造了今年以来连续7个月销量突破8000
台的历史纪录。绿色环保车 RIO 锐欧销量
一路走高，实现同比增长37.5%。都市拓界车
狮跑以连续三个月突破 4000 台，同比增长
66%的佳绩继续领跑国内中高端 SUV市场。
而上市仅一月有余的 Forte福瑞迪销量不断
攀升，意向客户已突破 2万人次。这款全新
科技动力车的市场前景被业界一致看好。

高超 戴杰

加1元钱送全险
沃尔沃举办品牌体验日活动

近日，沃尔沃（VOLVO）汽车授权经销
商河南锦堂盛在展厅启动“沃尔沃品牌体
验日”活动，活动时间为 8 月 10 日至 9 月 5
日，消费者试驾可获赠VOLVO原厂精品。
活动期间，河南锦堂盛还将推出“超值 1+1
活动”，购买沃尔沃S40 2.0智尚版、S80L T6
车型，加 1 元钱送全车保险，再加 1 元送全
车保养一次；购任意车型都将获赠上海世
博会门票。

另据悉，沃尔沃汽车正在与招商银行
合作，在全国主要城市开展“车购易”车贷
业务。招商银行信用卡持卡人只需10万元
即可轻松晋升为沃尔沃车主，拥有时尚设

计与安全科技兼备的沃尔沃S40。

3周年答谢
广汽丰田贷款购车零利率

为庆贺凯美瑞上市3周年，广汽丰田日
前启动贷款购车零利率活动，携手全国175
家广汽TOYOTA经销店，于8月1日~31日
活动期间，凡以贷款方式购买新凯美瑞的
顾客，只要向广汽丰田指定的金融机构贷款
购车，均可享受贷款期间利息全免的优惠。
郑州区域，骏驰店、富达店已经启动该项业
务。

众多有购车意向的消费者表示，金融
危机的冲击让他们对一次性支付高额的购
车款颇有疑虑，而另一方面也不愿承担贷

款购车所产生的高额利息，而新凯美瑞的
“车贷零利率”活动则正好符合市场的迫切
需求。相关数据显示，今年以来各大银行
的汽车消费贷款增长均接近20%，这表明在
目前的经济形势下，贷款购车正逐渐成为
购车人士最为青睐的购车方式之一。

马6换睿翼
一汽马自达“三零”置换招募

日前，面向马自达 6车主进行的“置换
睿翼三零行动”开始招募，马自达 6车主只
需要将现在使用的车辆交给经销商，就可
拥有一辆全新的睿翼。

据河南弘通负责人介绍，此次推出的
置换活动，主要针对M6客户。为配合客户

顺利置换到新车，公司将提供专业评估师，
同时推出多项优惠政策：零首付，可将旧车
折价作为新车首付款；零月供，1年内无需
每月还款；零利息，1年后客户选择一次性
还清贷款或办理展期 1 年。贷款 1 年的利
息由厂家支付，展期 1年利息由客户支付，
不过可以享受较低的利率。

感谢师恩
教师购车享暑“价”

教师节临近，为感谢师恩，河南长江率
先推出“教师惠享购车活动”，凭教师证购
买领翔可享受 5000元大礼包，购买其他车
型均可享受3000元大礼包。此外，8月份凡
购买领翔，均可免购置税。

本报记者 李莉

雨季用车 您得 悠着点儿悠着点儿

本报记者 李莉 实习生 赵琳苏

近段时间，郑州

暴雨频至，绿城多家汽车4S
店接到的泡水车也骤然增多。

“虽然雨季用车的安全问题每年都

会说，但每下一场大雨还是会有不

少车被水淹。”东风悦达起亚河南

双盛 4S 店技术经理曹卫民表示，

雨季里，除了驾车过程中注意驾

驶技巧，确保汽车不被水泡

外，停车、洗车等环节同

样马虎不得。

瑞麒M1 1.0L河南通美上市
8月8日，上海大众汽车斯柯达在郑州大商新玛特举办

“昊撼新境界”Superb昊锐河南品鉴会，活动从昊锐的时尚
尊荣设计和人性科技配备入手，将其全新设计理念和上海
大众的德系优秀品质传递给参与活动的爱车人士。优雅双
人芭蕾、旋律动听的钢琴独奏、动感的模特走秀、多项高智
能配置的精彩演示，多方位演绎了这款超级B级座驾的实
力和魅力。

作为上海大众斯柯达品牌的旗舰车型，Superb昊锐在
动力操控、安全方面显然已经得到了普遍的信任，大众领先
的TSI发动机、E-NCAP五星级安全、PLA泊车辅助系统、
智能环保的太阳能天窗、功能强大的随动转向双氙气大灯，
这些B级车上少见的配置让现场消费者眼前一亮。宏玲

Superb昊锐品鉴会启动

8月车市忙

今年，世界著名高档豪华轿车品
牌奥迪迎来百年华诞，为庆祝这一盛
事，8月7日~14日，河南豫海特别推出
奥迪百年豫海汽车荣耀礼遇周系列主
题活动：奥迪时光之旅——百年图片
展、百年大礼包，奥迪之夜——新玛特
特惠专场等。

奥迪时光之旅百年图片展是本次
活动的最大亮点，豫海奥迪整理了奥
迪 100 年历史长河中的经典图片，以
奥迪发展史、运动史及奥迪在中原为

主线，以图片形式再现了奥迪在百年
时光中的里程传奇。同时推出豫海汽
车荣耀礼遇——奥迪百年大礼包活动
回馈消费者。

说起奥迪，可溯源至1899年11月
14日，汽车工程师奥古斯特·霍希组建
了霍希公司，并于 1909年 7月 16日创
立奥迪品牌，奥迪四环标志代表奥迪、
霍希、小奇迹和漫游者四个品牌，这四
大品牌于1932年组建了汽车联盟。作
为汽车联盟的唯一继承者，奥迪品牌

2008年的全球总销量首次突破100万
辆，连续13年刷新销售纪录，并成为盈
利能力最强的国际汽车厂商之一。

在世界汽车史上，奥迪具有复杂
曲折的传奇经历：曾是德国汽车技术
的先驱者，上世纪 30年代顶级豪华车
市场的领导者和顶尖国际汽车赛事的
统治者，遭遇过战争带来的灭顶之灾，
被“没收”和“注销”，之后却又从“零”
做起，历经磨难，成为一个全球顶尖的
高档豪华汽车品牌。 张延昭

奥迪百年 豫海汽车举行荣耀献礼系列活动
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