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有一位教授，带着小儿子到市
场去买水果，在水果摊上挑选水
果 时 ，小 贩 很 不 耐 烦 地 说 ：“ 先
生，你到底买不买？不要这样挑
来挑去的。”

教授礼貌地回道：“要买！要

买！”接着 把 挑 好 的 水 果 交 给 小
贩，并问多少钱？小贩不以为然
地说：“这可是很贵的哦，你买得
起 吗 ？”教 授 依 旧 谦 虚 地 回 答 ：

“买得起，买得起。”并把钱递给
小贩。

在回家的路上，小儿子一路沉
默，快到家时，实在忍不住，便问道：

“爸爸，您是教授，是学者，在我心目
中是偶像，是令我景仰的人，为什么
今天却让小贩如此吆喝？难道您一
点也不生气吗？”

教授回答道：“待人有理、谦虚、
礼貌是我的水准，无礼、势利是小贩
的水准，我不能因为一个粗鲁的人，
而破坏我自己的水准。”

摘自《星云大师谈读书》

法国前总统戈达，一向是以机
智出名。一天，一位英国太太问
他：“法国女人是不是真的比其他
国家的女人更迷人？”

戈达毫不犹豫地说：“那当
然 ！ 因 为 巴 黎 的 女 人 20 岁 时 ，
美 如 玫 瑰 ； 30 岁 时 ， 也 像 情 歌
一样迷人；而 40 岁时，就更完
美了。”

那位英国太太又问：“那 40

岁以后呢？”
戈达总统微笑地回答：“太

太，你知道吗，一个巴黎女人，不
论她年纪多大，看起来都不会超过
40岁啊！”

顾维钧先生在民国初年，出任
我国驻美公使。有一次，他参加华
盛顿的国际性舞会。一位美国小姐
和他一起跳舞，美国小姐突然问顾
维钧：“请问，您喜欢中国小姐，

还是喜欢美国小姐？”
顾 维 钧 面 带 笑 容 地 回 答

说 ： “ 凡 是 喜 欢 我 的 ， 我 都
喜 欢 她 ！”

从前，有一个英俊的美国青
年，住在一家度假旅馆中，但是他
迷迷糊糊地走错了，未敲门，就走
进一位老太太的房间。

“对不起！对不起！我一定是
走错房间了！”这英俊青年抱歉地
说。

“那倒不一定！”老太太微笑
地说，“只不过是迟了40年而已！”

摘自《时报参考》

曾经养过一只很特别的狗——
以色列沙皮狗。狗是从宠物园抱回
来的，老板说，以色列沙皮狗很聪
明，不过因为它过分聪明，你不一
定能养得活。这话让我起了挑战之
心，于是我偏偏抱了一只以色列沙
皮狗。

小狗只有两个月大，刚抱回来
时竟然拒绝吃东西，整夜都睁着眼
睛，警觉地注视着周围的一切，一
点风吹草动它就会紧张万分，躁动
不安地用牙齿撕扯着给它的一只小
枕头。

抱来半个月了，它依然对人十
分冷淡，像是患了孤独症。起初我
以为它得了病，回去问老板。老板
给我一本介绍狗的书，翻到以色列
沙皮狗那一页，我吓了一跳，书中
这样描绘：“以色列沙皮狗，因为
绝顶聪明而非常多疑，甚至会陷入

深深的忧郁。生 人 喂 食 一 律 不
吃，新的环境它一定不睡，一生
只能居住在一个环境里，并且只
跟定一个主人……因此存活率很
低……”

好在这只沙皮狗到我家时还很
小，居然慢慢地被我养熟了，可只
有我一个人喂食它才吃。沙皮狗在
我家待了七个月，终因我生病住
院，它拒绝进食而死去。我为它的
短命而悲伤，但它的聪明给我留下
了极深的印象：早起的时候，它会
把袜子叼到我的眼前，为我推开
厕所的门。家里停电的时候，它
会 使 劲 地 对 着 某 个 抽 屉 叫 个 不
停，我打开抽屉，里边一定放着
手电筒……

几年之后，我又养了一只法国
金毛狗，虎头虎脑的。抱来的当天
它就和我们一家人成了朋友，不是

跳进这个怀里，就是跳到那个膝盖
上。来了生人它把人家当做自家人
看，谁给什么都吃。睁开眼睛就跳
啊蹦的，躺下就呼呼大睡，一出
门就撒欢，天下的狗都是它的朋
友。也不知道人家喜不喜欢它，
就追着人家屁股后头跑，有时会
被人家咬上一口。咬了它也不在
意，敌友不分，简直就是一条傻
狗。

两只狗相比，我更喜欢法国金
毛狗。从生命的角度看，以色列沙
皮狗活得聪明、智慧而神经质。因
为它过分聪明，而能理解许多事，
甚至让人怀疑它已经超出了狗的意
识。是聪明束缚了它，让它的命
运 变 得 很 不 幸 ， 过 分 警 觉 和 多
疑，令它很少有快乐的时候。法
国金毛狗傻乎乎的，倒是有些傻
人傻造化的样儿，一生都是快乐
的。

人何尝不是如此？人生的许多
福分，是聪明解决不了的。做人简
单一点，宽厚一点，愚钝一点，有
时反倒全有了。

摘自《今晚报》

去年我在德国时，雷电将我院子
里的一棵老树击中，它倒下来，正好
砸在我的房顶上。正在一筹莫展之
际，林业局的官员按响了我的门铃。

林业局的官员对这棵半死的老
树反复检查测量，在记录了各种数据
之后，终于在一纸文书上签字画押：
同意砍伐。接着，他们对我院子里的
树做了一次“全面体检”，又查出了一
棵“半危树”。我坚决要求将这棵树
也砍掉，可林业局的官员死活都不同
意。“它的根还没有坏死，不符合砍伐

标准。”
此时，专门负责伐木的工人到

了，用先进的电锯，十分钟左右就把
树伐了，还锯成了一米长的整齐的树
段。林业局官员递给我一份账单，我
一看，顿时面无血色：我要为这棵死
树交上千欧元的砍伐费！这棵树砸
坏了我的房顶，我还要为它付钱！这
简直是吃人不吐骨头！我挥舞着账
单，对着“林官”据理力争，他竟然幽
默地说：“这棵树长在您家里，您一直
在享受它的阴凉，现在它死了，埋葬

费当然该您出。”接着他拿出林业法
规的有关条文给我看。

几天后，我又接到林业局的电
话，吓得我心直跳。“林官”通知我：
他们会定期来检查院子里的那棵

“半危树”，只要达到标准，随时可以
砍掉，以确保我的生 命 财 产 安 全 。
但我自己千万不能动手，乱砍滥
伐要在警察局备案并支付巨额罚
款！

据说“二战”刚刚结束的时候，战
败的德国缺少燃料，冬季来临，德国
人在寒风中冻得瑟瑟发抖，也没有砍
掉森林中一棵树。五十年后，他们得
到了大自然丰厚的回报，从而更加懂
得爱护森林。

摘自《另一种文化另一种生
活》

美国遗产税的最大特点，就是
相当不利于大富翁们把万贯家产留
给下一代的。遗产税以 10万美元为
起征点，共分为 11个档次，遗产越
多，缴纳的税款也越高。如遗产为
10 万—15 万美元，税率是 30％；
100 万—125 万美元，税率是 41％；
200 万—250 万美元，税率是 49％；
300 万 美 元 以 上 则 征 55％ 的 遗 产
税。也就是说，如果一个人留下了
200多万的遗产，真正到后人手里的
也不过一半左右；而如果他在世的时候
再勤奋一点，留下了300多万的遗产，
那么后人连一半也拿不到了。

美国税法还有一条规定，遗产
受益人必须在继承遗产前，先缴纳
遗产税，然后才能办理继承手续。
这条规定对没有多少遗产的家庭来
说没有什么问题，但是对富翁们来
说，就麻烦大了。比如说一个有
1000 万美元的富翁，他的儿子继承
遗产的时候，必须先掏出 550 万美
元把税交上了，才能拿到那 1000 万
美元。如果后代拿不出这 550 万美
元的话，那 1000 万也就泡汤了。如
果老子更厉害些，留下的遗产更
多，子女拿得出这笔遗产税的可能
就更小。比如比尔·盖茨如果愿意，
大概能留下 580 亿美元的遗产。他
的子女要想拿到这笔天文数字的遗
产，先得挣到 319 亿美元，把税交
了才行。这世界上有几个人能够挣

到 300 亿美元？可是事情还没有
完。即使盖茨的子女们也是非常之
人，挣到了这笔钱交税，他拿到的
遗产也会大大缩水，因为，他同时
还必须缴纳沉重的个人所得税，两
税相加的联合税率，可能达到遗产
价值的70%以上。

这样的征税方式看起来好像弊
端很明显，对人们投资、工作和储
蓄积极性带来了致命的打击。它带
来的两个后果是：“反正挣多了也
不能留给子女，那就少挣点，日子
还可以过得轻松点。”最后导致社会
生产率下降；或者人们会想“与其
被死后收走，还不如生前花光”，导
致过度消费。

所以，小布什上台后，提出关
于减免遗产税的方案得到了很多人
的赞同。

没有想到，小布什的遗产税减
免计划开始实施后不久，就遇到了
阻碍。当时，他准备从 2002 年到
2009 年逐步增加遗产税的税前综合
扣除额，同时把遗产税的最高边际
税率逐步下调，到 2010 年停止征
收遗产税 1 年。 2011 年将遗产税
恢复到 2001 年的状况。但是，当
2002 年和 2003 年，美国国会先后
两次审议关于永久取消遗产税的
议案，都在参议院表决的时候搁
浅。

富豪们根本不领小布什的情，

而是指出，取消遗产税将会损害公
益事业，影响社会公平。由于现在
美国贫富悬殊越来越大，遗产税已
经成为了一种极其有效的财富再分
配方式。

当然，这些亿万富豪们还有一
个抵制遗产税的重要理由，就是不
希望自己的子女成为没有品尝过创
业的艰苦、只会享受取乐的寄生
虫。巴菲特就对自己的子女明确表
示：“如果能从我的遗产中得到一
个美分，就算你们走运。”

美国富人为何争相回报社会？
原因是多方面的，首先是鼓励

慈善的税收制度。建立基金会或捐
助善款则可以获得税收减免。美国
每个公民的终身免税额为 67.5 万美
元，每人每年赠送额在 1 万美元以
上的可免税，超过 1 万美元的部
分，就可使用自己的终身免税额
度。慈善捐助不仅可以减少损失，
而且有助于树立公众形象和产生模
范效应，这就使得美国不少富人竞
相“攀比”向社会捐款，一种 “捐
赠文化”蔚然形成。

宗教思想也帮助美国人养成更
健康的金钱观：虔诚的富人们认
为，辛勤劳动所获得的成果是上帝
的赐予，因此应该回报社会。他们
并不认为自己手中的财富“都是自
己挣来的，属于自己的”，自己是在
为整个社会管理财富，因此有责任
将这些钱花在社会最需要的地方，
而没有权利去浪费。因此他们会花
费大量的精力在慈善事业上，在生
前或是死后，向社会捐出所有的财
产，便成为一种水到渠成的事情。

摘自《中年读者》

遗产税让西方富豪更慈善

为枯树付“埋葬费”

男女妙答

湘西群山中，有一山寨，叫野鸣
峒。寨周遭山高林密，峭岩若刀剑，
鹰多似蚊蝇。鹰为猛禽，常危害寨
中畜类。寨中人节俭，只端午节、中
秋节、重阳节、过大年吃肉，杀鸡宰
羊屠猪。这鹰却要时时吃肉，时时
来提鸡鸭捕小猪崽儿。若有鹰袭
来，举寨男女老幼出击，大呼小叫，
直到从鹰爪下夺回肉食来，久而久
之，鹰便成群结队来袭，不理人的恫
吓，掳得肉食便高飞而去。鹰羽毛

若铁甲，鸟铳伤不着它。
寨中有一少妇，姓覃，聪慧过

人。覃氏自思忖，鹰每每犯家禽。
是家禽弱而鹰凶悍。若家禽凶似
鹰，以凶斗凶，家禽可保。

覃氏嘱夫弄几只鹰蛋，夫攀岩
上弄来几只鹰蛋，覃氏着母鸡孵之，
七七四十九天，鹰破壳而出，一只雄
鹰几只雌鹰。覃氏灭杀几只雌鹰只
留雄鹰。待雄鹰长大，发情期到，无
雌鹰交配，便寻母鸡交欢，覃氏窃

喜，彼着我道也！母鸡下蛋，又孵化
出鹰种来。覃氏命名为鸡鹰。

鸡鹰长大成群，果然凶悍似鹰，
鹰若来犯，群起而攻之，鹰败走，不
敢再来。

忽一日，覃氏母病危，覃氏前去探
望。等母病愈回来，一寨鸡鸭均被杀灭。

鸡鹰之祸也！
覃氏大怒，气汹汹来杀鸡鹰，鸡

鹰早飞到岩上，不复入寨。
从此，山林又多一种凶禽，形似

鸡，性情似鹰。此鸟又会鸡鸣，常以
此诱杀家鸡，为害更甚于鹰。

摘自《百花园》

星期天早上，本想美美地睡个懒觉，
猛然间听见手机短信铃声响了。一边想
着是谁大清早地来扰人清梦，一边急忙
起床，拿起手机翻看。短信是这样写的：

“爸，昨夜钱和东西全都被偷走了，很麻
烦！这是朋友王小兵的手机。爸，请速
汇300元到农行62284820186521614王
小兵。我现在身无分文了！钱到后他会
转给我的。”

看完短信，我倒也没有太着急，
这类短信，媒体常有介绍，骗子居

多。儿子刚去学校报到，临走前还带
了 500 元现金，卡里还存着 4000 元。
都大三了，自己的事他会处理的！再
说，儿子平时来短信总是称我为“老
孙”，从不叫爸，这口气他哪能一时就
改掉了？对这条短信，我基本是信其
无的。不过，电话还得给他去一个，就怕
真遇上了贼偷，日子就没法过了！

给儿子学校宿舍打了个电话，果
然，听声音儿子还有些睡意，那短信
自然纯属子虚乌有。儿子抱怨我把

他的周末懒觉给闹了，我说不是被老
爸我闹的，而是被骗子给闹的，不但
闹了你的懒觉，也闹了我的。

午饭后出门，经过路口的农业银
行，想想骗子也不容易，还叫了我两
声“爸”，我可不能白做了这便宜老
爸，怎么也得给他点说法吧！于是，
我进农行按着短信内容汇款三元。
营业员见我只汇三元，一脸不可思
议，问我确定汇三元吗？我肯定：“只
汇三元！”看完我的留言，她笑出了
声。我的留言是这样写的：“你叫了
我两声爸，一元一声，共计两元，又辛
辛苦苦发短信，再给你一元。你看能
买点什么就买点什么吧！你千万别
给爸省钱。” 摘自《深圳青年》

鸡鹰

只汇三元

保持自己的水准

到三峡去旅游，在距离重庆近
10 公里的三峡沿岸发现了这样一家
茶馆，这家茶馆从外面看没有什么特
别，但是，一旦踏进去就会发现里面
大不一样，环茶馆内特别安静，除了
偶尔发出的茶具的碰撞声，就是汩汩
的煮茶声了。很少能听到茶客们的
大声喧哗。

绕过大厅，还有一个角门，我怀
着好奇向门外走去。刚过角门就发
觉豁然开朗。那是一排走廊式的卡
座，卡座建在陡峭的堤岸上，仔细聆
听，可依稀听到数十米之下汹涌的江
水拍击岸边石块的声音。卡座面朝
江面的方向开有小窗，打开窗户，就
可以观看江上的来往船只和浩渺的
烟波。

我对这些卡座很感兴趣，就叫住

一个服务生问她卡座如何消费，服务
生告诉我，这里的消费是外面包厢的
5 倍，是大厅的 6 倍。我不禁大为惊
讶，这样一些卡座看起来十分的普
通，只不过是临江而设，难道就能高
出其他茶座这么多吗?

服务生看出了我的疑虑，就连忙
告诉我，如果您觉得不合适的话，我
可以在外面为您开一个包厢，条件比
这里要好得多。

比这里要好得多?我不禁更加疑
惑，就禁不住问道，那还有谁多花那
么多钱到这些卡座来喝茶呢？

听了我的疑问，服务生笑了，她
对我说：“先生，你一定是误会了，所
有到这些卡座来的人，都不是喝茶
的，而是过来发呆的，他们是想找这
样一个地方来抚平一下纷繁的心

绪。每天都有好多人提前预订这些
卡座，然后驱车数十公里到这里来发
呆呢。”

我大为惊讶!竟然还有这样的
“发呆卡座”。我不禁为茶馆老板的
高明创意竖起了大拇指!没有想到这
位老板不光懂得茶道，而且深谙人心
啊。据说，正因有了这家茶馆，而使

“发呆”成了一件非常时髦的事情。
这样一排“发呆卡座”，不禁让

我想起了黑格尔曾经说过的一句
话：“一个民族需要一群仰望星空的
人，他们不只是注意自己的脚下。”其
实，我们每一个有梦的人都是一位行
者，我们背负着沉重的行囊，在天涯
疾走，我们能做的是，当夜深人静，大
地陷入沉睡的时候，我们不妨走进心
灵深处的那个“发呆卡座”，仰望心灵的
星空，品读那份属于自己的生命美妙。

也许，我们曾经把太多的生命时
光交给了物质，那么，从现在开始，我
们要释放一段时光给心灵了。试想，
在我们的生命中，又有多少人因为太
关注脚步，而丢失了自己的灵魂啊!

摘自《当代文萃》

释放一段时间给心灵

22 岁的吴昕哲说，他希望自己
能看起来尽量老一些，所以他穿衬
衫而不是T恤。

他手下的员工都比他年纪大，
他们在私底下都必须接受一个事实
——给他们发工资的吴总，是一个
压根就没有参加过高考的1987年出
生的男孩。当然，这个男孩对于“吴
总”这个称呼感觉很不好。这种感
觉就如同小时候别人叫他神童一
样，说不出为什么，就是不喜欢。尽
管他现在有足够实力在自己租的高
档办公楼里像模像样地工作，管理
着他的网络科技公司，每月按时还
清车子和房子的按揭。他甚至没想
过，自己的每一步似乎都比别人早
了那么一点点。

吴昕哲“出道”很早。小学二年
级的时候就接触电脑，那时候还属
于“386时代”，他就在电脑上打单机
游戏。吴昕哲记得当时打的一款游
戏名叫《命令与征服》。小学四年级
的时候，他拉起家里的电话线开始
上网，那是他最初接触网站制作，然
后凭着不知道哪来的热情就把这个
事情做起来了。

“我从小就是一个叛逆的人，一
直就没觉得要好好读书。四年级的
时候就喜欢在课堂上与老师唱反
调。”说归说，他的成绩其实一直都
还不错。

初中的时候，吴昕哲在省里拿
了一个网站制作比赛的第三名，这
是他与常规学习生活渐行渐远的开
始。

初二时，一个偶然的机会，盛大
网络找到了他，要与他合作做线上

广告支持，每月给他 1500 元到 2000
元的工资，他成了当时同学中间最
富有的人——“手机、BP 机都有，已
经不用向父母要钱了。”

在父亲的支持下，初二下半年，
他在自己的家乡庆元县开了一家公
司，叫做“庆元自由在线网络科技有
限公司”。公司一直放着，跟他的学
业一样。到初三帮企业做网站的时
候，每接一个活可以赚两万到四万
元。

高中他还是读了，读得非常即
兴，成绩波动也非常大。吴昕哲说，
他跟部分老师关系特别好，好到会
让他出学校高二年级的语文模拟
卷，但是又跟另一部分老师关系不
好，是他们眼中的问题学生。至于
考试，他兴致来了就认真考，不高兴
就交白卷，所以成绩时而是年级前
50名，时而落到后面垫底。

“当时用赚来的两万块钱给自
己买了两样东西，一台一万多的戴
尔笔记本，一台数码相机。每天上
课就带着这台笔记本坐在教室后面
上网。”

高一的时候，吴昕哲还会去上
课。到高二，吴昕哲在外面租了办
公室正式做网络公司，就不怎么去
上课了。那个时候，除了每月盛大
给的 1500 块钱工资，他还能时不时
地赚上一两万块钱。到高三下半年
会考过后，他就“正式”不读书了。

“高考那天没什么特别的印象，
好像在工作或者睡觉，反正不在考
场里。”吴昕哲已经记不清四年前高
考那两天自己在做什么了，这段对
于大多数中国学生都颇为纠结的记

忆，在他那里被轻描淡写地一笔带
过。吴昕哲，依然开他的公司，从不
去理会周围人的目光。直到有一
天，连家人都调侃他为“吴总”。

2004 年年底，吴昕哲在杭州开
了自己的公司——亿网互联科技。
从最初的 4 个员工变成 8 个。到
2005 年，吴昕哲拥有了自己的销售
团队——他始终在做网站与推广。
到2006年，他将公司搬到了一个400
平方米的办公室内，一次性招了五
六十名销售人员和八九名技术人
员，公司人数一下膨胀到七八十人。

但这次扩张把吴昕哲的公司扩
伤了。

“最困难的时候，发完工资就没
钱吃饭了。只能把储蓄罐里的硬币
换两三百块钱出来用用。”这个17岁
的管理者也一度苦闷过，那个时候
他就找来心理学的书读，老爸也支
持一点，就这么撑过去了。

现在，吴昕哲的公司规模和效
益都稳定下来了。今年，在他的同
龄人面临着大学毕业找工作的时
候，他已经做老板五六年了。他说
现在他招人的标准就是不看学历，
只看能力。在公司里，他每天都要
给比他大上好多岁的员工开会布置
任务，他不喜欢员工叫他吴总，他叫
比他大的员工也都是直呼姓名。

吴昕哲说自己对网络市场一直
都没有底，这点他很佩服马云，目标
永远都那么明确。作为 80 后，他从
来没对未来想过太多，他觉得太遥
远的目标都不切实际。他挺实际
的，平时吃吃快餐，不喜欢逛街显
摆，到目前为止只买过两双耐克鞋，
身上的衣服都不是名牌。当然还有
更实际的——当他面对合作者的时
候，除了一张娃娃脸，还有近九年的
工作经历。而现在的他，不过才 22
岁。 摘自《杭州日报》

证明
这天，威尔太太莫名其妙地

把一个乞丐领回家款待了一番。
之后，她问乞丐：“你愿不愿意娶
我？”

乞丐受宠若惊：“我当然愿意！”
威尔太太说：“太好了，那等我丈

夫回来，你就这样说！”
乞丐愣住了：“啊，您有丈夫？”
威尔太太说：“是，他一发脾

气就骂我：‘你这个连乞丐都不要
的女人。’今天我要证明给他看，
他彻底错了！”

三个女人
钟点工欧阳第一次到董事长家，

一个打扮艳丽的女人跑了出来。
欧阳说：“你女儿好美啊！”
董事长两眼一瞪：“她是我夫

人！”
这时，另一个年龄稍大一点的女

子也走了出来。
欧阳小声问：“她是你二奶吗？”
董事长生气地说：“混蛋，她是我

女儿！”
最后，一个年纪看起来很大的女

人向这边走来。
欧阳又问：“董事长，她是你妈妈

吧？”
董事长怒道：“胡说八道！她是

我前妻。今天带女儿来大闹天宫
的！” 摘自《新智慧文摘》

22岁老总：高二时开公司


