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本报记者 王 震 实习生 史思雨
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银行加速布局黄金市场
银 行 为 什 么 热 战 黄 金 投 资 市

场？省会理财专家分析，黄金因为其
抵御通胀的特性和去年来的走强态
势,逐渐受到投资者的青睐，银行也看
准时机相继推出了挂钩黄金的理财
产品。

招商银行理财师袁萧洋告诉记
者，由于银监会此前规定了银行理财
资金不得投资于境内二级市场公开交
易的股票或与其相关的证券投资基
金,限制了普通理财产品挂钩股市,因
此目前商业银行正通过其他渠道来拓
展理财产品的投资范围,以努力提高
产品收益。

记者统计发现,从 7 月底开始,银
行就开始了其密集发行挂钩黄金的理
财产品。以最近的光大银行为例,其
发行的“阳光理财 A+计划 2009 年第
一期产品 1”,产品挂钩标的为伦敦金
银市场协会黄金现货下午定盘价,预

期最高年收益率为7.5%。
而中信银行也在不久前分别推出

了挂钩黄金的产品。中信银行发行的
2009 黄金联系型理财产品 A 款和 B
款,期限 1 年,产品挂钩于伦敦现货黄
金价格,可为投资者保障本金及最低
收益。而荷兰银行发行的“多区间累
计”结构性产品,期限6个月,保证本金,
预期最高年化收益率9%。

据记者采访了解，省会部分商业
银行推出的挂钩黄金的理财产品销售
十分火爆。

挂钩黄金收益颇丰
受黄金市场向好推动，挂钩黄金

的银行理财产品收益率纷纷上升。根
据普益财富网的统计数据，渣打银行
的“贝莱德全球基金-世界黄金基金
USD”和“贝莱德全球基金-世界黄金
基金 EUR”两款产品，截至 8 月 6 日，
收益率分别上涨了 5.56%和 4.24%；花

旗银行的“贝莱德世界黄金基金”周涨
幅也达2.39%。

“目前来看,银行发行的挂钩黄金
的理财产品大多为结构性产品,而且
大多设置了保本条款,因此总体来看
相对稳健。”光大银行理财经理肖方告
诉记者，挂钩黄金价格产品可以有效
抵御通胀风险，在通胀预期有所显现
时期，挂钩黄金产品是投资者构造投
资组合的较好选择。

“值得注意的一点是，挂钩黄金的
银行理财产品一般都设置了封顶的收
益率，在 5%~7%左右，所以并不是黄
金涨多少这款产品就能赚多少的。”工
商银行理财师陆剑桥在接受记者采访
时提到，“结构性产品的收益主要看两
个方面，一个是标的物的市场走向，一
个是产品的设计方式。像现在挂钩黄
金的理财产品，有的是保本有的是部
分保本，一般来说现在银行设置的部
分保本是在90%。”

投资者勿盲目跟风
“黄金仅仅是个投资卖点。”郑

州市一位期货分析师指出,“如果风
险承受能力高,投资者其实可以通过
纸黄金、黄金期货等方式来参与市
场;而如果仅仅是保存购买力,有保
值需求,购买实物黄金也不失为一条
好途径。”

“近期市场上挂钩黄金的产品，主
要分两大类。一类是挂钩金价的具体
走向，比如看涨或者看跌，一旦金价走
势与设计预期相符，就可获得较高收
益；另一类是设置了一定的区间范围，
金价在区间里波动，就可获得不错的
收益，反之一旦价格突破区间，可能收
益较少，或者发生收益为零的情况。”
肖方提醒广大投资者。

也因为这样的原因,专家指出, 尽
管长期趋势向好，但黄金中短期走势仍
具相当大的可变性，投资者在选择具体
品种时应冷静面对，不可盲目跟风。

阳光人寿：
青年创业阳光保险基金项目签约
本报讯（记者 王 震）8月27日，阳光人寿保险股份有

限公司河南分公司开业仪式暨“青年创业阳光保险基金”
项目签约在郑州举行，同时进行了“阳光保险青年志愿者
协会河南服务总队”的挂牌仪式。

“青年创业阳光保险基金”项目的合作方阳光人寿保
险股份有限公司，是由阳光保险控股股份有限公司发起，
于2007年12月17日成立的全国性专业寿险公司，注册资
本金6.6亿元人民币。阳光人寿保险股份有限公司河南分
公司2009年4月23日经中国保监会批准筹建，6月30日通
过河南保监局的开业验收，是阳光人寿开设的第 17 家省
级分公司。

据了解，“青年创业阳光保险基金”项目是一个长期、
持续的公益项目，主要包括三项内容：一是设立“青年创
业，共享阳光”基金，定期为创业青年提供职业培训；二是
推行“担保+保险”的经营模式，阳光人寿河南分公司将配
合共青团河南省委扶持青年创业贷款的担保公司，提供相
应的借贷保险服务；三是发挥阳光保险集团产、寿险联动
的优势，启动“青年创业保险”子项目，为创业青年提供一
揽子的保险服务计划。

中国平安：
企业社会责任报告名列A股企业榜首

本报讯（记者 张世豪）近日，由上海证券交易所和中
证指数有限公司联合编制的上证社会责任指数正式对外
发布，作为该指数 100 只样本股之一，中国平安（SH
601318）首度披露的 2008企业社会责任报告，获得独立第
三方的高度评价，并以 72.09 分的最高得分名列 A 股企业
榜首。

该指数以上证公司治理板块中披露社会责任报告的
A股公司股票为样本空间，并根据每股社会贡献值进行排
名，选取排名最高的前 100 名为责任指数的样本股，其中
包括中国平安、中国石油、交通银行、招商银行、中国联通
等大盘股。统计显示,2008年度上证社会责任指数平均每
股社会贡献值2.42元,远高于沪市平均水平。

本报讯 8月 23日，河南省摄影家协会农信摄影分会、
中国金融摄影家协会河南省农信分会成立大会在洛阳市
新安县举行。省农信联社党委书记、理事长杨玲出席会议
并发表讲话，中国金融家协会河南省分会主席程康宁、河
南省摄影家协会副主席高均海出席会议并分别致辞。首
届会员代表70余人参加会议。

（吴 鹏 陈有军）

失败的勇者
本报记者 马晓鹏

“我们公司破产了，老板跑路了。”电话中的人声音哽
咽。

跑路就是失踪，一般话就是躲藏。随着最近证券市场
的大幅度波动，一些私募基金过山车般的在股市中的天堂
和地狱徘徊，个中滋味，如同炼狱。

破产的公司是深圳一家著名的资本控制公司，老板以
前是知名的股评家，后来转入私募基金行业。在前几年股
市惊天的行情中发了大财，俨然是“股神”一样的神态出现
在各种场合。从去年开始看错了方向，屡次预测底部都出
现错误，利润灰飞烟灭，也一转“华尔街跑堂”的那种倨傲
的神采，逐渐的深居简出，最后就很难联系上了。在上个
月，甚至去了趟川藏，寻求庇护和超脱。

众多“股神”走下神坛，很大的程度上不仅是宿命，而
且是必然。

北宋著名诗人、书法家黄庭坚曾在一支茶碾上写过
《茶磨铭》。10年以前，也是这个时节，呼啸资本江湖的股
市大鳄吕梁送给我一本书《皇极经世》，在书中的扉页上写
道：

楚云散尽，燕山雪飞。
江湖归梦，从此祛机。
在他从资本江湖失踪的前夜，依然随身带上了写了这

诗句的书去飘荡。我们几个人那一夜边喝酒边说笑，席间
吕梁突然哽咽起来说道：“不管是在山野中，还是在车船
上，都能感觉到人生都是客居，江湖难以归梦。”大意如此。

资本江湖，成王败寇，从云端到沟壑，转瞬之间。
那天酒局散后，我看着他脚步踉跄地消失在北京城无

边的夜幕之中，突然间升起了一种不祥的预感。
再后来他仿佛从人间蒸发，杳无音讯，踪迹全无。
多年来，我一直在漫游，从南疆的大漠，到琼州的天涯

海角，从北国的太阳岛到中原的汴梁古城，在寻找，更是在
逃避。我对于股市和期货市场曾经异常的投入，后来见到
了众多的吕梁们仿佛夜空中的烟花，先是璀璨，继而泯灭，
就想跳出这个曾经迷恋的迷局。

他们都曾经深深地影响了我，分析他们看似不好的结
局，现在来说，更大的程度上不是惋惜，而是他们必定要成
为这个市场成长的“代价”。

在中国股市将近 20 年的征程中，他们既是应该被批
判的人，更是在资本市场体制走向健全和完善的道路上顽
皮的“孩子”。毕竟相比西方社会百年以上的资本市场，现
在的任何现象都是懵懂期的行为，野蛮成长总要有人承担
代价。

失败者，往往是勇者。
建议投资者看看《激荡三十年》这本书，其间充斥哀

叹。

白云边品鉴联谊酒会召开
本报讯（记者 赵 佳）8 月 22 日，由湖北白云边

股份有限公司郑州办事处、河南九象酒业有限公司
联合主办的白云边品鉴联谊酒会在郑州市天地粤
海酒店召开，来自媒体、商界以及郑州市白酒协会
的300多位嘉宾，同时也作为白云边品鉴俱乐部（郑
州）的首批会员，共聚一堂，以酒会友。办事处经理
邓永松、九象酒业总经理邹良、郑州市白酒协会秘
书长薛忠喜、忠诚顾客代表郑庆亭先生、九象酒业
董事长郑效勇依次上台讲话致辞。

三香和谐盒装酒盛装上市
本报讯 8 月 22 日至 24 日，河南林河酒业

公司三香和谐盒装酒新品上市发布会在郑州
林河大酒店隆重举行。来自河南、山东、河北、
江苏、安徽、湖南等地的600多名经销商欢聚一
堂，共同见证了 三香和谐盒装酒的盛装上市。

（王见宾/文 周文和/图）

走进宋河 探秘盛世国尊宋河粮液系列报道

剑出精工 宋河之魅
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紫荆山百货
实施内部竞聘机制

为进一步完善紫百的人力资源管理机制，
挖掘和激活企业内部管理人员的潜力和活力，
加快公司与大商集团的组织架构、管理机制和
人才的接轨步伐，近日，紫百分别举行了业种
经理、楼层主管竞聘会。

在竞聘演讲会上，各位竞聘人员发表了热
情洋溢的竞聘演说，充分展示各自的优势与实
力，表达各自的目标与计划。两场竞聘会都在
紧张而激烈的氛围中进行，均历时6个多小时
结束。紫百总经理巩玉梅表示，此次竞聘是经
营管理工作、人力资源建设的又一次大胆的创
新。据悉，在业种经理和楼层主管竞聘之后，
紫百其他重要岗位的竞聘工作也将陆续展
开。

朱青松

1989 年，在我国的第五届评酒会上，宋河粮液
成功跻身中国十七大名酒。但宋河的目标远远不
止于此，据了解，宋河酒业自2002年成功改制以来，
便以中原文化为着眼点，一直在酝酿着中原白酒中
的珍品佳作。通过整合五大行业专家的智慧，潜心
六年，将勾兑、品酒、文化、宣传、设计等先进理念完
美融合，最终成就了盛世系列宋河粮液的独特气
质。

宋河粮液盛世系列沿用传统老五甑工艺，在研
究生产过程中，以窖藏 30年的原酒作为酒基，内在
质量可谓优中选优。在酿造过程中，宋河酒业采取
人工制曲，量质摘酒，分级入库，陶罐及橡木桶年份
窖藏等方法，保证了酒体的整体风味与品质的超然
卓越。发酵时，全部采取老窖泥池发酵，这些古窖
池窖泥中微生物种群极为丰富，经其发酵窖藏的酒
品香气四溢。

2009年3月16日，盛世系列宋河粮液省内招商
品鉴会耀世开幕，酝酿了 6 年之久的盛世国尊、国
典、国风终于惊艳亮相。品鉴会上，品酒专家给予
它这样的评价：“酒体醇香扑鼻，入口平和清冽，回
味甘怡绵长”。据悉，上市不久的盛世系列宋河粮
液即使在淡季也受到了各地经销商和目标消费者
的热捧，创造了一系列的销售传奇。 万绪波

银行理财产品
挂钩黄金走俏市场

黄金市场的持续走强带动了

黄金投资产品的蓬勃发展，近期

越来越多的银行理财产品挂钩黄

金，银行加速布局黄金市场。而

且，据记者采访了解，此类产品在

银行理财产品市场中独占鳌头，

抗跌保值成为此类投资品的最好

卖点。

金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯金融资讯

郑州百货大楼
红歌比赛凝聚国企向心力
本报讯（记者 侯爱敏）8月 26日早上 8时，郑州百货

大楼门前的广场上聚满人群，“郑百党委迎国庆 60 周年
红歌演唱比赛”在这里激情上演。饱含激情的歌声唱出
郑百人的精气神，也吸引过路行人纷纷驻足观看。

郑州百货大楼120多名党员，共分成8个队参与此次
比赛。“我们走在大路上”、“中国，中国，鲜红的太阳永不
落”……这些传唱几十年的红歌从郑百参赛队员们的口
中唱出，听来依然让人激情澎湃。郑百负责人介绍，郑百
此次借国庆 60 周年举行红歌比赛，既是向国庆献礼，也
是一次党员教育活动，让党员在活动中深刻感受作为一
名党员的荣誉和责任，同时强化企业凝聚力。

据悉，在金融危机带来的挑战面前，郑百的业绩不仅
没有下降，反而逆势增长。前7个月，郑百几乎每个月都
实现了同比两位数的增长，8月份截至23日，销售已比去
年同期增长20%多。

纵贯豫酒六千里（六）

大概20年前，我在周口交通路针织市场上
认识了一个壮汉，毛发曲卷，面红似牛肉，该汉
长期饮酒，见人搭讪先谈酒经，一个习惯性动
作是竖起拇指，倾斜指向自己肩膀说，老婆在
酒厂，吃饭我兑酒。

这个动作刻在我脑海中。好像家人在酒
厂，就可以直出直入把酒厂当自己家院落，那
一个拇指，指的是老婆？是仓库？还是管理上
的漏洞！后来四五酒厂陷入低谷，进入改制阶
段，一方面是时势所迫，另一方面，我终是想起
那个指头，这种管理上的弊端是不是企业走向
低谷的导火索呢？

四五终于改制，由香港祥龙集团出资接
手，这家公司上来之后，就做了几件事件颇值
一书，一是公司迁址郑州，二是在新加坡成功
上市，三是签约周华健做形象代言人，四是冠
名四五老窖足球队。加上平时长流水不断线
的一些品鉴会和义善之举，这个原来知名度有
限的品牌，迅速驶入了快车道。

与这种速度与路径相比，早已在豫酒排行
榜名列前茅的宋河酒业，走出的是另一条路
子。

我们到宋河酒业公司时，此地刚刚由原来
的枣集镇更名为宋河镇不久，以宋河酒业为主
产业所带动的关联行业在一街两行不断进入
视线，外观上，这个平原地带的集镇和其他地
方区别不大，不同之处在于千万顷肥沃良田的
果实，在这里精心加工成了一款中国名酒。

宋河有历史，最炫目的是道家的老子。孔
子两次拜会此地，问礼于老子，成为儒道相厚
的千古绝唱，兴之所至时，老子以家乡美酒款
待孔子，酩酊大醉的孔子也在这里留下了“惟
酒无量，不及乱”，这款酒也是今天宋河酒业奉
拜的酒宗。到了今天，宋河酒人又演绎了这种
传说，将最具魅力的酒品个性称做“中国性
格”！

王见宾

在全球经济危机的背景下，国
内网上购物市场无论从参与网民
的数量还是交易金额上都取得了
高速的增长。据中国互联网络信
息中心(CNNIC)近日发布的数据
显示，国内网络购物用户规模已由
年初的 7400 万扩大到 8788 万；艾
瑞咨询发布的数据显示 2009年第
1 季度中国网络购物交易额规模
达467亿元，同比2008年第一季度
仍保持了96.7%的高增长。

然而，在电子商务市场活跃的
同时，作为日益成为百姓日常消费
工具的信用卡却遭遇尴尬。根据
国内部分主流第三方支付平台网
站的说明，部分银行信用卡不支持
第三方支付平台交易，而且在支持
第三方支付平台的银行信用卡中，
大多设置了较低的限额。国内部
分银行甚至采取了暂停与支付平
台合作的措施。

是什么让信用卡在线下畅刷

无阻，到了线上的第三方支付平
台，却受到了“冷落”呢？

信用卡客户作为网上购物的
主要客户群体，既是银行也是各家
支付平台所要争夺的客户群体。
根据光大银行透露的数据，在
2009 年该行个人客户网上支付交
易中，信用卡的交易金额占全部交
易金额高达70%。长期以来，由于
虚拟交易的复杂性，基于第三方支
付平台的信用卡套现行为受到银
行的高度关注，尤其是当银行从支
付平台获取的手续费不足以弥补
套现的资金损失的时候，银行将面
临巨大的市场空间和现实利益受
损的矛盾。

面对这样一个让银行左右为
难的问题，部分银行已与第三方支
付平台达成了新的合作意向。

光大银行近日宣布，该行已
于近日推出面向第三方支付平台
的信用卡大额支付网关。这一措

施不同于银行调低信用卡支付限
额的通常做法，而是向第三方支
付平台开放较高的信用卡支付限
额。在合作模式上，光大银行信
用卡大额支付网关仅支持经支付
平台认证的诚信商户，并且需要
由第三方支付平台向光大银行支
付手续费。

在风险防范上，目前光大信用
卡大额支付网关服务面向航空客
票、数码家电、图书音像、服饰、鞋
帽箱包、母婴用品、居家床品等商
品品类，对于游戏点卡、虚拟货币、
现金充值等虚拟商品交易，则被严
格禁止。在商户的准入上，光大信
用卡大额支付网关也被限定在
B2C 商户及具备一定信誉的 C2C
商户，从商户层面控制发生信用卡
套现行为的几率。在赢利模式上，
银行可以从支付平台获得较于普
通支付手段较高的手续费，对于持
卡人则是免费的。

光大银行开通信用卡大额支付第三方支付平台
本报记者 张 慧 通讯员 刘 欣


