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走进宋河 探秘盛世国尊宋河粮液系列报道
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酒本身就是一种文化载体，文化赋予酒品牌价值，一个
酒品牌的价值远远不止于它的物质层面，而更在于它所蕴
含的文化内涵，独有的中原文化底蕴和老子的哲学精髓，赋
予了盛世系列宋河粮液醇和悠远的一脉真香，盛世崛起的
泱泱中华，赋予了盛世系列宋河粮液勇敢、坚韧、包容、广博
的中国性格。

宋河粮液盛世系列，所展现的是一种王者之度，一种中
国性格。酒性即人性，试图将中国历代圣人思想翻个遍的
宋河酒业，在悟道中国人性之后，将中国人性融入宋河的酒
性。

中国性格的本质是“天人合一”，“天人合一”思想是中
华民族五千年来的思想核心与精神实质，是中国传统文化
的主流，也是儒家文化和道家文化交相辉映的交点，所有中
国人的性格特征均是由此演绎承传而来。作为老子文化发
源地的宋河一直秉承的是道家文化，主张道法自然，因此，
宋河是最有资格使用中国性格一说的。

宋河粮液千年佳酿与造型大师精湛技艺，共同演绎了
极致辉煌与雍容大气，彰显王者尊贵气势，缔造一段华夏壮
史。宋河深信，这是一个以性格魅力征服世界的时代。中
国性格成就了 5000年中华文明，也必将使中国成为世界瞩
目的中心。 绪 波

诺基亚3G生活真人秀活动登陆郑州
本报讯（记者 赵 羲）8月30日，诺基亚“轻松3G”大型3G生

活真人秀活动在郑州百盛商场正式登陆。
从上午 10点至晚上 8点，通过一个封闭的透明空间和前置

的宽大显示屏，消费者可以清楚地看到一位都市精英使用诺基
亚3G手机——诺基亚N86 8MP度过一整天的“轻松生活、轻松
工作、轻松娱乐”。

活动现场，诺基亚中国北方区总经理黄国强表示：“我们举
办这样的活动，希望通过消费者对诺基亚3G终端和移动服务及
应用的直接体验，更深切地感受到3G给他们生活方式所带来的
改变。”中国联通河南省分公司总经理王祖益表示：“中国联通希
望与诺基亚一起，为消费者提供更加轻松快捷的互联网体验。”

德克士召开2030战略发布会
本报讯 8月 28日，德克士召开了 2030战略发布会。顶

新集团董事长魏应行、德克士公司总经理王雅铃携德克士
高管团队出席了本次活动。

6 月 26 日，德克士第 1000 家店在山东省泰安市东岳大
街盛大开业，此举标志着德克士正式跻身快餐业千店俱乐
部的行列。 德克士是唯一一家跻身千店俱乐部的中国本土
餐饮企业。作为顶新国际集团餐饮事业群旗下的一个快餐
连锁业态，在提供放心、美味食品的同时，德克士让消费者
多了一份选择，更深受消费者和业内人士好评。

德克士河南地区主管陈瑾珑告诉记者，今年下半年康
师傅私房牛肉面曼哈顿店和国贸店将相继开业。 （佳 佳）

“投资北京论坛”引发“投资茅台论题”
本报讯 近日，以信心北京、创新北京、投资北京为主题

的“2009投资北京论坛”在京举行。在论坛举行的项目签约
仪式上，共有20个项目签约。在庆功宴上，纷纷以酒祝福、
举杯分享的与会来宾意犹未尽，从这次论坛的特别赞助商
——“开国盛世茅台酒”，谈到眼下涌动的投资茅台热潮。

投资专家们从贵州茅台酒股份有限公司袁仁国董事长
“投资茅台就是投资未来”的名言说起，认为其言甚是。早
从2007年，河北省成立民间“国酒茅台品鉴收藏协会”时起，
民间收藏投资茅台酒就渐成风气。目前，高端茅台纪念酒
只要进入市场，85%的酒的归宿，不会像今天这样摆到庆功
宴桌上，而是放进家中收藏柜，作为家庭的一项长期保值增
值投资。

而从茅台过去发行的几款纪念酒的市场表现来看，限
量发行的茅台纪念酒就像股市中的“原始股”，往往达到了
类似“打新股”的丰厚收益。与会专家都表示，茅台已不只
是大众的“消费品”，它已经开始成为社会的“投资品”。

（赵 佳）

五星电器文化路卖场三周年庆将开幕
9 月 12 日，位于文化路与北环路交会处的五星电器文

化路卖场将迎来三周年的店庆，届时五星将联合各大中外
厂家掀起北环商圈最大一波让利热潮。五星电器文化路卖
场作为郑州北区第一家家电卖场，见证了北环家乐福商圈
从单纯商业街到现代化区域性商贸商务中心的转变，也见
证了五星电器的成长。

五星电器河南分部负责人介绍，三年来，五星文化路卖
场的服务也在不断升级。家电顾问、贴心保、2小时准备配
送、包装代保管等措施给消费者带来了便捷。

下周末，五星电器文化路卖场三周年庆典即将强力启
动。此次参与三周年庆的家电以空调、彩电、厨具、冰洗、数
码、小家电等畅销品类为主，整体让利幅度达到40%。海尔、
三星、松下、LG、美的、樱花、西门子、老板、格力、索尼、夏普、
飞利浦等全球百大厂家已经与五星电器完成了三周年店庆
资源的对接，在原有大盘协议的基础上，追加促销资源及额
度，届时优惠的价格必将再次引爆北环商圈。 万绪波

美的空调2010年变频新品登场
在经历了红火的 2009变频元年之后，中国变频空调该

往何处去，业内一直希望变频空调的领军品牌美的给出方
向。近日，美的空调2010年度变频新品发布会高调举行，美
的再次“增兵”变频“银河”舰队，隆重推出四大系列新品。

与以往所有空调产品不同的是，在2010年新品推介中，
美的变频空调大胆创新、勇于实践。2010年“银河”舰队扩
充的四大“兵种”，全线“作战”高、中、普及三大“战场”，可谓
是个性明显，但又定位精准。

以美的“银河 I180”全直流变频空调为例，在产品外观
和设计理念上实现了前所未有的突破。同时该产品是国内
唯一一款具备全自动除尘技术的变频空调，堪称科技和时
尚的完美结合。 楚天堑

白云边助学捐赠十名学子
本报讯（记者 佳 佳）经过连日来对寒门学子的寻访和考

察，9月2日，白云边酒业将2万元现金送到十名学子的手中。
捐赠现场设在河南省实验中学，当天的捐赠仪式上，湖北

白云边销售有限公司郑州办事处总经理邓永松说：“作为河南
省重点中学，实验中学每年都为高校输送一批又一批的优秀
人才，今天，我们本着感恩、回馈社会的社会角色理念，在此举
办资助学生仪式并对十名学生进行资助。希望你们以乐观向
上的精神风貌和敢于克服困难，为社会贡献自己的青春、智慧
和力量。”

学子们纷纷表示，对资助自己的白云边酒业公司的叔叔
阿姨们表示真挚的谢意，并保证一定认真完成学业，报效祖
国。
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邓永松依次为学子发放助学捐款
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大商集团郑州地区集团
加强国企党建工作
近日，大商集团郑州地区集团解放

思想，科学创新，创造性地加强党建工
作，取得了卓越成效。

大商集团郑州地区集团党委下辖 6
家店，党员 600 多名。从 2006 年大商进
驻金博大到 2009 年元月成立郑州地区
集团，随着大商集团市场发展步伐的逐
步加快，所属店铺的企业体制和机制发
生了深刻的变化，形成了以国营（总部）
为主体，民营、兼并、租赁等多种形势和
多种经济成分并存的格局。企业党员、
企业党建工作出现了复杂的新现象。针
对大商郑州地区集团企业党员的现实实
际和加强改善企业党员工作的现实要
求，该企业党委与时俱进地解放思想，科
学创新，创造性地加强了党建工作，表
现在：

突破传统思维，以开放的视野谋划
企业党建。面对企业体制和机制创新的
现实情况，企业党建工作要从传统思维
模式和狭隘方式中走出来，多视角、全方
位看待和研究企业党建工作，探索新形
势、新任务条件下的企业党建新途径。

创新工作手段，以务实的作风推动
企业党建。没有创新的工作手段，就不
可能开创企业党建新的局面。针对各企
业情况的差异开展企业党建工作，立足
以党员为本，从党员创业、个人权益、住
房、子女上学、生老病死等事情上，真正
关心帮助企业党员同志，为他们办实事、
做真功，让这部分企业党员感到无论在
何种情况下，党组织永远和他们在一起，
体会到党的温暖，激发他们支持企业党
建的热情。

克服短期行为，以规范的制度保障
企业党建。企业党建工作注重综合效应
和长远效应，防止只顾眼前，忽视未来的
短期行为。注重企业党建的可持续发
展，做到不做应景文章，不练“花拳绣
腿”，多做一些对提高企业党员素质管用
的事；多做一些对推动企业长远发展；多
做一些能够成为企业党组织创造力、凝
聚力、战斗力新增长点的事。 赵 佳

昨天，新玛特总店继续为教师节的
到来提前举办闭店专场，本次是专门为
全市教职工安排的一场公益营销，郑州
市的教师不仅可以凭证件享受购物优
惠，更可以享受免费餐饮、免费电影的
节日盛宴。

VIP的价值在于
吃、喝、享受一切随便

女人们一边悠然地吃着叉子上的
哈密瓜，一边顺手提了件新衣服，在身
上比划着，然后去收款台。瓜啃完了，
再冲到冷餐台前拿块月饼……

别家商场对边吃边购物的顾客，往
往很忌讳，大商新玛特总店 1~7 层，不
仅层层如此，还尤其鼓励，不限量免费
供应，只要你有兴趣，吃到当晚零时闭
店都没问题，这是该百货店创造出的郑
州商界第一个另类奇观。

第二个另类奇观，是别家商场搞活
动都是选择周末，凑人多的时候。即便
是店庆，如果时间不是在周末，也要拉
长活动档期。新玛特总店就很牛，说在
周五，雷打不动。您还别不乐意，只有

昨日一天时间。这让诸如李小姐一样
的上班族，吃尽了苦头。中午 12 点一
下班，李小姐与同事们分乘 4 辆出租
车，由西区向新玛特狂赶。

折扣是令人发狂的，积分的倍数是
会令人幸福晕倒的，午餐、电影、美发统
统都是免费……“太诱惑了，可 14：00
必须要打卡上班啊！”李小姐不停地呼
唤着同伴，速战速决。

新款秋装8折
惹得白领翘班冒险
9月初，正值秋装大范围上市的时

节。依照常规的商家活动促销档期，这
个时间对于新品上市，是不应该有任何
折扣的。其实，新玛特总店的新品折扣
也不多，但牛就牛在了超级积分上。

当天的 VIP 专场活动之中，耐克、
阿迪达斯、百丽、天美意这样的流行品
牌或运动品牌，积分率竟是50倍；就连
顶级的 CHLOE、浪琴、BRAX 品牌，也
参加了20倍积分活动。依照新玛特总
店专场活动的积分兑换现金券促销政
策，10000 积分兑换 100 元现金券。李
小姐当日中午买了 2400元的秋装与鞋
子，共折算出十万积分，兑换了整整一
千元的购物券。换言之，李小姐在这个
秋天不仅抢先穿上了时尚的新装，而且
还是6折买的，怎能不让身边人羡煞。

而平日里整年价格雷打不动的名
表、珠宝金饰、奢侈品牌服装，这个时候
淘金其实才是最大的热门。一块浪琴
表，少说也在9000元以上，20倍积分兑
现礼券，等于打了个八折。这个折扣，
岂不是能让整个城市疯狂。 赵 佳

新玛特总店有VIP免费大餐
一群装束相当职业的靓妹，

每人手里拎着四五个购物袋，踏
着高跟鞋，沿农业路向西狂奔了一公里
也没能拦到出租车……李小姐与同事

们昨日下午遭遇的尴尬，原因其实很简单，
这群疯狂的白领，是特意凑工作午休时间，
赶场到新玛特总店 VIP 会员闭店活动扫
货。

“没有全勤奖也很值。”没能赶上正点
打卡，李小姐却依旧很欣慰，这趟购物
一次就省了上千元，除了正常折扣之

外，还有 20~50 倍的积分兑换
现金券。这样的机会，一年

可只有一次。
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