
责编 张延昭 编辑 周 娟 校对 管 莉

电话 67655210 E－mail:zzrb5271＠vip.163.com

ZHENGZHOU DAILY

中原车市10 2009年9月15日 星期二

本报记者 李莉

车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动车市活动

河南涌盛 多项活动迎双节
记者近日获悉，为迎接双节，长安马自达河南涌

盛店即日起至9月30日推出以下多种活动关爱新老车
主，活动包括免费检测底盘系统，四轮定位五折优惠，
精品装饰七五折优惠等。另外单次消费 1000元以上
即送 100元工时代金券（保险事故除外）。此外，参加
新车用户知识讲座还能赢原厂精美车模，到店客户消
费50元以上(保险事故除外)，可参加厂家抽奖活动，消
费 100元以上(保险事故除外)，可参加公司抽奖活动，
有机会赢取爱车漆面免费保养。 魏瑞娟

河南丰之元 迎中秋 采香梨
在中秋佳节即将来临之际，河南丰之元奥迪4S店

为感谢广大用户长期的支持与厚爱，于 9月 13日在商
丘市宁陵县的万亩梨园举办了“迎中秋 采香梨 感受
农家乐”活动。活动中，客户在万亩梨园中亲自采摘
香梨，感受到了收获的喜悦。“大梨王”、“吃梨王”的趣
味游戏更是将大家出游的兴致推向高潮。大家在品
尝过美味的农家乐饭菜后还目睹了“梨树王”的风采。

河南丰之元自开业以来始终坚持“一切以客户满
意为第一”，并将这一理念传递到每一位员工及体现
到每一个服务环节。公司不仅凭借着专业的维修技
术、原厂备件，为客户提供服务的保障，更是提供了体
贴入微的亲情服务。每逢佳节时，丰之元都会举办类
似的联谊加深与大家联系的同时，更为用户提供了相
互交流的平台，使客户真正感受到丰之元奥迪4S店不
仅仅是一个维修服务的保障，更是值得他们信赖的朋
友。 张静

上海汽车“周末风尚秀”落幕
9月 12日，上海汽车携荣威和名爵双品牌掀起的

极具个性化“周末风尚秀”在郑州落幕。活动期间，荣
威550、750，MG 3SW、MG 7、MG TF分别进行了动感
十足的特技表演，更有不少市民先后参与个性化的特
技试乘活动，通过“单车八字漂移”、“双车追逐漂移超
越”、“双车反向 180度调头”、“双车绕圈漂移”、“双车
对开180度甩尾”、“双车倒开180甩尾”等特技演示，体
验到了各款车型的性能与操控。

活动现场，不同于其他汽车厂商试驾观赏活动单
调的大看台，名为“周末风尚秀”的主题展台以时尚、酷
炫的黑白设计吸引了众人眼球。而围绕主题展台展开
的车辆展示区、嘉宾帐篷休息区、吧台、MG荣誉角等
一系列布置让所有到场观众感觉到，这不只是一场观
赏秀，而是自己身边的一次“风尚大典”。

这次“周末风尚秀”的最大亮点是突破了传统的
试驾模式，将个性化互动体验融入整个试驾活动，观
众在观看这些精彩表演秀的同时，更能直接参与其
中。现场观众和嘉宾被邀请试乘专业特技选手驾驶
的MG TF和荣威550、750、MG 7。难怪一位试乘观众
完成全过程后，依然流连，坦言“虽然貌似很惊险，但
是整个过程舒服极了”。 王冬艳

河南双盛 购狮跑送“三重保险”
即日起至9月30日，东风悦达起亚河南双盛4S店举

行“三重保障 尽享安全”购狮跑送保险活动，消费者购买
任一款狮跑，均送第三者责任险（20万元保额）和交强
险。此外，在该店购车还可享受人保远程定损服务。

今年长达 8天的国庆假期，一款满足自驾出游的
都市 SUV将是最佳的购车选择。起亚狮跑凭借引领
潮流的外观设计、动力操控绝佳的性能以及优异的经
济性、舒适性赢得了广大消费者的青睐。据悉，河南
双盛目前是河南唯一与人保财险合作的悦达起亚“远
程定损中心”，车主只要把需定损的事故车开到双盛
4S店，通过电脑终端的控制程序远程“遥控”，便可直
接对事故车辆受损情况进行确认，并开出定损单。而
且，车主还可将理赔手续交给双盛统一办理，免去奔
波之苦。 戴杰

高性价比 汉兰达价格至新低
汉兰达为什么能在短时间内吸引到那么多订

单？业内人士分析，远低于消费者预期的价格是一大
杀手锏。24.88万元的起步价已跨入传统城市型 SUV
的价格区间。而此前，进口汉兰达的价格在42万元以
上。在价格拉低的同时，汉兰达的性能配置并没有
降低。

记者在广汽丰田富达航海路店了解到，国产汉兰
达在 3.5L 车型上继续沿用输出动力高达 201 千瓦的
3.5升V6发动机，并配备阶梯式五速手自一体式自动
变速箱，在获得平稳顺畅的加速性的同时，还具有良好
的燃油经济性。2.7L排量车型则搭载了丰田最新一代
四缸发动机，在新设计的六速自动变速箱的和谐匹配
下，不仅达成了低速到高速的低油耗，而且还实现了高
加速性能。此外，汉兰达全车系配备ABS、EBD、车身
稳定系统、7安全气囊等装备。3.5L车型在配备了上坡
辅助系统的同时，还配备了下坡辅助系统，大大提高了
该车的越野性能。顶配车型上还配备了挡风玻璃除冰
功能，这是该级别车型中很少见到的。 魏瑞娟

威麟V5郑州首发

9月 8日，全新高端全能商务品牌Rely威麟在
郑州宣布正式运营，同时，专为新一代商务人士打
造并搭载先进柴油动力的MPV威麟V5全系全国上
市，售价10.98万~14.98万元。

据悉，威麟V5是基于奇瑞东方之子Cross的一
款产品。这款车型之所以从奇瑞品牌变身到威麟
品牌，主要是奇瑞对未来发展的战略考虑。“威麟品
牌是奇瑞打造的全新高端全能商务品牌，旗下产品
不仅有MPV、SUV，还有轻卡，所以之前奇瑞品牌的
东方之子Cross车型也划归为威麟品牌来运营。”奇
瑞汽车股份有限公司副总经理、麒麟汽车销售有限
公司总经理杨波在上市仪式上说。

不过，威麟V5并不是东方之子Cross简单的重
复。威麟V5包含了多种产品系列，其中包括1.8MT、
2.0MT、2.0AT以及1.9D共计7款车型。此次推出的
车型搭载1.9L高压共轨柴油机，是由威麟与世界著名
汽车零配件供应商博世共同研发的1.9TDDI高压共
轨柴油发动机，相比较于同级别同排量的汽油车，威
麟V51.9TDDI柴油车能节约30%的油耗，减少25%的
二氧化碳排放，动力却能提高约50%。为表示对威麟
V5全国上市的重视，博世汽车柴油系统股份有限公
司副董事长兼总经理马儒韬出席现场，引起众多媒体
备加关注。

据了解，除威麟V5全系上市外，在本次活动中
亮相的威麟品牌旗下第一款SUV威麟X5及大型中
高级商务车威麟H5还将于今年年底上市，高级商
务 MPV 威麟 V8 也将紧随其后。而在渠道建设方
面，威麟计划在全国建立100家经销网络，河南大河
车城已经经过验收并投入使用。

至此，威麟品牌打造高端全能商务的产品布局
全面浮出水面。伴随着威麟V5和V8，X5和H5的
齐整亮相，一个致力于打造高端全能商务整体解决
方案的产品阵列也浮出水面。威麟中原列阵，显然
是有备而来。 张延昭

绵阳金杯两款新车亮相中原
9月 12日，华晨南方基地绵阳金杯汽车自主打

造的全新力作金杯霸道009、金杯西部大力神两款新
车在郑州中原汽车交易中心上市，经过产品战略调
整之后，绵阳金杯汽车再度强势出击河南车市。绵
阳金杯汽车总经理王运先在发布会上介绍，金杯霸
道009及西部大力神将成为华晨汽车南方基地2009
年销量增长的主要砝码，是今年品牌战略的重点。

华晨汽车是我国汽车工业“自主创新、自有技术、
自主品牌”的主力军，除拥有华晨宝马合资品牌外，高
起点打造了中华和金杯两大自主品牌。在四川、辽宁
两省政府的大力支持下，华晨汽车南方基地落户绵
阳。目前，投资10亿元人民币的一期工程已全面竣
工投产，焊装、涂装、总装工艺完备，居国内领先水平，
产能达 9万辆；二期建成后，将形成 21万辆整车产
能。西部大力神是华晨皮卡家族新丁，它的上市提升
了华晨汽车南方基地产品体系的竞争力。未来两年
内，绵阳金杯还将有6款新车陆续投放市场，车型覆
盖SUV、MPV、微面、微轿、微卡、轻卡等。 张延昭

记者：今年以来，自主品牌汽车纷纷进
军中高端市场，此次吉利推出的帝豪品牌
也面向中高端市场，自主品牌为何会不约
而同地推出中高端品牌？这对整个中国汽
车市场意味着什么？

刘金良：自主品牌纷纷推出高端品牌
或是高端车，是中国汽车十几年来发展的
结果，也是自主品牌实力的见证。分析目
前车市不难看出，自主品牌基本上还在靠
低价参与竞争，但大家都已经认识到低端、
低价竞争走到最后就是死路一条，所以要
谋新思变，突破自主品牌的低端瓶颈。

吉利汽车经过十年的发展，在人才、技
术、营销、资金等方面都有了质的变化，特
别是 2007年实施战略转型后，用“新三样”
切换了“老三样”，就是希望通过产品转型
实现品牌转型，从而提升自身品牌价值。
对未来发展，吉利也进行了全新规划，推出
新的三大子品牌，此次推出的帝豪品牌是
吉利中高端品牌，是吉利未来的主导产品
品牌。在这个品牌下，一辆辆高技术、高品
质的新车型将陆续推出。

记者：吉利三个全新品牌之间有什么
区别？吉利在三个品牌的塑造上面有怎么
的规划？

刘金良：吉利提出 2015年在国内市场
要产销60万~70万辆，按照这个要求，公司
规划未来将开发五个技术平台，15个产品
平台，研发 40 多款车。这些车型，从设计
造型、技术及配置方面分别向三个方向发

展，全球鹰品牌以“个性、时尚、年轻”为特
征，帝豪品牌以“稳健、力量、豪华”为特征，
上海英伦品牌则以“经典、英伦、贵族”为特
征。吉利推出的这三个子品牌没有高端、
低端之分，每一个子品牌都将有自己的小
型车、中级车、高级车。

记者：目前，国内中级车市场上中级车
竞争非常激烈，帝豪EC718的竞争优势体
现在哪些方面？

刘金良：吉利帝豪EC718这款车的优
势是完全按照欧洲的法规设计、生产、制
造，满足全世界范围内最高等级的技术标
准和最严格的法规要求，充分考虑了行人
保护、各向碰撞、材料回收等问题，满足各
项安全标准、排放标准、绿色认证标准，是
吉利自主研发的第一款“全球车”。作为吉
利的首款B级车，吉利的技术、品质、营销
服务都体现在EC718上，我们将会从性价
比、技术品质、售后服务等各方面在市场上
获得竞争优势。

记者：帝豪 EC718 目前推出了三款
1.8L都是手动挡，其自动挡及两厢车什么
时候上市？

刘金良：目前上市的是帝豪EC718 手
动挡 1.8L舒适版、豪华版、旗舰版三款，标
准型晚些时候将上市。这款车的自动变速
箱还要经过澳大利亚的DSI自动变速箱公
司进行完善和提升，预计在明年 10月以前
上市。两厢车EC718-RV7在帝豪品牌发
布当天已经下线了，这款车在一个月以后

就会上市。
记者：作为吉利试水中高端品牌的首款

车，您对EC718这款车有怎样的市场期待？
刘金良：帝豪EC718的上市，肩负着吉

利汽车品牌突围、价格突破的重任。帝豪
EC718 的入门车型价格是 82800 元，我们
希望这款车能够稳定在 8万元以上、搭载
了BMBS的EC718高配车型价格能够突破

10万元。中国汽车市场的消费结构是橄榄
状的，10万~15万元的车型销量最大，帝豪
EC718进入了一个容量最大同时竞争也最
为激烈的市场空间，从目前公司向全国发
出的试乘试驾车以及样车大受追捧的情况
来看，预计这款车会有非常好的市场表现，
今年我们给帝豪定的销量比较保守，明年
我们希望能够达到5万辆。
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帝豪 为破局而生
——访吉利销售公司总经理刘金良

日前，吉利历时3年倾力打造的首款B级轿车——EC718破局上市，这也
是吉利全新子品牌——帝豪的首款车型。作为吉利面向中高端市场的全新品
牌之一，帝豪能否打破自主品牌价值不高的瓶颈？EC718将如何在竞争最为
激烈的中级车市场突围？近日，记者就此采访了吉利控股集团副总裁、吉利汽
车销售公司总经理刘金良。
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交通法规定，年满 60 岁后不
管手中持有的是什么记录的驾照，
都需每年审验一次，如超出一年时
间不向公安交通管理机关提交身
体条件证明的，驾照就会自动注
销，即使你是小客记录的驾照。

另外，年满60岁后如你手中持

有的是大客、大货记录的驾照，应及
时到公安交通管理机关换领小客记
录的驾照，因为年满60岁以后就不
允许驾驶大车了。即便你没有及时
换领，但在公安交通管理机关的微
机系统内，你的驾照记录已自动从
大客或大货降为小客记录了。

年龄在 60周岁以上或者持有
大型客车、牵引车、城市公交车、中
型客车、大型货车、无轨电车、有轨
电车准驾车型的，在一个记分周期
结束后，一年内未提交身体条件证
明的，车辆管理所应当注销其机动
车驾驶证。 张群 宏彦 张克

满60岁后持有驾照注意要求
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