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凯美瑞纪念版、运动版
为纪念凯美瑞上市3周年，9月20日，

广汽丰田骏驰金水路店、富达诚诚航海路
店与全国 176 家广汽 TOYOTA 经销店同
步举行凯美瑞纪念版和运动版限量车型
上市仪式，活动现场，两款车型吸引了众
多消费者，一睹“中高级车王者”风范。

此次推出的两款车型在全国分别限量
5000 台，包括 240V G-Book 智能领航版、
240G及200G几款黑色车型。凯美瑞限量
纪念版车型在前脸的进气隔栅、TOYOTA
及CAMRY的标徽以及尾部的装饰条均使
用了更具高级感的镀金材质，配合LED立
体式尾灯，整车更显尊贵、豪华。

当天，两家经销店还开启“礼悦国庆
情满中秋”答谢活动，为顾客提供最贴心
的优惠及更加多元化的消费选择：贷款购
买凯美瑞尊享“零利率”、在店头买全险送
超值礼品等，其中两款限量版也在此活动
范围内。

同时，广汽丰田富达航海路店、骏驰
金水路店发布了将于10月份启动的“十万
香车寻新娘 让有爱的路走得更远”活
动。在此次活动中，大家在指定的地点拍
摄婚纱照即有机会赢得 10 万元雅力士车
辆的使用权。

雷克萨斯新ES 350、240
9 月 19 日，雷克萨斯全新 ES 350、ES

240 豪华轿车登陆中国市场。当日，该车
在郑州远达公司举行隆重的上市仪式。
此次上市共推出ES 350尊贵版、ES 350豪

华版、ES 240 豪华版及 ES 240 典雅版 4 款
车型，市场售价39万~65.1万元。 全新ES
350、ES 240 豪华轿车是雷克萨斯 ES 系列
的第五代产品。继承 ES 系列俊朗优雅的
风格，ES 350、ES 240 以卓越的品质、领先
的科技和多项智能配置为中国消费者提
供了全新的激情驾驭之选。

全新ES 350和ES 240的上市，进一步
丰富了雷克萨斯在中国的产品线，为广大
消费者带来了更加丰富的产品及配置选
择。 适逢共和国 60 周年庆典和中秋佳
节，郑州远达也即将迎来两周岁生日，公
司推出指定车型价格优惠、各项检测套
餐、深度养护优惠、ES240各项加装套餐优
惠等活动回馈车主。

一汽2010款奔腾B70
9月 19日，一汽奔腾河南圆通 4S店举

行了“2010款奔腾 B70品鉴会”，内外形象
焕然一新的 2010 款奔腾 B70 正式与公众
见面。

奔腾B70是一汽轿车旗下的重量级产
品，自 2006 上市以来，奔腾 B70 的累计销
售量已经突破 10 万台。此次重装上阵的
2010 款奔腾 B70 整车在 09 款基础上共进
行了24项升级，再次稳固了其作为中国车
市物超所值“实力派”明星的首要地位。
据悉，经过全新改款的 2010款奔腾B70采
取了国际流行的“大嘴结构”造型，散热器
格栅总成水箱面罩造型由原来的3条双层
装饰条更改为 5 条单层装饰条，这使其前
脸更厚重、大气。内饰则采用了更为清新
的米色和沙色。在价值大幅提升的前提

下，2010 款奔腾 B70 所有车型不提价，自
身性价比进一步提升。

进口起亚新索兰托
9 月 16 日，进口起亚河南普华双喜临

门，河南省唯一授权韩国进口起亚经销商
河南普华乔迁新址暨全新索兰托上市仪
式隆重举行，起亚中国总经理郑畅浩亲临
现场并致欢迎词，还在稍后举行的新车上
市仪式上与河南普华总经理秦志强一起
为全新索兰托揭幕，为河南首位全新索兰
托车主颁发金钥匙。

全新索兰托 2.4L 共推舒适版、豪华
版和至尊版三款车型，售价 22.98 万 ~
26.78 万元。丰富的配置是起亚一大特
色，定义为城市型 SUV 的全新索兰托则
把这一特色演绎到了极致。智能钥匙、
一键启动、下坡辅助系统、后方画面显示
内后视镜、定速巡航、HID 氙气大灯、后
悬挂自动调节等，都让全新索兰托给人
以“配备精良”的印象。据介绍，在试营
业期间销售火爆，一个半月内已经接到
订单 60 多张。

斯巴鲁新力狮
9 月 15 日，斯巴鲁面向中国市场正式

推出新 Legacy 力狮车型在河南裕华江南
斯巴鲁4S店上市。新力狮以“革新的全能
行驶性”为设计理念，通过多种新技术的
采用，实现了乘坐舒适感，操控性、安全性
以及环保性能的提升和飞跃。此次发布
的新力狮共有九款车型，价格为 25.48 万

元~28.48万元。
新力狮通过采用新型变速器并标准

配备辅助驾驶系统使操控性获得极大提
高。2.0i（手动挡车型除外）和 2.5i 车型配
备了斯巴鲁所开发的、世界首款用于量产
全时四轮驱动汽车的纵置链条式无级变
速器 Lineartronic。这一无级变速器具有
体积小、结构简单、换挡连续自然、节省燃
油的特点。同时，车辆动态控制系统
（VDC）首次成为全系车型标准配置，这一
系统能随时监控和分析车辆行驶时各个
传感器的数据，并根据路况和预设指标调
整扭矩分配、发动机动力输出和每个车轮
的制动力分配，以保证行驶稳定性，避免
危险状况的出现。

江淮汽车都市版瑞鹰
9 月 14 日，江淮瑞鹰都市版在安阳三

鑫汽贸正式上市，售价 9.58 万元。同日，
该车已在河南世纪阳光、河南亿瑞汽贸同
时展开销售。都市版上市后，江淮瑞鹰系
列已形成 2.4L 四驱、2.4L 两驱、2.0L 两驱、
1.9T柴油、2.0L都市版五款车型的谱系。

据悉，江淮瑞鹰都市版车型在原瑞鹰
2.0 两驱车型上进行全面优化，发动机采
用了 2.0L双顶置凸轮轴汽油发动机，最大
功 率 为 95/6000 KW/rpm，最 大 扭 矩 为
172/3000 Nom/rpm。同时，都市版瑞鹰在
车身配置上也有所改进。为了进一步吸
引年轻消费者的目光，都市版瑞鹰还进行
了整车的线束优化。都市版瑞鹰性价比
极高，整车更加时尚和年轻化，油耗也有
所降低。

大行汽车家园 迎国庆摘酥梨

迎国庆，庆中秋。9月 19日~20日，大行汽车家园
旗下一汽丰田郑州世纪鸿图4S店、一汽奥迪河南豫海
4S店、一汽-大众河南万通4S店、一汽马自达河南弘通
4S 店、一汽轿车河南圆通 4S 店联手，组织各品牌客户
400 余人，驾驶 160 多台车，分批前往商丘宁陵县万亩
梨园举办酥梨采摘活动。在组织客户采摘的过程中，
主办方特意穿插了“梨园寻‘宝’”、“‘宝藏’开发”、“品

‘宝’比赛”等丰富多彩的互动活动。
活动主办方大行汽车家园董事长助理孙广泉介

绍，公司自成立以来，始终坚持“益众利国快乐”的企业
理念，关注三农产业，帮助农民致富。公司与宁陵梨农
有着深厚的感情，2007、2008连续两年，分别以 2.98万
元、3.2 万元的高价拍得宁陵年度“梨王”，并将其献给
敬老院；当得知今年宁陵梨农受灾严重后，公司决定以
开展客户活动的形式，组织客户走进万亩梨园，从而帮
助梨农挽回损失。据介绍，此次酥梨采摘活动，得到了
宁陵县委、县政府的大力支持。 李利强 文/图

华晨之家 举行技能比武区域赛
9 月 18 日，华晨之家第五届全国维修技能比武华

北区预赛在河南裕华晨光举行，该赛事的全国比赛同
时展开。据介绍，本次大赛将历时3个月，各区域预赛
中胜出的总计 32 家服务站将参加全国总决赛。在华
北区，为了在大赛中展示和提高华晨之家服务站各项
服务工作，考试内容涵盖了服务管理、备件、索赔、机
修、快速保养等各项服务站工作内容，分笔试和实际操
作两部分。

据了解，本次区域预赛9月28日结束，在全国八大
区域的沈阳、北京、杭州、珠海、成都、南昌、郑州等城市
相继举行。本次技术大比武最大的亮点是提出并完美
演绎了“技术新跨越 服务新高度”的服务理念。现场
实际操作部分突出考核机修和快速保养两部分内容。
比赛现场，参赛的维修技师技术娴熟、操作标准，故障
排查迅速准确，精湛的技术得到现场评委和用户的一
致肯定。 李 伟

江淮瑞鹰 鹰联盟节油赛落幕
9月17日，历时4天的“鹰联盟全省节油大赛”在郑

州决出冠军，河南亿瑞脱颖而出，以百公里4.87升的成
绩站到领奖台上，获得了3000元的现金，洛阳亿瑞以百
公里5.06升、濮阳金原以百公里6.66升分获第二、三名。

“鹰联盟全省节油大赛”于 9月 14日正式开赛，共
有河南亿瑞、河南世纪阳光、洛阳亿瑞、安阳三鑫、濮阳
金原、平顶山鑫宏发、南阳瑞发、许昌翔远 8 支队伍参
赛，从郑州出发途经安阳、洛阳、南阳、平顶山、许昌行
程共 1400 多公里，全程以淘汰赛的赛制，最终在郑州
角逐冠军。

鹰联盟的选手们还参观了安阳红旗渠、南阳彭雪
枫纪念馆，在国庆 60 周年前夕接受了爱国主义教育。
比赛结束后，来自雷力车队的专业车手，在首期“瑞鹰
特训营”中为到场的车友们讲解了科学用车、养车的方
法，并献上了精彩刺激的飙车表演。 海 奇

金鼎车队 角逐东盟汽车拉力赛
由国家体育总局和广西壮族自治区政府共同主办

的“2009 中国-东盟国际汽车拉力赛”于 9 月 17 日举
行，赛时为9月17日~10月14日。9月16日，代表河南
参加“2009中国-东盟国际汽车拉力赛”的河南金鼎车
队在华中驾校举行发车仪式。

据悉，本届拉力赛将从广西东兴口岸出境，经越
南、老挝、泰国、马来西亚，最终到达新加坡；由新加坡
返回，经马来西亚、泰国、柬埔寨、越南，再从广西友谊
关口岸入境回国，行程约 1 万公里。赛事规模约为 28
辆车，120人左右。此次代表河南参赛的河南金鼎车队
属于河南金鼎汽车运动俱乐部，由中国车王卢宁军领
衔创办，旗下汇集了众多在汽车运动方面具有才华的
人士。据领队孙玉卿介绍，此次是河南车队第三次参
加比赛，共有3辆赛车，8名选手参赛，也是历年来参赛
选手和车辆最多的一次。 魏瑞娟

河南双盛国庆购车
优惠提前启动
提前购车上牌、上保险、新车磨

合，“十一”黄金周风光出游……即日
起至 9 月 30 日，河南双盛东风悦达起
亚 4S 店喜迎国庆回馈客户，推出“国
庆购车不用等，好车好礼来双盛”大型
优惠活动，让扎堆的爱车一族不必等
到国庆期间匆忙购车。

据悉，即日起来河南双盛购车就
可享受到与国庆期间相同的优惠政
策：教师或学校购起亚嘉华送 10000
元油卡；购远舰送 5000 元油卡；购福
瑞迪、狮跑、赛拉图、欧风、瑞欧车型送
2000元油卡；购狮跑再送 20万元三责
险+交强险，除以上大礼外，购东风悦
达起亚任一款均再赠送超值八重装饰
好礼。此外，“十一”期间对老用户金
秋免费检测活动也将全面展开，活动
期间预约车辆保养可获送精美礼
品。 戴 杰

9 月 15 日，华普汽车全国旗舰店河
南云阳海开展“四海一家华诞‘油’礼”主
题活动，凡在国庆前购车的客户均可享
受到最高一吨油的优惠，消息传出，云阳
海三天内接了311个热线电话，63%都是
咨询华普海景的，促使华普海景订单猛
增。

据悉，此次华普大幅度的“优惠”活
动是河南云阳海在全国首先挑起的。从
华普海景的全国上市在郑州首发以来，
华普汽车在河南的保有量比去年同期增
长了95%。“这次促销活动还是华普汽车
实用典范的一次主题阐述，”云阳海总经
理甘雄透露，“其实就目前的华普汽车而
言，价格基本上已经做到了保底，之所以

我们在国庆前开展一次大规模的促销活
动，一是考虑到目前燃油价格不稳定，再
者 60周年国庆更是举国同庆，作为民族
汽车品牌，更应该积极响应。”

云阳海市场部负责人介绍，就本次
活动来说，云阳海华普全系的海迅、海域、
海尚、海景都得到了准客户的响应。而从
用户的角度来讲，云阳海此次的送“油”活
动对消费者具有很大的吸引力，因为适逢
国庆、中秋长假，90%以上的准车主打算
在举国欢庆、共话团圆的假日前购车，促
销活动更成为提车的催化剂。“我们每款
促销车型都限量 60台，因为像这样大幅
度的促销，需要大量的资金支持，所以活
动只能限定在国庆前进行。”市场部负责

人称。
据了解，“海景”的轴距为 2602mm，

车身尺寸为长 4682mm、宽 1725mm、高
1485mm，展现了 B 级车的气派；设计时
充分考虑头部、腿部空间；后排座椅 4/6
分离可折叠，超大空间掌控，头等舱的尊
荣气派，再搭配上大气洒脱、流畅饱满的
整车造型，横向大型镀铬前格栅、鹰眼晶
钻前大灯，更凸显了时尚动感的潮流设
计。在配置上，“海景”配备双模式电动
防夹天窗、GPS卫星导航系统、DVD影音
系统、四声道六喇叭音响系统、自动恒温
空调、智能化旅程电脑等 20多项中高级
商务轿车主流配置，显示出了其作为中
级商务轿车的尊贵品位。 刘彩彩

云阳海“油”礼促销 华普海景订单多

新车上市“加速度”

9月16日，全新索兰托登陆河南普华；9月19日，2010款奔腾亮相河南圆通；9月20日，凯美瑞纪念版、运动版同步上

市……一周之内，高达8款新车“排队”登陆中原。新车加速上市，显然意在“发威”长达8天的“十一”黄金周。
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金色秋季，正是购车的好时机。为了
让消费者能轻松选择一款适合自己的座
驾，并能以市场最低价成交，易车网将于9
月26日启动“好车试出来！中高级轿车
四强团购对比体验营”。活动将邀请国内

知名试车手和消费者一起体验各款车型
的特点，然后根据消费者的驾驶爱好和用
途推荐最适合的爱车。

据主办方介绍，本次对比体验营选
择日系中高级轿车睿翼、雅阁、凯美瑞、

天籁四款车型。追根溯源，这四款车虽
然来自“同一片土地”，但个性各不相
同。届时，易车网为消费者量身打造的
对垒平台，让大家在伯仲之间作出选择。

洪 涛

易车网日系中高级轿车对比团购启动

意在“十一”黄金周


