
郑州世纪丰田 五彩锐志集结
9月 26日，全色系锐志齐聚郑州世纪丰田，上演了

一场锐志专场盛宴。此次专场活动中，不仅展出了黑
色、白色的主流颜色车型，还特意准备青色、红色等时
尚色调车型，让运动型商务车爱好者大饱眼福。

为回馈锐志车主，现场还进行了精品 1 元拍卖活
动，最终在场的车友以合理的价格拍走了自己心仪的
精品。另外此次活动还特意展出了河南首台“剪刀门”
锐志，使这一在电影大片中才能看到的景象变成了现
实。 严 斌

福瑞迪
荣膺“最具时尚魅力私家车”桂冠

日前，“2009中国私家车评选”结果揭晓，东风悦达
起亚福瑞迪凭借时尚的外观、丰富的科技配置，力压群
雄，荣膺“最具时尚魅力私家车”桂冠。

本次活动由《车世界·汽车产经报道》联合易车网、
新浪汽车、车时代等多家媒体联合举办。经过业内知名
专家结合广大车主和潜在消费者的意见，综合考虑性价
比、外观造型、家用适用度等各要素，最终评选出受到专
家和消费者共同肯定和好评的主流私家车。东风悦达
起亚福瑞迪能在众多知名车型中脱颖而出，获评“最具
时尚魅力私家车”，充分证明了其强劲的实力。

高 超

提到荣威 550，想必大家立
刻会把它与数字科技、时尚设
计、动感驾驭、英伦风情等名词
融合在一起。半年前的惊艳上
市，让大家首次感受到来自数字
化科技的时尚魅力。而随着荣
威 550 的热销，其数字化概念被
越来越多的人所认可。的确，生
活因为数字而时尚，荣威 550 自
诞生以来一直在强调一种融时
尚设计和数字化创新于一体的
全新生活方式。而随着荣威 550
1.8L DVVT的上市，其数字化基
因特质中又融入高效、节能、环

保等全新标签，在降低数字化轿
车价格门槛的同时，让更多消费
者能够体验到荣威550带来的数
字享受。为领略全新数字座驾
内在魅力，本报记者应邀对荣威
550 1.8L DVVT 进行了试驾体
验 。 靓 车 美 景 ，荣 威 550 1.8L
DVVT用全新的试驾体验诠释了
数字汽车的含义。

荣威 550在外观上体现了其
时尚大气和超强运动感的外观，
有了更多与时代同步的元素。坐
进车内，穹景直瀑式运动T型中
控台，加以灵感来源于著名的英

国银石赛道(SilverStone)的炫红光
线环绕仪表与 6.5寸 16:9宽屏高
清液晶显示屏，充满了炫彩夺目
的科技与时尚气息。一键启动功
能依然被保留在1.8L DVVT的车
型上，插入钥匙，轻轻一触启动发
动机，即可感受到DVVT发动机
爆发的轰鸣。

作为引领潮流的“数字化轿
车”，荣威 550 整车科技含量较
高。在 1.8L DVVT车型上，智能
一键式启动、Silverstone全时数字
仪表、Dual-Bus 智能行车管家、
数字多媒体系统、高集成汉化行
车电脑、随速感应智能无骨雨刷
等配置一应俱全。在整个试驾
过程中，荣威 550可扩展RMI数
字多媒体交互系统，及时提供了
相关信息的显示，通过高集成汉
化行车电脑，所有重要的车辆状
态信息都一目了然，包括瞬时油
耗、平均油耗、续驶里程、平均车
速、累计里程、下次保养信息等，
给驾驶者在行使过程中，对数据
记录与车辆状态了解带来极大
的便利。

李 莉

梦中追随的时尚“数字”座驾
荣威5501.8L DVVT试驾体验
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黄金周多重大礼相送

据悉，“十一特惠购车节”活动从即日
起至10月8日，在河南涌盛、河南涌威购马
自达 2、马自达 2 劲翔即可享受六重大礼
包：现金优惠最高 9000元；送 2000元车内
装饰礼包（脚垫、地胶、座套、倒车雷达）；加
送汽车美容（白金封釉、底盘装甲、钻石镀
膜，三项任选其一）；赠送马自达车友会会
员卡（会员每年可多次参与乐趣十足的自
驾游活动）；还有折叠自行车、精美马自达
2 原厂车模等礼品。同时，活动期间前十
名马自达2购车客户另赠送1年（或2万公
里）常规保养。

购马自达3则可享受最高万元现金优
惠，同时送2000元车内装饰礼包（脚垫、地
胶、座套、倒车雷达），加送汽车美容（白金
封釉、底盘装甲、钻石镀膜，任选其一）；并
赠送马自达车友会会员卡；此外，购名牌导
航 7.5 折优惠，10 套原厂真皮座椅让利推
出。

在活动期间，消费者到店还有精品好
礼相送，店内另推出有多种尊贵服务：二手
车置换可享免费检测评估+精美礼品，置

换成功另送1000元装饰大礼；购全险享受
新车上牌一条龙服务（限郑州）等。

口碑带动马2、马3热销

据悉，今年1~8月，长安马自达累计销
量达 41077 台，比去年同期增长 40.9%，接
近去年全年总销量。即使在8月份的淡季
里，销量仍保持稳定增长，全月实现销量
5863 台，与去年同期相比增长 123.9%，在
车市淡季里实现了环比和同比的“双增
长”。

今年长安马自达的表现可圈可点，而
作为河南长安马自达在河南的重要合作经
销商河南涌盛、河南涌威的销量也是持续
攀升。

“ 目 前 Mazda2、Mazda2 劲 翔 以 及
Mazda3热销态势表明，长安马自达在郑州
及周边地区的市场发展潜力巨大。”河南涌
盛公司负责人说，今年受“减税春风”的“普
惠”，1.3L、1.5L 排量的 Mazda2、Mazda2 劲
翔等车型春风得“益”，1.5L的Mazda2超值
版、Mazda2劲翔及 1.6L天窗版、Mazda3 全
款车型均出现排队买车现象，成为车市中

最为紧俏的车型之一。
据了解，长安马自达旗下车型已在中

原广大车主中赢得了“好看、好开、好省”的
“三好”口碑，“好看”是指Mazda3、Mazda2、
Mazda2劲翔“十年不过时的外观”；“好开”
是指这几款车型很容易让车主实现“人车
合一”的操控境界；“好省”则包含了“省油、
省钱、省心”。

实力铸就冠军店

作为长安马自达全国首批 50 家经销
商，河南涌盛4S店自2008年1月15日开业
至今，在不到两年的时间里捷报频传：2008
年长安马自达全国销量总冠军、2009年上
半年长安马自达全国销量总冠军、2009年
上半年马自达 2全国销量第一名，出色的
业绩毫无悬念地让河南涌盛成为了长安马
自达冠军经销商。

作为车市中的“后起之秀”，河南涌盛
缘何能在和全国多家具有很强实力经销商
的比拼中胜出，并且在近 2年的经营中一
直稳坐全国销量冠军的宝座呢？

记者了解到，河南涌盛从成立之初

就本着“客户至上，诚信经营”的理念，以
提高客户满意度为宗旨，通过科学的管
理、规范的业务流程操作，不断为客户提
供优质的产品和良好的服务，把河南涌
盛公司打造成值得用户信赖的、具有社
会责任感的、诚实守信的汽车销售服务
商。

同时，河南涌盛不断对销售团队提供
各种专业的培训学习，建立良好的团队竞
争机制，使其在很短的时间内便成长为一
支高素质的经营团队，这为河南涌盛取得
销量冠军奠定了基石。

而在拥有出色销售团队的同时，河南
涌盛深知品牌车型推广的重要性，公司开
业 初 期 便 针 对 长 安 马 自 达 旗 下 车 型
mazda2 刚刚上市及 mazda3 换网销售等特
点，开展了一系列极具针对性的区域市场
深耕策略和体验营销推广，如今年以来展
开的“飚行天下——2009 Zoom-Zoom汽
车运动会、“百米知‘马’力”主题试驾等，不
仅引发了中原消费者的参与热情，而且销
量也是不断攀升，令长安马自达品牌实现
了影响力和市场销量双重增长。

赏新车 享豪礼

为迎接“十一”黄金周，各大车商都已做

好充足的准备。长安马自达河南涌盛、河南

涌威4S店为庆祝祖国60华诞，特别推出“十

一特惠购车节”活动，为消费者提供最优惠、

最便利的购车服务。
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河南弘通 专享好礼
10月20日前，购马自达睿翼优惠8000

元；10月 31日前，到店赏车即可获 2000元
购车代金券；可参加一汽马自达“零首付、
零利息、零月供，马自达6置换睿翼”活动；
同时还为马自达车主车辆换季量身订制
套餐、为长假出游保驾护航。

河南新裕隆 双节回馈
河南新裕隆感恩十年迎双节回馈活

动全面启动：购福瑞迪让利 7000元，教师
或学校凭有效证件购东风悦达起亚全系
车型最高可获赠 1万元加油卡；10月 15日
前试驾、看车均可获精美礼品。同时，河
南新裕隆免费检测服务活动同期进行。

河南双盛 双倍服务
10月 15日之前，河南双盛举办“平安

中秋、欢乐国庆”免费检测活动，用户均可
享受车辆解码仪故障码诊断和皮带张力、
发动机、制动系统、转向系车身附件、空调
系统的免费检查，为长假出行提供安全保
障，会员消费还能双倍积分。

郑州大亚 多重大礼
11 月 8 日之前，只要打开活动网站

www.mybaby-jimny.com，点击答题就能
获礼。活动将在每周一发布一道问题，全
部答对六道问题还能参加抽奖，最高可获
JIMNY吉姆尼新车一辆，同期评出的2000

名参与奖，奖时尚环保帆布包一个。

裕华江南斯巴鲁 礼包相送
双节期间，购买斯巴鲁即送5000元大

礼包，购新力狮送原厂倒车雷达。10月10
日前维修车辆，可享受免费全车36项检测活
动，放假期间客户维修保养无需提前预约。

河南天时 快乐夺宝
长假期间购任意一款福美来均可参

与“快乐夺宝”，凡与共和国同龄的，持有
效证件购车即可享受特价优惠。

东风日产中原店 震撼惊喜
“十一”期间购车，可获价值10万元的

人身意外保险；购TIIDA车型有机会获得
专营店赠的 TIIDA 外观改造；购天籁、奇
骏除了大幅优惠，再送千元礼包。

吉利汽车 送全额购置税
10月31日前，凡购买吉利汽车可获赠

全额车辆购置税，老车主增购、换购吉利汽
车，还有更多优惠。自由舰、金刚、金鹰、远
景及“国宝”熊猫等热销车型均参加活动。

在去年逆势上扬的基础上，吉利汽车
今年 1至 8月份实现了销量新的突破，整
体销量同比增长了 28.45%，8 月份的同比
增幅更是达到了 153%。此次推出“你买
车，我缴税”让利活动，势必成为吉利汽车
新一轮热销的催化剂。

促销篇：这些豪礼不容错过
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新车篇：这些新车值得关注

河南瑞华
长城迷你SUV受关注

9月 27日，河南瑞华在正道中环
百货举办长城迷你SUV上市仪式，其
两驱舒适版、豪华版、精英版分别售
价 4.29万元、4.79万元、5.29万元，四
驱车型售价最低4.69万元起。

长城迷你SUV的推出，进一步丰
富了长城汽车 SUV的产品阵容。河
南瑞华负责人表示，长城迷你SUV不
仅拥有时尚的外观和一流的越野性
能，舒适感和安全性方面也表现出
众。这款前所未有的、兼具了前卫个
性与出众越野性能的小车，必将成为
迷你SUV市场的标准车型，在该车型
的空白领域独树一帜。

河南华健
炫丽无级变速版推新款

9月 26日，CVT无级变速器长城
炫丽在郑州上市，售价6.99万~7.89万
元。

炫丽CVT无级变速版搭载长城
汽车自主研发 1.5L 全铝 VVT 发动
机。VVT 发动机和 CVT 变速器，均
在各自领域代表着最高科技标准，两
者的完美组合，目标是为消费者提供
动力节油兼备、舒适与便捷相融的理
想座驾。

长安铃木
新奥拓闪耀中原

9月 25日，备受瞩目的长安铃木
新奥拓在郑州闪耀上市，共推三款
1.0L排量的车型，售价4.49万~5.89万
元，其中率先配备4AT变速器的自动
挡车型是目前同级小车中独有的。

作为铃木第五款全球战略车，新
奥拓秉承了铃木“小车大师”的优秀血
统和领先世界的精湛工艺，以卓越品
质引领新一代全球精品小车新标杆。
长安铃木相关负责人表示，“为追求精
致生活的年轻一代倾力打造，新奥拓
是一款集精纯品质、超凡动力、灵动驾
驭、科技节能、贴心安全及时尚外观等
六大法宝于一体的全能小车，‘精品、
炫动、超节能’的突出优势将为用户带
来全新价值体验，科学的定价也必将
引发国内A00级小车新的变局。”

河南神源
新标致307精英版登场

东风标致新 307 日前在成都上
市，受到消费者的关注。长假前夕，

“新标致 307精英版”亮相河南神源，
该车在新 307增配的基础上，增加可
视 DVD 倒车影像系统、LED 后视转
向大灯等实用配置，三厢车型售价
11.68万元，两厢车型售价11.38万元。

双节来临，商机无限。汽车商家自然不会坐失良机：不仅劲吹新车上市的“集结号”，促销送礼更是

接踵而至，为中原消费者“烹制”了汽车淘宝大餐。

北京现代I30 激情试驾

9月 26日，郑州黄河名胜游览区内马达轰鸣，人
声鼎沸，由职业赛车手驾驶的现代 I30奔腾咆哮，瞬
时加速、飘移过弯、蛇行穿梭等特技表演将 I30的优
越性能展现得一览无余。当天，北京现代金阳光店、
万佳捷泰店、长江店、北环店、天行健店联袂举行的

“I30陆地飞行秀”活动在炎黄二帝大型雕塑前拉开
序幕。

据介绍，i30于2007年由现代汽车在德国法兰克
福设计中心主导设计，造型着重体现灵动和力量，时
尚、精致，流线型外观整体观感强劲有力，给人以活
力四射的印象，欧洲风格浓厚。作为直接打造的两
厢车，i30安全性能非常出色，不仅在设计的最初阶
段融入了安全理念，针对悬架进行安全调整，采用高
强度车身，对车身及内部部件进行整体安全加强，还
提供了丰富的主被动安全配置，作为原创的两厢车，
i30安全方面比从三厢车基础上改造出的两厢车更
具优势。事实也是如此，在欧洲权威机构NCAP安
全碰撞测验中，i30取得了五星的好成绩，与福特福
克斯、标致 307等车型比肩，同为该级别车型中的佼
佼者。

李 强

BMW Club 3 举办潮尚派对

9月 26日，河南中德宝倾情组织的潮流盛会“炫
动·心擎”BMW Club3 潮尚派对在中州皇冠假日酒
店脸谱酒吧璀璨上演，活动中，激情DJ、动感歌舞全
场助兴，BMW 3系车主、准车主以及专注生活品质
的同道年轻人，一同分享了前沿的时尚、艺术与创
新生活。

BMW Club 3 的主旨是“让先锋者遇见先锋
者”，BMW授权经销商河南中德宝总经理杨磊介绍，
BMW Club 3，不仅为广大BMW 3系车主和宝马爱
好者提供了一个极佳的交流平台，展现了BMW倡导
人际交流和开放式对话的创新理念，更是积极上进、
崇尚完美的宝马生活方式的体现和延伸。

齐 鸣

河南富达 慈善捐助“放飞爱心”

9月 26日，富达汽车公司与车主一道赴中牟县
黄店镇罗家小学举行“放飞爱心 托起希望”慈善捐
助活动，捐赠急需的教学教具、办公桌椅、书包等物
资。

据了解，该公司 2006年举办“倾情六月 爱心伴
我行”捐助活动，为该校捐助各类物资；2007 年，富
达公司和罗家小学一起举办春节文艺晚会，和孩子
们一起欢度传统佳节；2008 年，富达店庆活动时再
次给该校增添图书，为孩子们汲取更多的知识创造
条件……据悉，此后，富达公司仍将一如既往地关
注、支持罗家小学。

魏瑞娟

新领驭 品鉴“志领3G新生活”

9月 26日，PASSAT 新领驭“志领 3G新生活”品
鉴会在郑州上演，活动现场除了产品展示与精彩演
出，最大亮点是邀请到了 PASSAT 新领驭资深讲师
为来宾讲解PASSAT新领驭“前瞻、明鉴、统驭”产品
特性，并和同时邀请到的资深高尔夫教练一起，结合
PASSAT新领驭各大卖点与高尔夫运动文化的共性
进行了超乎完美的组合演绎。此次活动，不仅向来
宾介绍与展示了 PASSAT 新领驭，更让他们深深理
解了上海大众的造车理念与“志领 3G新生活”的丰
富内涵。

张 磊

讯网车世界 庆双节推团购

《讯网车世界》独家策划并承办的“2009百盛中
秋大型汽车品鉴团购会”将于 10月 5日~6日在百盛
购物广场举行。此次盛会，将对 2009年上市新车进
行集中盘点。

主推汽车团购的《讯网车世界》已经多次组织大
型团购活动，并取得较高的成交率。本次展会将仍
以团购为主题，期望在双节期间为消费者简化购车
环节。

李 涛


