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河南涌畅汽车销售有限公司售后经理
王光明：2009年3月加入河南涌畅汽车销售
有限公司，对于微面这种特殊的车型，他坚
持每月定时定点下乡服务，现场解决客户
车辆故障，得到了广大用户的赞扬，也让海
马福仕达这个新品牌在郑州市地区树立了
良好的口碑。

东风日产威佳专营店销售市场经理阴
乐：有4年从事汽车销售及市场策划的从业
经验，具备极强的营销能力和创新精神，
2009年曾成功策划“东风日产安全训练驾
驶营大型巡展”等大型活动，曾荣获东风日
产2008年度全国十佳市场经理。

河南新纪元汽车销售服务有限公司公
关与市场部经理方欣：长于市场数据化分
析及其与业务的实用结合，多年来从事汽
车经销商品牌及产品品牌的推广与管理，
连续多年荣选“上海通用汽车十佳市场经

理”，并多次获得“上海通用汽车最佳市场
推广奖”。

郑州裕华丰田汽车销售服务有限公司
市场部经理孙晓飞：2006年加入汽车行业，
3年时间即从一个刚毕业的学生成长为一位
优秀的市场经理，2009年成功策划了“购车
A计划”，“RAV4上市总动员”、“礼献国庆，
情满中秋”等系列活动，其中RAV4上市总
动员获得全国工商联汽车行业商会颁发的
最佳效果奖。

河南旭致汽车销售服务有限公司市场
部经理王冬艳：2004年加入河南旭龙汽车
销售服务有限公司，擅长策划大型活动，
2007年调任河南旭致汽车销售服务有限公
司市场部，策划荣威首家 4S店河南旭致开
业，荣威 750、550 上市会、荣威 550 周年风
尚之夜等活动，成功打造河南首家荣威尊
荣会及尊荣体验式的管家服务理念。

广汽本田中鑫之星店（原北环店）市场
部经理程鹏：2000年赴德国留学，2007年归
国后投入汽车行业，在工作中擅长团队合
作，能吃苦、有责任心，勇于创新，善于调动
他人的积极性。做事严谨、有条理、敢于面
对挑战，具有敏锐的观察力，很强的管理、
协调、组织和执行能力。

河南圆通贸易有限公司销售经理王明
星：2003年加入河南大行汽车家园，2008年
12月调入河南圆通贸易有限公司担任销售
部经理，带领销售团队秉承一汽轿车“金钥
匙”管家式服务理念，以“让客户体验最高
价值的汽车生活”为使命，为每一位顾客提
供完美、周到、便捷的服务。

郑州裕华丰田汽车销售服务有限公司

总经理助理宋阳：2005年加入郑州裕华丰
田，先后策划了多次大型活动。2007年调
任北京长久集团做汽车 4S店投资，先后成
功申请了一汽奥迪、一汽丰田、一汽马自
达、长安福特、广汽丰田等品牌4S店。2009
年升任总经理助理，开创裕华丰田车友俱
乐部，打造裕华丰田超“精致”服务，让车友
在裕华丰田实现拓展生活半径的全新生活
体验，真正享受到“品质汽车生活从裕华丰
田开始”。

河南涌盛汽车销售有限公司销售顾问
孙丽：2007 年 11 月进入河南涌盛公司，
2008年获得河南涌盛销量冠军。2009年至
今，完成销量近 200台，连续数月成为公司
销售冠军。其销售理念是“人生重要的不
是所站的位置，而是所朝的方向”。

年度服务榜样及卓越策划候选名单

豫海奥迪精英购车节完美收官
12月13日，中原首家奥迪经销商河南豫海特别

推出的“入主奥迪 尊享百年——豫海奥迪精英购车
节”主题活动完美收官。活动现场推出的系列主题
活动为中原各界精英奉献一场奥迪盛宴，其中包括
令人瞩目的奥迪Q5中原首发，奥迪百年历程经典图
片展以及特别推出的“精英特惠专场”，二手车置换
等。

奥迪 Q5 是本次精英购车节的主题活动之一。
10月 29日，奥迪中国宣布进口奥迪Q5正式在中国
上市，有 2.0TFSI、3.2FSI两个排量，价格区间为 57.7
万~67.80万元，每个排量又分别有越野版和运动版
（S-line）两种车型。奥迪Q5的到来，重新定义了高
档中型SUV，成为事业成功、富有责任、崇尚自由、追
求生活乐趣的主流进取精英的最佳选择。

2009年，正值奥迪的百年华诞，为庆祝这一传奇
豪华品牌的百年华诞，活动现场还特别推出“奥迪时
光之旅-百年图片展”，奥迪二手车特惠置换，回馈
新老客户及中原各界精英。豫海奥迪整理了奥迪一
百年历史长河中很多经典时刻，以奥迪发展史、运动
史、中国史、未来史以及奥迪在中原为主线，用图片
再现了奥迪在一百年时光中的传奇历程。 贾廷海

一汽-大众合众汇金改善购车环境
暖色胡桃木装饰的宽敞而明亮的大厅，高雅、温

馨；三步之外的主接待台内，亲切的微笑正在恭候您
的到来；高挑、曲线的欢迎墙后，整齐摆置着舒适、高
档的沙发；大厅内摆放着宛如人生“快照”的各个框
景，展现出独特的艺术品位。12月 12日，升级改造
装饰一新的一汽-大众合众汇金展厅开业迎宾。

升级后的展厅总体上体现着简约、明快的海派
风格，它的设计灵感来自于照相机的取景框，整体设
计以一种对称式的格局呈现，不仅符合中国人的审
美习惯，更透露出对高品质生活的追求。值得一提
的是一汽-大众 合众汇金新展厅的人性化设置。欢
迎墙后方的中央休息区，作为展厅的核心区域，充分
体现“一切以客户为中心”的理念，烘托出热情、高雅
的氛围。开阔的视野便于客户从各个角度感受一汽
大众产品的魅力。原来的普通桌椅改为高档舒适的
沙发，一方面为客户提供一种舒适惬意的休息场所，
另一方面能有效地延长顾客驻留时间，提高成交
率。 池海明

豪华尽享的移动商务行馆

商务车以舒适乘坐为主要诉求，既要保证乘坐
空间足够大，还要保证人性化配置足够高。起亚嘉
华大量运用了国内同类型产品所不具备的尖端技
术，在配置考核上名列前茅。

“能装的全给他装上”可谓嘉华对高科技配置的
明显要求，它拥有 10余种高档配置、60余种便利设
施，充分体现了对驾乘者无微不至的人性化关怀。

拉开车门一进入嘉华的座舱内，桃木+金属内
饰、浅色调为主温馨内饰设计营造出宁静舒适的氛
围。可加热驾驶座、副驾驶座电动座椅，不但确保驾
乘者乘坐舒适，在寒冷季节还提供了几分温馨；即触
式全开电动天窗，轻轻一按便能享受阳光清风的包
围；雨量感知型雨刷，可根据雨量大小自动开启调
节，确保雨天行车安全；配备有害气体隔断系统，能
有效阻断废气，确保室内空气时刻清新；随车配置的
外置电源，可供必要的办公设备使用，好比流动的会
议室，绝对不会耽误商务精英们的任何一次灵感凸
现；手机免提、飞航式液晶显示器等高档配置充分衬
托出整车的豪华感；另外，中央控制门锁、智能电脑、
自动灯光控制系统、DVD、VCD、MP3 10 碟连放系
统，后方监测摄像系统等智能化配置悉数配备；特别
值得一提的是，嘉华还具有方向盘音响控制系统等
便利设施，让驾驶者手不离方向盘便能轻松调节音
响，真正做到为驾乘者提供最尊贵舒适的驾车体验。

除此之外，嘉华车内的多个杯架、两个显示屏、
后排独立控制风量的空调系统、任意组合的座椅以
及庞大的载物空间也给驾乘者带来数不胜数的便
利，采用液压支撑的可折叠小桌板、隐藏在座椅中的
储物盒以及可电动开启的后车窗等给人一种家庭式
的温馨。 戴 杰

东风悦达起亚嘉华之配置篇
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