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楼下小赵和我只是点头之交，
自我买车后，他几次找我商量拼车
一事，禁不住他的磨叽，我答应了。

小赵所在的公司距我们单位仅
两百米，他每月给我 100块的油钱，
我送他上班，至于下班，只要时机合
适，他到我单位后，我们一道回去，
这就是拼车的约定。

头几天，小赵下班后就过来候

车，然后我俩有说有笑地回去。不
过，有一次小赵说他身体不适，我不
忍心他步行几百米的距离，就主动
开车去接他。

没想到，此后的事情就完全变了：
一到下班时间，小赵就会让我开车去接
他，几无商量的余地。小赵这人又不
守时，有时让我一等就是好久。我
想，这拼车的事真是碰不得，你看小赵那

神情，好像我该听他使唤似的。
一天，我候在小赵公司门外，正

等得无聊时，有人过来敲了敲我的
车窗，冲我一笑说，你就是小赵的司
机吧？我觉得这话挺别扭，但又不
便反驳，就顺势点了点头。随后那
人就说，像你这样的私家司机，要是
包月费能便宜点，我也想试试。

私家司机？我立刻愣住了。随
后那人说出的话差点没把我气死，
他说，最近小赵逢人就夸，他每月花
1000 块雇了一名私家司机，有车算
什么，有自己的私家司机才有面子。

摘自《重庆晚报》

去年初，我们公司从日本进口
了一台新设备，请了佐藤工程师来
给我们安装调试。那天，我带他去
公司附近一家餐馆吃饭。

服务员把餐具摆好后，佐藤硬
要服务员把放在他面前的一次性筷
子撤下去。我和服务员都感到莫名
其妙。只见佐藤从背包里拿出一个
素雅的布套，里面装着一双旧筷
子。佐藤认真地说：“这是我的环保

筷，无论走到哪里我都随身带着。”
他告诉我们，日本每年要消耗约257
亿双一次性筷子，这意味着要砍数
百万棵大树，因此，不少关心环保的
人都拒绝使用一次性筷子，像他一
样随身带筷子。

说到这里，我想起了另一件
事。前不久，我带老婆、孩子到庐山
玩了一圈。途中，我们碰上了美国
老人约翰，他来自旧金山市，72 岁

了，看上去精神非常好。
引起我们注意的是，约翰随

身背着一个旧水壶。他告诉我，
他喜欢旅游，这个水壶已跟随他
多 年 ，走 过 了 10 多 个 国 家 和 地
区。

说起自带水壶的原因，老人指
着周围随处可见的各色饮料瓶说：

“这些塑料瓶要浪费多少资源啊，而
且它们很不容易降解，会对环境造
成严重污染……”

环保不是一句空话，应该落实
到日常生活的细节里。佐藤和约翰
用旧筷子和旧水壶给我上了两堂生
动的环保课。

摘自《青年参考》

我在那不勒斯郊区认识一位老
人欧西尼，他经营一间家传的古董
店。生意清淡，只能勉强维生而
已。一天早晨，一位看起来很高贵
的美国妇人走进店里，浏览了一会
儿，便询问一对巴洛克式木质小天
使的价格。店老板欧西尼随口报出
一个高得吓人的价钱，那名妇人不
假思索地便掏出皮夹，准备买下这
对艺术品。我屏住呼吸，心中暗自
替我这位朋友的好运拍手称庆。

我对欧西尼的了解显然还不

够。他的脸顿时涨成紫红，慌乱不
安地把客人请出门外：“不行，不行，
夫人。真对不起，我不能把这对天
使卖给你。”

那个观光客走了以后，他心平
气和地解释自己方才的行为：“如果
我在挨饿，我一定会收下她的钱。
但我没挨饿，何苦做一笔一点意思
也没有的生意呢？我喜欢讨价还价
时的机智往来，两个人都互相想占
对方便宜，各藏心机，唇枪舌剑。而
她连考虑也不考虑，什么都不懂，甚

至连假设我会占她便宜的起码尊严
都不给我。如果我把这对东西用那
么荒唐的价格卖掉，我就洗不掉骗
子的骂名了。”

在南意大利或世界任何地方，
都很少有人会持这种态度做买卖，
我相信，能像欧西尼那么热爱自己
工作的人并不多见。

没有乐趣，人生还堪忍受，有时
甚至也还算得上愉快。但这种愉快
不会持久，要靠运气和外在环境帮
忙。如果要控制经验品质，就必须
学习从每天的生活中创造乐趣。

人何时最幸福？幸福并非瞬间
发生，也不受外在事件的操纵，而是
取决于我们对外界事物的理解。

摘自《意林》

那天傍晚 6 点钟，老婆吩咐我
去买一块钱的馒头。当时我正在捣
鼓电脑，头也不回地问老婆想不想
体验一下网上购物的乐趣。老婆也
是一条网虫，说，好呀。于是我们
并排坐在电脑前开始了我们的商务
进程。

我首先搜索到了名曰“馒不讲
理”的网站，这是一个专门在网上
卖馒头的网站，中文名称的含义大
概是“喜欢馒头需要理由吗”。

网站提示我必须注册成为正式
会员才能实现网上购物。于是我点
击了注册。

新的页面出现了，要我填写注
册资料。我给自己起了个“六指擒
馒”的昵称，然后设定了密码，填
写了邮箱地址，真实姓名，身份证
号，具体住址，邮政编码，手机号
码，点击确认，哈哈，注册成功。

老婆指着显示器说：别忙高
兴。我仔细一看，需要用手机接收
到的号码激活账户。此时手机叫了

一下，提示我号码来了，我的手机
上显示欢迎你注册成为馒不讲理正
式会员，请用 1818918 激活账户，
从现在开始你将享受到我站短信平
台的服务，包月费每月 10元。老婆
唠叨说：还没闻到馒头味 50个馒头
的钱没了。我说：你别急，开始注
册是繁琐的，代价是有点高的，但
是以后使用起来是很方便的，现代
化不是免费的，人人都要付出一点
代价的。

老婆催我继续。
我激活了账户。哇噻。真是别

有洞天，页面上立即出现了馒头的
图片。品种选单，除了馒头还有花
卷、发糕、窝头、包子等相关产品。我
点击了馒头。又出现了一个选单，分别
表明美式点这里，欧式点这里，中式点
这里，我选择了中式。

传统点这里，改良点这里，我
选择了改良。

机制点这里，手工点这里，我
选择了手工。

圆形点这里，方形点这里，我
选择了方形。我肚子开始咕咕叫
了。

一元四个点这里，一元五个点
这里，我选择了一元四个。出现了
一个新页面说：恭喜你，你已经把
馒头装入了购物筐。

航空快递点这里，普通包裹点
这里，我选择了航空快递，我可不
想吃过期的馒头。页面提示：航空
快递需另外交费50元，现在你的消费
总额是51元，请确认，否则请返回。

我按下了确认，哈哈。馒头离
我越来越近了，虽然贵了点，但这
是足不出户的代价。

又出现了一个页面，在“请选
择付款方式”下方，排列了该网站
在全世界各银行开户的信息，于是
我选择了一家银行。页面又提示
说，请输入你的卡号和密码。

老婆说：“万万使不得，危
险！”我说：“还有一种方式就是自
己到银行办理汇款。”老婆说这样比
较稳妥。于是我穿戴整齐出发了。

刚下了楼我又折返回来。老婆
问我怎么回来了。

我说：“你看看表。”
“天哪，现在已经是凌晨一点

了，先凑合着喝点稀饭吧。”老婆
说。 摘自《故事世界》

没有人能说清，鲨鱼在大海骄横
称霸了多少年，它们的凶悍不仅表现
为高居食物链的顶端，通吃海中众
生，而在于它们那戏耍已经到手猎物
的本性。当海豹、海狮和信天翁等动
物不幸成为它们的午餐时，鲨鱼却不
急于吃掉猎物，而是将猎物在水面抛
来抛去，使猎物在毙命前饱受煎熬。
所以，人们将鲨鱼比作冷面杀手。

难道鲨鱼就没有天敌吗？如果
有，那它又是怎么被吃掉的呢？

鲨鱼的克星是盲鳗。盲鳗清楚，
论实力自己根本不是鲨鱼的对手，人
家一颗牙齿都要比自己重几十倍。

但盲鳗自有克敌法宝……所以开始
接近鲨鱼时，就显得很从容自信，悠
哉轻松。稳坐霸主地位久矣，鲨鱼早
就习惯了各色鱼族的追捧献媚，有的
是心怀敬畏，有的是想捡拾残骨碎
肉，有的是想借助鲨鱼之威吓退自己
之敌。所以，鲨鱼对活动在自己身体
上下的小鱼并无提防。何况，盲鳗的
出现是以亲昵形式开场的，即使有警
觉也很快被傲慢融化了。

盲鳗用黏滑的吸盘吸附在鲨鱼
身上，而将其中的利齿藏好，缓缓滑
向鲨鱼腮边。它那不断分泌黏液的
吸盘，在皮肤上移动，想必是麻酥酥

的，所以鲨鱼美滋滋的，很是受用，已
然把盲鳗当作自己的朋友了。

已经是稳操胜券了，但盲鳗依然
不急不火，在鲨鱼的腮边停留了好一
会儿，它才在鲨鱼盯住一只海龟时迅
速闪身而入，进入鲨鱼的身体。至
此，它将在这海洋霸主的体内一显身
手，让稳居食物链顶端的家伙尝尝纤
柔盲者的厉害。

得手的盲鳗立刻在鲨鱼体内施
展饕餮之功，它吸盘的口内有肉质的
舌，舌上两排角质利齿，以活塞状啃
食猎物，一小时能吃下自己体重两倍
的血肉。小东西集体观念还挺强，一
边进食一边释放黏液向同类传递信
息，呼朋引类，分而食之。用不了多
久，一条鲜活的大鲨鱼便被它们从里
往外吃得只剩下空荡的皮囊。

摘自《知识博览》

从前，有一个国王，急需找一个
忠诚、勤快的贴身仆从。经过一番
细致的挑选，国王最终锁定了两个
中意的候选者。这天，国王将两个
候选者带到考评地点，为他们布置
了任务：用附近一个大水缸里的水，
灌满一个空竹篮。国王告诉他们，
他将在晚上检查他们的工作。令他
满意的候选者，将荣幸地成为国王
贴身侍从。

接受任务之后，两位候选者不
敢有丝毫懈怠，他们都渴望成为国
王的亲随。然而，在灌了几桶水之
后，其中的一个候选者对同伴说道：

“真不知道国王为什么让我俩做这

种毫无用处的工作，你看，我们刚把
一桶水倒进去，它就立即漏得一滴
不剩了。我敢断定，睿智的国王一
定是在考验我们的智力，谁干得多，
就证明谁傻。”

另一个候选人回答道：“我也看
不出国王的目的是什么，我只知道，
这是国王交代给我们的任务。我相
信，国王自有他的用意，我们的职责
就是不折不扣地完成任务。”

前一个候选者冷笑着说：“你真
是一个榆木疙瘩，要干你干，我坚决
不干这愚蠢的事情。”说罢，他丢下
水桶，远远地走开了。

被称作“榆木疙瘩”的候选者没

受到丝毫的影响，继续勤勤恳恳、一
桶一桶地从水缸里提出水来，灌进
竹篮子。由于同伴的离去，使得他
的工作量大为增加，一直忙碌到傍
晚，他才汗流浃背地舀出了水缸中
的最后一勺水。当他将最后一桶水
倒进竹篮，待水很快漏光后，他发
现，在竹篮的底部，有一个闪闪发亮
的东西。他靠近细看，惊喜地发现，
那是一枚价值连城的钻石！

“现在，我明白这无用工作的目
的了。”“榆木疙瘩”对自己说道，“不
把缸里的水提完，怎么能发现这枚
钻石呢？”

事实上，受眼界、阅历和职位的
限制，我们很难拥有全局和长远的
眼光，这时候，唯一正确的做法就是
坚定地履行你的职责。要知道，没
有一个你尊敬的上级或长者会让你
做徒劳无益的事情的。

摘自《经典故事》

有人用高山来比喻人生，也许
是看到了山的高大与雄伟；有人用
土地来比喻人生，也许是感受到了
土地的无私与平凡；有人用鲜花来
比喻人生，也许是想到了花的美艳
与短暂……而笔者认为，用水来比
喻人生是再好不过了。水，“奔流
到海不复回”，认定一个目标，永不
回头；水，“润物细无声”，“利万
物而不争”……“上善若水”都是
精彩的概括。如果人的品性能够如
水一样，就真的达 到 极 致 了 。 人
生在世，短者几十年，长者逾百
年。人的一生如果真能做到淡泊
名利，就要具备水那样的清澈本
性。

水从高处来，只往低处流，最
终归入大海，贵在它有宽广博大的

胸怀。人的一生必定要经受不少的
磨难，关键是要处之泰然。有些事
情其实并无所谓好坏，全在于人们
怎么去看待。遇事应该有颗平常
心，除了大是大非要坚持原则外，
让一让，忍一忍，退一步就会海阔
天空。一个人没有太多、太大的奢
望，就没有失望，更不会有绝望；
不做亏心事，不伤害别人，做个老
实人，就吃得香，睡得稳。“吃亏
人常在”，但最终不吃亏 。正如柏
拉图所言：“使别人幸福的人，他
自己也一定能得到幸福。”至于遇到
困难和挫折，就更应如水那样意志
坚定，坚忍不拔，从容应对。在取
得胜利、获得荣誉时，切不可张狂
骄傲、洋洋自得。要像水那样浑
涵、沉静，胜不骄，败不馁，就能

“不管风吹浪打，胜似闲庭信步”。
尤其要像水那样“利万物而不

争”，给别人、给社会带来益处而不
求回报。

水，晶莹剔透，沉稳宁静，清
澈见底；若汇集起来，浩浩荡荡，
就能激浊扬清。“原清则流清，原
浊则流浊”。正本清源讲的就是要善
于从这一根本来养护自己、升华自
己，让身心永葆清气的流动。做
人、待人接物 ， 应 不 分 远 近 亲
疏 ， 一 视 同 仁 ， 更 不 能 拉 帮 结
派 ， 自 立 山 头 ； 从 政 、 处 理 政
务，要透明如水。诚如是，则人
生就会光明磊落，社会也必然和
谐安宁。

人类的生存，自始至终需要水
的滋润。“子在川上曰：‘逝者如
斯夫’”，古往今来，人们都会从水
的奔流不息、不舍昼夜、浩瀚博
大、坚忍不拔、谦下浑涵中得到哲
理的启示和诗情的激发，乃至对整
个人生的感悟。

摘自《才智》

家电下乡。有一位农民高高兴
兴买了一台电脑抱回家。很快，打
电话报修，说是显示屏不亮，黑屏。
厂家赶快派了维修人员上门，一看，
原来是显示屏没有接通电源。

不要以为这是一个笑话，也不要
责怪农民缺少使用家电的基本常
识。这电脑厂家很重视收集基层营
销和维修人员反馈的信息，很快就
开发了一种“一键通电脑”，只要接
一个线，一按键就可以使用，像傻瓜
相机一样方便。果然受到农民的欢
迎。

这家工厂的名字叫海尔。
海尔把这样的改进叫做创新。
类似的创新在海尔还有很多。
他们发现，家电电源的绝缘层

是老鼠喜欢啃噬的材料，于是专门

设计了能防小老鼠的空调防鼠网、
冰箱防鼠后盖板、洗衣机防鼠底垫
座，等等。

有些农村地区电压不稳，电器
容易受损。他们设计了带防漏电插
座的冰箱和防水、防漏电的洗衣机，
设计了能在 170 伏至 242 伏电压区
间工作的宽电压冰箱。

有的农村地区手机信号弱，他
们设计了“农信通”手机，在山区照
样能接通。

有的农村地区雷电频繁，他们
开发了能防 10000 伏雷击的“村村
通”电视机。

我在这里不是想为海尔做广
告。重要的是他们对创新的重视和
理解。

海尔的首席执行官张瑞敏有一

句话：“如果不创新，就只能面壁，如
果创新，所有墙壁都是门。”

创新的核心就是满足别人还
没有满足的需要。用高科技解决
这个问题是创新，用一般科技解
决这个问题也是创新，或者说更
是创新。

许多企业的做法是，我开发产
品，当然要尽可能做好，开发出来之
后，就是努力宣传，努力让更多的人
了解、接受、喜欢，然后我就成功
了。走的是努力改变别人的路子。

海尔的重点都放在了改变自己
上。

这是一个最靠得住的办法。因
为对别人，我们只能影响他们。真
正能由我们自己做主的就是改变我
们自己。适应了别人，自己也就成
功了。

推销产品是这样，其他一切同
别人打交道的事，是不是也有同样
的道理呢？

摘自《37度女人》

在遥远寒冷的西伯利亚针叶阔
叶混交林中，生活着一种奇特的驼
鹿，它们的外形与普通驼鹿并无二
致，但其腹部布满了不规则的花纹，
异常美丽。因此，动物学家把它们命
名为花腹驼鹿。

因为它们在丛林和寒冷中的生
存能力特别强，当地人管它们叫“西
伯利亚丛林勇士”。在这里，花腹驼
鹿受到人们保护，不捕杀花腹驼鹿的
戒律更是在猎户中代代流传。一个
偶然的机会，几个猎手遇到了一只遭
黑熊袭击而受伤的母花腹驼鹿。他
们将它带回村里豢养起来。次年春
天，伤势痊愈的母驼鹿生下一窝鹿崽
儿。猎人们发现，那些可爱的鹿崽儿
的腹部并没有花纹。原来花腹驼鹿
腹部的花纹并不是先天就有的。

鹿崽儿渐渐长大，可是，花纹还
是没有出现。猎人们越发好奇，就更
加关注起来。

一直等了四年，这些鹿崽儿渐渐
长成成鹿，依然没有看到花纹，这让
猎人们有点百思不得其解。

这一怪事引起了俄罗斯动物学
家的注意。经过跟踪研究，他们终于
发现了野生花腹驼鹿的一个惊人的
习性：每年秋季来临，母鹿都会带领
小鹿到一个荆棘丛生的地方，然后群
鹿依次跳跃着穿越大片荆棘丛。因
为幼鹿个子矮，所以每只小鹿的腹部
都被划出一道道渗血的伤痕。

再观察，一个令人惊叹的秘密被
揭开：因为受了伤，小鹿觅食时即使
已经吃得够饱，也不能躺下休息，那
样会扎痛伤口，所以它们一直站着吃

草。这样拼命进食的好处是，在酷冷
的西伯利亚冬天来临之前，每只小鹿
都储存了足够御寒的营养和能量。
一只驼鹿需要经历三个被荆棘刺伤
的秋季，直到它成年。而那些美丽的
花纹，其实就是这些伤痕留下的印
记。

由此，动物学家明白了在西伯利
亚山林里，每年冬天因体弱而冻死的
各种动物中，为什么唯独没有花腹驼
鹿，同时也解开了这种驼鹿被祖辈人
称做“西伯利亚丛林勇士”的原因，这
一切，都和小鹿遇到的磨难有关。

纵横的伤口都能形成美丽的花
纹，这不能不让人称奇。在人生漫长
的旅途中，人和小鹿遭遇的环境极其
相似，当苦难来临，心存胆怯地回避，
很可能是致命的，与其回避，倒不如
勇敢地去正视它，迎击它。但凡成功
的人，没有谁是不遭受磨难的，只有
经历了，你才可能更接近成功，更理
性地看待人生，很多时候，哪怕命运
刺了你一刀，你只要有足够的勇气去
面对和搏击，伤口同样能绽放出另一
种美丽。 摘自《人生与伴侣》

1981 年，身为法国社会党领袖
的密特朗来中国访问。在游览孔府
时，他手扶龙柱让随行摄影师拍了
一张照片。回国后，摄影师洗出照
片一看，不禁吓出一身冷汗。原来，
密特朗在龙柱下的照片是一张“双
眼瞎”照片。此次出访中国，对密特
朗意义重大，他想通过这些照片进
行竞选宣传。出了失误，摄影师自

觉无法向这位总统候选人交代。尽
管密特朗向他催要了几次，但他都
以各种理由推辞，他在苦思冥想补
救办法。

一天晚上，他正对着这张“败
笔”发呆，忽然，他回忆起中国翻译
曾经向密特朗介绍“龙”的象征意
义：龙是中华民族的图腾，是中国文
化的代表符号，也是中国的象征。

他灵感一闪，提笔在照片下写
下了“倾听龙的声音”一句话。

第二天，他将这张“倾听龙的声
音”照片呈献给密特朗，密特朗看后
很是高兴，称赞他的高超的摄影技
术。第三天，这张照片就出现在法
国的各大报纸上。

一年过后，这张“倾听龙的声
音”的特殊照片，获得了世界摄影大
奖。

“倾听龙的声音，感受中国文
化”的思想内涵，挽救了那张“失败”
的照片命运，也挽救了那位摄影师
的声誉。

摘自《做人与处世》

驼鹿花纹的秘密

鲨鱼的天敌

中国古代流通的货币——铜钱，
中间为何有一个方孔？有人说是
为了穿绳成串便于携带；有人说
是为了节约金属；还有人说是为
了减轻铜钱的重量。其实，铜钱

中间有方孔是由当时的工艺条件
所决定的。

铜熔化后要在范模中铸钱，钱的
边缘总有许多毛刺，既不美观又不方
便使用。

要去掉这些毛刺只有靠挫刀加
工，一次不能只挫一个，必须把钱串
起来挫才省时省工，而要把钱串起
来，钱中间则必须留有一孔。但若留
下圆孔，穿在棍上的钱就会滚动，这
样便有碍操作，故而留下方孔，把钱
穿在方形棍上，钱就不会转动了。正
是由于这个缘故，古代的铜钱上才留
下一个方孔。

摘自《中国老年报》

铜钱为何有方孔

改变自己

细微之处见环保

倾听龙的声音

私家司机

无用的工作

人生若水

我想吃馒头


