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拜祖大典：新郑筑巢引凤来
庚寅年黄帝故里拜祖大典经贸洽谈活动主要项目介绍

数字化太阳能生产项目
山东桑乐太阳能有限公司是济南市高

新技术股份制企业，现已成为国内集研
究、开发、生产为一体的大型太阳能专业
化生产企业。公司成立后以年平均增长率
近50%的速度高速发展，连续十年领跑山
东太阳能市场，生产经营规模位居国内行
业前列。公司目前拥有国内最大最专业的
太阳能热水器生产基地，年产量可达百万
台。桑乐是国内行业中拥有中国环境标志
认证、3C、IS9000 等多项重要认证的企
业，逐步建立了自己独有的优势：独特工
艺确保洁净健康水；先进技术引领数字化
时代。

2010 年 3 月与新郑市郭店镇签订合
同，该数字化太阳能生产项目总投资 2.6
亿元，占地 140亩。该项目年产 100万台
光热光伏太阳能热水器，年产值 20亿元，
实现年利税3000万元。目前投资方已确认
投资协议，已把该协议寄往新郑市郭店
镇。该项目正在做立项。

沃尔沃卡车
销售维修及物流项目

武汉市开力经贸有限公司，是华中地
区专业从事沃尔沃卡车业务的4S站，覆盖
湖北、湖南、江西、安徽和河南五省。公
司拥有沃尔沃提供的全套专用维修检测设
备和经沃尔沃公司专业培训的技术人员，

为客户提供包括整车销售、售后跟踪、车
辆档案管理、保修期内保固、定期维护、
配件供应、技术咨询、整车大修和全天候
救援等系列合同式服务。

按照沃尔沃公司在华中地区发展部
署，2010年在河南新郑建成首个沃尔沃卡
车标准化服务站，总占地面积60亩，一期
工程为 4S 店主体建设，投资 5000 万元，
占地 30亩，预计 2010年底建成，二期工
程为各种配套服务设施建设，投资5000万
元，占地 30亩，预计 2011年完工，年产
值在2013年前达到2亿元。

龙湖国瑞城
大型商业综合体建设项目

新郑市国瑞房地产开发有限公司是北
京国瑞兴业房地产有限公司的全资子公
司，北京国瑞兴业地产有限公司是一家专
业的房地产开发企业。公司由一批多年从
事地产开发的管理和技术精英组成，对地
产项目的拓展、策划、开发、施工、销售
有着丰富经验和能力。公司年开发规模在
100万平方米以上，成功地开发了北京富
贵园和国瑞城两个大型项目，是崇文区
30 强企业之一。国瑞地产迈着集团化、规
模化发展的步伐，在原有地产开发、销售
的基础上相继成立了监理公司、物业公
司、商业管理公司及独立的广告公司等，
并积极拓展项目领域，先后在重庆、沈
阳、石家庄、海南等地成立项目公司，组

成了研究设计、工程监理、物业管理、商
业管理等一整套完善的前期设计和后期维
护队伍。

项目总用地 724亩，总投资 36亿元，
其中一期投资 18.6亿元，总建筑面积 99.6
万平方米。其中，多层住宅 21.5 万平方
米；小高层住宅建筑面积 64.85 万平方
米；商业用房建筑面积 7.8万平方米；会
所建筑面积6000平方米；幼儿园建筑面积
1.2 万平方米；小学建筑面积 3.6 万平方
米；其他用房建筑面积 500平方米，分三
期实施。临时办公楼已建成入住，围墙已
建，正在做环评。

河南省众合投资有限公司
承建石材工业园项目

该项目由郑州众合投资有限公司投
资。该公司成立于2009年，公司注册资金
5000万元，公司主要经营市场开发、房地
产开发及物业管理。

郑州众合投资有限公司承建石材工业
园项目，占地 1200亩，总投资 15.8279万
元，年产值232000万元，年利税10150万
元。截至目前，该项目已通过新郑市发改
委立项备案。环评手续郑州市环保局已批
复，资料已递交新郑市环保局，现等待新
郑市环保局批复。项目土地出让金已到账
2000万元，土地手续预做控规。

本报记者 李伟彬 孙瑞 高凯 刘栓阳
通讯员 宁淑娜 文/图
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庚寅年黄帝故里拜祖大典的成功举
办，不仅为新郑打响了独具魅力的文化
品牌，而且为新郑带来了可观的经济效
益。拜祖大典期间，新郑签约投资项目
58个，合同总金额达131.6亿元，签订的
投资项目和投资金额创下了拜祖大典五
年来的历史新高。

为给外来客商营造良好的投资环
境，新郑市委市政府相继出台了一系列
促进招商引资的优惠政策，建立和完善
了外来投资项目无偿代理服务、联审联
批、重点招商引资项目落实工作例会等
制度，推行了“一个项目、一名领导、一套
班子、一抓到底”的服务机制，招商引资
工作取得了一串串可喜成绩。

栽下梧桐树，引来金凤凰。新郑已
成为世界关注的焦点，外商投资的风水
宝地。

主要成果
庚寅年黄帝故里拜祖大典经贸洽谈活动

期间，新郑市共签订投资项目 58个，合同总
金额达131.6亿元。其中，4月16日拜祖大典
经贸洽谈活动当天共有 19个项目在郑州市
和新郑市举办的经贸洽谈活动签约仪式上签
约，合同总金额达115.1亿元。签订投资项目
数和投资额创五年来历史新高。

项目特点
一是项目投资规模大。在所签订的 58

个投资项目中，1亿元以上项目 28个。二是
项目产业结构日趋合理。所签订的 58个投
资项目涉及农副食品、纺织、服装、石材、煤
炭、仓储物流、电力能源、房地产、汽车等多个
行业领域，其中涉及第三产业的投资项目明
显增多，从而弥补了以往第三产业投资项目
较少的现象，第一、二、三产业结构与以往相
比更加合理。这些项目相继建成投产后，将
极大地促进新郑市经济社会又好又快发展。
三是项目质量明显提高。首先，投资项目均
符合国家产业、环保、土地规划等政策。其
次，投资项目科技含量高、市场前景好。再
次，投资项目带动能力强。郑州众合投资有
限公司投资15亿元的石材工业园项目，正式
运营后，可带动加工业、机械制造业、物流业、
运输业、装饰业、房地产等十多个行业的快速
发展，全年间接创税可达 10多亿元，间接增
加就业人员可达10多万人；山东桑乐太阳能
有限公司投资 2.6亿元的数字化太阳能生产
项目，正式运营后，可带动节能、环保、商贸物
流、居民服务等多个行业的快速发展，年产值
可达20亿元，实现年利税3000万元。四是项
目资金来源广。58个签约项目中，资金来源
主要集中在北京、广东、上海、福建、山东、武
汉等地区。

招商思路
一、搞好规划，明确产业定位，增强招商

引资的针对性。二、注重研究，充实队伍，提
高招商引资专业化水平。三、创新方式，突出
重点，增强招商引资的实效性。四、强化管
理，统筹协调，积极引导产业聚集。五、重奖
激励，完善考核，充分调动招商积极性。六、
提升服务，落实政策，营造优良投资环境。

招商举措
一是突出小分队招商。以“百名领导干

部”招商工作机制为依托，真正“走出去、请进
来”，充分挖掘招商投资信息；二是突出以商
招商。突出企业主体招商地位，利用现有企
业丰富的信息资源，通过他们达到以商招商
效果；三是突出产业链招商。围绕新郑市乃至
大郑州的支柱产业、龙头企业，按照缺什么、招
什么的原则，进行产业补链，努力形成“引进一
个、带来一批、拉动一片”的联动效应；四是突
出项目招商。我们要精心策划包装一批精品
项目，通过各种途径对外推介，开展招商；五是
突出节会招商。认真做好第五届中部投资贸
易博览会、中国厦门国际投资贸易洽谈会、郑
交会、庚寅年黄帝故里拜祖大典等重要节会
的招商工作，确保活动实效；六是突出网络招
商。广泛与企业网站建立联系，不仅宣传新
郑的投资环境，更从中搜集一批有价值的招
商投资信息，从而扩大招商成果。

河南六盛钢材交易中心是郑
州市 2010年钢材物流重点工程项
目，其定位是建立一个信息化、智能
化、面向全国的钢铁物流园区。它
的建立将彻底结束郑州市广大经营
钢材商户没有固定场所的历史，有
力推动郑州市钢材市场和当地经济
的发展。河南六盛钢材市场也是庚
寅年黄帝故里拜祖大典期间在新郑
签约的一个“重量级”项目，谈到选

择新郑作为合作伙伴的初衷，刘总
说“非常喜欢新郑。新郑人好，投资
环境非常好”，简简单单的几句话道
出了她的心声。她也用自己的行动
表达对新郑的热爱。刘总介绍说，
2007年她在焦作市中心做起了房
地产开发，但是她打算从今年开始
将更多的精力放在新郑。而且今年3
月份已经在新郑市的新村镇签约了
房地产项目。目前，已经有安钢、邯钢
等大型钢铁集团和农村信用合作社、
工商银行、兴业银行等众多金融机构
签约入住。”刘少琴还主动邀请自己
的朋友到新郑投资兴业，目前，经刘
总介绍的广东百威啤酒企业负责人
正在新郑考察。“今年6月底一期工
程完工后，将有130多个商户入住，
企业每年成交额将达百亿。我们争
取整个项目完工后，努力成为河
南第一。”年轻、果敢的女企业家
刘少琴对企业的发展充满了信心。

河南六盛钢材市场董事长刘少琴：

“争取做河南第一”

“建一流居所、造完美社
区”是国瑞兴业人的共同追
求。新郑国瑞兴业地产有限
公司总经理伍欣告诉记者，
今年他们已计划在新郑投资
36亿元开发 100万平方米房地
产，一期工程是在龙湖镇开
发建设 30 万平方米大型商业
综合体项目。目前围墙、场
地平整、环评等前期准备工

作已基本完成，工程规划正
在向相关部门报规，准备在 4
月 28 日举行奠基仪式。当问
及对新郑的印象时，伍总直言
不讳地说，来到新郑后，各级
政府都对我们照顾得很周到，
不管是人力、物力都倾心倾
力，着实帮我们解决了不少实
际困难。新郑也是一座历史名
城，新郑人民好客、热情，新
郑有很大的后发优势和潜在优
势，有利于企业市场健康发
展，我们还准备在新郑“再造
一个国瑞城”。说这话时伍总
脸上挂满自信。在变革中发
展,在发展中创新。今年，他要
和公司那些年富力强、朝气蓬
勃的员工们一起继续努力，为
活跃新郑房地产市场，满足
新郑市民的需求作出更大的
贡献！

新郑国瑞兴业地产有限公司总经理伍欣：

“再造一个国瑞城”

客商专访

河南桑乐太阳能热水器生产线项目落户新郑

河南六盛钢材交易中心鸟瞰图

河南省纺织服装产业基地举行授牌仪式

河南建华管桩车间

基础设施完善的新港产业集聚区


