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改口
1985年1月，里根原定在国会前

的台阶上发表就职演说，但因天气寒
冷，举行仪式的地点临时改在国会内
的圆形大厅。

可能是高兴过头，里根竟忘了这
一变化，他拿出演讲稿就念：“在继续
我们旅程的时候，我们不禁想起了我
们的先驱们。我们现在又站在这一
象征着我们民主制度的台阶上……”
顿时全场哗然。

里根发觉闹出了笑话，连忙补
救：“是呀，要不是因为天气太冷，我
们是应该站在台阶上的。现在我们
只能站在我们民主制度的这一象征
里面，再度看到和听到我们往日的回
声……”

说谎
作家把真人真事编成美丽的口

头故事，要有丰富的大胆的联想。有
一位专门在细节的真实性上吹毛求
疵的批评家，曾经指责马克·吐温说
谎。

马克·吐温挖苦地说道：“假如您
自己不会说谎，没有说谎的本事，对
谎话是怎样说的一点知识都没有，您
怎能判断我是说谎呢？只有在这方
面经验丰富的人，才有权这样明目张
胆地武断地说话。您没有这种经验，
而且也不可能有。在这一方面，您是
一窍不通而又要充内行的人。”

输血
贝利向足球爱好者们赠送过各

式各样的礼物，像明信片、手帕、旧袜
子、球鞋等，甚至有几次他被球迷们
团团包围，不得不剪下头发相赠。

在一次比赛之后，有个足球俱乐
部的老板挤到贝利跟前，向贝利要

“几滴血”。这个老板央求说：“请给
我几滴血吧，我要把您的血输到我的
球队的前锋身上，让他们大大增强比
赛的斗志。”

贝利饶有风趣地回答说：“你能不能
送我几滴血，让我增加一些财气呢？”

吃与不吃
在招待卓别林吃烤鸭的宴会上，

有人突然郑重其事地说：“卓别林是
不吃烤鸭的，因为鸭子这种可爱的小
生灵曾使他创造了夏洛尔的艺术形象。”

此人说话之后，卓别林发现主人
面有难色，便很快风趣地说：“他说得
不错，以往我是不吃烤鸭，但我不吃
的烤鸭只是美国烤鸭，北京烤鸭却不
算在内。”这句话一说，宾主尽欢。

投毒与喝毒
第一次世界大战爆发前不久，美

国出生的女权主义者南希·阿斯特到
丘吉尔祖上传下来的布雷尼宫拜访
了他。丘吉尔热情地接待了她。

在交谈中阿斯特大谈特谈妇女
权力问题，并恳切希望丘吉尔能帮助
她成为第一位进入众议院的女议员。

丘吉尔嘲笑了她的这一念头，也
不同意她的一些观点，这使这位夫人
大为恼火。

她对丘吉尔说：“温斯顿，如果我是
你的妻子，就会往你咖啡杯里放毒药！”

丘吉尔温柔地接着说：“如果我
是你的丈夫，我就会毫不犹豫地把它
喝下去！”

和小狗商量
一次，英国大文豪萧伯纳收到一

位小姑娘的来信。信中说：“您是一
位最使我佩服的作家，为了表达我对
您的敬仰之情，我打算以您的名字来
命名我心爱的小狗，不知尊意如何？”

萧伯纳不便拒绝这令人哭笑不
得的好意，便回信道：“亲爱的孩子，
我十分赞同你的主意，但你最好和你
的小狗商量一下。”

真理的甘霖
亨利·克莱是位温和的蓄奴派领

袖，在对待奴隶制问题上，他被人讽
称为“伟大的妥协者”。但有一次，他
在演讲中观点略有变化，便有几个奴
隶主想用“嘘嘘”声压倒他的声音。

克莱则向听众们喊道：“绅士们，
你们听到这些声音了吗？这就是真
理的甘霖撒落在地狱的火焰上发出
的声响！”

年龄问题
在总统候选人的提名过程中，肯

尼迪的年轻和孩子般的外表成了一
个不折不扣的不利条件。众议院发
言人萨姆·雷伯恩就是攻击肯尼迪乳
臭未干的几个民主党领导人之一。

肯尼迪哈哈一笑，把问题抛到一
边：“萨姆·雷伯恩可能认为我年轻。

不过对一位已是 78 岁的人来说，他
眼中的大部分人都年轻。”

可是这个问题始终纠缠着肯尼
迪。哈里·杜鲁门在一次全国性演讲
中向肯尼迪挑战：“我们需要的是一
个极其成熟的人。”这位前总统说。

肯尼迪用逻辑和机智回敬了他
的挑战，他说：“如果年龄一直被认为
是一个标准的话，那么美国将放弃对
44岁以下所有人的信任。这种排斥
可能阻止杰斐逊起草独立宣言、华盛
顿指挥独立战争中的美国军队、麦迪
逊成为起草宪法的先驱、哥伦布去发
现新大陆。”

木匠和绅士
英国诗人乔治·英瑞出身于一个

木匠的家庭。他在上流社会中从不
隐讳自己的出身。

有个贵族子弟嫉妒他的才华，在
众人面前想出出他的洋相，就高声地
问道：“对不起，请问阁下的父亲是不
是木匠？”

“不错，您说得很对。”诗人回答。
“那他为什么没把你培养成木匠？”
乔治微笑着，很有礼貌地反问：“对

不起，那阁下的父亲想必是绅士了？”
“那当然！”这位贵族子弟傲气十

足地回答。
“那他怎么没把你培养成绅士呢？”

更大的荣耀
戴奥珍尼斯是古希腊有名的讽

刺哲学家。有一天，他来到柏拉图家中。
他从不穿鞋，两脚很脏，就这样

在柏拉图的地毯上来回走动，并说：
“我在践踏柏拉图引以为荣耀的东西。”

柏拉图说：“这倒是真的，可是我
得到了更大的荣耀。”

印象
爱因斯坦曾为一对年轻朋友证

婚。几年后，这对夫妇带着小儿子来
看他，孩子看了爱因斯坦一眼就号啕
大哭起来，弄得这对夫妇很难为情。

爱因斯坦摸着孩子的头，幽默地
说：“你是第一个肯当面说出你对我
的印象的人。”

表演
一次，里根总统在白宫钢琴演奏

会上讲话时，夫人南希不小心连人带
椅跌落在台下的地毯上，观众发出惊叫，
但是南希却灵活地爬起来，在200多名宾
客的热烈掌声中回到自己的座位上。

正在讲话的里根看到夫人并没
受伤，便插入一句俏皮话：“亲爱的，
我告诉过你，只有在我没有获得掌声
的时候，你才应这样表演。”

摘自《成功之路》

瑞士圣加伦法院前不久开出一
张“天价罚单”，罚款金额高达 29.9
万 瑞 士 法 郎（约 合 200 万 元 人 民
币）。这可能是世界上最高的汽车
驾驶违规罚单。

什么样的交通违规能够接到
这样的“天价罚单”呢？

有人开着法拉利跑车，以
137公里的时速在一个小村庄疾
驶，这个村庄允许的最高速度是
每小时 80公里。看来，开车超速不
是中国某些司机的“专利”，而是地
球村的普遍现象。

并不是所有的司机都会接到这
样的“天价罚单”，瑞士法院开出“天
价罚单”的原因很简单：肇事司机是
一个富翁。瑞士人认为，现行的违
规驾驶罚款对富人来说，犹如“九牛

一毛”，对富人的制约很少，导致富
人违规率很高。2007年瑞士举行全
民公投，允许法官依个人财富决定

罚款多寡。
如就事论事而言，重罚富人违

章，无关仇富，有关规则。
人们的社会财富不平等，在同

样的交通违章规则面前，或许还有
其他惩罚性规则，可以表现出截
然不同的约束力。

“老子有钱”，一些富人自以
为可以不把法规当回事。“不就是
罚几个钱吗？老子不怕”。
所以，同样的罚款规则，对富人

与穷人，事实上是不平等的。
摘自《北京晚报》

在日本旅游时，一天夜里，导游
田中突然找到我们，说是有个朋友
的店铺明天就要倒闭，想请我们
帮忙去买些东西。店铺要关门，
也就是商品要清仓，一定有很多
东西折价甩卖，能捡到很多便宜
货，这个忙值得帮。我们如是想着，
爽快地答应。同行不少人想起在国
内淘折价品的经历，不禁自责——钱
带少了。

来到店内，果然聚集了很多人，各
自选了满满一车的商品在等着付款，
我们用力地挤进店内，可很快就发觉
这里的商品并未血本促销，竟与其他
商店的价格毫无差别，失落感油然而
生。我们随意挑选一两件小商品，出
门等田中。

半个小时后，田中提着两大袋商
品出来。我们不满地问他：“怎么这
家店的商品不打折？”

田中愣愣地望着我们，许久才
说：“这里的东西都是正品，为什么要
打折？”

我们不知该如何回答，倒是其中
一个女人反应快，换了话题问：“既然
价格跟平常一样，为何你们都来这里
买这么多东西？”

田中笑了，缓缓地说：“这家店铺
就要关门，所以我们都来买东西，这
样，店老板就知道自己其实是适合开
店的，或许他不久之后就会换个地方
再开家新店。”

大家呆呆地对望着。退潮之后，
最易看清人性，或许，我们每个人都
可以做得更好些。

摘自《知识窗》

一天，一位年轻人来公司谈合
作事宜，在闲聊时，不免谈及一些社
会上的事。年轻人对此侃侃而谈，
表现出一种对现实的强烈不满；尤
其在谈到富人高消费的问题时，则
表现得愤愤不平，似乎对富人有着
一种不共戴天的仇恨。

事后，老总取消了与他的合作
项目，说：“仇富者不富！他的心态
始终站在富人的对立面，又怎么能
够走到富人圈子里呢？要致富，首

先要在心态上由穷人走向富人！个
人是这样，国家也是这样。以前，我
们国家在意识形态上仇恨发达的资
本主义国家，结果，我们就一直没有
发达起来，直到现在不再仇恨为
止。只有当你不再仇恨他时，你才
会真正发自内心地去向他学习，并
以超越他为目标而奋勇前进。”

过了一会儿，老总又补充道：
“在中国古代，总有‘穷秀才’之说；
而在中国的古文化中，也能强烈地

感受到‘仇富’的氛围。为什么会这
样呢？因为控制着社会文化的正是
穷困潦倒的秀才，而不是日进千金
的富商。这些‘穷秀才’自己不能致
富，看着人家荣华富贵又很眼红，就
以讥讽富翁而聊以自慰。所以，在
中国古代的一些书籍中，到处都是
讽刺富裕阶层的笑话故事。其实，
这是一种不良的嫉妒文化。而这种
不良文化又反过来影响着‘穷秀才’
和‘老百姓’，使得他们始终站在富
人的对立面而不能自拔。结果，他
们就永远不能超越富人。”

所以，朋友们，要想致富，就先
得放弃仇富的不良心态！试想，你
既然要去做一个富人，又怎么能够
仇恨富人呢？

摘自《年轻人》

沙漠的气候非常特殊。白天，火
红的太阳经过沙石的反射和热量的
累积，能把人活活烤死；夜晚，旷野和
寒冷在一无遮掩的情况下泛滥，又能
把人冻僵。

尽管沙漠气候如此可怕，美国印
第安人，却能颇觉安适地住在那里，
因为他们的建筑有逢凶化吉的功

用。在沙漠里，印第安人的墙是经过
特别设计的，它的厚度恰到好处——
白天炙热的艳阳晒不透那向阳的墙
壁，正将热透时，夜晚就已经降临。
于是在外面酷寒难耐的夜里，那晒热
的土墙，正慢慢散发出它白天储存的
热量，使室内变得温暖。

如果那墙薄一些，白天室内就会

变成烤箱，夜晚也不能散发足够的热
力。如果那墙再厚一些，白天固然不
至于炎热，夜晚却因为透不过热力，
而变得寒冷。这一切的奥妙就在于
那不厚不薄的墙。

无论是否住在沙漠，我们每个人
都要有这么一堵墙———把得意时
别人的赞美留给失意时用；把敌人射
来的箭接下，作为我们兵器短缺时的
武器；把别人攻讦的言语化为有用的
建议；把多余的而只能造成罪恶的钱
财，留给日后可能的贫困。如同印第
安人将那焚人的日光，留给寒冷的夜
晚一般。 摘自《非常可乐》

名人如何解尴尬

芝加哥人比尔·格里姆肖的房
子位于海德公园地区，是他在 1973
年花 3.5 万美元买下的，面积约有
557平方米。如今，此地同样面积的
房子售价大约在100万美元～200万
美元之间。一开始，格里姆肖将房
子委托给房产中介公司进行销售
时，并没定下底价，他坚信自己的房
子售价肯定远远不止200万美元，因
为他的这幢豪宅拥有 17个房间，还
拥有一个全世界最著名的邻居——
美国现任总统奥巴马。

奥巴马就任美国总统前，他们
一家长期生活在芝加哥海德公园社
区，和格里姆肖是低头不见抬头见
的邻居。当奥巴马带着妻子米歇尔

和两个女儿入住白宫后，他芝加哥
的家就交由白宫特工处保镖看守。
不过，奥巴马夫妇对这个房子情有
独钟，曾多次表示，任期届满后，他
会带着家人回到芝加哥的家里居
住。

格里姆肖说，他的房子是奥巴
马竞选历史的一部分，因为奥巴马
一家曾坐在他家的壁炉前拍过一个
竞选广告。格里姆肖相信，和美国
总统做邻居这个大卖点一定能吸引
众多富豪前来争相抢购他的房子，
而他只需要将房子卖给那个出价最
高的人。

格里姆肖的如意算盘显然打错
了。他的售房消息发布一个多月之

后，虽然已有超过6万人或打电话或
发电子邮件好奇地探问究竟，但却
没有一个人愿意掏真金白银购买总
统邻居的房子。格里姆肖甚至还给
自己的房子建了个专门的售房网
站，网站的点击率很快就超过了 10
万人次，可大家伙儿明显都是来凑
热闹的，没有一个人真想和奥巴马
成为邻居。

一个原本打算买房的人在格里
姆肖的网站上留言说：“如果我买了
你的房子，而奥巴马任期届满后回
来居住，肯定会打乱我们平静的生
活：各路记者定会蜂拥而至，我们全
家的一举一动都将暴露在记者的

‘长枪短炮’之下；每日出入家门，还
要经受那些保安和特工的检查与盘
问；朋友们要想过来串个门或聊会
儿天，恐怕也不是件容易的事了。
与总统当邻居，与其说是沾光，还不
如说是活受罪。这样的生活简直让
人无法忍受，我甚至连想都不愿意
想。” 摘自《中国青年》

我虽然不习惯给人派发名片，但
我并不反对使用名片，因为名片上面
往往都会有姓名、电话、住址，方便联
系。可是现在的名片除了上面这些
基本的信息外，还往往附加了太多不
该有的东西，让人看了如鲠在喉，不
吐不快。

比如我接到过某人的名片，上面
印着“某某局副局长(局长空缺，现主
持全面工作)”，这实在让人哭笑不得
之余，还不禁带有几分可怜。隐藏在
名片后面那张洋洋得意而又对权力
无比渴望的脸清晰可见。这样的人，
怎么能够让我尊重得起来？还有一
位我从来没有听说过名字的作家，名
片上印着“著名作家(全省一级作家
总共才20人)”。我的天啊，名字后面

这长长的后缀除了让我想呕吐，再也
没有其他感觉。既然全省一级作家
有 20个，而你又不是一级作家，那就
说明你最多只能是“二级作家”或者
是“三级作家”。本想炫耀，却“暴露”
了自己的不堪。一个作家，连这种文
字小把戏都想不明白，还能写出什么
好作品来呢？

更让人大跌眼镜的还不止这
些。有些人因为职务压顶，头衔繁
多，一张名片根本盛不下，而他们又
不想放弃告诉人们任何一个职务、头
衔的机会，于是别出心裁，把名片弄
成折叠式的，一拉一大串，变魔术一
样。接到这样的名片，送名片的人感
觉良好，我却已经羞愧得不行，生怕
别人以为这是我自己的名片。我有时候

心里会很不厚道地暗自嘀咕：如果这人
千古之后，追悼会上不把他这些虚名
头衔念完，他可能都死不瞑目吧？

名片的主人之所以在姓名后面
加“注释”，在名片后面再加名片，无
非是想要别人知道他多么重要，多么
值得重视。但他们永远都想不到的
是，这样的良苦用心却正好让别人小
瞧了自己，少有人会对这样的名片主
人肃然起敬。

有人炫耀就有人低调。我接到
的一张让我肃然起敬的名片，那是一
位大学教授的，洁白的名片上只有四
个字：教师：某某。其实我知道，这位
教授不单单是教授，还是博士生导
师，还是一家科学杂志的主编，还是
政府某部门的顾问，每个职务都是货
真价实的，绝不是“相当于某某级别”
那样暧昧不清。

名片是人的一张脸面，但只有脸
面好看是没有用的，这和一些暴发户
在脖子上挂条又粗又重的金链子一
样，让人觉得低俗。

摘自《北方新报》

禅师有两个弟子，每天早上，两
个弟子都要去山下村东头的路口边
挑两担水。起初，两个弟子都沿着
山上的大路走，半个小时后即可返
回。有一天，小弟子发现了一条通
往山下的近道，沿此而去，只需20分
钟即可返回，只是路面崎岖、坎坷，
所以很少有人走。两个弟子就这样
每天挑水，小弟子坚持走小路，大弟

子坚持走大路。
直到有一天，寺院来了第三个

弟子。令禅师 意 外 的 是 ，第 三 个
弟子每天总是最先完成挑水任务
的 ，两 位 师 兄 不 论 如 何 ，总 是 赶
不上。

这天早上，禅师便问第三个弟
子是如何超越两位师兄的。弟子淡
淡一笑，说：“其实很简单，我只是在

第一担水走小路，第二担水走大路
罢了。因为小路容易因洒出水来而
变滑，第二次就不能够再走。而大
路早上挑水的人多，由于第一次节
省了时间，正好赶在了他人拥挤的
缝隙，从而节约了时间。”禅师一想，
会心地笑了。

于是，禅师借题发挥，说道：“的
确，人生宽窄都是路，大路人人想
走，平坦但是 拥 挤 ；小 路 都 不 愿
走 ，崎 岖 但 距 离 近 。 走 什 么 路 ，
并 无 定 法 ，重 要 是 根 据 实 际 情
况，打破常规，既要学会走宽路，
也 要 学 会 走 窄 路 ，这 样 的 人 生 ，
才会超越他人。”

摘自《新浪网博客》

名片就是一张脸

勿占落魄人便宜

仇富者难富

不与奥巴马为邻

违章罚款百万元

宽窄都是路

一位年轻的商人在外出时被搭
档出卖，导致人财两空，痛不欲生。

智者将他带回家中，令其从地
窖里搬出一块偌大的方形坚冰。商
人照做了。智者接着吩咐：“用你最
大的力气，砍开它！”商人找来斧头，
抬手便砍。他坚信自己这一斧下
去，面前的冰块必定会四分五裂。
却不料，如此猛烈的重击，竟只能在
光洁的冰面上划下一道细微的印
记。全力劈凿片刻后，他气喘吁吁
地摇头：“太硬了！冰实在 太 硬
了！”

智者不语，将冰块放到屋后
炉灶上的铁锅中沸煮。商人在一
旁看得莫名其妙，但他只能站在
原地观察。因为智者再三吩咐过

他，一定要将整个过程牢牢地刻在
心板上。

随着锅内温度的升高，坚实的
冰块开始慢慢融解。商人对于这个
枯燥的过程，没有半点兴致。冰块
融 解 完 毕 ，他 盯 着 锅 底 的 气 泡 ，
心里有些烦躁。水泡越来越大，
发出咕咚咕咚的声音。他对着屋
内的智者大喊：“冰块化了，都烧
成开水啦！”

智者慢悠悠地从内屋里走了出
来，气定神闲地问他：“你从中有所
领悟没有？”商人高兴地说：“有些领
悟了。我对付冰块的方式不对，不
该用斧头劈，得用火烧。”

智者摇头：“不够，不够。”
商人想了想说：“冰块变成水的

事实告诉我，再强大的敌人也有它
的弱点。”

智者继续摇头：“不够，不够。”
商人面露难色，鞠躬请教智者。

智者语重心长地说：“我所让你看
的，是成功人生里的三种境界——

“冰虽为水，却比水强硬百倍。
并且，越是在寒冷恶劣的环境下，它
越能体现出坚如钢铁的特性。这是
成功人生的第一种境界，百折不挠。

“水虽为寒物，却有着一颗善而
卑洁的心；它从不参与争斗，自甘流
向低洼之地；哺育了世间万物，却从
不向万物索取。这是成功人生的第
二种境界，周济天下。

“雾虽无力，却有着最为自由的
本身。聚可成云结雨，化为有形之
水。散可无影无踪，飘忽于天地之
内。这是成功人生的第三种境界，
功成身退。”

人心如水。之所以有能力悬
殊、善恶不同、生死之欲，皆因各自
境界不等罢了。

摘自《养生大世界·Ａ版》

水的启示

弟子问：“我们怎样才能净化世
界？”

大师答：“从前，大马士革有一
位酋长，人们都很尊重他，因为他充
满智慧，但没有任何一个人知道他

是否是个好人。
“一天下午，一场建筑事故导

致酋长和他妻子居住的房子倒塌
了。邻居们不顾一切地开始在废
墟上挖掘，他们最终找到了酋长

的妻子。
“酋长的妻子说，‘别管我。请

先去救我丈夫，他当时就坐在那
里。’

“邻居们根据她的指点，将那个
地方的碎砖石搬开，找到了酋长。
酋长说，‘别管我。请先去救我妻
子，她当时就躺在那里。’

“如果一个人按照这对夫妇的
方式做事，那么他就是在净化世
界。”

摘自《读书文摘》

净化世界的方法


