
一个奇怪的协议
法国作家巴尔扎克从小就喜爱文

学，他的父亲却要逼巴尔扎克去学法律，
将来当一名律师。巴尔扎克和他的父亲
经过激烈争论后，达成了一个奇怪的协
议：父亲答应给巴尔扎克两年文学创作
试验，每天给他四个法郎作为生活费。
如果两年内写不出东西来，他就得去学
法律。

刚满20岁的巴尔扎克就开始他的文
学创作生活。他写出一部历史剧，由于阅
历有限，失败了。但是巴尔扎克并不承认
自己失败，决定离开家庭，靠写作收入生
活。经过十年的努力，他出版了第一部小
说《朱安党》。这使巴尔扎克获得了文学
声誉。

曹“疯子”
曹雪芹在一心写他的《红楼梦》时，家

里越来越穷了，房子塌了没人来修，全家
有时只能靠喝粥过日子，可是他什么也不
管。头发长了他也顾不上修剪，腰里却经常围着
一个白布包裹，里面包着纸笔，走到哪里只要想
到好的情节和句子，就立刻取出纸笔写下来。听

到别人的说话里有好材料，也会马上记下
来。有时和朋友一块儿吃饭，他会突然离
席跑回家里。朋友们觉得奇怪，就跟在后
面，走到他家一看，原来他又伏在桌上写

《红楼梦》了。他又常常一个人在街上走
来走去不停地思考问题，别人看了很是惊
讶，他也毫不在意，因此人们管他叫“疯
子”。

伊索和《猫狗相骂》
古希腊寓言作家伊索其貌不扬，

背部伛偻，是个残废，他未成名时是一
个奴隶。但他从小喜欢读书，爱好思
索。小时候他替有钱人家做事，只要
有一点点钱，他就拿去买各种书看。
有一次，他看了一本《猫狗相骂》的书，
觉 得 非 常 奇 怪 。 猫 和 狗 既 然 不 会 说
话，怎么会互相谩骂呢？他想了一整
天，也没想出道理来。于是去问一位
老伯伯，老伯伯告诉他说：“这是寓言，
它借用猫和狗的事例来告诫我们不能

像故事里的猫和狗一样。”从此，他更加勤奋
地读书写字，不但摆脱了奴隶身份，而且成
了伟大的寓言作家。
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在说某个人遭到众人反对、亲人
的背叛，不得人心时，往往会用“众叛
亲离”来形容。众叛亲离也作“亲离众
叛”，出自《左传·隐公四年》：“阻兵无
众，安忍无亲，众叛亲离，难以济矣。”
事发春秋时期的卫国，但却关系到郑
国的生死存亡。

春秋时，卫国国君卫桓公的弟子
州吁，阴谋篡夺君位。公元前 719 年

春，州吁趁哥哥卫桓
公一次外出不备，杀
死卫桓公，自己做了
国君。他怕百姓反
对他，就想转嫁矛
盾，攻打郑国。此
时，适逢宋国的宋殇

公即位，宋公子冯出逃郑国，郑国接纳
了他。州吁以此为借口，联合宋、陈、
蔡等国伐郑，围其东门，五日乃退，使
郑国遭受重大损失。

鲁国国君鲁隐公得知州吁攻打郑
国，就问大夫众仲：“卫国的州吁伐郑，
能够成功吗？”众仲回答说：“臣听说以
德抚民，没听说以乱治国的。用乱治
国，犹如梳理一堆乱丝，只能是越理越
乱。卫国的这个州吁，仗恃武力而又

过于残忍，这样就没有群众支持，当然
也不会有亲人拥护。在这种众叛亲离
的情况下，州吁是很难成功的。用兵
打仗，就像玩火一样，不加制止，就会
玩火自焚，烧死自己。州吁杀死了自
己的国君，又暴虐自己的百姓，加之不
注重德政建设，而想用动乱取得成功，
导致最终失败是必然的！”众仲的话极
富哲理。历史证明：凡是倒行逆施、穷
兵黩武的统治者，都是没有好下场

的。惨无人道的州吁也不例外。
就在这年秋天，嗜杀成性的州吁，

联合宋、陈、蔡等国，再次伐郑。当他
请求鲁隐公出兵相助时，被隐公断然
拒绝。但州吁仍不死心，而是继续出
兵郑国。在打败了郑国的步兵，抢收
了郑地的谷物后撤退。也是“多行不
义必自毙”，州吁连连用兵，不仅遭到
郑国人的殊死抵抗，也遭到卫国上下
的反对。不到一年，卫国敢于“大义灭
亲”的“纯臣”（即忠臣）石蜡，利用州吁
访陈的机会，借助陈国的力量，把州吁
连同自己作恶多端的儿子先后杀掉
了。这个弑君虐民、两次击郑的暴君，
最终成了“众叛亲离”、身首异处的他
乡之鬼。可谓咎由自取，死有余辜！

许多朋友都在犹豫，去不去上海
看世博？问刚从上海回来的我。我
说，百年一遇，绝对值得一去。

看世博得会看，用句老话说“会
看的看门道，不会看的看热闹”最合适
不过了。先说热闹，6 月中旬我在上
海的那几天，每天入世博园的中外游
客有 30 多万，整个感觉是四个字：人
山人海。现在呢，入园人数已经突破
50 万人大关了。从安检开始，只见口
音稀奇、肤色各异的人群像流动的海
洋，如潮如涌，蔚为壮观。那天我们的
日程是沙特馆，沙特因为有钱，整得全
是高科技，极为热门。一开园直奔沙
特馆去排队，只见上万人像从地下冒
出来似的，排的队已经是神龙见首不
见尾了。好在世博会透明度高，每个
热门国家馆门前都有广播，告知你排
队进馆的时间。大致上，富国排场大，
馆好看，越好看越难进。像美国、英
国、德国、日本等，得排两三个小时的
队甚至更长。穷国的馆好进，排个十
分八分钟就可一饱眼福。有的馆喜欢
搞活动，像奥地利馆，把维也纳乐团拉
来助兴，于是门前人头攒动，得排个把
钟头。老外照样排队，而且特耐心，罕
见插队的。所有的国家馆中，最难进
的是东道主中国国家馆，头一天买好
票，第二天凌晨起来赶到世博园排队
领预约券，能领到手是你的造化，大部
分游客只能望馆兴叹。好在中国国家
馆是永久性建筑，据说将成为浦东一
景，跟北京“鸟巢”一样，以后想看还

有机会。
再说“看门道”。这里面有两个

意思，一个是怎么欣赏世博会。看世
博需知道一点背景，1851 年英国兴办
首届伦敦世博会，号称“揽尽万国奇
珍”，把世界各国各民族的精华集中展
示。我国清末有一本书《盛世危言》风
行一时，说兴办世博不但可以“兴商”，
而且可以“立国”。孙中山先生1904年

观看了圣路易斯博览会，赞叹“此为全
球开辟以来的一大会”。1970 年的日
本大阪世博会，以 6422 万人次创下了
世博历史上参观者的最高纪录。顺便
说一句，本届上海世博会的预计参观
者为 7000 万人次，看来非超过不可。
世博会已经举办了41届，在上海举办，
显示了中国日益提高的经济实力和国
际威望，可谓全球瞩目，众望所归。本
届世博会体现出“信息时代”的特点，
不像以前那样把发电机、飞机都弄来
展示。很多国家馆见不到多少实物展
览，而是运用投影，3D或4D手段，动漫
方式，展示本国的科技发展、民族文
化。中国馆的最大亮点，就是美轮美
奂的电子动态版《清明上河图》，运用

了最先进的电子影像和动漫技术。美
国馆只见座椅不见“奇珍”，看什么？
看 3D电影，每场 8分钟，共 3场。第一
场是美国人如何学说中文“你好”之
类，风趣活泼；第二个短片由美国总统
奥巴马领衔，大谈对中国人民的友好
感情和对上海世博会的重视，顺便也
谈了美国的价值观；第三场最有意思，
一个漂亮的美国小女孩努力美化生活

环境，终于梦想成真。其中演到下雨
时，大厅里果真下起蒙蒙细雨，引得参
观者阵阵惊叹，不过控制得恰到好处，
刚刚打湿了头发。美国馆的文化意味
十分浓郁，给人留下深刻印象，而且还
有一个人性化举措，在馆口建了一个
露天舞台，为成千上万的排队者演百
老汇歌舞，免除了排队的枯燥，大受欢
迎。英国馆的外形最别致，像个硕大
的蒲公英种子，命名为“种子圣殿”，其
绝妙的创意和中国国家馆有一比。另
外，许多国家馆都卖特色商品，吃得穿
的玩的，应有尽有，不过价格不菲。我
在朝鲜馆买了一个“卖花姑娘”光盘，
人民币 40 元，而这种光盘在国内也就
是10元左右。

如果让我推荐，建议朋友们一定
看看中国省市馆，上午排队时间在 1
小时左右。各省市的都有高招，咱们
河南馆的镇馆之宝也是“清明上河
图”，是个巨型木雕。新疆馆主打歌
舞，现场表演歌舞。各省市的展品琳
琅满目，远比一些外国馆强，当然吸
引了不少金发碧眼的老外。看中国
省市馆，每个中国人好像都找到了自
己的归宿，心里的幸福指数直线上
升。在河南馆门口，我问一位绝色美
女讲解员：你是河南人吗？她笑着说
是啊，郑州人。世博会是各国美女大
比拼，我看都没有这个郑州姑娘漂
亮。

“看门道”的第二个意思是纯技
术性的。我在世博园看了三天才看
出门道——最好看夜场。夜场从下
午 5 点购票进园，可以看到夜里 11 点
闭馆。看夜场有三个好处，一是门票
便宜，上午买票 160 元一张，夜场 90
元一张。二是绝大部分馆免除了排
队之苦，白天排队两三个小时才能一
睹芳容的馆，像德国、日本、法国等
馆，晚上排队不过一二十分钟就搞定
了。俄罗斯、意大利和中国省市馆，
甚至连队都不用排。三是世博园安
装了最新式的光电照明系统，夜景极
其壮丽。特别是登上游轮（黄浦江穿
过世博园，分为浦东、浦西两个展
区 ，乘游轮免费），欣赏外滩夜景和
世博园建筑，流光溢彩跃银泛金，惊
为人间仙境。

寇云峰

怎么看世博

郑州夏季天气炎热，旧时，入夏以
来有些小贩开始走街串巷地吆喝着卖些
粽子、西瓜的。还有本地的，外来的冷食
逐渐流行于世，深受群众欢迎的有：

凉面 旧时郑州夏季的街头有挑
担子卖凉面的小贩，担子前面是一个
干净的四方形木盘子，上
面摊着一团凉面。这种
凉面是煮到八成熟后捞
出来，由熟油拌好，摊在
盘子上。小贩用扇子不
断 地 扇 风 ，一 则 驱 赶 蝇
虫，二则不让凉面粘坨，待顾客买食
时，小贩用筷子将凉面挑到碗中，浇
上酱油盐水、麻油、葱花、蒜汁等，香
味扑鼻，吃到嘴里清凉滑爽；而且价
钱便宜又饱人。

凉粉 夏季老郑州市场上有一种
用粉芡加热制成凉粉的生意特别受青
睐。做这种小生意的有推小车和挑担
子的两种。推小车的，在一辆小推车
上放着一大团用白布盖着的凉粉坨，

客人来了，用带齿的刮刀，刮下坨上凉
粉或条状，再放上盐水、蒜水、芥末水、
芝麻酱等调料，交付食客。挑担子走
街串巷卖凉粉的小贩，挑子一头是个
木桶，桶内装着用井水冰着的蝌蚪一
样的凉粉，有买主时，小贩用一木勺从

桶内盛出凉粉放入碗内，再用调料拌
匀，大人小孩都喜欢吃，花钱有限，吃
后润口清心，居然去暑解热。

冷饮 民国初年，郑州市面上的冷
饮摊多是从茶水摊演化而来的。冷饮
最早是从北京传入的酸梅汤，它是用
乌梅、桂花和蔗糖调配，微火烹熬一天
一夜出锅后用凉水拔后饮用，酸甜可
口，凉爽润喉。之后，又有汉口汉正街
专卖冷饮的张顺兴来郑经商，把“冰镇

薄荷水”，传入郑州，也颇受追捧。它
是用茯苓、杜仲、砂糖、杏仁等原料，用
适当火候烧煮，去掉令人不快的药性
味。将这种煮好的水，放到从汉口发
过来的冰盒上面冰凉。饮之，口舌生
津，醒目安神。

上世纪二三十年
代，郑州商埠随着洋人
的增多，外国饮品也多
了。如荷兰水，它是用
糖、苏打等调和成的凉
水，相当于土汽水，这些

饮品新颖时髦，在市场上逐渐打开了
销路。随后，还有开封来郑走街串巷
卖雪花酪的商贩。雪花酪，即一种低
级的冰激凌之类。制作时用一个木
桶，内置从开封进的碎冰上放一个铁
桶，以绳系其腰，左右旋转之，其中原
料因摇动冰冻而成屑状，即称“冰霜”，
后来叫雪花酪。走街串巷的小贩冒着
炎热，叫卖雪花酪，生意很不错。特别
受儿童们的喜爱。

1943 年，整个战争形势对
于希特勒的第三帝国发生了无
可挽回的重大逆转。1942 年 11
月，就在美英联军发动西非攻
势之后，以德军为首的轴心国
军队开始后撤，随后被逐出突
尼斯。紧接着，德国第 6 集团军
在斯大林格勒被苏军全歼。与
此同时，盟国海空军正逐渐赢
得大西洋海战的胜利。1943 年
7 月，东线战场进行了决定性的
库尔斯克坦克会战。几乎就在

同时，美英盟军发起了西西里
岛登陆战役，但这场战役很快
演变成为一场旷日持久的拉锯
战，这种局面一直持续至战争
结束。

1944 年，苏联红军发起了
气势如虹的迅猛攻势，在西线，
美英盟军在诺曼底发动进攻，
开辟了期待已久的西欧战场。
1944 年 9 月，德军挫败了盟军在
荷兰阿纳姆横渡莱茵河的努
力，同年 12 月在比利时阿登森
林地区发动一次大规模的反击
作战。但是，所有这些努力都
无法挽救其最终溃败的命运。
1945 年 5 月 8 日，德国在无条件
投降书上签字，从最初勃然兴
起到最终彻底覆亡，希特勒梦
想建立的“千年帝国”仅仅存在
了 12 个年头。

《第三帝国的灭亡》借助 50
余幅全景地图和 70 余幅黑白、
彩色照片，生动再现了第二次
世界大战最后几年的战争历
程。

编辑 李 昊 校对 宋娅平
电话 67655592 Email:Dwp＠zynews.com2010年7月1日 星期四 郑 风

刚开始我想不通，第一瓶酒打
开了，出资上千元，感觉到上当
了，为什么不赶快离开呢？为什么
还要继续上当？

其实，这是一种赌徒心理。想
着既然上当了，既然被骗上千元，
就豁出去了，要把面前这个漂亮女
孩泡到手，上千元不能白掏。

第一瓶酒喝完了，酒托还要
喝。好！喝吧，喝完了你总得跟我
走吧，跟我开房去吧。第二瓶酒喝
完了，酒托还没事，还要第三瓶，
怎么办？喝！到这种地步了，怕什
么！不过就是多掏 1000 元钱吗？一
定要把面前这个漂亮女孩泡到手。
这时候，你已经迷糊了，你的头脑
已经无法控制了，你就像红了眼的
赌徒一样，想着下一轮一定翻身，
一定把输的钱赢回来。酒托劝你喝
酒，你就老老实实地喝，而酒托却
是浅尝辄止，最后，你醉了，摇摇
晃晃，身上的钱也掏光了，被服务
生送到了马路边。拦
辆出租车，他们转身
走了，现在，你爱去
哪里就去哪里吧。

你能有多少钱，
他们就敢在你身上掏
多少钱。看你还敢不
敢充大款？

你喝了酒，没有
钱，那好，我们派人
跟着你去取，旁边就
有自动取款机。你喝
了酒，还没有卡，还
没 有 钱 ， 那 对 不 起
了，你喝了多少就吐
多少。打！

这是前些年酒托采用的方法。
现在不同了，现在很少打你。现在
很多人身上都喜欢装张信用卡，装
卡越多的，越是有钱人。你没有
钱，那就刷卡啊，黑酒吧里都有刷
卡机。让你一晚上刷几千几万，那
是很平常的事情。

现在，我对酒托这个利益链条
有了初步的了解：第一个链条是键
盘手，键盘手是男子，却冒充女
子，在网上钓到你，把你的手机号
码交给主管；第二个链条是主管，
他会把你的电话号码交给酒吧负责
人；第三个链条是酒吧负责人，他
会把你的电话转交给酒托。第四个
链条是酒托，酒托钓你出来，来到
酒吧。第五个链条是你，你只能见
到酒托，见不到这个链条上的其他
人。你也是这个链条上的一环，而
且是最重要的一环，因为这个链条
上的其余四个环节都要靠你生活，
你养活了那四个环节的人。

这四个链条环环相扣，却又单
线联系。如果有一环出现问题，丝
毫不影响其他环节的工作。键盘手

只认识主管，不认识酒吧负责人；
主管只认识酒吧负责人，不认识酒
托；酒吧负责人只认识酒托，不认
识键盘手；酒托只和酒吧负责人联
系，其余的人一概不理。

我当初一直不解的一些谜团，
现在就可以揭开了。

为什么你在网上告诉了“女
子”电话号码后，女子会经过很长
一段时间才会打给你？

这是因为，你的电话号码要经
过主管、酒吧负责人之手，才能转
交给酒托。

为什么酒托在电话里一定要让
你去她那边，而不会答应来你这里？

因为她就一直活动在她所服务
的黑酒吧附近，她要把你带进黑酒
吧。

为什么你来到酒托说出的约会
地点，总是要二三十分钟后，酒托
才会出现？

因为酒托埋伏在约会地点周
围，观察你的一举一
动 ， 看 你 是 不 是 便
衣，是不是来报复的
人。

为 什 么 酒 托 见
到你不说其他的，只
说要和你喝酒？

因 为 网 上 和 你
聊天的那个人是键盘
手，是一个男子，而
你见到的是酒托，是
一个女子。酒托之所
以不说别的，害怕穿
帮。

为 什 么 你 想 带
酒托去吃饭，而酒托每次都说不吃
饭，只想喝点东西？

因为她要带你进入酒吧骗你。
为什么一走进酒吧，刚刚点了

酒水，马上就会端上来？
因为服务生早就准备好了这些

酒水和橙汁，就放在吧台的后面，
酒托一说哪种，他们马上就端上
来，害怕你突然反悔，害怕你突然
说不要酒不要饮料。

为什么你刚刚喝了一口酒喝了
一口饮料，服务生就马上要求你买
单？

因为他们担心你没有钱，没有
钱还占着地方占着酒托，他们不划
算。

为什么酒托总是在不停地接电
话发短信？

因为她业务很繁忙，找她的人
在后面排队。

为什么你买了单后，还没有喝
几口，酒托就催促你走？

因为他感觉到你再没有油水
可榨，她要接待下一个上
当 的 和 你 一 样 愚 蠢 的 男
子。

郑州市纺织机械厂是新中国建
厂最早的企业之一。早在日本投降
后，当时的国民党河南省政府曾集
资 20 亿元，从联合国救济总署物资
中，购买了一批机械设备，并在市
区东太康路一带购地 11 亩，砖房 11
间，在海滩寺购地百余亩，并于
1947年8月成立董事会开始筹备所谓
的中国农业机械公司。此时，国民
党军队某军军长张钫准备在洛阳筹
建民生煤矿公司，也在上海购有机
械设备。这两批机械均被人民政府
接收。1949 年 11 月，河南省工业指
导委员会作出决定，利用旧中国农
业机械公司的地址和接收的机器，
筹建农业机械厂，省政府转呈中央
人民政府批复：农业机械制造厂和
中型机械制造厂之设备大致相同，
二厂似可并为一厂，以免设备重
复，力量分散。遵照这一指示，省
工业指导委员会最后决定在海滩寺
筹建河南省农业机械厂。筹建中，
几 经 扩 展 ， 厂 区 达
1000 余亩，折合 67 万
平方米，安装机器475
台，形成年产约 2000
吨的纺织机械设备能
力。厂区内厂房面积
10800平方米，职工宿
舍建成 88 幢，并有子
弟 学 校 、 食 堂 、 浴
室 、 理 发 室 、 合 作
社、俱乐部等生活福
利设施。在新中国成
立初期，像这样大规
模的机械厂，全国可
谓首屈一指。

建厂初期，根据当时的厂区建
造和机器设备条件，曾打算生产农
业机械、修造火车头大型内燃机和
工具机以及生产纺织机械等几种设
想。1951年3月，中央纺织工业部在
北京召开第一次纺织机械订货会，
当时的建厂委员会委员郭福海参加
了会议。会上，这个曾经走过雪山
草地的老红军战士，主动请缨，受
领了生产 32 台粗纱机的任务。由于
初战告捷，中央对河南方面自主生
产纺织机械的能力至为欣赏，因为
当时就全国而言，生产纺织设备的
厂家实属罕见，大部分纺织机械依
赖进口。1951年9月，纺织工业部派
员对河南机械厂调查后，决定了独
立自主生产纺织机械的方向，并把
这项任务交给了河南方面：“河南
省机械厂规模较大，设备较新，其
发展条件远在沿海及西南各厂之
上，为今后达到纺织机械设备自行
制造的目的……遂决定将河南省机
械厂发展成一个纺织机器通用工厂
……凡不适于分散制造的纺织机器
辅助设备均集中于该厂制造，将来
纺织机器制造范围扩大，如需增制
其他纺织机器，亦由该厂担当此一
任务。”在这个文件里，纺织工业部

明确了河南机械厂生产纺织机械的
方向，并且委以重任，确定了它的

“该厂将发展成为全国范围内纺织机
器制造的重要环节”的国家级大厂
的地位。

说郑纺机是“郑老大”，盖由此
出。

就纺织装备制造行业来讲，郑纺
机不仅仅是“郑老大”，在全国也无出
其右者。当时郑纺机所生产的产品，
供应全国 29 个省、市自治区的国营、
地方国营和集体纺织企业1616个。从
1954 年起，按照国家的安排，年年都
有出口任务，其产品远销36个国家和
地区，亚洲、欧洲、非洲、美洲的一些
纺织企业大都有“中国制造”的纺织
机械产品。

说郑纺机是“郑老大”并不过分。
但是，这个河南工业的排头兵，

曾几何时，竟到了分兵突围沿街叫卖
的地步。

就在郑纺机举步维艰的时候，实
际上也是它们发展机
遇多多的时候。就全
国而言，由于沿海和
发达地区民营纺织业
的异军突起，纺织装
备存在着巨大的需求
缺口，但郑纺机因放
不下身段，没有市场
竞争意识，白白流失
了许多机会。

拿 着 金 饭 碗 讨
饭吃，这就是现实给
郑老大的沉痛教训。
痛定思痛后，郑纺机
开始关注市场研究市

场，提出自己的经营理念，因此才
提出“超越自我、追求卓越”的口
号。

郑纺机首先改革调整了生产组
织形式，由过去以工艺为主（冷加
工、机加工）变成以市场部为主的
矩阵式发展形势。市场部是一个功
能齐全的单位，不仅负责产品研
发，还负责销售和售后服务，这样
就发挥了更多的积极性，用郑纺机
人的话说就是由“原来的一个老板
睡不着觉，变成许多个老板睡不着
觉”。这其中的理念就是面对市场，
面对客户需求。许多民营纺织业的
经营者缺乏技术上、工艺上的准
备，他们找上门来不仅带着沉甸甸
的钱袋子，还带着沉甸甸的希望，
希望机器一响黄金万两。因此，关
于诸多科技问题他们带着很大的依
赖性。在这个时候，郑纺机的市场
部就顺应了一些民营厂的需求，实
际上也是顺应了市场的需求，让设
计人员、销售人员一起与用户谈，
比如说你需要什么样的设备，你的
厂房是什么样的，或者是一片平
地，或者是现有的厂房，让
你根据实际情况设计纺织设
备。 8
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