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本报记者 王 震

投健康险避开三误区三误区

误区一：投保无益

大多数消费者希望通过保单的保值升值，来
解决诸如子女教育、医疗、养老等家庭支出，却忽
略了健康投资的重要性。

保险专家指出，即使在有社保的条件下，如果
一旦自己或者家庭成员的健康出了问题，不仅家
庭收入受到影响，甚至多年的积蓄和投资收益都
有可能因此而消耗殆尽。健康险恰恰能在这个时
候显示出功效，通过不同健康险险种的组合，既可
以补偿收入的损失，又可以解决昂贵的医疗费问
题，用较小的投入来保证家庭财务的稳定。从这
个角度来讲，健康险是一笔十分划算的投资。

误区二：求大求全

不少消费者在购买环节时又陷入了另一个误
区——片面求大求全。以大病险为例，消费者常
常会认为涵盖的大病种类越多越好，而从以往的
经验来看，大病保险的理赔大部分集中在恶性肿
瘤、急性心肌梗塞、脑中风后遗症等几种疾病上，
有一些疾病其实发病率很低。过多地强调疾病种
类，往往使被保险人忽略了产品本身的特性，如等
待期的长短、大病确诊之后是否要求生存一段时
间才能获得理赔的要求等。

健康险分为疾病保险、医疗保险、失能收入损
失保险和护理保险，目前市场上常见的是前两
种。保险专家建议，购买健康险时应该优先投保
大病保险。疾病保险是指发生了某种约定疾病之
后即可获得理赔的保险，这里就包含上述的大病
保险，被保险人一旦经医院确诊达到合同所约定
的疾病给付条件，保险公司就会按照约定的额度
给付保险金。此类保险针对比较严重的疾病，一
旦发生就会造成巨额医疗费用支出，由于发生率
相对较低，所以费率相对便宜，属于比较基本的保
障，需要优先投保。

误区三：多投多得

有的消费者不仅在投保时对保障范围求大求
全，而且为了增加保障额度同时购买多份健康
险。保险专家介绍，多投多得有时成立有时不成
立，关键在于投保的住院医疗险是属于费用补偿
型还是定额给付型。费用补偿型根据被保险人实
际发生的医疗费用支出，按照约定的标准确定保
险金额，可以用来提供基本医疗保障，或者补充社
保不足的部分。而定额给付型则按照约定的数额
给付保险金，如常见的住院津贴日额，不受是否有
医保或其他医疗保障的影响，可用来补偿因疾病
入院而造成的收入损失。

所以，如果投保人购买多份费用补偿型医疗
险，不但浪费保费而且也得不到双重补偿。因此
在购买住院医疗险时，如果投保人已有一份费用
补偿型住院医疗险，或自己单位医疗福利比较全
面，不妨投保定额给付型住院医疗险，该险可按照
需要的额度购买。

世 豪

结构类产品扬眉吐气
业内人士认为，在下半年缺失银

信产品的环境下，债券与货币市场类、
结构类产品的发行将会对银行理财市
场形成一种促进的力量。

“信贷产品隐退，另一个高收益理
财品种为投资者提供了巨大的想象空
间。”光大银行理财师肖方告诉记者，
就收益而言，下半年结构性理财产品
将会崭露头角。结构性产品具有极大
的操作种类灵活性，可挂钩股票、基
金、外汇、银行间拆借率等投资工具。
如某外资银行 3个月期人民币结构性
投资账户——汇利系列美元兑港元理
财产品，挂钩标的为美元兑港币即期
汇率。

交通银行河南省分行营业厅理财
师张璠表示，结构性理财产品的收益
取决于市场实际趋势和产品结构的吻

合度，理财产品每年收益的前几名几乎
都出自这个品种，虽然不一定保本，但
对于眼下没有银信产品，又想追求高收
益的投资者来讲还是不错的选择。

中长期产品蓄势待发
信贷类理财产品预期收益水平高

于债券与货币市场类产品，且不存在较
大的风险，一般都能实现预期收益，因而
受到投资者的欢迎。张璠告诉记者，对
于信托类理财产品的很多“老粉丝”来
讲，不免还是有些遗憾，但少了一种投资
品种，资金必然流向其他类型产品。

持续热销半年的短期理财产品或
许在下半年并不是个好的投资选择。
招商银行理财师贺军强指出，随着CPI
的回落，利率上行的风险很低，预计利
率还有进一步降低的风险，在这种情
况下，继续做短期理财产品过于保守，

应选择转向中长期的理财产品。
数据显示，6 月份 CPI 为 2.9%，低

于市场普遍预期的 3.3%，渤海证券分
析师张鹏飞认为，下半年CPI将维持在
2.7%以下，市场上基本无通胀之患，加
息可能性基本消失。

另一方面，普益财富调查显示，7
月份在短期产品增长的同时，中长期
产品增幅也开始起步，1年期以上产品
增加11款，市场占比提升1.14%；1个月
至 3个月期理财产品发行数较上月减
少36款至218款，市场占比下降4.25个
百分点至23.57%。

特色产品粉墨登场
在银行理财产品格局发生转变的

时候，理财产品的推陈出新也成为各
家银行吸纳客户的制胜招数之一，诸
多特色理财产品相继推出，而且反响

不错。据了解，此类理财产品的投资
对象包括黄金市场、艺术品等品种，不
过门槛相对较高。

在特色产品中最为人熟知的便
是黄金类理财产品 ,对于下半年黄
金类理财产品的走势，分析师大多
持保守态度。贺军强指出，其并非
适合所有的投资者，由于专业性比
较强，操作规律和原理都不是很容
易掌握，因此，黄金类产品适合比较
个性化的客户。

对于特色产品的推出，部分市场
人士认为，下半年会集中涌现一批主
题理财产品，如艺术品奢侈品领域、企
业并购重组、股指期货套利、中小企业
产业基金等，诸如此类产品的门槛通
常会更高，有些甚至达到私人银行级
别。如某国有银行推出的50万元一份
的“龙润普洱立方壹号”。

本报讯（记者 王 震）在股市持
续震荡的情况下，中国的股票市场
命运将走向何方？投资者如何在股
票市场中有效配置投资成本，取得
收益最大化？近日，方正证券研究
所策略分析师赵伟在“方正证券
2010 年中期投资策略会”上围绕宏
观经济政策为投资者解析下半年投
资策略。

赵伟分析说，2010年中国经济进
入转型期，转型期的约束条件、增长
动力和路径都和上一个周期截然不
同。约束条件最大的改变体现在三

方面：全球化放缓，比较优势升级，城
市化落后于工业化。约束条件改变
令中国的增长动力也发生改变：第
一，由出口导向转为内需导向的增
长：消费加速；第二，由依赖物质投入
转向依赖技术进步、管理创新和人力
资本；第三，城镇化加速。因此，转型
期的增长路径有三个，一是消费加速
进入“黄金五年”，二是产业升级促使
高附加值制造业的成长，三是现代服
务业的发展。

据了解，随着 2010 年中国经济
增长模式的改变，市场从估值、观测

指标，到行业和板块的轮动都将随之
改变，这个过程中不确定因素令市场
难有战略机会。赵伟认为，经济与政
策的间错搭配中仍存在战术机会，下
半年市场将有反弹，导火索是政策面
的放松。

赵伟建议投资者应多关注高附
加值的制造业和泛消费行业。具体
行业包括：机械、通信设备、电子、化
工、医药、农业、食品饮料、传媒、商
贸。“而新兴行业在泡沫中成长是常
态，看好新能源、智能电网、三网合
一。”赵伟说。

光大“阳光存贷合一卡”
发卡月余突破20万张

本报讯（记者 张慧 通讯员 王振）近日，记者从光
大银行获悉，该行“阳光存贷合一卡”自6月中旬推广以
来，得到了市场的认可，截至 7月初发卡已接近 22万
张，创造了新卡推广一个月即突破20万张的市场奇迹。

据悉，这款以“新理念、新模式、新标准”打造的创
新型银行卡产品，真正实现了储蓄理财与消费信贷的
完美整合。该卡以交易联动、自动还款等功能为依
托，通过借记卡来发展信用卡，同时通过信用积累方
式，实现从“争夺客户资源”向“培育客户基础”、“与客
户一起成长”的转变。在发卡模式上，“阳光存贷合一
卡”首创柜台实时发卡，客户只需要在光大银行网点
柜台填写申请表，即可申领“阳光存贷合一卡”。与此
同时，“阳光存贷合一卡”通过独创的一卡双账户模
式，同时具有借记卡和信用卡的双重功能。

据悉，在“阳光存贷合一卡”目前的推广期间，为
答谢持卡人对光大银行的支持与厚爱，光大银行推出
了一系列优惠政策与活动：首年免年费，当年交易三
笔或累计交易金额满100元免次年年费；2010年6月1
日至 10 月 31 日，激活卡片并消费 1000 元后可获得
10000积分奖励，消费满 10000元的前 5000名客户可
获得精美礼品；活动期间每周还会抽出10名幸运客户
赢取光大银行提供的大奖等。

中信郑州分行
执行外汇管理规定考核获A级

本报讯 日前，国家外汇管理局下发了 2009年度
执行外汇管理规定情况的考核结果。中信郑州分行
执行外汇管理规定情况良好，被河南省外汇管理局评
定为A级，成为系统内被评为A级的八家分行之一。

自2008年国家外汇管理局下发《银行执行外汇管
理规定情况考核办法》以来，郑州分行每年初都会根
据外管局最新规定，对过去一年的业务进行认真自
查，保证各项业务严格按照规定执行，2008、2009年连
续两年在外管局的考评中被评为良好。

此次在外管考评中被评为A级，是外汇管理局对郑
州分行工作的肯定，也是分行认真执行外汇管理规定的
结果。郑州分行表示，将在以后的工作中严格要求，不
断完善业务流程，为客户提供更加高效的服务。（世豪）

河南财经政法大学会计学院
暑期实践走进永安财险

本报讯（记者 王 震）近日，河南财经政法大学会
计学院实践分队“起航之队”在永安财产保险股份有限
公司洛阳中心支公司进行了为期六天的暑期社会实
践。本次实践不仅提高了队员们认知社会、适应社会
的能力，更加强了同学们对所学专业知识的运用，将知
识与实践相结合，更为踏入社会端正了自己的位置。

据悉，此次实践活动是河南财经政法大学与永安
财产保险股份有限公司的首次合作。据有关人员介
绍，为不断支持大学生了解社会、走进社会，河南财经
政法大学与永安财产保险股份有限公司还签订了长
期合作协议，确定永安财产保险公司为“河南财经政
法大学大学生社会实践基地”，并举行挂牌仪式。
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不懈追求 创阳光速度

2005年7月28日，阳光财产保险
股份有限公司成立。2007年，成立阳
光保险控股股份有限公司，并在同年
成立阳光人寿保险股份有限公司。
2008年，阳光迅速走上集团化之路，
跻身国内7大保险集团之一。

截至 2010 年 6 月 30 日，阳光保
险集团半年保费收入达到 130 亿
元。阳光产险市场排名跃居52家产
险公司第6位；阳光人寿规模保费和
新单期交保费双双跻身市场第 8
名。短短五年，阳光保险分支机构
的数量，从 2005年的 21家快速增长
到 2010 年 6 月底的 1300 家，形成了
覆盖全国的销售与服务网络。

阳光产险在行业内首创“红黄
蓝”独特盈利模式，坚持价值发展的
基本原则，使阳光产险开业 23 个月
即实现盈利，跳出“产险公司三年亏
损怪圈”。并且创新性借鉴寿险生

命表概念，孕育出全球首张车险生
命表，提升了产险业务的价值。

2008 年 1 月，阳光人寿成立时，
市场上已有 53 家寿险公司开展业
务，市场竞争异常激烈。阳光人寿
在夹缝中开拓市场，截至2010年6月
末，其期交标准保费 13 个月继续率
高达83.80%，目前已突破10亿元。

对于保险企业来说，随着公司
业务规模的扩大、机构数量的增加、
人员的扩张，管理的难度和经营风
险也都快速增加。为此，阳光产险
在业内建立了第一家“理赔监察
局”，严格杜绝了保险行业“跑、冒、
滴、漏”的欺诈风险。在业内率先建
立了合规分类管理评价体系，对各
分公司实施合规分类管理，企业的
内控体系不断健全完善。

文化统领 布阳光之道

在同质化竞争时代，保险企业

如何决胜同业，永续经营，其内在动
力来自于文化。先进、完整的文化
体系成为阳光超越发展的强大动
力。在阳光保险成立五年之际，一
举获得金融业首家“全国企业文化
示范基地”称号。

成立5年，阳光保险坚持将回报
社会作为最大的企业责任，积极从
事公益事业。2008年 3月 3日，阳光
保险向中国铝业预付雨雪冰冻灾害
国内单笔最大保险预付赔款6000万
元；2008年 5月 14日，阳光保险集团
向“4·28”胶济铁路遇难者赔付单笔
最大保险赔款50万元；“5·12”地震，
捐款捐物超过300多万元；青海玉树
地震，阳光保险集团紧急捐款 1000
万元；在湖南、贵州、四川等地捐建
阳光保险博爱学校13所；2010年，阳
光保险专门成立了阳光保险爱心基
金会，以使公司的社会公益事业系
统化、日常化。 张世豪

低风险产品“唱响”下半年低风险产品“唱响”下半年
信托产品和银行理财业务的对接通道被关闭之后，占据理财市场半壁江山的信贷理财类产品暂时退出了历

史舞台。那么下半年银行理财产品将以何种风格为主导，成为业内人士普遍关注的热点。

“以低风险和稳健为主导的银行理财产品，与证券、基金、期货等高风险投资形成了具有差异性的理财市场。”

专家普遍认为，银行理财产品低风险收益的特性将会是投资者下半年关注的焦点。

政策利好 下半年股市或将反弹

阳光五年

保险业崛起新势力
2010年 7月 28日，阳光保险成立第五年。成立于内、外资险企蜂拥开业扩张的历史

时期，成长于三大保险巨头高度垄断的市场环境,阳光保险迅速在激烈的竞争中站稳脚

跟，并超越早于其成立的71家产、寿险公司，在众多保险企业中脱颖而出。

小贴士：

住院津贴保额
应为日均收入的70%
消费者在购买健康险中的住院津

贴保险时，住院日金额应该视自己的
收入水平而定。例如一个月收入5000
元的话，比较合适的住院日额约为160
元（5000／22×70%），即日均收入的
70%。对于大病保险，则可以选择相
当于自己 3~5 年年薪的保额，以保证
自己的医疗费用和家庭的生活水平。

!"#$%&'()*+,-./0123,&456

7389:2;<==#038>&?@AB(CDEFG

,&4H@IJKLMNO

PQRS(TFU,VWXYZ[*\]^+,_`

a;bcddef(g)*+,hf&4ijklIm

nopOqBrstu;vw(G,xy?@Iz{>

389g-.3,&4;|}OC~|}!"G,#$

IPQQ%&~;3,'()*O

)*+,+,-./012()*+,&43]4

56y78)*9:;<=>;~?=o%@OAB(

)*9:CDE^FG&41H(I7JKL;)*M

.Y)*]N(7&KL;)*+,Y)*zOO)*

+,PQJR&4(tSTUVW^;aXYZ(̂ [\

JaX]^(_`Sab3cde]^(f'!^Qyk

g4hijklmniop(qABrs4h{tkgu

vwYwxyz(JRm{mb;3cO

|}~(G,n!="&4g4h;#$(kl%&

'(R)eaX4h*~3+a%,LaX-.w!(TW

e3,/01=223.45_!23.(64I723.O8

39:;<=>bc723.(5?3,g4h;6w(!

@;<ABkCD{;EaF>O%39:GHFI(I

J3.;KL=>MNO_PQ3,/0$=3.;=RSTO

ABUQS;;<=>()*+,VWEXYIZ

[b\3c;]^O_A#22JQ`()*+,aab/

0O=#2223c(fd+-e2f$ghiQjk!$fe3c(l

md*n+-7efogh_A#22JQ`()*+,tDpq

r_=f#Rg(stuvrk=Jef=gwaX.xr=2f7Jg(|

yaX.xr$foegO#2=2Q&zQ()*+,ab{|

s}+-(aabKB=e2223c(~Q!wt"knO

|#(G,Tl${w%&;%'(7?@3,()

*+I,-../01Y3,12(734k&5k67

Y89:;c2<=(qAB>&<=?Ea@X~A

KB(CxD|Ea@EpFGHIJKe3,LM(N

F7&KL&4O XOH@ ! " APn # $

!"#$%&'()*+$,-./

01234+5678


